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Дождитесь полной загрузки картинки (нажмите на неё).
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РАЗМИНКА МОЗГА. ВМЕСТО ВСТУПЛЕНИЯ.

Люди управляют друг другом, обычно они управляют теми, кого считают глупее себя, или теми над кем имеют власть, например – своими подчиненными. При этом они полагают, что им известно, как работать с людьми, которые "снизу". Что тоже не совсем так, и практически никто не знает, как работать с людьми, которые "сверху".

"Ваша жизнь продукт переработки, своего рода отходы" – если Вы не согласны с этой простой мыслью, Я искренне поздравляю Вас и предлагаю к рассмотрению следующую мысль: "фекалии остающиеся на дне кристально белого унитаза, не что иное как недалекое будущее, которое ожидает съедаемую Вами пищу". 

Для Вас это настоящее, а съеденная еда – прошедшее.  

Итак вывод первый: что бы жить Вам нужно есть, если Вы поели, рано или поздно "запроситесь на горшок"…,  нет фекалий значит Вы или умираете, либо уже умерли. 

Вывод второй: из Вас может выйти только то, что в Вас зашло, в случае с нашим примером несомненно зашедшее выходит, но в несколько переработанном виде.

Заметьте в результате вышеупомянутой переработки изначально привлекательный ряд продуктов (до того как их съели) приобретает малопривлекательный вид …
Вывод третий: жизнь любого и каждого является результатом комплексного воздействия, ежедневно перерабатывая поступающую информацию, в результате реагирования человек получает на выходе, то что можно назвать его жизнью.

Прошу прощения, еще одно соображение: пищу, т.е. исходный продукт мы открыто показываем друг другу, например мы с удовольствием придаемся застолью за празднично украшенным столом; то во что превращается эта пища никогда (кроме сдачи анализов) не является тем, что стоит выставлять на всеобщее обозрение. Другими словами люди не хвалятся перед другими людьми тем, что из них выходит в результате пищеварения. 

Однако если нужно поставить диагноз при наличии определенных заболеваний, то специалист (врач) затребует именно анализ кала.

Вывод четвертый: нормальный человек обычным образом старается скрыть от окружающих свои глубокие переживания и проблемы, он хочет казаться…  – с другой стороны его окружают, такие же нормальные люди, которым то же есть, что спрятать.

Парадокс заключается в том, что спрятать в себе ни чего не возможно, это то же самое что попытаться терпеть, когда хочется в сортир – рано или, поздно прорвет (можно обосраться), и прорывает … обычно на близких…, но это другой разговор.

Итак – прорывает – в результате получается, что то что люди пытаются скрыть другим хорошо видно (и пахнет еще), но сам человек остается в добровольном не ведении – свое гавно, как говориться, не пахнет.

К чему – спросите  Вы – такое вступление для книге по менеджменту? Поясню, я рассчитываю на  мыслящую аудиторию, данный текс не предназначен для идиотов, ханжей и демагогов.  Данный текст задуман и написан мною для людей способных мыслить более менее нестандартно (и относительно свободно), цель его отнюдь не познание основ менеджмента, цель расширение границ сознания, цель эффективное управление своей жизнью и в какой то мере жизнями ваших контактеров.  

Книга  касается всех аспектов жизни, но больше сфокусирована на части жизни касающейся карьеры, работы, денег и игры.

В указанном формате изложены основные аспекты эффективного управления, позволяющие структурировать информационное пространство таким способом, что при наименьших затратах энергии получать наибольшие результаты.

Внимание:  текст не приучает работать больше, текст показывает возможности для эффективного манипулирования и материальными ценностями в том числе. 

А главное, основы трансматики изложенные здесь позволяют сделать так, что бы Вы начали пользоваться системой, а не система Вами. В этом случае у Вас появится возможность не только отдавать в неограниченном количестве, но и получать в  неограниченном количестве (денег в том числе).

Для тех кто продолжил чтение.

ПРЕДУПРЕЖДАЮ –  Как автор трансматики, Я оставляю за собой право искажать факты по своему усмотрению, давать заведомо ложную информацию и использовать другие подобные приемы.

Кстати для информации – в одном грамме испражнений находится до 30-40 млрд. микробов (больше чем людей на земле), так что и там жизнь кипит.   

      

ЧАСТЬ ПЕРВАЯ – СИСТЕМА. 

1.ЗОМБО, КАК ЕГО СОЗДАТЬ. 

НАЧАЛО НАЧАЛ. 

Как известно если есть система, то следовательно и есть алгоритм по которому эта система функционирует. Отсутствие алгоритма подразумевает наличие хаоса и отсутствие какой либо системности.

Итак, отсутствие хаоса говорит о том, что процесс является предопределенным, т.е. имеет четкую структуру своего протекания. Из чего может состоять такая структура?

Не буду банальным, если скажу, что основа абсолютно любого алгоритма это ритмичность т.е. повторяемость и что, каждая система рано или поздно зацикливается.  

Какой нам с этого прок? – спросите Вы – пусть себе зацикливается… 

Прок очень даже простой – если есть алгоритм (зацикливание), то значит процессы в своем протекании предопределенны заранее. Это означает, что из зоны неопределенности мы попадаем в зону цикличных закономерностей, а это совсем другое дело.  

Знание о том как закономерность выстраивает тот, или иной процесс позволит нам эффективно пользоваться этими процессами и возможно влиять на них. 

Как это делать Вы узнаете из созданного мною курса ТРАНСМАТИКИ, часть которого Я предоставляю на территории этого издания. 

Итак, возникает вопрос: как быстро та либо иная система зацикливается и от чего это зависит? 

Начну с конца – хаос и моделирование категории несовместимые, поэтому хаос смоделировать попросту не возможно. По этой же причине наш мозг зависает, когда пытается представить к примеру бесконечность. Первое, что мозг делает он пытается создать модель, глядя на которую он сможет понять, что же это такое. Но модели бесконечности не существует… 

Создатели всевозможных систем генерирующих случайные процессы (генераторы случайных чисел) знают, что каждый из генераторов рано или поздно зацикливается… 

Многочисленные опыты над людьми показали, что человеческий мозг не в состоянии смоделировать случайный процесс… 

Об этом говорит к примеру не способность людей осознать отсутствие выигрышной стратегии в случае заполнения различных лотерейных карточек. Не смотря на то, что какой-то определенной стратегии в задаче случайного угадывания не существует, люди упорно отказываются это понимать. 

Есть и более простые примеры не способности человека моделировать случайные процессы: для человека невозможно выполнять полностью хаоти​ческие движения в произвольном темпе;  многократно произ​носить любые звукосочетания, печатать наборов бессмысленных знаков и многое другое. Дело в том, что во всех этих и др. случаях обнаруживаются рит​мические группировки движений (система зацикливается). 

Итак, человек не способен моделировать даже относительно случайные процессы, этот факт служит ярким подтверждением наличия четко выраженной структуры. Раз такая структура есть, то соответственно и все что с ней связанно изначально предопределенно. Другими словами любое человеческое поведение является структурированным и предопределенным, а значит не случайным. 

Поэтому получив ключи к системе мы получаем возможность небывалого влияния. 

Человеческое Я-сознание закодировано таким образом, что этих циклов не видит, эта его особенность задумана для обеспечения иллюзии новизны происходящего. 

Блок новизны с одной стороны штука полезная – поскольку создает ощущение неповторимости и уникальности происходящего, с другой – он часть блока иллюзий, который создает реальность. 

Наша задача изучение блока иллюзий (по другому блока реальности) поэтому для начала нужно отключить блок новизны (БН). 

Внимание: отключая БН Вы вторгаетесь в систему управления Вашим боргом, в результате отключения этой функции Вы не сможете видеть мир, таким как видите сейчас. 

Если Вы решили продолжить, то или Вы не приняли всерьез моего предупреждения, либо любопытство победило – в любом случае это Ваш выбор. 

Итак,, что нужно сделать чтобы выключить БН? Для этого достаточно начать видеть циклы, как только Вы узнаете об основных циклах, постепенно начнет проступать вся структура системы. 

ОСНОВНОЙ ЦИКЛ.   
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Первое, что нужно знать это то, что Я-сознанию выделен сравнительно небольшой ограниченный ресурс. Это набор верхних, даже не программ, а ярлыков к программам, который обеспечивает ощущение Я.  Сами программы находятся в другой (большой) зоне сознания А-зоне. Я –сознание А-зону не видит и не осознает, что готовое решение приходит именно оттуда. 

Как видно из рисунка основной цикл Борга состоит из конкретного набора форм и плавных переходов от одной формы к другой. Именно плавность перехода не дает человеку разглядеть не только цикличность процесса, но и различие форм перехода. 

Для того чтобы разглядеть как работает система исключим плавность перехода и зафиксируем пять основных форм из которых состоит основной цикл. В этом случае мы увидим, что каждая из пяти форм разительно отличается друг от друга. Это отличие обусловлено наличием своих программ По-ведения, соответствующих каждой из пяти форм. 

Из рисунка видно, что например формы 1Х и 4Х имеют разительные отличия, но формы 1Х и 1У, как формы 4 Х и 4У такого различия не имеют. 

Как Вы наверное догадались основной цикл изображен с известной долей упрощения – для удобства понимания в смене поколений изображена только мужская линия, в реальности каждый последующий ряд формируется двумя родителями. 

Иллюзия новизны обеспечивается таким образом, что формы 1Х и 1У никогда в одном времени не встречаются, когда появляется форма 1У (ребенок), форма 3Х (отец) не в состоянии узнать в ней свою копию, поскольку на этот момент обладает совершенно другим (отличным от формы1Х) набором программ (подробно см n.j.).  

Мы не будем подробно говорить об особенностях той или иной формы цикла поскольку эти особенности мною описаны в рамках другой книги, перейдем к ознакомлению с общими стадиями кодирования основного цикла. 

Стадии кодирования основного цикла:

1. Передача кармы или родительское кодирование.

2. Социальная зомбация. Социальное кодирование в рамках родительского. Осуществляется под контролем старших боргов.

3. Готовый борг занимает свое место в теле социума и приступает к выполнению функции на которую настроен.

4. Начало нового цикла. Воспроизведение стадий 1-2 в новом поколении – передача программы последующему носителю. Как только новый носитель достигает стадии 3 (+-) отработанная оболочка борга утилизируется.  

1.Передача кармы или родительское кодирование. 

Осуществляется в раннем возрасте начиная с периода зачатия до семи лет. Это период максимального транса. Напомню внушение при гипнозе тем эффективнее чем более отключено сознание и чем сильнее власть над объектом внушения. 

Период до семи лет это период максимальной зависимости и раннего сознания характерного полным отсутствием собственной воли. Это период, когда ребенок общается с внешним миром через посредническую линзу родительского сознания, постепенно перенимая необходимые навыки непосредственно от ведущих его контактеров (родителей).  

2.Социальная зомбация. Социальное кодирование в рамках родительского. Осуществляется под контролем старших боргов. 

Социальная зомбация несомненно процесс вторичный невозможный без стадии родительского кодирования.  Социальное кодирование проходит под общим лозунгом – "Повторение мать учения".  Этот процесс кодирования отличается от родительского большей степенью принудительного навязывания необходимой формы поведения. Информация внедряется с помощью принудительного многократного повторения. 

Осуществляется в два основных этапа – школа, вуз.

Основывается на родительском коде – сантехники воспитывают сантехников, интеллигенты интеллигентов, доктора докторов, военные военных и т.д.  

3.Готовый борг занимает свое место в теле социума и приступает к выполнению функции на которую настроен. 

Момент, когда среда подготовила хорошо управляемую единицу, готовую выполнять возложенные на нее функции – это собственно говоря та стадия, которой мы уделим основное внимание. На этой стадии основные настройки боргов выставлены и социуму остается только использовать их по назначению. Каждый функционально готовый борг занимает свое фиксированное место со значительным коэффициентом ограничения. Это значит, что с этого момента активизируются те программы, которые будут прочно удерживать борга на предназначенном ему месте.   

4.Начало нового цикла. Воспроизведение стадий 1-2 в новом поколении – передача программы последующему носителю. Как только новый носитель достигает стадии 3 (+-) отработанная оболочка борга утилизируется.  

Стадия четыре наступает во время стадии три и определенное время развивается параллельно с ней, до тех пор пока социум испытывает надобность в боргах этого поколения. На этой стадии борг подготавливает себе замену, т.е. передает свои программы новому поколению (своим детям), таким образом биологическая оболочка борга впоследствии утилизируется, но программы при этом фактически бессмертны. На этой стадии один основной цикл заканчивается и начинается следующий. 

ЗОМБО.   

К этой категории боргов принадлежит нижний слой социума, это те кто после прохождения всех уровней кодирования потерял способность мыслить максимально. 

Поясню – Вы либо кто из Ваших знакомых пойдете работать сантехником, грузчиком на Курский вокзал, надсмотрщиком за заключенными…? 

Дело не только в том, что сами по себе эти профессии лишены ореола привлекательности, дело в том, что нормальному мыслящему человеку невозможно в принципе там работать. 

Теперь представьте, что тем не менее Вам нужно сделать так, что бы Ваш знакомый брокер, или младший научный сотрудник (из советских времен) с удовольствием стал у тележки грузчика. Как это сделать? Для этого Вам придется, что называется изменить его менталитет, т.е. урезать его мыслительные способности и лишить его информации о котировках акций и всем подобном… 

Последним штрихом будет внедрение в его сознание информации, как хорошо можно заработать на чаевых за перенесенные чемоданы…

Удалив старый план "брокер" мы внедряем новый "грузчик" в этом случае система сама собой выбирает наименее энергоемкий путь, она не будет создавать новый план, она воспользуется готовым. 

Для чего – спросите Вы – урезать мыслительные способности? Дело в том, что в противном случае борг будет чувствовать себя не на своем месте и возможно начнет искать нечто новое для себя, а это не входит в планы социума. 

Итак,, нужен путь и способности для того, что бы этот путь пройти. 

На сеансах трансматики я каждый раз сталкиваюсь с множеством различных блоков, с помощью которых действительность того, или иного борга искажается. Возникают эти блокировки на уровне передачи кармы и впоследствии многократно подтверждаются родительским внушением (обучением). У блоков есть еще и другая цель – они являются частью полезной программы отвечающей за нашу неповторимость, т.е. той которая создает иллюзию нашего отличия друг от друга. 

Технически наличие блоков это показатель работы Генератора Ошибок (см. NJ). 

К какому выводу Я пришел? К совсем не сложному: способность мыслить у боргов ограниченна принудительно. Ограничения устанавливаются с помощью вышеуказанных способов кодирования. 

Это значит, что человеческая природа наделена гораздо большими способностями чем те, которые мы получаем на выходе.

Это значит, что все люди изначально обладают одинаково мощными вычислительными возможностями.

Это значит, что социум ограничивает эти способности в целях эффективного управления. 

Устанавливая ограничения, система действует вполне автоматически – определенное количество "сантехников" кодирует пропорциональное число новых "сантехников", управленцы управленцев, интеллектуалы интеллектуалов. В случае необходимости корректировки с помощью социального разрешения социум легко превращает нижних в верхних, верхних в нижних обычно не превращают (нормальным образом используется ликвидация).  

Вернемся к идее знания пути и способностей для его прохождения. Как можно понять в случае с самыми нижними социальная зомбация невозможна без предварительных родительских настроек. 

Что можно достать из кармана? Только то, что там есть… 

Совершенно невозможно достать оттуда брильянт в два с половиной карата если его там нет…

Чему может обучить родитель ребенка только тому, что знает сам…

Чью жизнь может показать ребенку только свою… 

Дети "зомбо" (т.е. дети нижних) уже до семи лет прошли основную стадию кодирования, поэтому они уже отличаются от своих сверстников – на первой стадии социальной зомбации (в общеобразовательной школе) они выделяются тем, что хуже других понимают то чему их обучают. Во всем остальном они ведут себя на уровне с одноклассниками и особой разницы пока не заметно.

Такой ребенок "не хочет" учиться, на самом деле он не хочет, он просто не понимает то что понимают остальные.  Чем выше уровень его не понимания тем больше потеря интереса к происходящему.

Закончив школу такой человек выбирает комфортное для себя занятие, то которое он понимает…

К этому моменту отличия между сверстниками уже видны более отчетливо, например у будущих зомбо уровень агрессии обычно более высок, что объясняет асоциальное поведение, которое впрочем в скором времени сменится тупой покорностью, отличающей тип зомбо. 

Зомби это самые тупые представители боргов, начальные блокировки настолько сильны, что социальная зомбация для них заканчивается на выучивании односложных операций из которых впоследствии будет складываться РАБота. Всю оставшуюся часть основного цикла зомби будут выполнять эти несложные операции автоматически, им не придется ни думать не принимать сложных решений. 

Для остальных социальное кодирование продолжиться и они станут докторами, менеджерами, брокерами, политиками, учеными, учителями, бухгалтерами и т.д.

Каждая из этих социальных специализаций требует более сложного кодирования и соответственно более сложных уровней автоматизации.  

Впрочем и этим боргам, как и зомби интересно то что они хорошо понимают поэтому медики бесконечно готовы говорить о медицине, политики о политике и т.д.

Согласитесь сложно обсуждать манеру живописи, когда о живописи знаете, что она висит в "Третьяковке" и не более того. 

Основной вывод, который Я предлагаю сделать из прочитанного:  

То что мы принимаем за процесс обучения является способом социального кодирования, основанного на методе многократного повторения. Как мы все уже знаем после многократного прослушивания глупая песня становиться любимой…

В результате кодирования социум получает готового для работы борга, причем ограниченного заложенной в него информацией и соответствующими типовыми навыками поведения. 

Вышеуказанный процесс полностью автоматизирован.  

УСТРОЙСТВО БЛОКА.

ЛЕВЫЙ ПРАВЫЙ. 

Я подробно описывал в NJ как устроен мыслительный аппарат борга поэтому расскажу об этом вкратце. 

Нормальным образом нормальный человек не задумывается о том как работает его центр управления, мозг обычно вообще не воспринимается человеком – мы знаем, что думаем головой и этого нам достаточно. 

На самом деле в голове есть мозг и он не един, это значит, что мозг состоит из двух половин, которые являют почти зеркальное отражение друг друга. 

Более того путем хирургического рассечения мозолистого тела (соединение левого и правого мозга) любопытные люди в белых халатах обнаружили, что обе части вполне могут функционировать отдельно друг от друга. При этом обнаружилось, что каждая из частей имеет функции отдельные от другой.

Борг с разделенным левым от правого мозгом вел себя так, что одна половина тела вполне могла напасть на другую.

Впоследствии, когда научились одну из половин мозга "вырубать" электрошоком, обнаружилось, что каждая из частей действует тормозяще на противоположную часть. Это значит, что правый мозг подавляет способности левого, а левый правого. 

Нормальный человек не знает, когда и какая половина мозга им управляет в большей степени и функции, какой половины мозга соответственно угнетены. 

Вот Вам единство и борьба противоположностей… 

Итак, разберемся что к чему.  

Для этого начнем с простого – каждая из половин мозга управляет противоположной частью тела – значит если движение идет от правой стороны тела – рулит левый мозг, а правый отдыхает (и наоборот)*. 

От простого перейдем к более сложному – за речь отвечает левый мозг (правый нем, т.е. не умеет говорить) – значит, когда мы говорим управляет левый мозг, а правый нет. 

Усложним – правый мозг из эмоций может испытывать, только страх, злость и гнев – значит когда мы говорим (Л.М.), но с помощью речи выражаем соответствующие эмоции говорит Л-мозг, но управляет правый. Соответственно по этим эмоциям мы можем всегда определить, что у руля правый мозг. Это важно по следующей причине – правый мозг не способен абстрагировать, т.е. выделять главное, он видит только целую картинку, как только даже незначительная деталь выпадает он отказывается понимать, что перед ним…

Другими словами, когда человек злиться или боится, то перестает соображать. 

Итак, логика и все, что с ней связанно это прерогатива левого мозга (во всем тексте рассматривается с точки зрения правшей). Помимо логики левый мозг отвечает за хорошее настроение – радость это его эмоция – поэтому смеяться полезно – если Вы радуетесь у руля левое полушарие. 

Если Вы еще не зависли усложним сложное – разберемся, что происходит со временем в те моменты, когда управляет левый или правый мозг. Оказывается оно меняется в зависимости от управляющего. 

Дело в том, что П-мозг контролирует только настоящее, он никогда не бывает ни в прошлом ни в будущем…  

Л-мозг в свою очередь осуществляет контроль за прошлым и будущим, но чужд настоящему.

Наглядным примером может служить поведение многих великих мыслителей, которые создали для человечества глобальные открытия, но в быту зачастую ощущали себя достаточно беспомощными… Т.е. хорошо развитый Л-мозг удерживал этих людей в своем времени, по этой причине им тяжело было решать насущные проблемы настоящего, которое контролируется П-мозгом. А как нам уже известно активность одной половины подавляет действие другой…  

Ведущий левый мозг перемещается между прошлым и будущим при этом подавляя правый, т.е. уменьшая присутствие борга в настоящем. 

Ведущий правый предпочитает режим реального времени, но расплачивается за это своим прошлым и будущим – они для него в тумане. Такие борги не становятся ни историками, ни математиками…

Зато интуиция у них на высоте, поскольку именно правый мозг единолично владеет "хранилищем смыслов" – здесь хранятся зрительные образы (в том числе слов) вне звуковой оболочки. 

Правому безразлично что Вы сказали, но поскольку он имеет идеальный слух (в отличие от левого), он улавливает малейшую тревожную интонацию в сказанном. Смысл сказанного его не интересует, ему интересно как Вы это сказали. 

Правый всегда честен, не умеет врать, считает свое поведение всегда истинным. Левый может и умеет врать, может генерировать ошибки, впрочем может их видеть. 

УСТРОЙСТВО БЛОКА. 

Для понимания устройства блока вернемся к истории про зомби – помните, для создания зомби надо урезать его мыслительные способности и внедрить соответствующий сценарий (карту) развития событий. 

Урезать мыслительные способности это значит подавить работу Л-мозга. С картой посложнее – для того, что бы представить ее нужно представить как создают рисованный мультфильм. Что бы не перерисовывать сотни раз фон художники рисуют его только один раз для одной сцены, при этом фигурки героев рисуются отдельно на прозрачных пленках. Потом пленки поочередно накладываются на фон и отснимаются, в результате получается герой движется на нужном фоне.

Так вот (с некоторой натяжкой) сценарий "мультфильма" хранит в П-мозг и получает его борг от своих родителей.  Помните – правый мозг никогда не дробит информацию, он воспринимает ее только целиком – поэтому весь полный план жизни с рождения до смерти борга хранится в его ПМ. 

Левый мозг никогда не воспринимает целое он отвечает за выделение из целого главного, поэтому он делит план целой жизни на части и адаптирует эти части к внешней реальности (фону). Выглядит это приблизительно как смена декораций в театре: избы поменяли на небоскребы, но это нисколько не мешает разыгрывать старый сценарий, за той разницей, что герой выбегает из скоростного лифта…, а не из старой лачуги.  

Итак,, карта в виде целой цепи, где одно не возможно без другого передается от предыдущего поколения боргов. Информация в этой карте хранится в виде зрительных образов и соответствующих эмоций (страх, агрессия), все блоки на этой карте уже заранее расставлены, функция ЛМ адаптировать их к новой реальности. 

При этом внешне адаптированный блок будет проявляться как подавление мыслительной функции как раз ЛМ. 

О том, что борг впал в правый транс и у него начал проигрываться адаптированный кусок программы Вы можете узнать по доминирующей эмоции – если это любая из возбуждающих эмоций страха, агрессии или сексуального желания, то Ваш оппонент находится под воздействием блока. 

Раз так, то взывать к его логике бессмысленно – он в режиме зомбо – договориться с зомби не возможно, НО ЗАТО ИМ МОЖНО УПРАВЛЯТЬ. Самая большая прелесть это то, что никаких Вуду Вам не надо – Вашего оппонента уже давным давно зомбировали, причем собственные родители.  Вам остается только научиться "нажимать на кнопки". 

Что нужно запомнить: 

Возбуждающие эмоции страха, агрессии или сексуального желания подавляют ЛМ и соответственно способность мыслить. Борг с подавленной мыслительной функцией для жизнедеятельности пользуется автоматическими программами поведения (программы получены от родителей). 

Поскольку такой борг находится под доминирующим управлением ПМ, то у него повышенное ощущение реальности, он ощущает свою стопроцентную правоту (у ПМ все, что он делает абсолютная истина), при этом для него важны малейшие интонации в вашей речи. Внимание: такого борга совсем не интересует смысл сказанного Вами. 

Внимание! инструкция по безопасности: 

Ни в коем случае нельзя эмоционально реагировать и тем более пытаться переубедить зомбо, такое ваше реагирование как раз и предусмотрено общей программой. Не успеете моргнуть глазом, как окажетесь ровно в таком состоянии абсолютной веры в истинность и незыблемость Вашей позиции. 

ПАРАДОКС БЛОКА.  

Парадокс заключается в том, что правый мозг контролирует настоящее, но когда он находится на позиции управляющего он "тупо" включает программу, которая "проигрывается" в автоматическом режиме. Это значит, что ПМ с помощью левого мозга выбирает из архива старый (родительский) мультик или часть мультика и помещает его в центр Я-сознания.

В результате Я-сознание начинает функционировать в автоматическом режиме, т.е. воспроизводит поколениями обкатанный цикл поведения, слегка адаптированный к нынешним условиям. При этом уровень адаптации будет падать по мере накала эмоций – чем выше эмоция тем ближе будет содержание ролика к изначальной родовой памяти. 

Суть парадокса, что часть мозга, которая создает реальность пользуется для этого старыми записями. Если бы не пассивная помощь (вмешательство) левого мозга, то настоящая реальность была точной копией родительского поведения. 

ЗАЩИТА – КАК СУТЬ БЛОКА. 

Изначально в мире дикой природы, т.е. в том мире где эти программы создавались, агрессивное поведение является результатом голода, ответом на опасность (страх), сексуального возбуждение (реакция на соперничество). 

Все перечисленные эмоции относятся к деятельности правого полушария. Несложно понять, что защитная реакция возникает только в результате опасности (реальной либо предположительной). Соответственно получаем – в случае опасности система переходит под управление П-мозга.

БЛОК это реакция системы на опасность, т.е. защита, при этом подавляется деятельность мыслящего полушария и соответственно активируется полушарие транса (Правый мозг). Если подумать, то такой механизм вполне оправдан – в момент опасности размышлять некогда, все решает скорость – поэтому в ход идут заранее записанные варианты реагирования.  

Вывод: чем выше опасность (сильнее уровень ЭМА) тем выше уровень направленного транса*.  

*Направленный транс это состояние в котором реализуется совершенно определенная, заведомо записанная программа поведения. 

Парадокс номер два: 

Поскольку блок это защита, то система расценивает его, как нечто важное, полезное, способствующее выживанию.  

Поэтому получается, что в целом – блокирование способности мыслить расценивается, как позитивное явление – именно таким образом осуществляется защита результатов кодирования. Попробуйте снимите код, когда система считает, что без него она не выживет… 

Именно по этой причине этим людям невозможно объяснить, что они действуют как марионетки – никогда ни при каких условиях ни один зомбо не согласится с вами, что все дело в нем, каждый назовет Вам "тысячу" причин почему он живет именно так, а не иначе. И еще тысячу для того, чтобы ничего не менять в своей жизни.

Я много разговаривал с людьми в те времена, когда на заводах по полгода не платили рабочим, Я спрашивал – зачем они по-прежнему ходят на работу, почему они не соберутся вместе и не заблокируют завод, почему не возьмут управление в свои руки – они же сильнее, Вас больше. На меня смотрели минимум как на умалишенного и очень убедительно объясняли почему. 

Итак, запомним: ЛЮБОЙ ДОВОД ЗА ТО, ЧТО С ВАМИ ПРОИСХОДИТ В НАСТОЯЩЕМ БЛОКИРУЕТ ВАШЕ НЕПРЕДСКАЗУЕМОЕ БУДУЩЕЕ. 

2.КОНТАКТЕРЫ.  

Два защищенных человека выглядят, как два тяжеловесных танка стоящих друг против друга. Поскольку защита изначально "задумывалась" и создавалась, как противовес реальной опасности, то она являет собой зеркальное отражение энергии этой опасности. Там где защита и опасность сталкиваются возникает граница напоминающая зеркало в котором одно является отражением другого. Не зря же говорят "отражение нападения"… 

Тут тоже есть свои парадоксы:  

Парадокс первый – когда один человек видит защиту другого человека он не воспринимает ее как таковую – он вместо защиты видит опасность и соответственно он реагирует на нее – своей защитой.  

Парадокс второй – система устроена так, что защита "заинтересована" в наличие опасности, в противном случае от чего она будет защищать. Если опасность исчезнет, то нужда в защите так же отпадет поэтому получается – изживая опасность защита изживает себя.  

Поскольку каждая из программ защиты считает себя наиболее важной и нужной, то получается что защита противостоит опасности, но не в коем случае не избавляет от нее. Более того если опасность по той или иной причине исчезнет, то программа защиты начинает поиск новой.

И если таковая не находится, то защита вынуждена создать таковую…, или убедить Я-сознание, что опасность есть там где ее на самом деле давным давно нет.

Для этого изначально ясный (ясно видение) взгляд Я-сознания пропускается через искривляющую линзу блока и Я-сознание начинает видеть, то что ему показывает программа блока. 

Самый удобный вариант для создания иллюзии опасности, использовать контактера, т.е. точно такого же борга с точно таким же механизмом защит. 

Как можно догадаться первыми контактерами, которые собственно говоря сначала устанавливают блоки, а потом учат ими пользоваться являются непосредственно создатели борга. Родители это те люди, на которых ребенок учится пользоваться необходимыми ему для существовании в социуме защитами. Поскольку от родителей ребенок имеет максимальную зависимость, то и желание избавиться от опеки так же максимально. 

Родительская власть принимавшаяся на начальном периоде как благо по мере взросления Ре воспринимается как опасность, на которую срабатывают нужные защиты. Получается, что Ре проходит обучение защищаясь от собственных родителей. 

Итак, семья – это контактеры первого уровня – впоследствии, когда Ре разовьется в полноценного борга у него будет жена (муж) и собственные дети, т.е. свои контактеры первого уровня. 

Контактеры второго уровня (именно они нас будут интересовать в большей степени) – это те контакты, которые происходят с ежедневной (или почти ежедневной) периодичностью, некий относительно статичный ближний круг. Это друзья – приятели и коллеги по работе. 

Контактеры третьего уровня – это все те контакты, которые дальше второго уровня, т.е. знакомства особо не поддерживаемые, это борги на которых есть выход но контакты с ними происходят достаточно редко, или не происходят вообще.  

Контактеры четвертого уровня – все остальные, в основной массе это предположительно возможные контактеры.

ОБЩИЕ ФУНКЦИИ КОНТАКТЕРОВ. 

Если Вы думаете, что функции контактеров это составлять для Вас приятно – комфортный круг общения, то Вы правы, но только это отнюдь не основная их функция. 

Основной является пространственная функция, т.е. Ваши контактеры прочно закрепляют Вас в данной точке тела социума. Окружая Вас ежедневно они создают статичную массу, сдерживающую Ваши возможные передвижения. 

Каждый из ваших контактеров имеет точно такой же ближний круг, который закрепляет его, таким образом вокруг Вас образуется прочная сдерживающая сеть. 

Из пространственной вытекают еще две функции: информационная и фискальная. 

Информационная – заключается в том, что Ваша способность получать информацию ограниченна вашими контактерами. Контактеры не только создают вокруг Вас замкнутую информационную зону, они представляют фильтр не дающий не нужной информации проникнуть в центр этой зоны. Зачем сантехнику информация о котировках акций? Поэтому ни один из его контактеров эту информацию ему не передаст (даже если случайно о ней узнает). 

Фискальная функция – не что иное как неустанный контроль за Вашим поведением. Именно Ваши контактеры следят за тем, чтобы Вы четко выполняли правила и инструкции, которые установил социум; в противном случае Вы сразу почувствуете давление со стороны контактеров. 

Вывод отсюда такой: 

Вы никогда не видите и не увидите тела социума целиком, Вы сталкиваетесь только с его представителями, которые отделяют Вас от социума и таким образом образуют границу между Вами и телом социума. Эти же представители в результате и есть Ваш социум. Они образуют Ваш собственный мир и как это ни странно Вы находитесь ровно в центре этого мира. 

Заметьте вся система прекрасно отлажена и работает в автоматическом режиме и если Вы с данной точки окинете весь путь борга от рождения до утилизации, то сможете увидеть, что выбор пути является обычной иллюзией, часть программы блока новизны. Вы сможете увидеть, что помимо внутреннего контроля, который осуществляется блоками защит существует постоянный внешний контроль. 

Каждый момент прокручивания основного цикла сопровождается незримым присутствием социальных контролеров, которые отслеживают все выборы борга. Блок реальности делает присутствие контролеров незримым, поэтому борг живет в блаженном неведении – он искренне не замечает, что его постоянно контролируют и направляют, ему видится, что из множества возможностей он выбирает одну… 

Ни каких таких возможностей НЕТ есть четкий маршрут по которому намечено движение – отклонения от маршрута системой не предусмотрено. 

А что есть? Есть иллюзия – развилки, перекрестки, повороты только сворачивать борг на них будет именно туда куда надо, а куда не надо не будет. 

Это значит, что выбор всегда предопределен. А раз известно заранее каков будет "выбор", то этим можно воспользоваться для расширения своих собственных управленческих функций.  

ОТЛИЧИТЕЛЬНЫЕ ЧЕРТЫ КОНТАКТЕРОВ. 

Контактеры первого, второго и третьего уровня несомненно имеют ряд значительных отличий и по степеням влияния и по направлению влияния. 

Собственно говоря основное влияние сосредоточенно на первом и втором уровне поэтому четвертый и третий уровень по причине удаленности мы рассматривать не будем. 

Первый уровень отличается от второго тем, что второй уровень контролирует поток энергии, который борг отдает социуму, первый уровень контролирует то, что от этой энергии остается. 

Поясню каждый борг в состоянии выполнять полезную работу, для выполнения этой работы нужна энергия; запас энергии, которую ежедневно может потратить борг, конечен.

Выполняя работу борг тратит энергию – за этим процессом следит второй уровень. Задача контактера первого уровня обнулить оставшуюся после выполнения работы энергию. 

Выглядит это так, что два борга противоположного пола создают стабильную пару находящуюся в цикличном процессе противодействия – условно, плюс попадает на минус и силы противодействия приводят к тому, что общий заряд системы обнуляется. Такое состояние пары вполне устраивает социум поскольку пара с общим нулевым зарядом безопасна. 

Если бы борги умели создавать пары по принципу сложения сил тогда общий заряд пары удваивался, что абсолютно не нужно социуму. Зачем ему энергия которую нельзя контролировать. 

Косвенно контактеры первого и второго уровней поддерживают друг друга – второй уровень не только предоставит необходимую для борга пару, но проконтролирует ее существование; первый уровень обязательно контролирует наличие социальной деятельности борга. 

О направлении влияния сказали теперь о степени.  

Различие по степени влияния для каждого уровня прямо пропорционально расстоянию на котором находится окружение. Соответственно чем ближе находится уровень тем меньше осмысленность и выше транс. Поскольку с приближением к объекту мы автоматически попадаем в зону действия (видимости) защит, то соответственно логический мозг (ЛМ) теряет управление и напротив трансовый мозг (ПМ) приобретает его.  

Отсюда повышенная болезненная реакция на контактеров первого уровня, плюс затрудненный анализ взаимоотношений в паре. Хочу сказать, что это центр взаимодействия – ЭТО непонимание происходящего, ЧТО создает автоматизм, т.е. необходимый социуму цикл. Попав в него пара теряет способность аналитического управления, а значит и свободы выбора, раз так то все под контролем.

Вывод: блоки первого уровня наиболее болезненны.

Блоки второго уровня так же невидимы, как и блоки первого но менее трансовы в том смысле, что логическому мозгу удается порулить (исключительно в рамках сценария программы). Влияние второго уровня не так болезненно как первого, но не менее сильно, может даже более. Именно второй уровень осуществляет контроль не только самого борга, но и контролирует контролеров первого уровня. 

3. КОЕ ЧТО ИЗ ТЕОРИИ ГРАНИЦ 

ТРИ УРОВНЯ ОБОЛОЧЕК, ПЛЮС… 

Основная цель трансматики это осознанность – т.е. понимание происходящего и как результат этого понимания выход из транса, воздействие на транс, управление им.  В конечном итоге наша цель воздействовать на трансовое поведение таким способом, что бы создать новые более эффективные уровни транса. 

Основная проблема трансматики заключается в том, что состояние транса блокирует способность мыслить, т.е. снижает уровень способности человека к абстрагированию. Другими словами находясь под воздействием транс-команды человек не в состоянии осознать, что он находится под контролем программы.  

Основная особенность этого момента это то, что все мыслительные процессы полностью контролируются управляющей программой. Это значит мышление допустимо, но только в рамках запрограммированного поведения. 

Основным результатом такого состояния является – невозможность увидеть как действует управляющая программа. 

Поскольку такое положение противоречит нашим целям, мы будем создавать нужные нам абстракции, помогая Я –сознанию выбраться из транса. Поясню: вычислительные способности Я-сознания принудительно ограниченны поэтому поступающая информация выдается Я-сознанию в ЗАРАНЕЕ ЗАГОТОВЛЕННОМ виде.  

Итак,, приступим к процессу. Для успешного понимания действительности нам нужен определенный механизм с помощью которого мы сможем проводить эффективный анализ происходящего.  

Частью этого механизма будет следующая абстракция: разделим общее информационное поле человека на три оболочки – социальную, разума, телесную. Каждая из этих оболочек (тел) имеет свое информационное поле, находящееся в тесной взаимосвязи с остальными. Используя такого рода абстрагирование мы можем увидеть, что происходит с информационными потоками при прохождении от одного тела к другому. 

Таким образом мы получаем три информационных поля проходя через которые информация получает те, или иные искажения. 
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На рисунке №1 голубым цветом отмечена оболочка разума (тело сознания), светло-коричневым обозначена физическая оболочка тела человека (далее физическое тело), красным – оболочка социума (социальное тело). 

Из общего информационного поля мы выделили три уровня, при этом каждый из этих уровней имеет свои яркие особенности и свои искажающе-блокирующие программы. 

Для наглядности приведу примеры таких управляющих воздействий: 

1.) Если у человека возникает серьезная болезнь (например язва желудка, или того хуже злокачественная опухоль), то подобное искажение на уровне физического тела окажет дальнейшее искажающе-блокирующее действие на два другие уровня. Нетрудно понять, то что больной человек начинает мыслить с коррекцией на свою болезнь – информация не связанная с болезнью все больше и больше блокируется и напротив все что связанно с лечением вызывает нарастающий интерес. Как результат социальная оболочка получает свою долю коррекции с учетом новых условий…

2.) Искажение на уровне тела сознания выглядит еще проще – если человек например напуган, то физическое тело отреагирует мгновенно и уже исходя из двойного искажения будет строится реакция социального тела (заведомо понятная).

3.) Любое изменение в социуме (например потеря дохода, или внезапное богатство) внесет коррективы в социальное тело человека, тело сознания отреагирует негативным мышлением в результате которого возникший стресс может проявиться на физическом уровне в виде заболевания. 

Как видно из примеров оболочки активно взаимодействуют между собой при этом активно влияя друг на друга.  

Попробую дать короткое описание каждой из оболочек: 

Тело разума – это отнюдь не мозг (мозг относится к физическому телу), а вот информация находящаяся в недрах мозга как раз и будет оболочкой сознания. Занимается мышлением. Центр Я-сознания. Поставляет информацию и принимает информацию. 

Социальное тело – представляет собой набор программ социального реагирования, включая коды взаимодействия с разнообразными контактерами всех уровней. Поставляет информацию и принимает информацию. 

Физическое тело человека – является посредником между социальным телом и телом сознания, соответственно основной функцией является способность служить проводником для информации. Физическое тело не только является разграничителем, отделяющим тело разума от тела социума, но фактически физическое тело зажато между ними и поэтому испытывает двойную нагрузку (см. рис. №2).   

Как видно из рисунка информационные потоки имеют два направления к телу разума и от него. Проходя каждую оболочку информация искривляется под воздействием блоков содержащихся внутри каждого тела. Отсюда простой вывод: информация на входе всегда отлична от той, что дошла до тела разума; впрочем информация на выходе всегда отлична от той, что "родилась" в теле разума (думаем одно, а говорим совсем другое).  
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Вывод номер два: влияя на одно из тел Вы влияете на два других. Отсюда вытекает старое как мир утверждение – "в здоровом теле здоровый дух". Исходя из приведенной схемы как ни когда легко понять, что укрепляя физическое тело человек не только воздействует позитивно на тело разума, но и в значительной мере координирует социальное тело. 

Можно начать и с тела разума, но в любом случае пока физическое тело прибывает в болезни, ожирении и немощи дух не будет силен, а разум светел, про социальную оболочку даже говорить не стоит. 

Итак, с чего бы Вы не начинали трансматика предусматривает только один вариант развития событий – без здорового, сильного, подвижного физического тела ни одна "духовная" практика не даст стойких положительных результатов. 

Продолжу о теле социума и о самом социуме и нашем месте в нем (см. рис.3): 

Как видно на схеме №3 одни тела разума находятся в контакте с другими телами разума за той разницей, что для центрального тела все другие будут представлять среду. Это значит что центральный разум "видит" только себя другого разума он не "видит" поскольку ему предъявляется социальная оболочка, за которой видно физическое тело… 

САМОЕ ИНТЕРЕСНОЕ в этом видении это, то что разум при всем при этом не видит ни своего физического ни социального тела, но отлично видит социальное и физическое тело контактеров.  

На схеме хорошо видно, что информация проходя от одного тела сознания 

к другому дважды проходит через социальную оболочку и дважды через физическую при этом получая сложное искажение четвертой степени. Поясню – на первой степени (когда информация проходит через одну оболочку) искажение простое, вторая степень это когда уже искаженная первой оболочкой информация искажается следующим телом. Получается – искажение искажения. В таком виде информация выходит из одной системы и попадает в другую систему где дешифруется сначала телом социума, потом физическим телом. При дешифровки если блоки второй системы совпадают с блоками первой, то первые два искажения останутся без изменений, если блоки второй системы отличаются от блоков первой, то искаженная информация исказится еще два раза. Получится искаженное, искаженное искажение искажения. 

Вывод: центральный разум всегда имеет дело только со сложно-искаженной информацией. получая сложное искажение четвертой степени.важды через физическую другому телу сознания
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Забегая вперед, из рисунка можно увидеть как строится сложное тело социума. Центральный разум прочно закреплен в теле социума обоюдными связями. Одна обоюдная связь это один информационный канал. Таким образом обоюдные связи с контактерами удерживают центральный разум в теле социума. Получая подобную фиксацию система закрепляется, как проводник для своей части информационного потока. 

Каждый проводник имеет контакты с другими зафиксированными проводниками они в свою очередь со следующими и т.д., в итоге получаем всеобщую взаимосвязанность… (см. информационные поля). 

Возвращаясь к теме трех оболочек хочу сказать несколько слов про четвертое тело, которое не является оболочкой, а является центром системы: в NJ я называю его А-зоной, это центральная часть информационной системы (с большой натяжкой – ДУША, или подсознание), это та часть которая присылает в зону разума готовые ответы и та часть где "прописаны" управляющие программы и очередность их включения. 

Именно эта часть управляет всей системой и именно это управление мы будем тщательно изучать на уровне второй ступени. 

Р.S. Выбирая учителей для себя и своих детей обратите внимание на их физическое тело, выбирая врачей обратите внимание на физическое тело… 

Врач должен быть сам здоров, уролог с простатитом или сексолог не ведущий сексуальную жизнь это люди представляющие прямую угрозу. 

Не здоровый вид врача скажет Вам о том, что обращаясь к нему Вы ни чего хорошего не получите – больные не должны лечить больных. 

Если физическое тело учителя не здорово: излишки жира, или нехватка мышечной массы (худоба), просто не красиво, …и т.д., будьте уверенны две остальные оболочки тоже далеки от идеала. 

Рекомендую учитывать искажение информации возникающее при взаимодействии с таким передатчиком. Говоря передатчик Я имею в виду, то что контактеры обычным образом просто передают информацию искажая ее в момент передачи, редко когда контактер обладает не заблокированной способностью самостоятельно генерировать информацию…  

4. ТРАНСМАТИЧЕСКИЕ "УДАРЫ".  

Единичные трансматики двух контактеров нормальным образом выглядят как комические размахивания руками двух дерущихся человек. Комизм ситуации заключается в том, что удары приходятся в воздух поскольку эти люди находятся на безопасном расстоянии друг от друга. 

Цель этих вобщем то нелепых движений заставить оппонента выполнять управляющие команды – каждый из сотрясателей воздуха хочет заставить принять именно его точку зрения… 

Комичность ситуации сразу пропадает, когда на ролях спарринг партнеров мы обнаруживаем себя самих. При этом мы дополнительно узнаем, что выпады "в воздух" носят вид хорошо организованных информационных потоков, которые оказывают совершенно конкретное трансовое воздействие.
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Итак, единичная трансматика выглядит следующим образом – один борг на защиту другого борга отвечает своей защитой, при этом защита одного является нападением для другого. 

Родившись в теле разума информационный ответ попадает на уровень физического тела, на физическом уровне информация кодируется в вибрацию и в таком виде преодолевает расстояние между боргами.

Как видно из рисунка "расстояние" равняется "толщине" двух соприкасающихся социальных тел.

Следующим шагом информационный ответ, преобразованный в вибрацию достигает физического тела противоположного объекта (контактераротивоположного объекта ()тигает физического тела ацию и в виде езопасном растоянии ций.






































). Физическое тело контактера принимает вибрацию, т.е. начинает вибрировать в такт исходной вибрации. * В противном случае информация не будет принятой.

После этого информация считается принятой. Итак, вибрация принимается на телесный уровень, затем декодируется в информацию и передается телу разума. 

Таким образом выглядит единичное прохождение трансматического сигнала.  

Как видите, чтобы понять информацию ее предварительно нужно декодировать, это значит, что защита всегда вторична. Прежде чем сознание сможет отреагировать (защититься от агрессивной информации) ему нужно пропустить ее в самый центр системы. 

Как видно из рисунка вибрации исходят от физического тела, а физическое тело вибрирует под воздействием тела разума. Такую систему мы будем называть генератором вибраций. 

Нетрудно заметить, что тело, принимающее вибрацию резонирует в такт с ней, поэтому будем называть его резонатор. 

Нетрудно также увидеть, что при прохождении сигнала от генератора к резонатору знак сигнала меняется на противоположный – защита на нападение, но не наоборот. Особенность трансового взаимодействия заключается в том, что условный плюс меняется на минус, а вот минус на плюс ни когда. 

Защита одной системы резонирует в другой системе как нападение – возникает ответный трансматический сигнал – система резонатор генерирует свою защиту и т.д..   

Прошу учесть, что основная часть информации передается с помощью звуковых вибраций.  

Я подробно описал в NJ механизм дешифровки звуковых волн, для тех кто не читал напомню:  

- Абстрактный левый мозг воспринимает только смысл сказанного, но не слышит интонаций (слон на ухо наступил). Если представить в каком виде слышится речь логическому полушарию, то это будет монотонное "гнусавое" чтение. 

- Трансовый правый мозг имеет идеальный слух, но вообще не понимает смысла сказанного, поэтому слушает только мелодику речи, полностью опуская значение слов. Вместо слов правый разум слышит музыку тончайших интонаций и соответственно реагирует на них. 

Поскольку правый центр управления умеет определять только те эмоции, которые сам испытывает, то он их тщательно выискивает…

Как известно для правого мозга понятны эмы содержащие в своем ядре страх или агрессию, соответственно именно эти интонации он будет искать в речи контактера. 

Именно в этом состоит одна из функций защиты – вовремя обнаружить опасность. В те времена, когда этот механизм создавался от скорости реакции зависела жизнь носителя программы. Исходя из этого программа реагирует на опережение, т.е. на предполагаемую опасность (у страха глаза велики).    

Получается следующее: уловив малейшие интонации опасности Правый мозг не понимая смысла сказанного включает защиту, при этом на опережение защита несколько больше чем возможная угроза. Контактер ровно по такому же механизму выставит свою защиту, соответственно еще больше и т.д.(см.рис.). 
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Как видно из рисунка процесс идет по нарастающей, при этом параллельно с усилением защиты (нападения) сокращается расстояние между объектами. Социальное тело с каждой стороны становиться тоньше. Не трудно предположить, что данный процесс в своем развитии приведет к обнулению социального расстояния и как следствие к контакту на уровне физического тела. 

В свою очередь активный контакт физических тел в случае максимального развития приведет к уничтожению одного из боргов… 

Собственно говоря это и есть схема трансматического удара. Цель такого воздействия устранение опасности, в идеале физическое… 

Запомните, вступая в любую словесную перепалку (особенно с близкими людьми) Ваша программа в развитии предполагает смерть Вашего контактера, не удивляйтесь если он отплатит Вам тем же. 

Не смотря на "далеко идущие цели" трансматические удары практически ни когда не переходят в свою физическую стадию. Спрашивается – "Почему?" 

Суть в том, что ядро программы выглядит так: сигнал агрессии вызывает агрессию либо страх; сигнал о страхе контактера провоцирует всплеск агрессии и т.д. 

Итак, страх источник агрессии, но агрессию можно подавить большим страхом (?). 

Именно таким образом действует социальное блокирование агрессии – каких-то двести, триста лет назад за физическое уничтожение контактера социум безжалостно и публично казнил виновного. 

Безжалостно (кол, четвертование, гильотина) – для эффекта, публично – для того чтобы блок установился. Показательные казни продолжались до тех пор пока социальный блок не стал естественной блокирующей частью программы. 

 www.topnews.ru 

Показательная казнь распространителей наркотиков. 
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Как видите в некоторых странах социум и сейчас пользуется этим методом – пример Китай и вполне эффективные меры по борьбе китайского правительства с наркоманией. 
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На рисунке Я показал каким образом социальный блок воздействует на нарастание трансматического удара. Агрессия ранее проявленная социумом отпечаталась внутри программы – родовая память записанная триста (+-) лет назад блокирует нарастание агрессивного поведения в настоящем. На схеме видно как пик усиления в защите, разбивается предполагаемым социальным воздействием на два менее активных пика. За счет этого виртуального воздействия амплитуда снижается и социальное расстояние восстанавливается. 

Итак,: страх смерти, который отпечатался в программе поведения Ваших предков блокирует нарастание агрессии вызванное страхом… 

В результате один страх блокируется другим страхом.   

Внимание мы вплотную подошли к пониманию "ткани" социального тела.  

Итак, социальная оболочка борга состоит из сложных программ в основе которых лежат принципы сдерживания. Она включает в себя не только счетчики усилия, но и стоп сигналы срабатывающие на определенное усилие.  

Другими словами – система сдерживания состоит из цепочек сложных взаимодействий где один страх ограничивается другим страхом…

При этом программа четко "понимает" когда нужно сработать. 

Хотите проверить как это действует? Нет ни чего проще – спуститесь в подземку, сядьте в вагон с народом и … снимите штаны…

НЕТ конечно штаны снимать не надо, достаточно представить, что Вы можете это сделать (незаметно начните расстегивать ремень, или верхнюю пуговицу) уровень сопротивления, который Вы почувствуете и есть то что Вы ищите. 

Подумайте сами обязательным образом хотя бы раз в день Вы снимаете штаны, причем без всяких усилий – например перед сном. Тогда при других обстоятельствах простое движение не только становится затруднительным, но для многих просто невозможным…

При этом прошу заметить, что внутреннее сопротивление ни коим образом не соотносится с возможным "наказанием за проступок" – поскольку ни кто Вас реально не накажет. Тем не менее нарастающий дискомфорт направлен как раз на блокировку задуманного.

Именно так действуют все социальные блокировки, они избавляют Вас от "ненужных" размышлений, если вдруг Вам в голову придет некое асоциальное движение Ваше социальное тело тут же отсигналит Вам. 

Правила социального взаимодействия должны выполняться в автоматическом режиме, поэтому при каждом отклонение от программы взаимодействия следует сигнал в виде лишения комфортного состояния. В случае если борг усердствует в своем отклоняющем поведении сигнал будет усиливаться, а дискомфорт нарастать.

Знаете как это выглядит? 

Как разряды электрошока – программа каждый раз увеличивает ток, если борг не слушается. 

Эти разряды и являются настоящими ТРАНСМАТИЧЕСКИМИ УДАРАМИ – это то воздействие с помощью которого программы управляют всеми нами без исключения. 

ПОПРОШУ ЗАПОМНИТЬ – управление боргом с помощью трансматических ударов единственно возможное ПРЯМОЕ управление, любое другое управление является косвенным.   

Это значит, что социальное подчинение одного борга другому осуществляется под непосредственным контролем социального тела самого борга. Борг следует этому подчинению по той простой причине, что в противном случае почувствует болевое воздействие от собственной программы. 

Что это значит? 

Только одно: Ваши контактеры издают необходимые вибрации Ваша программа улавливает эти вибрации и оказывает нужное внутреннее воздействие. Напоминает механическую игрушку, управляемую голосом. 

5. СТРУКТУРА СТРАХА.
Парадокс трансматического управления. 

Казалось бы, что задействуя разной силы трансматические удары в случае отклонения, все остальное время программа позволяет боргу находиться в состоянии душевного комфорта… 

Можно также подумать, что в случае "провинности" следует наказание в виде лишения этого комфорта. Возможно так когда-то и было, но не сейчас. 

Ни чего подобного программа выросшего борга устроена несколько хитрее, она практически постоянно держит борга в дискомфорте, обещая отключить это состояние, если он будет четко следовать цели. В случае попыток отклонения от плана программа просто усиливает болевое воздействие. 

Итак,, парадокс заключается в следующем – программа, управляя боргом, создает постоянно действующий некомфортный фон, который усиливается в случае отклонения от вышеуказанной программы. 

Ядро парадокса – то, что награда в виде состояния комфорта подразумевается, но ни когда не наступает.  

В этом и есть суть эффективного управления – система обещает вознаграждение в виде долгожданного счастья, но ни когда ни "выдает" его. 

Как ни грустно об этом говорить, но нормальное состояние борга это тревожное состояние страха, настолько привычное для взрослого борга, что многие предпочитают его не осознавать. 

Вывод такой: Как говориться управление кнутом и пряником; в нашем случае система управляет трансматиками с помощью кнута, а пряник только обещан, но ни кому ни когда не выдается. 

Парадокс этого парадокса заключается в том, что кнута тоже давно нет, т.е. ни какого реального воздействия нет есть только программная память об этом воздействии – Страх. 

Польза страха.  

Я сообщал ранее, что каждая из программ системы считает себя позитивной и исключительно полезной для своего носителя – программа СТРАХ не является исключением. 

Из трех состояний – возбуждение, реализация, восстановление – страх относится к стадии возбуждения.*

* Подробно всю схему Я описал в NJ поэтому повторяться не буду, для полного понимания материала рекомендую прочесть "Next Joystick". 

Страх, голод, СВ (сексуальное возбуждение), агрессия это все программы относящиеся к возбуждению и побуждению к совершенно определенным действиям.  

Всем нам без исключения знакомо липкое чувство страха, ставшие внезапно влажными ладони и ступор, который так тяжело преодолеть. 

Не все симптомы Вам заметны, многие из нас живут в этом состоянии и считают его нормальным, поэтому для них нет ярко выраженных показателей. 

Итак,, в чем же польза страха? 

Смею утверждать – это одна из наиполезнейших программ. Если добавить одну черточку к букве (Х), то получится (Ж), таким образом получится вместо страХ – страЖ. 

Именно так страх отвечает за охрану борга от всевозможных массовых опасностей. В далекие предалекие времена, когда будущий человек соображал поменьше и жил в агрессивной среде, которая пыталась его поглотить путем поедания. СТРАХ предупреждал его о надвигающейся опасности.  

Зарождающийся разум (который и сейчас не быстр) в те времена не мог обеспечить достаточную быстроту реакции, поэтому если программа предупреждения (страх) не срабатывала вовремя, то пиши пропало. 

Если страх это программа возбуждения, то программа реализации, которая включится следом это будет или бегство, либо агрессивная защита.   

Теперь зададимся вопросом каким образом "шепнуть" многообещающему обезьяноподобному созданию – "у б е г а й"…? 

Если учесть, что нет такого языка, который бы оно поняло, то ситуация кажется тупиковой. Впрочем таковой она кажется только нам, программа защиты – страх (ПЗС) "знает", что делать. ПЗС оперирует исключительно психо-физиологическими образами, т.е. что бы объяснить существу, что перед ним опасность, ПЗС частично воспроизводит болевое ощущение. Несомненно, то что встреча с опасностью грозит гораздо большей болью, причем реальной и возможно даже смертью. 

Виртуальная боль, вызванная ПЗС, проявляется ощущением дискомфорта на уровне психики и в плане физиологии разного рода болевыми ощущениями в теле (психосоматиками). 

Создавая вышеописанный дискомфорт ПЗС отгоняет существо от места опасности, как только метки опасности (запах, звук, вид) исчезают дискомфорт проходит. 

Если человекоподобное выберет неправильный маршрут и метки опасности будут усиливаться, то и болевое воздействие ПЗС станет все ощутимее, вплоть до болевого шока. ПЗС будет усиливать боль до того момента пока предполагаемый объект опасности не станет удаляться, определить это просто – метки должны ощущаться слабее. 

*Я не буду описывать как страх действует на уровне физиологии, Я подробно писал об этом в NJ, хочу отметить только одно: как при страхе, так и при агрессии и при СВ в организме происходит абсолютно одно и тоже. Все различия возникают только на уровне сознания на уровне физического тела ни каких различий нет. 

Итак, мы выяснили, что страх сгоняет своего носителя с места опасности и ПЗС выключается, т.е. страх проходит. Да, но так происходит не всегда, так происходит только с в случае реального страха (Р-страха) при наличии реальной опасности.   

Когда реальной опасности нет, а страх есть тогда мы имеем дело с псевдо формой ПЗС – Псевдо страхом (П-страхом)*.  

*Опять таки механизм П-страха подробно изложен в Next Joystick.  

Псевдо форма страха это многократно скопированная программа лежащая в основе подавляющего большинства программ управляющих трансматиками.

Псевдо форма ПЗС представляет сложную систему где один П-страх блокирует другой. Целиком вся структура переплетенных между собою П-страхов представляет КАРМУ человека (см.NJ), т.е. огромный опыт предков – многократно переписанный каталог опасностей. Характерной чертой которого является то, что от него не так просто избавиться.  

Основное отличие реальной формы страха от его псевдо формы заключается в том, что за Р-страхом наступает реализация, а за ней стадия восстановления и сопутствующий ей релакс. По мере реализации метки опасности слабеют и ощущение страха проходит, сменяясь на стадии восстановления ощущением удовлетворения и соответствующей релаксацией. 

В отличие от реальной формы псевдо-страх до стадии реализации ни когда не доходит. Действие, которое следует за П-страхом можно назвать псевдо-реализацией.  При этом надо учитывать, что псевдо-реализация отличается от реальной реализации ровно так как слово обозначающее п р ы ж о к  от самого прыжка.   

В том месте когда наш дикий предок действовал мы предпочитаем обмениваться информацией, т.е. мысле-формами заключенными в звуковые вибрации. При этом наше физическое тело подвергается мощнейшему внутреннему удару (см. NJ "адреналино-инсулиновые качели"). Поскольку фаза реализация так и не наступает и более того человек обычно не в состоянии покинуть опасное место, то и фаза восстановления и релакса становится недосягаемой. 

Такое положение вещей вполне устраивает социум – нет релакса – значит борги под контролем, попробуйте поуправлять абсолютно счастливым человеком (он уже счастлив, чем на него давить?). 

Почему же не покинуть опасное место? – спросите Вы – почему бы не встать и не уйти? 

Конечно уйти можно…, но ни кто не уходит… Проблема в том, что реально жизни борга ни чего не угрожает – это раз; и все его страхи связанны с себеподобными – это два. Помните контактеров первого и второго уровней именно на них в первую очередь срабатывает программа П-страха.

Собственно говоря люди уже давно никого кроме людей не боятся. А раз одной из меток опасности являются люди, то куда от них денешься? Что в отшельники?  

Покинуть дом, друзей, работу? 

Сомневаюсь, что такое возможно. 

Итак, мы столкнулись с принципиально новым сигналом опасности, сигнал сигналит, что опасность есть, а ее на самом деле нет. Раз так, то от нее совершенно невозможно убежать, помните(?) – "от себя не убежишь". 

Опасность, от которой невозможно скрыться, присутствует всегда.  

Надеюсь после получения этой информации Вам станет понятно по какой причине некоторые борги активно ищут реальной опасности (экстремальные виды спорта).  

Если нет поясню: дело в том, что реальная опасность преодолима – это раз, реализация заканчивается релаксом – это два, плюс реальный страх в одно мгновение вытесняет все П-страхи. Борг попадает в ситуацию когда он побеждает опасность – самая простая терапия (рекомендую).

Кстати, обычный бег сильно поправляет дело, совершенно не обязательно "пытаться" свернуть себе шею, вполне достаточно будет вечерней* пробежки.  

Итак,, вернемся к П-страху. Псевдо реализация действует так, что П-страх не проходит, а на определенное время притупляется. Если П-реализация соответствует данной программе, то в виде вознаграждения дискомфорт сгладится, если нет то усилится.

Основных программ не так много, они включаясь поочередно создают видимость смены состояния. Но это только видимость на самом деле каждая из этих программ в своей основе имеет абсолютно одинаковый алгоритм. 

Как возник страж (страх). 

Страх это ключ к трансовым состояниям борга и сейчас Вы поймете почему. 

Очередная программа, оберегающая своего носителя возникает довольно просто: в момент непредвиденной, и неопознанной опасности, физическое тело получает допинг (впрыск адреналина), который убыстряет работу всех систем жизнеобеспечения; Я-сознание отключается частично или полностью (впадает в транс); А-сознание* при этом тщательнейшим образом записывает все параметры опасности (будущие метки) и способ которым удалось ее избежать. 

*А-сознание (см. NJ) это вся система в целом, она включает в себя то, что принято называть подсознанием, но на самом деле все несколько шире – это информационный объем, который не только владеет всей памятью начиная с памяти клетки, но и создает условия для существования Я-сознания борга.  

Чтобы понять в красках, как это действует сфантазируйте следующую ситуацию, ситуацию зеленого треугольника. 

Зеленый треугольник.  

Вы выходите из квартиры в коридор и видите висящий в воздухе зеленый треугольник. При этом расположен он так, что Вы можете проскользнуть к лифту, но на лестницу увы нет.

Вы удивлены, Вы ни когда такого не видели – он переливается всеми оттенками зеленого, вокруг распространяется незнакомый запах (возможно кисло-сладкий). Прислушавшись Вы слышите, что от него исходят какие-то звуки, Вы подходите ближе и слышите шепот – стой, делай глупо, тарелка – слова повторяются снова и снова.

Дальше интереснее – перед Вами возникает выбор: вернуться в квартиру, постараться аккуратно прошмыгнуть к лифту, отодвинуть треугольник и пройти на лестницу, а еще можно треугольник исследовать – пощупать и т.д. 

Конечно любопытство подталкивает Вас к последнему варианту – подойти посмотреть что это, но при этом не понятно насколько треугольник опасен, или напротив безопасен.

Здесь в Вас включается программа "исследователь" – это одна из программ безопасности, в ее задачу входит определить степень опасности для того, чтобы в будущем можно было эффективно защититься.

Обратите внимание, что ни какого страха Вы не испытываете, по той причине, что А-сознание уже перебрало весь каталог известных опасностей и зеленого треугольника там не обнаружила… 

Итак, исследователь подводит Вас к объекту – он теплый на ощупь и совершенно безопасный, Вы забираете его домой и украшаете "фенечкой" свое жилище. Если события будут разворачиваться таким образом, то А-зона запомнит (запишет) информацию о треугольнике, как незначительную и второсортную.  Такая информация не подлежит передаче и следующее воплощение борга ее не получит. 

Но события могут принять и совершенно другой оборот – как только Вы протягиваете руку треугольник издает пронзительный зиск, раскрывает асть , бросается на Вас, вцепляется в плечо и начинает Вас пожирать…

Отбиваясь свободной рукой Вы случайно нажимаете ему на салатовое пятно и о чудо он умирает…

В результате Вы истекаете кровью, у Вас вырван кусок мяса из руки, но Вы живы. Для А-зоны произошло следующее – она записала все произошедшее, как чрезвычайно важную информацию, способствующую выживанию.

Собственно говоря родилась новая программа – ЗТ (зеленый треугольник). Дело в том, что все происходящее за момент до встречи с ЗТ и сама встреча тщательно записано в одном из файлов А-зоны. Записан образ холла; запах (кисло сладкий); слова: стой, делай глупо, тарелка – малейшие интонации, с которыми они произнесены; записан пронзительный зиск, и его раскрытая асть; а так же удачный метод Вашей атаки. Кроме записаны этого все оставшиеся мелочи – от степени освещения, до температуры воздуха. 

Это то, что проделала А-зона, а наше Я-сознание, что оно? Скорее всего оно хорошо запомнит, то что было до нападения, а вот сцену нападения или не будет помнить вообще, либо будет помнить смутно. Это во первых последствия болевого шока, во вторых результат действия А-сознания, которое в случае серьезной угрозы для жизни носителя предпочитает отключать Я-сознание. 

Теперь о новоявленной программе – ЗТ, посмотрим как она будет работать.   

Совсем несложно, все параметры – запах, звуковые волны, световые волны (отраженные от объекта), температурный режим и пр. – теперь это метки опасности и на них программа будет срабатывать.

Это значит, что при появлении одной, или нескольких меток А-зона будет подготавливать борга ко встрече с возможной опасностью. Я –сознание при этом будет чувствовать тревожное состояние, которое будет нарастать по мере увеличения яркости и числа меток. Чем ближе к 100% совпадению тем больше состояние тревоги будет трактоваться как страх.

Телесная оболочка борга при этом получит пропорционально усиливающийся впрыск адреналина.  Об этом Я-сознание узнает по побочным эффектам – учащенному сердцебиению, поту и пр.. Я-сознание думает, что эти симптомы и есть страх. На самом деле А-зона подготавливает телесную оболочку к повышенной активности, поэтому с помощью адреналина добавляет в кровь повышенную дозу топлива (глюкозу), усиливает вентиляцию легких (нужно больше кислорода), увеличивает "обороты" двигателя (сердцебиение).  

То что Я-сознание расшифровывает для себя как нарастающий дискомфорт всего навсего защитный сигнал А-зоны, А-сознание встретив метки опасности предлагает Я-сознанию "смыться". Если Я-сознание не "смоется" то болевое воздействие будет нарастать, вплоть до того момента когда 90% меток совпадет, то место на руке где была рана заболит "по-настоящему".   

Вобщем наблюдаем, что в целом программа кажется вполне позитивной. Она достаточно успешно защищает своего носителя. Но, есть одно НО.

Серьезный "недостаток" программы заключается в том, что она перестраховывается – встречая метки опасности в составе другой (нейтральной) информации, она реагирует в первую очередь на них. 

В примере с зеленым треугольником эта реакция будет выглядеть следующим образом – пусть кто то из ваших контактеров произнесет одно из слов меток опасности (стой, делай глупо, тарелка). Несмотря на то, что данный человек к зеленому треугольнику не имеет ни какого отношения программа защиты сработает на опережение – Вы начнете чувствовать дискомфорт. Дальше больше: если Вашему визави удастся попасть в нужную тональность (тональность опасности) дискомфорт усилится; если в речи прозвучат и другие слова метки, то усиление будет более сильным, а если Ваш разговор, в довершение всего, происходит в похожем холе, то Вы почувствуете неосознанный страх (адреналин в кровь и все такое).

Далее как Вы понимаете Я сознание займется своим обычным делом, а именно начнет судорожно искать объяснение, того чего оно в принципе не понимает. Оно попытается логически понять по какой причине возникает ТАКАЯ реакция на совершенно нейтральный разговор. Совершенно понятно, что не имея информации о реальном механизме Я-сознание будет оперировать доступной для него информацией. Дальше совсем легко – пытаясь сложить имеющиеся в распоряжении блоки Я-сознание (совершенно ошибочно) начнет увязывать свое внутреннее дискомфортное состояние с нейтральным объектом. Таким образом нейтрально настроенный визави приобретает негативный окрас. 

Это еще не все, как только Вы почувствуете негатив система Вашего визави, мгновенно насторожится и ответит тем же.    

СТОП, и это еще не все. Мы в общих чертах разобрали, как возникает страх первого поколения разобрали на безопасном примере (зеленого треугольника). Но никакие треугольники на людей не нападали и скорее всего в ближайшее время нападать не будут.

Последние несколько столетий на людей нападают другие ЛЮДИ, поэтому все основные метки опасности связанны с людьми.

Выводы делайте сами. 

Основная сложность такой ситуации заключается в том, что если меткой опасности у одного человека является другой человек, то убежать от такой ситуации не получится (см. п-страх NJ). 

Страх второго и последующих поколений.   

Дело еще и в том, что мало кто из нас встречался с реальной опасностью, в современном цивилизованном мире такие случаи довольно редки. Именно поэтому современный человек, нормальным образом, имеет дело с ПЗС (программа защиты – страх) второго и последующих поколений. 

Страх защищающий борга приобретателя передается следующему поколению. Если во втором поколении программа подтверждается, то она закрепляется и передается дальше от поколения к поколению. Если не подтверждается, то частично затирается и/или получает новое наполнение. Поскольку реакция всегда одна и та же, а программ много, то в принципе это не важно. 

В результате одни программы накладываются на другие, некоторые из них частично затерты, другие выглядят относительно свежими. В общем значительная часть структуры личности состоит из "запутанной" сетки контролирующих борга и друг друга программ. 

Когда ядро программы (встреча с зеленым треугольником) находится за пять поколений от ныне существующей копии, то как Вы понимаете Я-сознанию борга совсем нет ни какой возможности разобраться в причинах собственного поведения.  

Теперь цитата из предыдущего текста: 

"Помните – правый мозг никогда не дробит информацию, он воспринимает ее только целиком – поэтому весь полный план жизни с рождения до смерти борга хранится в его ПМ. 

Левый мозг никогда не воспринимает целое он отвечает за выделение из целого главного, поэтому он делит план целой жизни на части и адаптирует эти части к внешней реальности (фону). Выглядит это приблизительно как смена декораций в театре: избы поменяли на небоскребы, но это нисколько не мешает разыгрывать старый сценарий, за той разницей, что герой выбегает из скоростного лифта…, а не из старой лачуги.  

Итак,, карта в виде целой цепи, где одно не возможно без другого передается от предыдущего поколения боргов. Информация в этой карте хранится в виде зрительных образов и соответствующих эмоций (страх, агрессия), все блоки на этой карте уже заранее расставлены, функция ЛМ адаптировать их к новой реальности".

Итак,, теперь можно понять, что неабстрактная часть программы хранится в виде образов, ощущений, звуков в Правом мозге. Левый (абстрактный) мозг при этом служит как отклоняющая линза, позволяющая адаптировать программу для новых условий.

"Проблема" в том, что ЛМ ни когда не бывает в настоящем, но зато ему прекрасно удается планирование. Поэтому ЛМ корректирует (создает план) программу и возвращает ее ПМ, т.е. он фактически убеждает (создает иллюзию) Правый мозг в том, что нынешние условия ни чем не отличаются от прежних. 

Более того Абстрактный мозг (врун и обманщик), если что начинает подгонять "задачу под ответ". Он начинает моделировать внешние условия таким способом, чтобы в результате программа могла снова и снова срабатывать. 

Пример: человек боится потери денег, ЛМ будет моделировать условия при которых возможность потери будет максимальной, бояться при этом будет ПМ… 

Соответственно, как Вы понимаете, деньги в этом примере стоят на тридесятом месте, на главном и основном стоит страх потери. Любопытный парадокс: увеличивая количество денег в данном случае борг будет увеличивать и свой страх потери.  Впрочем тот же страх при небольшой корректировке ЛМ в другую сторону создаст вечного должника, или вечную нехватку финансов. 

О деньгах мы еще поговорим, теперь же вернемся к программам защиты второго и более поколений. Пора нам сделать выводы. 

Итак,, программа защиты раз возникнув, как реакция на реальную ситуацию смертельной опасности, копируется в каждом последующем поколении. При этом копия хранится в Правом мозге, а адаптируется Левым мозгом.  

Адаптируясь в каждом новом поколении программа переписывается с новыми корректировками. В результате начальный смысл программы как бы "затирается" за новыми (пленочными) оболочками. При этом первичная информация ни куда не девается, она тщательно хранится в ядре программы. Убедиться в этом Вы сможете если повстречаете настоящую угрозу, не сомневайтесь программа среагирует точно так, как реагировала пятьсот лет назад. 

*** Вы можете спросить: по какой причине наше сознание не имеет прямого доступа к этой информации. Создавая ТРАНСМАТИКУ Я сам задавал себе этот вопрос. Следуя по моим шагам, Я надеюсь, Вы сами сможете ответить на него. А возможно и побывать в Вашем близко-далеком прошлом. Кстати это не так сложно, как кажется. 

6. ПРИНЦИП ЧЕРВЯ. 

В общих чертах Вы познакомились с универсальными принципами лежащими в основе всех управляющих программ. Теперь мы можем перейти к прикладной части трансматики, Я расскажу как этой информацией можно пользоваться. Научившись, Вы сможете получать эффективный результат затрачивая минимальное количество усилий. 

Поскольку данную часть трансматики Я сузил до рассмотрения социальных взаимодействий в области бизнеса, то мы будем стараться не выходить из этих рамок. В реальности это почти невозможно, поскольку вся система тесно увязана и контролирующие программы оказывают влияние на весь цикл существования борга. Убедиться в этом Вы сможете не примере "Принципа червя".   

Мы рассмотрим идею Принципа червя по той причине, что многие программы контроля, относящиеся к социальному телу борга в своей основе содержат принципы пищепотребления.   

Программа устроена так, что людям, которыми руководит червь мучительно тяжело читать эти строки, они под всякими предлогами стараются отложить прочтение. Тем кто сталкивается с подобным эффектом рекомендуется применить волю. При этом может возникнуть разные сопротивление на уровне физического тела – сонливость, глаза чешутся, текст "плывет", состояние не понимания прочитанного, когда приходится перечитывать по нескольку раз. Ощущения сопротивления могут быть разными вплоть до неприятных ощущений в голове… Если Вы сталкиваетесь с подобными эффектами знайте это сопротивление не Ваше, это сопротивление червя, поборов его Вы делаете первый шаг контроля над этой программой. 

Собственно весь спектр программ включающий в себя цикличное желание получать, получать и получать снова содержит в своей основе принцип червя. 

Все хорошо представляют дождевого червя? Это трубчатая форма жизни имеющая на входе ротовое отверстие и соответственно анальное отверстие в конце трубки.  Вобщем червь представляет мышечную трубку, которая заглатывает пищу пропускает через себя, забирает из пищи энергию, а остатки выходят через конец трубки. Полученная энергия тратится на полезную работу по поглощению новой пищи и т.д. 

Итак, в основе принципа червя, лежит с одной стороны состояние постоянного заглатывания (потребления), с другой стороны постоянное выделение фекалий. Смысл существования сводится к заглатыванию, а фекалии выделяются сами по себе.  

Теперь рассмотрим некую анатомическую особенность строения боргов. Если посмотреть на желудочно-кишечный тракт человка, то он представляет собой сплошную, полую трубку, которая соединяет ротовое отверстие с анальным. Трубка состоит из ротовой полости, глотки, пищевода, желудка, тонкого и толстого кишечника.  

Как Вы понимаете, желудочно-кишечная система борга представляет собой огромного червя, комфортно расположившегося в самом центре человека. Основное отличие этого червя от дождевого, то что он во много раз мощнее – энергии, которою он извлекает, хватает не только на него, но и на весь организм в целом.

Судя по центральному расположению хорошо видно, что червь первичен, а все остальное "наросло" вокруг него в процессе развития. 

Силу действия первичного действия "принципа червя" Вы можете в любой момент проверить на себе – попробуйте отказаться на пару дней от еды и Вы поймете о чем речь. Если Вы можете не есть два дня, то Вы можете управлять червем, если нет то червь управляет Вами. 

Первичное действие "принципа червя", как можно понять, непосредственно касается физического тела человека и ограничивается всем, что связанно с пищей. 

Есть пища хорошо, нет пищи через некоторое время червь даст о себе знать, через чувство голода. 

Что это за чувство такое? ГОЛОД. 

Большинство из нас плохо представляют голод, поскольку наибольшее с чем сталкивались так это с обостренным желанием поесть. Поэтому говоря "голод" мы обычно подразумеваем обостренное чувство аппетита. 

И почти никто напрямую не связывает чувство голода со страхом смерти. И правильно делаете, в нашей части мира от голода не так давно умирать перестали.  

Тем не менее чувство голода это сигнал Я-сознанию, что червь лишен пищи, следующим шагом следует истощение запасов гликогена ("концентрированная" глюкоза) в тканях организма и параллельное истощение запаса жиров. После этого организм начинает расщеплять белки, т.е. поедать сам себя и наконец приблизительно через месяц (в случае наличия воды) умирает. Смерть наступает не от голода (хотя так говорят), а от истощения. 

Итак,, червь сигналами голода предупреждает борга о возможной смерти. Программа защиты в этом случае в диком мире направит своего носителя на поиск пищи. Здесь наблюдается еще одна взаимосвязь в реальной среде дикого мира у хищников, голод вызывает программу агрессивного поведения. Всплеск агрессии нужен для мобилизации организма для решающего броска на охоте. 

Кстати попыток выдается не много. С каждой атакой организм тратит энергию и уже после третьей неудачи, шансы поймать пищу стремительно убывают. 

Теперь попрошу Вашего внимания: Отсутствие голода превращают программу хищника в программу червя.   

В этом смысле червь отличается от льва тем, что ест постоянно – пищи навалом, бегать не надо знай себе переваривай. 

Отсутствие голода так же блокирует первичную агрессию. Принцип червя лишает борга удовольствия от пищи с одной стороны и делает так, что нет возможности наестся с другой стороны.
Червь ест для того чтобы есть. 
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У червя нет ни какой агрессии поэтому для него отсутствие пищи трактуется, как смерть. Чтобы избежать смерти нужно обеспечить непрерывный процесс поглощения.  Человек на которого действует первичный Принцип червя, находится в процессе неумеренного поглощения еды. Люди на которых действует вторичная часть этой программы, "поглощают" материальные объекты и не останавливаются.

И все бы оно ничего, если бы дело обстояло так поглотил, переработал, вышло. Червь то оставляет после себя экскременты способствующие быстрому образованию гумуса.  

Но программа Принцип червя действует только на входе, на выходе она блокируется программой накопления. Получается червь с "зашитой задницей", т.е. червь который стремиться всеми силами удержать в себе поглощенное им.
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Поскольку программа червь с "зашитой задницей" является наиболее распространенной, то в последующем тексте говоря о Принципе червя Я буду иметь в виду именно ее. 

Итак,, борги подверженные действию этой программы на физическом уровне не в состоянии контролировать поглощение червем пищи, в результате переедания имеют избыточный вес.  

Заполненные брюшные сальники, избыточные отложения жира под кожей и ослабленную систему пищеварения. У таких людей кишечник опорожняется не по мере переваривания пищи, а по мере ее поступления, т.е. очередная порция "выталкивает" фекалии наружу. Поскольку пища не успевает перевариваться наблюдается тенденция накапливания – в результате в кишечнике может находиться до 10 кг недопереваренных отходов…(см. NJ).  

Мужчины склонны к заболеванию предстательной железы и импотенции. Женщины к всевозможным воспалениям половых органов.  

Принцип червя действуя на социальном уровне проявляется в виде постоянной погони – цель которой приобретение и накопление.

Такие люди со временем обрастают "броней" из материальных ценностей, жизнь их целиком и полностью посвящена "улучшению декораций" в которых они живут…

Программа червя действуя на каждом из уровней оказывает влияние и на два оставшихся, но если программа действует на двух уровнях сразу, то уровень разума полностью блокируется ей. Другими словами не бывает так, что бы два уровня были заблокированы – или только один, или все три.   

Люди с такой блокировкой глубоко несчастны, они ищут в "вещах" защиту и находят ее – в результате они прочно отгораживаются от всего мира и от себя самих. Они болезненно переживают когда, кто-то богаче их самих. Если заглянуть за социальную маску, то можно обнаружить, что тело разума такого борга постоянно испытывает напряжение из-за не проходящего действия защитного комплекса страхов. 

Социуму легко ими управлять, они никогда не отклоняются от "порученных" им ролей. Такие борги долго не живут по той причине, что червь забирает огромное количество энергии (см. сайт) и поэтому в физическом теле возникает разрушительный дисбаланс.
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В общих чертах Я думаю, Принцип червя Вам понятен, более подробно эта программа описана мною в трансматике питания. Для чего Вам эта информация? О Принципе червя нужно знать, чтобы элементарно уметь червя контролировать и держать свою физическую оболочку в нормальном (здоровом) состоянии. Кроме этого вступая на путь управленца и манипулятора условными ценностями (деньгами и пр.), важно учитывать, что П. червя включается автоматически, поэтому необходимо как минимум знать о нем, а как максимум уметь управлять. 

Научившись управлять своим червем Вам будет проще воздействовать на тех контактеров жизнью которых управляет червь. А таких Вам встретится немало, среди определенных групп эта программа на удивление популярна. Даже целые страны подвержены ее воздействию, например США, где ожирение стало нормой, а идеи потребления идеологией… 

7. ИГРА КАК СПОСОБ КОНТРОЛЯ. 

Основные (но далеко не все) моменты Я Вам поведал. Уже этой информации Вам вполне достаточно, чтобы не просто крепко задуматься, но и в значительной мере начать оказывать осознанное влияние на свою жизнь. Прошу заметить, что информация, полученная вами, уникальна и универсальна – это значит, что Вы получили ключи. Рекомендую Вам, прежде чем двигаться дальше, как можно медленнее перепрочитать прочитанное, тщательно обдумывая каждую фразу. Неспешно размышляя над тем, или иным моментом Вы сможете увидеть расширенный пласт информации, который находится за текстом.  

Перед переходом к основной части Я хочу изложить один из самых доступных способов контроля. Этим способом Я-сознание может без координального вмешательства контролировать автоматические процессы . 

Поскольку эффективное существование в социуме не возможно без контакта с материальными "ценностями" (МЦ), особенно когда Ваша цель продвижение по социальной лестнице. Если Вы делаете карьеру или "успешно" занимаетесь бизнесом, то вокруг Вас начнут накапливаться МЦ. Желаете Вы того или нет МЦ "оказывают влияние" на Вас и рано или поздно принцип червя начинает срабатывать.

Для того, чтобы контролировать червя на физиологическом уровне достаточно есть ровно столько, сколько необходимо взрослому человеку для нормальной жизнедеятельности это приблизительно 400г. пищи в день (что для многих непросто). 

Для того чтобы управлять программой на социальном уровне, достаточно воздействовать нужным способом на тело разума. Самый простой способ такого воздействия придумали еще до нашей эры мыслители древнего Китая. В рамках даоской философии этот принцип звучит так: ЖЕЛАЯ НЕ ЖЕЛАЙ. 

Понимание того, что материальные ценности носят вторичный характер значительно облегчит (в прямом и переносном смысле) вашу жизнь. Практикуя даосский принцип желания не желания, Вы сможете отделить себя от окружающих Вас МЦ.  Простое осознание того, что если прямая угроза для жизни отсутствует, то значит страх не обоснован позволит Вам управлять своими страхами. Согласитесь, невозможно потерять то, чего у Вас нет, поэтому воспитывая позицию не владения МЦ, Вы обходите страх потери. 

Еще христиане в своей идее бога применили эту теорию – все, что Я имею не мое это дал бог. Раз так, то и переживать не чего бог дал, бог взял. Христианский принцип отношения к МЦ это продолжение древней даоской идеи – "желая не желать"; в контексте христианства превращается в "имея не иметь".    

Как всегда, когда дело касается тела разума встает вопрос веры. Как только Вы начинаете верить, что МЦ это не предмет владения, а предмет временного пользования, Вы отделяете себя от ложных ценностей. Как только ложные истины теряют свое влияние, разум начинает видеть мир в совершенно ином, новом свете.

Простое изменение вектора отношения на уровне тела разума в корне меняет все процессы происходящие на уровне социального тела. МЦ это не только побочный продукт процесса, но и информация самого низшего порядка существующая совершенно отдельно от Вашей информационной оболочки. МЦ это то, чем Вы можете пользоваться некоторое неопределенное время. Кому МЦ принадлежат? Может быть богу?  

Конечно нет, не богу (не смотря на то, что это достаточно удобная позиция). МЦ принадлежат тому кто их создает (уже теплее).  

Еще МЦ принадлежат тому кто их распределяет (пора догадаться). 

Помните "бог дал, бог взял"? Распоряжение подразумевает под собой открытую возможность, взять и все забрать (и такие примеры Вы без труда найдете в новейшей истории*).

* История Ходарковского например.

Итак, нормальным образом человек подвержен иллюзии того, что он владеет МЦ, при этом эта иллюзия может сохраняться всю жизнь. Поскольку если борг лоялен и выполняет нужный рабочий объем у него никто, ни чего забирать не будет.  

На самом деле настоящий владелец МЦ это социум, который распределяя МЦ создает условия для эффективного подчинения и управления. В любой позиции сильные стороны уравновешивают слабые, и эта позиция не исключение.  

Поэтому возможность социума управлять боргами через иллюзию владения МЦ имеет свою слабость. Заключается она как раз в том, что МЦ реально боргам не принадлежат и как только борг избавляется от иллюзии владения чем либо управление им станет затруднительным.  

Для борга это будет означать только одно – увеличение его степеней свободы. 

Соответственно отсюда рекомендации, если Вы решили пользоваться информацией, которую Я Вам предоставляю, то рекомендую придерживаться позиции, когда реальность воспринимается как ИГРА. Такое восприятие происходящего позволяет Вам абстрагироваться от правил, которые Вам (не спросив Вас) навязывает социум. 

Игра позволяет Вам устанавливать свои собственные правила. Например: ЖЕЛАЯ НЕ ЖЕЛАТЬ; и ИМЕЯ НЕ ИМЕТЬ. 

Отказываясь от своего желания Вы задаете направление движения, но перестаете зависеть от результата. Например Вы жадны до денег – тогда Вы говорите себе Я делаю это не ради денег, мне интересен процесс – если в результате на Вас сваливаются именно деньги, то Вам как бы все равно – раз уж так вышло то придется этим пользоваться… 

Вы принимаете именно деньги, но Вы имея не имеете поскольку изначально заявленная цель (в это надо верить) процесс. Получая что то от социума Вы радуетесь тому, что Вы знаете как это сделать, а не тому что Вы получили.  

Вы искренне верите, что все что у Вас есть это Вы сами, а МЦ это даже не бонусы в игре, это часть стен, потолка, пола… это декорации, как только Вы освободитесь от своей привязанности к ним, то обретете новую легкость передвижения. 

Итак, запомните действуя не по правилам Вы рискуете только автоматизмом, который представляет Ваша жизнь. Вступая в ИГРУ Вы навсегда избавляетесь от отсутствия интереса и монотонности, поскольку нудные обязанности в одно мгновение превращаются в многогранные шарады разгадывая, которые Вы получаете все новые и новые коды к устройству системы.

8. ДЕНЬГИ И ТРАНС.  

"Быстро сказка сказывается, да не быстро дело делается" – тем не менее добрались мы в нашем повествовании до милых нашему взгляду, симпатичных бумажек именуемых денежными знаками. Кто держал, тот знает какое приятное ощущение испытывает рука впервые взявшая увесистую пачку этих ровно нарезанных, цветных бумажек хорошего номинала.  

Русское название "деньги" производно от татарского эквивалента тенга. На средневековой золотой "денге" изображался всадник с мечом. Но возобладала монета с изображением всадника с копьем - "копейка". Название "рубль" произошло как следствие использования рубленых серебряных слитков в качестве денег. В различные периоды истории России имели хождение и другие варианты денежных единиц: гривны, полуденги, четвертцы, пулы, алтыны, полтины, полуполтины, пироги, марки, резники, гроши, ефимки, платы, ливонезы, пары, империалы, совзнаки, червонцы и др.*

*Источ.: Максимов М. М. Очерк о серебре. М., 1981; Спасский И. Г. Русская монетная система. Л., 1970; Уздеников В. В. Монеты России. 1700-1917. М., 1986; Малышев А. И., Таранков В. И., Смиренный И. Н. Бумажные денежные знаки России и СССР. М., 1991; Орешников А. В. Русская монета до 1547 г. М., 1896; Федоров-Давыдов Г. А. Монеты. Московской Руси. М., 1981; Семенкова Т. Г., Семенков А. В. Денежные реформы, в России в XIX веке. СПб., 1992. 

Все мы постоянно сталкиваемся с деньгами, ежедневно пользуемся их силой, многие живут ради них, а некоторые отдают им свою жизнь. Мы знакомимся с ними в раннем детстве, обычно через посредничество родителей. Именно родители сообщают нам одну из двух простых истин – деньги есть, или денег нет. 

Ну-ка, припомните, что Вам лет в пять говорила Ваша мама на настоятельную, подкрепленную плаксиво-жалобной нотой, просьбу о приобретении очередной, или внеочередной игрушки??? А теперь скажите, что Вы сами говорите своим детям (у кого есть). 

До семи лет большинство детей нашей страны узнают парадоксальную истину – ДЕНЬГИ ЭТО ТО ЧЕГО НА САМОМ ДЕЛЕ НЕТ. 

Конечно есть меньшинство, которое узнает, что деньги не просто ЕСТЬ, а что их навалом…

Нас в данном контексте мало волнует, что именно в раннем возрасте ребенок тщательно сканирует окружающее пространство и запоминает все, чтобы потом воспроизвести.

Нас гораздо больше интересует какая из позиций наиболее близка к истинному положению вещей. 

Как ни странно верны оба взгляда: ДЕНЬГИ ЕСТЬ, НО ЭТО ТО ЧЕГО НА САМОМ ДЕЛЕ НЕТ.

Поскольку деньги это, нечто хорошо нам знакомое (некоторые даже имеют специальное образование на эту тему) мы не задумываемся, что же это на самом деле. 

На самом деле нарезанная цветная бумага, которую мы воспринимаем как деньги является не деньгами, а носителем некой информации. Итак, есть малоценный (на уровне фантика) носитель – с этой точки зрения деньги есть, т.е. есть некий материальный объект.

С другой стороны деньги это конечно не бумага, это всеобщий эквивалент и это универсальный коэффициент с помощью которого МЦ приобретают такое свойство, как измеримую ценность.
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С этой точки зрения денег нет, есть ценность записанная на клочках бумаги. Условно это баллы, которые присуждаются материальным (и нематериальным) объектам. По баллам точно можно узнать ценность того или иного предмета. 

Например: У Вас есть лопата, мешок картошки и брильянт. Вы считаете все эти вещи ценными, но они разные поэтому три клочка бумаги с надписью ценно не будут отражать информационную сущность денег. Используя баллы все упрощается: мешок картошки ценность в 1 балл, лопата 3 балла, брильянт 10 баллов.

Как Вы понимаете сама бумажка с надписью три балла никакой ценности не имеет, ценность это качество в данном случае лопаты… 

Чудо происходит тогда, когда ценность с лопаты переходит на бумагу. С этого момента возникает иллюзия – бумажка в три балла по ценности становится эквивалентна лопате.  

Иллюзия была бы не полной, если на деньги переходила ценность только одного предмета, как мы знаем деньги выражают все ценности всех МЦ – ценность лопаты, и мешка картошки, и брильянта, и много чего другого. 

Итак,, у нас есть ИЛЛЮЗИЯ ценности денег, но как известно иллюзия непосредственным образом связанна с ВЕРОЙ. 

Если Вы видите иллюзию и у Вас может возникнуть вера, или может и не возникнуть. Но если Вы верите, то ИЛЛЮЗИЯ возникнет обязательно.  

Это как раз наш случай – деньги представляют ценность до того момента пока Вы, в это верите. При этом одной вашей веры мало – вера должна быть всеобщая. 

Как видите мы столкнулись с ИЛЛЮЗИЕЙ порожденной ВСЕОБЩЕЙ ВЕРОЙ. Раз так, то есть смысл говорить о массовой галлюцинации и соответствующем трансе. 

Хочется задать вопрос: "Какова сила этой веры?" 

Если Вы захотите узнать ответ, то обнаружите, что ЭТА ВЕРА гораздо сильнее веры в бога. Если вера в бога (богов) слаба и неубедительна и даже сильно верующие в глубине души сомневаются, то в деньги верят все без исключения… 

О наличие сильной ВЕРЫ говорит, и то что можно увидеть в редкие моменты ее отсутствия, когда деньги опять превращаются в бумагу (гиперинфляция). Люди теряя веру бегут обменивать клочки бумаги (то, что было деньгами) на реальные товары. В новейшей истории России такое было относительно недавно перестройка, кризис и все прочее… 

Характерно то, что в такие исторические моменты можно наблюдать, как прямо пропорционально с падением ВЕРЫ уменьшается иллюзия ценности фантикообразных клочков бумаги. 

Иллюзия это искажение, вера это принятие и то и другое присуще Левому абстрактному мозгу. Именно ЛМ действует как линза искажающая пространство. Именно ЛМ может принять или нет поскольку только он умеет сравнивать одно с другим. 

Правый мозг в отличие от левого видит в деньгах ровно нарезанную разноцветную бумагу и не более того, ни какой ценности деньги для него не представляют.  

Не смотря на то что каждая половина мозга реагирует по своему, тем не менее в результате взаимодействия ЛМ и ПМ состояние сознания изменяется. Таким образом возникает узконаправленный ТРАНС, т.е. состояние в котором борги совершенно добровольно исполняют внешние команды, не осознавая наличия внешнего управления. Им кажется, что они действуют абсолютно добровольно. 

Итак, мы подошли к основной сути денег – ДЕНЬГИ ЭТО УНИКАЛЬНОЕ СРЕДСТВО УПРАВЛЕНИЕ. 

Представьте эстрадного гипнотизера, который вызывает на сцену девушку добровольца, вводит её в гипнотическое состояние показывает ей бумажку и внушает – "ты исполнишь все, что будет написано на этой бумаге…" 

Далее довольные зрители пишут разную ерунду – спеть песенку, поплясать, почесать за ухом… и т.д. – жертва уже разбуженная гипнотизером, тем не менее, при виде очередной команды на бумажке впадает в "узкий" транс и послушно поет, приседает, чешет за ухом… 

Вышеуказанное несказанно веселит зал, при этом доброволец искренне не понимает причину всеобщего веселья… 

Гипнотизер прерывает номер после того, как среди записок попадается команда раздеться, звучит кодовое слово и записка-команда теряет свою власть. Что бы окончательно снять внушение гипнотизер должен объясняет гипнотику суть эксперимента, в противном случае некоторое время у этой девушки будет повышенная внушаемость. 

Для нас пример является показательным – попробуйте напишите на клочке бумаги простую команду "десять раз присесть" и передайте ее одному из ваших контактеров…

В лучшем случае он посмеется, в худшем пошлет куда подальше. Тем не менее чудо случится, если Вы изложите свое желание устно, а бумажку замените на стодолларовую купюру. А Вы присядете десять раз за сто баксов? 

И что ни какого гипноза? Более того многие девушки разденутся и не только… 

Гипноз есть, он скрывается там внутри стодолларовой купюры, где-то в грустных глазах президента Франклина, или в секретном составе бумаги. 

Кто знаком с НЛП (нейро-лингвистическим программированием), тому известно о якорях. Для остальных поясню – с помощью несложного внушения, в терапевтических целях на теле человека намечается небольшая зона (например мочка уха), за этой зоной закрепляется определенное позитивное состояние (напр. состояние релакса, или уверенности в себе); впоследствии с помощью воздействия на эту зону человек (или терапевт) вызывает закрепленное состояние. На теле появляется "кнопка", взялся за ухо – нажал кнопку вызвал релакс. Такая кнопка в НЛП называется якорем.   

Теперь представьте, что кнопка находится у Вас в мозгу, в самой, что ни на есть башке…, а вид денег соответствующим образом стимулирует ее. Работает это самым наипростейшим способом: один из ваших контактеров готов передать Вам деньги, Вы готовы подчиняться ему и выполнять его команды. С учетом того, что команды строго регламентированы, контролирующим процесс социумом. 

При этом каждый борг проходит соответствующую социальную подготовку – все очень серьезно, ни каких неожиданностей. Каждого борга тщательно готовят, его предварительно долго обучают (кодируют) тому, что он впоследствии будет воспроизводить. 

Это значит, что определенным образом закодированный борг (рабочий, врач, банкир) заранее знает, какие команды он будет выполнять при "виде" денег. В зависимости от кодировки некоторые команды он не будет выполнять никогда. 

Так, что Вы думаете, что проходя обучение в высшей школе Вы приобретаете знания – можете продолжать так думать. Я предлагаю Вам несколько иную точку зрения – в течении пяти лет Вам ставят один большой нлпишный ЯКОРЬ, прямо в мозг. Вас кодирую на выполнение совершенно определенных операций. 

Именно поэтому "образование" устроено так, что отучает мыслить, высшая школа это набор готовых ответов подготовленный к запоминанию. Процесс кодирования осуществляется методом многократного повторения, при этом мыслительные процессы суживаются до четко определенных рамок. 

Что бы проверить насколько удачно прошло кодирование процесс подлежит постоянному контролю – система экзаменов. 

Подготовленный таким способом борг впоследствии попадает, в четко определенное кодом место в теле социума, где он будет выполнять операции, к выполнению которых его готовили. Его ждет смена контактеров второго уровня, теперь его будут окружать новые контактеры, сознание которых также специфически сужено. Эти контактеры также обучены соответствующим образом, и уже давно выполняют свои функции. В их задачу в том числе входит управление новичком и контроль за ним. 

ВАША ЖИЗНЬ ОБЕСЦЕНИВАЕТСЯ…
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Что на изображено этой картинке? 

Бумага… 

Попрошу настоятельно запомнить – бумага, каждый раз глядя на деньги вспоминайте о бумаге. Как только Вы научитесь это делать случится чудо – ТРАНС сменится ясным видением. 

Постепенно бумагу Вы будете видеть, только как бумагу, отделяя от нее информацию с которой она ассоциируется.  
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Потренируйтесь, попробуйте глядя на изображение денег представить – бумагу. 

Потренируйтесь – представьте информацию отдельно от бумаги…  

Теперь хочу задать один простой вопрос: как получается, что люди меняют каждые пять дней в неделю по восемь часов своей жизни на деньги? Меньше всего Я склонен думать, что люди готовы отдавать лучшее время своей жизни в обмен на бумагу. Тогда за что? 

По какой причине подавляющее большинство людей позволяет силе денег контролировать их жизни?  

Отвечая на эти вопросы мы вплотную подходим к пониманию информационной составляющей денег. 

Поскольку речь идет об информации, то перво-наперво нужно определиться где она хранится. Глядя на деньги может создаться иллюзия, что вся необходимая информация указанна на банкноте. Несмотря на то, что на купюрах кое-что написано основная информация хранится на другом носителе. Если немного поразмышляете, то поймете, что это Ваш собственный мозг и мозг других трансматиков. 

Условно эту информацию можно представить в виде одностороннего договора по которому социум готов предоставлять Вам крышу над головой, еду и одежду, но только (в обмен) при предъявлении договора. С таким же успехом это мог быть контракт где описываются все ваши обязанности по отношению к социуму и его по отношению к Вам.

Деньги и есть такой универсальный договор записанный в Вашей голове и по этому договору Ваша жизнь принадлежит СОЦИУМУ.
Наша с Вами проблема заключается в том, что договор односторонний – мы с Вами его не заключали, мы не давали своего соглашения и не подписывались под его пунктами, он составлен задолго до того как мы с Вами пришли в этот мир.

Тем не менее мы четко выполняем свою часть "договоренности". Одно наличие такого подчинения говорит о степени и силе сопутствующего внушения. Второй фактор сопутствующий трансу это отключение сознания – т.е. человек не осознает наличие внешнего управления. 

Внешнее управление в данном случае осуществляется по принципу "осла и морковки". Это когда перед ослом на палке вешают морковь, осел тянется к ней и начинает двигаться, при этом осел не понимает, что с каждым его шагом морковь от него пропорционально удаляется…, после того как цель достигнута хозяин наконец может скормить морковку ослу.

В нашем случае социум предлагает не просто "морковку", он обещает, что если борг будет стараться, работать лучше и лучше то он будет получать больше "моркови". Борг старается делает карьеру, выкладывается и т.д. При этом действительно он начинает получать больше. Но есть проблема – социум с одной стороны выполняет обещанное, с другой стороны в одностороннем порядке незаметно меняет условия "договора". Он попросту обесценивает деньги, делается это очень просто за счет увеличения денежной массы. В результате тысяча которую Вы не потратили сегодня с каждым днем теряет некотрую часть своей стоимости. 

Это значит только одно – Вас обманывают. Поясню человек сейчас отдает свой труд, социум выдает ему деньги, т.е. обещание обеспечить крышу над головой, еду одежду. Итак, намечается обмен – труд на обещание. Мыслим далее человек отдает свой труд сейчас, чтобы в старости, когда сил будет меньше социум защитил его и выдал ему крышу, еду, одежду. Социум выдает ему обещанное, за той разницей, что со временем обещание социума несколько "усыхает".   

Другими словами меняя значительную часть своей жизни на деньги, будьте готовы к тому, что вместе с деньгами обесценивается и Ваша жизнь. 

С уценкой более менее разобрались, теперь поговорим о чистом бонусе, т.е. о той части работы, которую Вы производите абсолютно бесплатно. Поясню – все дело в излишках, т.е. тех средствах, которые в виде цифрового ряда застываю на вашем банковском счете, либо в каком другом виде кубышки. 

Тенденция у успешного человека такова, что цифра на счете растет вместе с успешностью, фактически Вы отдаете свой труд, время и жизнь в обмен на изменение этой цифры. Что может быть лучше для социума – это даже не ослиная морковь, вдумайтесь Вы тратите свою жизнь в обмен не получая ни чего. 

И ни каких злых гипнотизеров, скрытых кадров, колдунов, шаманов, методов зомбирования – просто так действуют на людей деньги… 

При этом занимательнее всего тот момент, что страх потерять накопления является одним из самых сильных и это не смотря на то, что фактически это страх потери того чего на самом деле нет. Точнее так это страх потерять гарантии социума. 

Если говорить о страхе, то это основная составляющая сопровождающая транс вызываемый деньгами. Я не буду углубляться в описание механизма дабы не усложнять восприятие материала. 

Хочу заметить следующее, что социум давно подметил, что страх гораздо лучше действует когда угроза отъема более менее реальна. Исходя из этого деньги в кредит гораздо лучше подгоняют "осла" – дом купленный в кредит легко может перейти к банку. Поэтому борг начинает дорожить своей работой, в противном случае вместе с потерей работы, он теряет возможность платить по долгам, а значит может потерять дом, квартиру… 

Такой страх надежный стимул – борги которым есть, что терять гарантированно послушно управляемы. Фактически борг получил несколько лучшие условия для проживания, но за это он попадает в пожизненную кабалу. Он добровольно сужает свою свободу за возможность жить в "собственном" доме. Социальная реклама такой программы могла бы выглядеть следующим образом: "жизнь в обмен на дом". 

ИЛЛЮЗИЯ СТОИМОСТИ.   

Помимо страха деньги включают и другие возможности иллюзорного восприятия. Речь пойдет о предметах роскоши. Борги хотят выделяться, быть красивше, а в конечном счете лучше других по большей мере точно таких же боргов. Для этих целей существует масса ненужных для выживания вещей, которые имеют исключительно высокую социальную цену. 

Это и специально украшенные предметы интерьера, оригинальная, мало функциональная одежда, украшения из редких (блестящих) камней, машины, яхты, виллы, личные самолеты… и т.д.  

Если Вы бы заранее знали, что судьба забросит Вас на необитаемый остров, где Вам придется выживать в течении пяти лет, то что Вы предпочтете мешок с драгоценностями, или хороший топор, нож, спички, ящик тушенки, ружье, палатку, спальный мешок? 

Конечно глупо в такой ситуации выбрать золото. Но если выбор встанет в нормальной жизни, то глупо не выбрать мешок с золотом. 

В чем разница? 

Только в одном, в нормальной нашей жизни у нас давным давно есть все необходимое для выживания. Но человеком у которого все есть чрезвычайно сложно управлять, поэтому нужны дополнительные стимулы. Боргам с детства внушают, что определенные вещи имеют исключительно высокую стоимость – таким образом у нас формируется внутренняя шкала ложных ценностей (см. NJ* псевдо-призы).

*Если объединить эту информацию с информацией изложенной в NJ, то Вы увидите полную картину.  

Ложные ценности формируют ложные цели, при этом борги послушно двигаются в нужном социуму направлении, что собственно говоря и требуется.  

Помимо функции управления ложные ценности несут на себе еще одну не маловажную функцию – обеспечивать собой постоянно растущую денежную массу. Поясню продукты первой необходимости не должны стоить дорого, по той простой причине, что работников надо кормить, в противном случае они не смогут работать.  

Раз денежная масса постоянно и непрерывно растет, то ее надо чем то обеспечивать, несмотря на то что цены растут вместе с массой денег, предметы роскоши обгоняют в росте все остальное. Раз у борга может появиться излишек денег, то нужно предложить ему куда он может его потратить. Например может украсить свою подругу красивыми блестящими украшениями, или купить себе отдельный самолет, или одну машину но по цене десяти. 

Итак, ложные ценности имеют иллюзию стоимости, т.е. они имеют исключительно высокую цену в глазах подавляющего числа контактеров и определяют статус борга; но они обычно совершенно бесполезны для выживания и теряют свою привлекательность вместе с исчезновением социума. 

Как только оценка среды становиться не важной для Вас, Вы будете выбирать вещи исключительно исходя из их функциональности. 

При этом ни что не мешает Вам сыграть ИГРУ на деньги, Я не в коем случае не предлагаю отказаться от денег. Я предлагаю избежать пагубного воздействия власти ЧЕРВЯ, легче всего это сделать ИГРАЯ в деньги. Совсем не стоит относиться к деньгам с болезненностью игрока в казино. Игра которую Я Вам предлагаю имеет совсем другие правила, которые позволяют Вам управлять иллюзией. В противном случае иллюзия будет управлять Вами.  

ТРИ РЕАЛЬНОСТИ ДЕНЕГ. 

Продолжая наш разговор о информационной сущности денег можно выделить три информационных уровня, каждый из которых относится к программам управления боргом. 

1.) Деньги, как средство существования.

2.) Как ложная цель "ослиная морковка".

3.) Деньги, как средство перераспределения.  

Деньги как средство существования. Это те деньги, которые служат посредником, позволяющем эффективно обменивать полезную работу, выполняемую боргом на набор товаров и услуг, необходимый для поддержания жизнедеятельности борга.  

Деньги – "ослиная морковка". Это не деньги, это идеи, с помощью которой социум эффективно управляет боргами. Эти идеи имеют совершенно различные наполнители (власть, желание выделиться, жадность). При этом наполнение всегда строиться на принципе червя, а в его основе находится защитная программа СТРАХА. Как мы говорили место для идей это разум борга, возникают они при непосредственном участии денежных знаков.  

Деньги, как средство перераспределения (ДСП). Если две предыдущие реальности мы ранее обсуждали, то эту несколько обошли стороной. По этой причине стоит остановиться и рассмотреть ее поподробнее. 

ДСП к бумажным купюрам вообще имеют самое отдаленное отношение. Обычно под действием ДСП бумажные деньги обесценивается и НИКОГДА наоборот. Увы таков механизм управления. Есть псевдонаука "экономика", которая пытается объяснить принципы движения денег. Изучая ее Вы столкнетесь с нагромождением математических формул, но сути процесса так и не поймете.  

Я сам задавался вопросом: "почему простые истины так тщательно обходятся стороной?" Ответ тоже не сложный:"все дело в управлении и трансе, транс разрушается, когда трансматик узнает, как действует код".  С другой стороны борги в подавляющем большинстве имеют настройки имитаторов, поэтому они попросту блокируют всю неотмеченную кодом информацию.
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Механизм действия ДСП.

Для начала рассмотрим как действует любая управленческая структура, та в которой борги отдают свою энергию социуму. Каждая такая структура имеет несколько уровней управления.  Обычно рисуют пирамиду, где каждый верхний уровень управляет нижним (для нас это тоже подойдет).  

Самый нижний (исполнители) и самый верхний (владельцы) уровни являются основными. Между ними находится несколько уровней (в зависимости от громоздкости) проводников, это тоже исполнители но более высокого порядка. Основной задачей проводников является точная передача и тиражирование указаний (приказов), идущих с уровня над ними. Также на них возложена задача по контролю за боргами находящимися уровнем ниже.   

Итак, система в идеале должна работать так : владелец (владельцы) формируют управляющие приказы и передают их проводникам, те тиражируют приказы, передавая их следующим проводникам, в результате исполнители получают растиражированный приказ и выполняют его. 

За выполнение приказа исполнители получают деньги. В данном случае (как мы говорили выше) это фактически записка от владельца "бакалейщику", что бы выдал определенный набор жизнеобеспечения этому боргу. Борг в итоге получает еду, одежду, крышу над головой – возможность поддерживать свой жизненный цикл. Социум получает энергию борга.  

Хочу заметить, что и владельцы и проводники контролируются социумом не меньше исполнителей. Прошу помнить, что "владельцы" имеют иллюзию владения, на самом деле все принадлежит только социуму. 

Итак, что нужно для эффективного управления исполнителями? Подумайте, они выполняют монотонную в большинстве случаев не интересную работу. Поэтому для них лучше всего подходит первая реальность существования денег – деньги, как средство существования. 

Что бы обеспечить существование этой реальности нужно соблюдать одно главное условие – денег должно не хватать, т.е. быть впритык, ровно что бы обеспечить жизненный цикл.  Но как тогда обеспечить иллюзию роста благосостояния? Рано или поздно уровень исполнителей начнет выказывать сопротивление.

С другой стороны наблюдается явное противоречие, как быть с "обещанием" социума по которому исполнителю который работает лучше положено больше денег. 

Да очень просто нужно выполнить обещание – дать больше денег (премировать лучших), пусть остальные видят, что есть к чему стремиться. Вторым шагом удерживаем массу исполнителей в рамках первой реальности – обесцениваем деньги. Поскольку процесс обесценивания плавно растянут во времени исполнители замечают, что денег не хватает, но задним числом. 

Социум для вида некоторое время сопротивляется, а потом повышает выплату всем сразу. В реальности ни какого повышения не происходит, происходит манипуляции с цифрами и не более того. 

В конечном итоге происходит циклическое перераспределение средства в момент обесценивания денег перетекают от исполнителей к владельцам. Вся система устроена так, что стоимость купюры в вашей руке в каждый момент времени становиться меньше. Разница при этом переходит в управление владельцев. 

Теперь очень просто увидеть, что даже заплаченные деньги в каждый момент времени заново перераспределяются. Так же просто понять, что уровень исполнителей самый, что ни на есть сложный и энергоемкий. Это уровень белки в колесе сколько не беги цель ни приблизится ни на йоту. Сколько не работай богаче не станешь…

Выход один перескочить на другой уровень, но проблема в том, что уровнем выше исполнителей не ждут. Во первых там самим места мало, во вторых прямая обязанность этого уровня смотреть что бы исполнители оставались исполнителями.   

Процесс "обесценивания" имеет и другую сторону. По закону действия системы предприятие прибыль, которого не растет – убыточно. Не сложно догадаться, что естественный рост не может длиться бесконечно, рано или поздно он стабилизируется, а потом и вовсе прекратиться. Прекратиться по совершенно естественным причинам, не потому, что концерн выпускает плохую продукцию, не потому что процесс плохо организован. Продукция отличная, организация супер – проблема в том, что спрос ограничен, рынки сбыта конечны. 

Как только система упирается в потолок встает вопрос не много не мало о смене формации, т.е. плановом хозяйстве и соответствующем распределении. Не удивительно, что система сопротивляется – она хочет оставаться, сама собой… 

Итак, в этом случае спасает пресловутая инфляция – крупные объединения близкие к "потолку", или достигшие его потихонечку увеличивают стоимость товара. Таким образом они умудряются показывать стабильный рост прибыли в отсутствии роста производства.   

Я в значительной мере утрирую, когда приписываю руководство процессом отдельным крупным объединениям. Процесс давным давно автоматизирован и находится под общим контролем государства. Цены растут подконтрольно и равномерно. Рост начинается, например, с энерго носителей и плавно распространяется по всей системе. 

Итак, механизм перераспределения с одной стороны обеспечивает непрерывный рост прибыли (это сверху) и такое же непрерывное уменьшение платы (это снизу). 

Деньги, как средство перераспределения между основными правящими группами. 

Мы рассмотрели три информационных уровня управления, которые относятся к реальности создаваемой с помощью денег. При этом хочу отметить, что: 

деньги, как средство существования – это реальность для исполнителей;

как ложная цель (ослиная морковка) – это реальность для проводников;

деньги, как средство перераспределения – реальность для владельцев*.  

Из этой не сложной классификации хорошо видно, что: 

исполнители отдают свою энергию в обмен на еду; 

проводники за возможность не быть исполнителями, и возможность служить владельцам; 

владельцы отдают свою энергию за право управлять.

*Поскольку человек владеет тем, чем он в состоянии пользоваться, то владельцев Я далее буду называть Условными владельцами.  

Говоря о перераспределении между правящими группами мы будем говорить о реальности в которой существуют условные владельцы (УВ). 

В этой реальности УВ создают следующую ступень управления – правящие группы. Эти группы имеют свои четкие интересы, при этом почти всегда различные от прочих групп влияния. Каждая такая группа выделяет своих представителей в структуры государственной власти. 

Если у власти в государстве оказываются представители одной группы, то они как непосредственные носители интересов этой группы нажимают на рычаги перераспределения во благо своих выдвигателей. 

Приведу примеры основных рычагов перераспределения, это: управление инфляцией; учетная ставка; бюджетный дефицит; обменный курс. 

Поясню.  

Увеличивая инфляцию государство осуществляет перераспределение в сторону финансовой (банки, и пр. фин. институты) и торговой групп. Но перераспределение так устроено, что если в одном месте прибывает, то в другом абсолютно точно убывает. При высокой инфляции пострадает группа производителей. 

Низкая инфляция напротив вызовет застой в торговле и вялость в финансовом секторе, но будет на руку производителям товаров. 

Поднимая учетную ставку государство поднимает стоимость кредита. В этом случае страдает производитель, а финансовые посредники в плюсе.  

Низкая учетная ставка расскажет нам об общем спаде деловой активности. Приводит к обесцениванию национальной валюты, дешевизне денег и оттоку капитала. Является следствием снижения инфляции. Непосредственно бьет по 
фи​нансовым посредникам, заставляет их "шевелиться".
Бюджетный дефицит (БД). 

Это когда расходы гос. бюджета превышают доходы. 

Чем больше БД тем выше государственный долг, а это в свою очередь может ускорить рост инфляции.

Ситуация БД устраивается с помощью раздувания расходов, или напротив снижением доходов бюджета (напр. снижением налогов). 

Основные получатели бюджетных средств это социальные программы и военно-промышленный комплекс. При этом львиная часть обычно приходится на долю ВПК. Соответственно высокий уровень БД расскажет о степени влияния ВПК. 

Несложно понять, что решая проблему БД с помощью сокращения расходов придется столкнуться с силовиками из ВПК, а это мало приятно. Исходя из этого в первую очередь пострадают социальные расходы (медицина, образование, и пр.).

Конечно можно поднять доходы бюджета, т.е. налоги – это уже не понравится абсолютно никому. 

Вобщем проблема БД это всегда сложно. Впрочем если ее не решать, то начинает идти вверх инфляция, а за ней (как следствие) процентные ставки. Что как мы уже говорили на руку банкам, но вредит и производителям, и населению вообще. 

Низкий бюджетный дефицит означает (как правило), что налоги в данном государстве достаточно высокие. Или же государство ухитрилось ущемить ВПК и снизить его финансирование, т.е сократило основную статью расходов. 
Кроме этого небольшой БД это снижение инфляции, что тоже вызывает определенное сопротивление.

Если учесть, что подавляющее большинство развитых стран имеют хорошо развитый ВПК , то понятно почему этим странам более естественна политика высокого БД. 

Обменный курс. 

С помощью повышения обменного курса национальной валюты, осуществляется перераспределение в сторону группы импортеров и ущемление экспортером и внутренних производителей. Приводит к снижению цен на импортные товары, что делает невыгодным аналогичное производство. 
Стимулирует (особенно при низких процентных ставках) отток капитала за рубеж. 

Низкий обменный курс стимулирует отечественного производителя, крайне выгоден экспортерам. Способствует притоку капитала и усилению инфляции.  

Как видите все четыре рычага имеют совершенно определенную взаимосвязь при передвижении одного затрагиваются и другие. Научившись ориентироваться в положениях этих рычагов Вы будете легко ориентироваться в том какая группа, какое воздействие оказывает на власть. Сравнив имеющуюся у Вас информацию с тем, что "втирают" местные новостные программы, Вы легко определите в каком направлении осуществляется манипуляция. Степень ее видна по уровню расхождения информации. 

Вернемся к рычагам, каждая из групп управления тянет соответствующий рычаг в свою сторону, противостоящая ей группа в свою. Положение на котором удается "рычаг зафиксировать" показывает реальную силу одной группировки и слабость другой. 

Так экспортеры будут тянуть национальную валюту в сторону снижения курса, импортеры будут сопротивляться им и всеми силами повысить курс.

Заниженный курс расскажет о победе экспортеров. Это значит, что у власти находятся проводники интересов группы экспортеров, а раз так то средства будут перераспределяться именно в этом направлении. Верно и обратное – импортеры в этом случае понесут потери и ослабнут еще сильнее. 

В случае с инфляцией – представители банков будут добиваться ее повышения, представители производственных групп снижения.  

Дальше все то же самое. Сложный механизм имеет совершенно простой алгоритм основанный на противоположности интересов. Приходит на ум пресловутое "единство и борьба противоположностей". Поскольку группы по своей внутренней сути похожи, то есть смысл говорить об одной растиражированной группе, с единственным различием в целях. То есть мы наблюдаем борьбу совершенно одинаковых структур.  

Видимые интересы групп при этом сводятся к получению наибольшей прибыли и последующему сохранению ее. Как можно догадаться, на этом уровне прибыль существует исключительно в виде показателей, т.е. действиями группы управляет изменение цифрового кода. Это мы уже проходили, поэтому выводы делайте сами. 

Раз уж мы говорим об устройстве верхушки пирамиды уровней, то хочу уточнить один момент. Выдвиженцы на управление государством относятся к новому уровню проводников, тех которые занимают в пирамиде самый верхний уровень и располагаются сверху над условными владельцами. Проводники нижних уровней являются передатчиками информации идущей сверху и их по количеству больше чем передающих. Проводники верхнего уровня транслируют информацию идущую снизу обратно вниз. Они имеют возможность искажать и блокировать ее по своему усмотрению т.е. управлять информацией.  

Здесь скрывается один из основных противовесов в конструкции социума – группы УВ позволяют управлять информацией, влияющей на жизнедеятельность групп верхнему уровню проводников (В-проводники). Это значит, что группы попадают под власть своих выдвиженцев – это с одной стороны. С другой стороны – группы УВ контролируют своих выдвиженцев. Если В-проводник начинает "зарываться" группа может оказать на него давление либо вообще заменить на другого. Таким образом система замыкается В-проводники управляют информационными полями, а значит и группами, группы контролируют В-проводников, т.е. в свою очередь управляют ими*. 

*Исполнители не управляют ни чем, даже своей жизнью.  

Замкнутость верхушки пирамиды саму на себя и создает необходимый уровень автоматизма (ТРАНСА). Эта особенность строения системы диктует условия по которым правила управляют людьми, а не наоборот. Когда управленческие решения контролируются коллективным разумом, то разум как таковой исчезает и появляется программа действий. Все что укладывается в рамки программы проходит, любое решение не соответствующее программе блокируется.   

В результате действиями "управляющих" индивидуумов управляет ПРОГРАММА. При этом управленцы искренне считают, что они абсолютно сознательно (самостоятельно) принимают решения, но только те которые соответствуют управляющей программе. Так же искренне они не принимают решений не соответствующих программе*. 

*Для молодых людей желающих перевернуть мир – от Вас ждут четкого выполнения обязанностей, ошибкой будет вмешиваться в жизнедеятельность системы. По крайней мере пока не поймете как она работает и как можно влиять на ее работу. У каждой системы есть свои ключевые (болевые) точки воздействия.   

ЧЕТЫРЕ УРОВНЯ – НАЧАЛО ПРАКТИКИ. 

Прежде чем двигаться дальше зададимся вопросом: "Что полезного мы можем извлечь из нашего знания о пирамиде уровней?" 

Если Вы прониклись идеями трансматики, то смысл ИГРЫ для Вас будет в ощущении комфорта не зависимо от уровня на котором Вы решили находиться. При этом у Вас со временем появится уникальная возможность свободного перемещения между уровнями. Более того при определенной практике Вы сможете находиться вне уровней, т.е. свободно выходить из программы. 

Если Вы предпочитаете пользоваться отдельными выкладками из трансматики, то и в этом случае получите "неоценимую" пользу. Посудите сами основная масса людей выбирает свой жизненный путь автоматически, выбор образования и будущей карьеры смазан из за множества ложных представлений. Как мы говорили ложные истины предназначены для наведения транса, они предназначены для того, что бы удержать борга в рамках своего уровня.  

Зная теорию уровней Вам сразу понятно, что отправляясь в поход за деньгами, на уровне исполнителей делать совершенно нечего. Если Вы стартуете с этого уровня, то Вам как можно скорее нужно с него выбираться. Деньги Вы найдете уровнями выше, как впрочем и власть (если она Вам нужна).  

Прошу сразу заметить, что есть два способа прохождения игры: 

первый – это как можно быстрее проходить каждый следующий уровень, несмотря на то что скорость прохождения значительно возрастает, тем не менее за активный период Вашей жизни, Вы все равно много не пройдете;  

второй – это сразу перескакивать через несколько уровней, второй способ гораздо эффективнее и интереснее. 

Хочу предупредить, что свободы Вы не найдете ни на одном уровне по той простой причине, что Ваша свобода, или не свобода это исключительно внутреннее состояние. Поэтому даровать себе свободу – можете только Вы сами и никто иной… 

В чем сложности прохождения? Основная сложность это попасть на нужный Вам уровень. Несмотря на то, что социум явных и открытых препятствий и барьеров не ставит каждый уровень достаточно хорошо защищен от проникновения. Защита эта информационного характера – это значит, что борги каждого уровня подготавливая свою копию (своих детей) передают им ту информацию, которой владеют сами. Автоматически получается, что молодые люди с каждого уровня лучше всего подготовлены для функционирования именно на этом уровне. При этом они совсем не подготовлены для какого либо другого уровня. 

Тем не менее проникновение допускается, нормальным образом переход возможен на уровень с которым соприкасается материнским. Понятно почему – хочешь не хочешь обмен информацией происходит.

Итак, борг может попасть на соседний уровень, но только в том случае если там есть свободное место… 

Как ни грустно, но пирамида устроена таким образом, что чем выше тем места меньше. Поэтому верхние естественным образом защищаются от нижних. Играли в "царя горы", вспомните детские годы – хочешь на верх стащи оттуда соперника, освободи себе место. 

Итак, запомните, если Вы попали на верхний уровень, независимо от того как Вы это сделали, кто-то с него "слетел". Заметьте, иногда слетают целые сословия, вспомните "Великую Октябрьскую".    
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"Гора" выглядит приблизительно так: это условная пирамида, состоящая из четырех уровней.  

Самый первый уровень – ИСПОЛНИТЕЛИ, они сами ничем не управляют, их обязанность исполнять указания нижнего слоя проводников, но не все а только те которые соответствуют программе по которой исполнитель предварительно кодирован. 

Исполнители направленно отдают свою энергию социуму. Распоряжаясь этой энергией социум имеет возможность воздействовать на реальность (искривляя ее).

Второй уровень – НИЖНИЕ проводники (Н-проводники), делятся на несколько подуровней, при этом самый нижний уровень реально управляет исполнителями. При этом характерно, то что управленческие команды допускаются только в рамках социального кода. Произвольные команды мгновенно блокируются, как исполнителями, так и контролирующим верхним подуровнем. 

Как видно из рисунка каждый вышестоящий подуровень контролирует четкое исполнение программы у нижестоящего уровня, в случае необходимости вносит необходимые коррективы. При этом коррективы вносятся исключительно под контролем следующего верхнего уровня.

Таким образом получается, что основная задача Н-проводников исполнять свою программу, т.е. осуществлять контроль за выполнением программ нижними подуровнями и исполнителями. Помимо контроля обязанностью Н-проводников является своевременное информирование верхних и исполнение их указаний (но только в рамках программы).

Отдельно хочу отметить, что любая "самодеятельность" на этом уровне рассматривается системой, как сбой в программе. Основная сложность существования заключается в том, что борги с подуровней испытывают двойное давление – сопротивление и вытеснение снизу, плюс контроль и подавление сверху. При этом они сами тщательно следят за ошибками в выполнении программы верхними, а так же создают незначительный уровень сопротивления. 

Третий уровень – УСЛОВНЫЕ владельцы, может показаться, что это уровень наивысших возможностей, это в какой-то мере так, если не одно НО. Дело в том, что как известно "система стремиться к состоянию равновесия" поэтому наделяя небольшую прослойку своих представителей "большими" возможностями, она в равной степени усиливает контроль за их поведением. По этой причине стрессовое воздействие на этом уровне ничуть не меньше, чем на всех остальных. В некоторых случаях даже больше. Многие из этих людей существуют в гораздо большем страхе, чем их собратья с уровня исполнителей*.  

*Определить силу воздействия страха можно по наличию тех или иных заболеваний – чем их больше и чем серьёзней заболевания, тем выше уровень стрессового воздействия, вызвавшего их.   

Степени свободы условных-В так же, как и для прочих уровней ограниченны рамками, действующей на третьем уровне, программы. Это уровень усиленной абстракции – реальность на этом уровне сжимается до стен кабинета, а информация до цифровых кодов. В идеальной системе условные-В находятся во главе своих управленческих пирамид (владелец во главе предприятия). Получается, что большая пирамида управления состоит из множества малых. 

Если еще некоторое время назад условные-В имели гораздо больше свободы для реального управления, то в настоящих условиях (концернов и корпораций) управление сводится к принятию стандартных решений. Более того функции управления и владения все больше расходятся – формальное владение в одних руках, а реальное управление в других.  

Итак,, специально обученные борги принимают стандартные решения, принимать которые их ранее обучили. При этом никто не запрещает условному-В принять так называемое нестандартное решение, но сразу последует НО. Если решение не впишется в программу, то система отреагирует. Несколько подобных решений и последует смена владельца.   

Для комментария хочу привести анти-пример из недавнего прошлого России – из того, когда управленцы были, а владельцев не было. 

Бархатная смена формации с социалистической на капиталистическую требовала перенастроить систему на "новый" лад, для этого необходимо было создать владельцев. Я назвал данный пример «анти» по той причине, что может показаться, что за счет смелых и нестандартных решений небольшое количество россиян приобрели значительные богатства. Но это самая настоящая иллюзия, подобная той, которую демонстрирует фокусник вытаскивая зайца из цилиндра…

Дело в том, что все "нестандартные" решения (включая финансовые пирамиды*), нестандартны были только для социалистической системы, для капиталистической это не только стандартные шаги, но и давно пройденные. 

* «Мыльный пузырь Южных морей» (1720г.) в Великобритании, панамский скандал во Франции (1888г.), схема Чарльза Понци (Ponzi) в США (конец 1920-х годов).
Если смотреть на произошедшее с точки зрения системы, то с помощью давно опробованных радикальных шагов система заполнила нужную нишу, "навербовав рекрутов" из ближайшего уровня. Если Вы ознакомитесь с доступными списками богатейших людей России, то не обнаружите там ни одной блестящей карьеры начатой с уровня исполнителей. Более того если Вы имеете даже небольшое представление о ситуации в стране, то Вы в курсе, что этот список гораздо шире и состоит исключительно из людей, занятых в управлении.  

"Государство – это Я" – говаривал четырнадцатый по счету Людовик. И был отчасти прав, но только отчасти, поскольку власть монарха всегда ограничивается его вассалами (контактерами). Не зря король в шахматах самая беспомощная фигура, почти как пешка, но за той разницей, что пешка может превратиться в ферзя, а король нет. 

Условные-В всегда несут бремя этой беспомощности, они отрезаны от информации своими контактерами с одной стороны, с другой стороны на них постоянно давит верхний уровень пирамиды. 

Учитывая, что на этом уровне информация сжата до показателей роста Условные-В выполняют одну важную функцию – их основная задача следить чтобы цифры постоянно росли. Чтобы представить как выглядит работа с показателями роста, представьте себе книги, которые Вы не читаете, Вам достаточно заголовков…

Именно в таком виде доходит информация до третьего уровня – и что по "заголовкам"  Условные-В определяют содержание "книг"?. Ни чего подобного обитателям третьего уровня совсем не обязательно вникать в бесполезную для них информацию, достаточно уметь обращаться с самими "заголовками". 

"Что эта информация дает в практическом смысле?" – можете спросить Вы. Поясню: нижние проводники мечтая попасть на третий уровень делают общую ошибку – они уверены, что чем лучше они будут выполнять свои обязанности, тем скорее они окажутся на уровне выше.

Такое понимание вещей является ловушкой – чем лучше исполнитель исполняет свои обязанности на втором уровне, тем больше он на этом уровне закрепляется.   

"Иногда я чувствовал себя гигантским желудком, поглощающим деньги с одного конца и проталкивающим их к другому концу, но на самом деле между двумя этими этапами было много умственной и эмоциональной работы". 

Перевод с английского — С. К. Умрихиной, М. 3. Штернгарца.

Сорос Дж. "Кризис мирового капитализма". 

Несомненно финансовый гений Джордж Сорос как никто другой может служить экспертом всего, что касается третьего уровня. Как видите принцип червя ему знаком на собственном опыте. Именно на этом уровне для борга существует наибольшая угроза попасть под управление червя. Подобное управление, как мы говорили, всегда связанно со страхом.

Что касается страха обратимся к другому эксперту по третьему уровню – к Роберту Кийосаки.

В своей книге "Богатый папа, Бедный папа" он пишет следующее: 

"Богатые действительно думают, что деньги могут стереть страх неимения денег, страх быть бедным, они накапливают тонны денег, но только для того, чтобы обнаружить, что страх усиливается. Богатые боятся потерять все. У меня есть друзья, которые продолжают работать, хотя денег у них куры не клюют. Я знаю людей, у которых миллионы, и которые сейчас боятся больше, чем тогда, когда были бедны. Им страшно потерять все свои деньги. Страхи, приведшие их к богатству, лишь усилились. Слабая, нуждающаяся часть их души теперь вопит еще громче. Они не хотят терять свои большие дома, машины, состоятельную жизнь, т.е. то, что принесли им деньги. Их беспокоит, а что скажут их друзья, если они потеряют все свои деньги. Многие из богатых находятся на грани эмоционального отчаяния и нервного срыва, хотя внешне все в порядке и денег хватает".
  
Наш первый эксперт Дж. Сорос поддерживает мысли господина Кийосаки:  

"Те, кто преуспел, — могут даже не знать, что делать со своими деньгами, но они по меньшей мере могут быть уверены, что другие завидуют их успеху. Этого может оказаться достаточно, чтобы продолжать делать деньги до бесконечности, несмотря на отсутствие ка​кого-либо иного мотива. Те, кто продолжает стремиться по​лучить много денег, в конце концов приобретают большую власть и влияние в капиталистической системе".

Кто знаком с психосоматикой, тот поймет , как страх о котором мы говорили действует на самого господина Сороса, вот что он сам по этому поводу пишет (Сорос о Соросе): "Я чувствую боль. Я в значительной степени полагаюсь на простые инстинкты. Когда я активно управлял фондом, я страдал от болей в спине. Начало острой боли было сигналом: что‑то не так с моим портфелем вложений. Боль в спине, разумеется, не подсказывала мне, в чем именно была ошибка, но она заставляла меня начать искать ошибки".  

И вот еще одна его цитата из "Кризиса мирового капитализма": "Я был чрезвычайно удачливым человеком, но настаивал на отрицании своего успеха. Я работал как лошадь. Я чувствовал, что, если я откажусь от своего чувства неуверенности, это поставит под угрозу мой успех. И каково было мое вознаграждение? Больше денег, больше ответственности, больше работы – и больше боли, поскольку я полагался на свою боль как на инструмент в принятии решений". 

Далее узнаем свидетельство Роберта Слейтера, который передает слова Сороса: « Кто знает, как долго успех будет сопутст​вовать моему фонду? История дает примеры, как управляющие таких фондов прогорали, и я уверен, что в один далеко не прекрасный день прогорим и мы. Я просто надеюсь, что этот день наступит не сегодня». До этого инвес​тор жаловался на хроническую боль в спине. 

Я подробно описывал каким образом псевдо-страх оказывает разрушительное, в том числе и болевое воздействие на организм человека, кто хочет узнать эту схему читайте NJ. 

Здесь хочу сказать, что наши эксперты подтверждают изначальную мысль – чем больше денег и "власти" у условного владельца тем больше страх потери. Соответственно таким боргом чрезвычайно просто управлять, что и нужно системе. Помните крылатое выражение – "управлять кнутом и пряником" – на третьем уровне пряников "лопатой греби", остается только кнут. Точнее страх кнута.

Кстати избавление от подобного тягостного состояния заключается в простом осознании (в вере) того, что все то, что борг боится потерять на самом деле ему не принадлежит, а дано ему социумом во временное пользование. А раз у него этого нет, то и потерять это не возможно. Как можно потерять то, чего на самом деле нет?

Пользуйтесь принципом – "имея не иметь" – проживете дольше. 

Четвертый уровень – ВЕРХНИЕ проводники. В идеальной системе, это уровень власти, т.е. управления, без элемента владения. На этом уровне и его подуровнях находятся представители, выдвинутые основными группами условных владельцев. Основная задача представителей четвертого уровня, это контроль за третьим уровнем – с одной стороны и соблюдение интересов своей группы – с другой стороны. Другими словами – все правительственные чиновники включая и президента, и министров  остаются у власти до тех пор пока удовлетворяют интересы влиятельного меньшинства.  

На нижние подуровни четвертого уровня борги попадают с третьего уровня, а чаще с верхних подуровней второго.  

Красные стрелки на рисунке "Горы" схематично показывают каким образом транслируются управляющие приказы – общая тенденция формируется интересами группы и транслируется "на верх", там она вступает в агрессивное взаимодействие с тенденциями других групп. В результате сталкиваются не группы, а их интересы выраженные в виде тенденций, носителями, которых являются соответствующие представители. Как можно понять такая схема переводит борьбу из реальной плоскости в плоскость виртуального взаимодействия. 

В результате взаимодействия сил "вырабатывается" некая единая тенденция, которая отражает сложившееся неравенство, или равенство. Единая тенденция в виде управляющих приказов транслируется вниз на третий уровень, где подлежит обязательному исполнению.  

Четвертый уровень прежде всего интересен своим взаимодействием с третьим уровнем – прошу обратить внимание, что система так устроена, что единый центр власти отсутствует.  Подобный механизм обеспечивает наилучшее подчинение общей программе, все решения, которые укладываются в программу проходят, остальные блокируются. 

Получается, так что ни один из участников процесса не в состоянии выносить самостоятельные управляющие решения. Каждое действие верхних П тщательно контролируется системой. 

Ближайшие контактеры, каждого управленца, тщательно следят за ним с более нижнего подуровня. Они ждут "ошибки", которая позволит им самим занять его место. Как Вы понимаете, "ошибкой" будет любое внепрограммное действие. При этом они контролируют друг друга, поскольку ни на кого нельзя полностью положиться. И в свою очередь они контролируют своих собственных подчиненных. А подчиненные контролируют их и т.д. 

Подобная система контроля вызывает наилучшее управление боргами этого уровня. Высокий уровень контроля создает постоянно присутствующее психофизическое напряжение, которое давит на борга. В результате обеспечивается нужный уровень управляющего транса, т.е. невозможность принимать самостоятельные решения. 

Поскольку управляющий центр отсутствует, можно смело утверждать, что процессом управляет программа.   

Как видите в этой части пирамиды существует наиболее высокий уровень виртуальной борьбы. Это значит, что борги как ни где получают постоянные трансматические удары. Именно здесь наблюдается наиболее высокий уровень Псевдо-страха.  

Как Я уже говорил, чем выше место на "пирамиде власти" тем менее значимы "пряники" (в системе "кнута и пряника") и более значим "кнут". 

Поскольку на верхних уровнях борги получаю все с избытком, то более актуальным способом управления становится не обещание новых приобретений, а страх потери имеющихся. Пытаясь избавиться от давящего П-страха борг стремиться получить больше власти, т.е. старательно пытается пробраться еще выше. При этом он не понимает, что таким способом он достигает ровно противоположной цели – чем выше он продвигается, тем выше становиться П-страх.  

При этом стремясь к "большей власти" он становиться сам более управляем. Его стремление наверх как раз и есть наилучшее выполнение программы. Такой человек теряя свою должность за выслугой лет испытывает сильнейший шок, его жизнь вне программы теряет смысл. 

Для борга отставка это сигнал системы о полном списании, а значит команда к утилизации. Значит надо ждать обострения болезней "червя", ранее активированных программой (см. приложение – простатит, алкоголизм). 

"Пирамида власти" и сексуальная энергия боргов. 

Описывая уровни "Горы" Я не могу не затронуть вопрос перераспределения "сексуальной энергии". Чтобы было понятно сразу скажу, что ни какой сексуальной энергии не существует (!!!). Существует механизм возбуждения с помощью впрыска адреналина и последующая реализация – мышечная работа. В процессе работы клетки организма сжигают глюкозу, энергия, которая выделяется в результате превращается в полезную работу. 

Как видите ни какой отдельной энергии (сексуальной) не наблюдается. Тем ни менее мы будем пользоваться обозначением – "сексуальная энергия". Под ним Я подразумеваю то, что стимулирует борга использовать внутриклеточную энергию горения глюкозы непосредственно для сексуального контакта. Подробная схема описана в NJ. 

Соответственно под блокировкой "сексуальной энергии" подразумевается любая схема поведения перенаправляющая вышеуказанный процесс.

Нормальное состояние боргов (особенно после 30 лет) ежедневная, накапливающаяся усталость. Которая явно ощущается к концу дня. Наличие такого ощущения говорит о присутствии блокирующих программ. 

Прошу обратить внимание, что блокируется не только сексуальная активность, но и любая другая физическая активность организма (см. Псевдо-кастрация, NJ). 

В результате получается парадокс – несмотря на то, что "сексуальной энергии" не существует можно наблюдать ее перераспределение, т.е. энергия борга уходит в область виртуального управления. Практически все борги (кроме уровня исполнителей) реальной работы не производят, т.е. находятся в состоянии заблокированной физической активности.  

Поскольку основная задача боргов осуществлять правильное прохождение управляющих сигналов физическая активность им совсем ни к чему. Мир борга ,в таком случае, сужается до стен кабинета и прилегающих к ниму коридоров (пусть и "коридоров власти").

Как мы говорили, чем выше борг находится в теле "Горы", тем сильнее уровень контроля. Соответственно, чем выше уровень контроля тем выше уровень накапливающегося стресса и тем сильнее блокировка "сексуальной энергии". 

Одним из показателей служит широкое распространение в этой среде такого "неизлечимого" недуга как хронический простатит (кстати он лечится см. приложение).  

Другим показателем наличия блока является искривление программы. "Линза" Генератора ошибок воздействует таким способом, что заблокированная сексуальная энергия находит другие объекты воздействия. Этим можно объяснить гомосексуальные тенденции во власти. 

Перераспределение с. энергии на свой пол вполне естественно и объяснимо. Во первых чем выше в "Гору" мы будем продвигаться, тем меньше женщин мы обнаружим. Власть характерна тем что одни мужчины подавляют других. Подобное взаимодействие в среде, где почти полностью отсутствует женский пол (армия, зона) приводит к усилению гомосексуальной тенденции. Что собственно говоря подтверждается всевозможными "крылатыми" выражениями типа: шеф поимел, отымел и пр.  

С этой точки зрения сексуальный блок имеет даже некоторый позитивный характер, он в большинстве случаев удерживает гомосексуальное искажение в рамках неосознанной мотивации. Тем не менее в развитых странах (США особенно) гомосексуальная тенденция все больше приобретает форму нормальной реализации. Как Вы понимаете, совершенно не спроста система стала отстаивать права гомосексуалистов во всем мире – из кабинетов власти тенденция шагает прямо на улицы… 

Люди умирают, идеи живут в веках…  

Гомосексуальная тенденция всего лишь одна из программ защиты боргов. Ее явное наличие расскажет Вам, что данный борг блокирует свою программу размножения, таким образом защищая свое не рожденное на свет потомство, а значит и себя самого. В глобальном масштабе эта тенденция означает контроль социума за рождаемостью (в сторону уменьшения). Пусть Вас не вводят в заблуждение меры принимаемые государством на решение проблемы рождаемости – факт в том, что если рождаемость падает, то социуму как раз это и нужно. 

Рядом с гомосексуальной идеей, как некий ее искаженный вариант можно заметить ее сестру – идею унисекса (точнее оно – сестро). Слияние полов, как Вы понимаете направлено в ту же сторону, ее суть не только контроль за сексуальной энергией, но и приведение ее к некому общему знаменателю. Мальчукового плана девочки и женоподобные мальчики создают универсальную подростково-юношесткую массу отлично готовую к будущей отрицательной рождаемости.

Вы сильно ошибаетесь если думаете, что это просто мода, стиль одежды и все.  

Это нормальная управляющая программа, постоянное внушение, которое современная информационная среда оказывает на подростка. В результате через тело разума оказывается влияние непосредственно на гормональный фон.

Программа контроля за сексуальной энергией превращает девятнадцатилетнее, унисексуальное ОНО в тридцатилетнюю бесполую котлету (со времен третьего рейха программа контроля рождаемости значительно переросла эксперименты СС по стерилизации).  

Период подросткового гормонального всплеска, связанного с половым созреванием, является периодом относительной свободы и повышенной агрессии одновременно. Именно этот отрезок жизни человека связан с отторжением родительской власти и неким "самоопределением". Так по крайней мере считают психологи – и пусть себе считают… 

Нам ничто не мешает считать, что "самоопределение" хорошо подготовлено, а "подростковый бунт" направлен в безопасное русло. В результате из-под контроля родителей молодой человек плавно переходит под контроль социума. 

При этом социальные инженеры гораздо лучше "недалеких" предков понимают, что гормональный фон скоро придет в норму и социум получит очередного послушного работника. 

Но а пока гормоны высокие мы можем создать Вам все условия – БУНТ, да пожалуйста, у нас есть MTV. Специально обученные люди для Вашего наибольшего комфорта уже разработали для Вас наилучший образ бунтаря. Вам нисколько не надо напрягаться атрибуты улетной, пацанской контркультуры уже подсмотрены у черных, обитающих среди городских трущоб.  

Крутизна тщательно изучена и растиражирована, все минувшее десятилетие чернокожая молодежь была тем слоем, который промоутеры и брэнд‑менеджеры в буквальным смысле перелопачивали в поисках нужного системе образа. 

Владельцы брэндов отлично знают, что одежду с логотипом должны видеть на «правильных людях». Каждый тинэйджер смотрит на «правильных людей» людей на канале MTV – при этом 85% делают это ежедневно. А реп и хип‑хоп это характерное звуковое оформление под которое корпорации впаривают настоящим пацанам настоящую крутизну. 

Из интервью с Владимиром Смирновым (пресс-секретарем MTV Russia):

"Зритель MTV - молодой человек, житель крупного города, в потребительском смысле ярко выраженный early adopter, не только принимает правила так называемого "модного" образа жизни молодежи, а активно участвует в формировании этих правил". 

Конечно участвует, в образе подопытного "кролика" – people хавает. Разнообразные исследования потребительского поведения тинейджеров выявляют, что подавляющим фактором влияющим на единообразие вкусов обследованных является телевидение. 

Результатом действия "брендовых" телетрансляций направленных в мозг молодых боргов  является создание армии подростков‑клонов, которая с расширенными зрачками, «единообразно», как говорят маркетологи, марширует в глобальный супермаркет. 

По образу и подобию – и прикид из обычной одежды превращается в оболочку, полную нового трансцендентного смысла – происходит волшебное преобразование. 

При этом настоящее волшебство заключается в том, что "неукротимая энергия подросткового бунта" уходит в правильно сваренные штаны и движуху данцпола.  

При этом заметьте "волшебство" никто Вам не дарит, "чудо", как всегда продается – эта индустрия приносит хорошие, ощутимые прибыли – причем в миллиардах долларов.  

Годам к двадцати пяти "портал" закрывается – мозг начинает работать по другому – пора "открытий" заканчивается, ценности трансформируется и социум получает своего работника, нацеленного на карьеру.  

Работника, который как ему и положено заполняет отведенную ему "ячейку" в теле управляющей пирамиды той, или иной корпорации. Трансформирование сознания, сопровождающее этот процесс, для борга происходит абсолютно не заметно, но факт остается фактом – это уже другой человек.  

При этом для самого борга как бы ничего не меняется, он по-прежнему ощущает себя личностью, он по прежнему считает, что ежедневно ему предоставляется принимать тот или иной самостоятельный выбор. Его ближайшие контактеры считают точно так же, они видят его выборы и сами являются частью общей иллюзии. 

На самом деле для самой корпоративной пирамиды этот человек, как и любой другой, является ячейкой для хранения одной информации и фильтрующим проводником для передачи другой информации. Так например сотрудник отдела рекламы отчитывается о проделанной работе и хранит способы, которыми эту работу можно выполнить. Его непосредственный руководитель не станет передавать своему руководителю информацию о деятельности этого сотрудника. Его рапорт будет содержать информацию о деятельности отдела в целом. 

Хочется спросить: когда личность исчезает, что появляется на ее месте? Сам и отвечу: на месте личности образуется полезный носитель своего "куска" одной общей большой управляющей программы, частица ментального тела корпорации. 

Когда мы описывали принципы по которым строятся управляющие пирамиды, мы подразумевали, что корпорации находятся внутри государственной управляющей пирамиды. Так было, но всеобщая глобализация меняет систему таким образом, что корпоративные пирамиды разрастаясь захватывают не только новые территории, но и новые государства. 

Россия еще вплотную не столкнулась с нашествием крупнейших транснациональных корпораций, пока они обозначают свое присутствие на наших территориях в виде гостей. Своих, кроме Газпрома, пока не выросло. Поэтому может показаться, что эта тема не является для нас насущной. Заверяю Вас это не так, поскольку это наше ближайшее будущее, то которое является настоящим для всего остального мира. Не успеете "глазом моргнуть" как будущее станет настоящим… 

А пока наши "гости" вовсю рассказывают о своих неоспоримых достоинствах. И если мировые супербренды: Nike, Reebok, Pepsi, McDonald's, Burger King, Adidas, Fila, MTV, Sony, Starbucks, Kleenex, Coca‑Cola, Hoover, Disney, Levi's, IKEA, Blockbuster, Gap, Kinko's, Body Shop, Starbucks, Wal‑Mart, Philips, Apple, IBM, General Motors и др. только присматриваются к нашим территориям, то многие из них уже освоили наше информационное пространство. 

Много Вы слышали или видели рекламы наших национальных супербрендов? А разве такие есть? 

Мы пьем воду Coca‑Cola, отлично знаем Nike, Reebok и McDonald's,…, вобщем мы пользуемся продукцией многих транснациональных корпораций. Но при этом мы не задумываемся о том, что для самих корпораций продукция это не главное, это просто повод для распространения себя на новую территорию.  

Распространяя свое тело корпорация не просто растет, она программирует новых носителей своей программы.  

При этом система, всеми силами, стремиться, как можно дальше, уйти от реальности. Ее манит ментальный мир "чистого" разума. Поэтому система "стряхивает" с себя уровень исполнителей и отказывается от производства товара. Крупнейшие мировые компании больше не производят готовые товары, они покупают их и продвигают под своей торговой маркой. 

Но не только корпорации имеют естественное желание оставить себе функции управления и распоряжение прибылью. Общая тенденция развития западных демократий такова, что ведущие страны, в глобальном мире, желают избавиться от рутины производства. Глобальная функция уровня исполнителей должна перейти к странам третьего мира. 

Такие идеи впервые озвучены в 1964 году, тогда Совет по экономическому и социальному развитию ООН принял резолюцию, одобряющую свободные зоны как стимул для оживления торговли с развивающимися странами. 
Несмотря на принятую резолюцию реальное развитие событий началось только в начале 80‑х годов, для этого имелись свои причины, о них мы поговорим далее, пока рекомендую запомнить время 80-е.  

С тех пор ЗЭП (export processing zones) растут по всему миру "веселее" силоцибиновых грибов, сейчас их насчитывается более тысячи, располагаются они по семидесяти странам мира. Но если силоцибиновые грибы вызывают галлюцинации, то новые экономические зоны напротив полны реализма. ЗЭП (зоны экспортного производства) – это место где реально производят товары, но при этом нет импортных пошлин и экспортных пошлин, а часто и подоходных налогов и налогов на имущество.  

ЗЭП есть в Индии, Южной Корее, Тайване, Мексике, Шри-Ланке, Индонезии, Филиппинах, Южном Китае, Гондурасе, Гватемале, Вьетнаме. 

Эти промышленные территории со статусом безналоговых экономической зон, полностью закрытые от местных властей, как городских, так и областных – государство внутри государства.  

Внешне ЗЭП выглядит, как нагромождение производственных корпусов. Цеха – это глухие, без окон коробки из алюминия и дешевого пластика, которые плотно прижаты друг к другу.  На входе охрана, внутри полувоенный порядок, надзиратели строги и грубы, оплата труда ниже прожиточного минимума, работа неквалифицированная и изнурительная. 

Рабочая сила в основном девушки и молодые женщины. Система труда "потогонная": рабочая неделя – шесть, семь дней; рабочий день длится 12-16 часов. Оплата труда настолько мизерная, что ее едва хватает на общежитие, транспорт, макароны и рис с лотков.  

Многие ЗЭП устроены так, что рабочие живут прямо здесь, на территории зоны – подобные общежития напоминают больше переполненные бараки, чем место для жизни. Хочешь не хочешь возникает футуристический образ трудового гетто.

Думаю нет смысла говорить, что работающие лишены каких-либо прав, кроме "права" выполнять условия нанимателя. 

Капиталистическая система наконец добилась ИДЕАЛА – исполнители работают практически за еду. При этом ни каких марксистко-ленинских противоречий между трудом и капиталом. Поскольку носители труда и капитал в глобальном мире не имеют друг к другу почти ни какого отношения.  

Таким образом мы видим, как дух корпораций дистанцируется от четвертого уровня, он все больше отдаляется превращаясь в чистую идею парящую высоко над индустриальными трущобами глобально маргинального гетто. 

В чем же заключается эта ИДЕЯ? Неужели в кроссовке Nike, который является people (пиплу) в результате столь бурной деятельности. 

Но Фил Найт из Nike провозгласил, что Nike – это вовсе не кроссовки… Если не кроссовки, то что? 
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Может это только глобальный бренд?  

Да, и это тоже – бренд вне всякого сомнения витает над вершиной управляющей пирамиды, он как "божественное" пламя сияет на вершине Олимпа. Бренд излучает информационные потоки, которые озаряют уже не миллионы, а миллиарды мозгов, создавая новое управление и новую власть. Кстати эта схема изображена на однобаксовой купюре… 

Случайность – скажут трансматики и напрасно, такой подход приводит к сужению сознания. Во взаимосвязанной системе случайность возможна ровно настолько, насколько возможно в игровой программе DOOM появление Белоснежки с семью гномами. 

Если Вы поймете, что все происходящее ЗАКОНОМЕРНО, то мир предстанет перед Вами совсем в другом "БОЖЕСТВЕННОМ" виде. Причинно следственные связи обнаружатся сами собой и за ложными целями Вы сможете различить очередную истину.  

Итак, образ пирамиды вершина которой окружена сиянием и отрезана этим сиянием от общего тела пирамиды – это тот образ, который нам нужен. Это идеал к которому стремятся корпорации – оставить только управляющую верхушку, а все остальные уровни отправить к исполнителям в гетто.  

Нетрудно заметить, что вершина пирамиды обладает зрением – будем надеяться, что хотя бы верхние борги понимают, что происходит и как работает система. 

Парящая вершина и затемненное гетто в основании – попрошу запомнить эту картину. Что же с вершины власти излучает нам "одноглазый бренд"?  

Возможно Вы удивитесь, но идеальное управление всегда строится на ВЕРЕ. Как можно догадаться ни чего в этом смысле не изменилось и новая вера вызывает подчинение ничуть не хуже старой. 

Следующий шаг сделать совсем просто, там где речь идет о ВЕРЕ необходимо наличие непререкаемого АВТОРИТЕТА, другими словами речь идет о наличие АВТОРИТАРНОГО начала. В идеальной системе ценностей таким неоспоримым авторитетом может быть только БОГ.  

Парадокс в том, что чистая идея божественного не материальна, ведь бог существует только в умах верующих. Именно поэтому такую идею тяжело оспорить. Верующий принимает Вашу аргументацию, например – как зловещий шепот дьявола, соответственно продолжает верить… Хорошая рекламная компания строится на тех же принципах неоспоримости. Самое интересное, что каждый раз отступая от логики верующий многократно укрепляет веру, а значит и транс, который она создает.  

Попробуйте поспорить с рекламой, Вы сколь угодно можете с ней не соглашаться, можете даже высказать свое мнение, вот только слушать Вас будет некому. А с телевизором, согласитесь, разговаривать глупо.  

Идея божественного для человечества совсем не нова, на протяжении своей истории люди поклонялись и деревянным идолам, и солнцу с ветром, и животным, и светлым образам святых. Это я к тому, что обязательно нужна визуализация идеи – ИКОНЫ и все прочее.  

Нужна новая божественная сущность – носитель божественного образа. И нужен способ донести эту сущность до окружающего мира. 

Теперь вернемся к утверждению, что " Nike – это вовсе не кроссовки".  

Конечно нет, это идея, образ божественного супергероя, такого, каким стал Майкл Джордан в рекламных роликах, созданных идеологами Nike 

(середина 80-х). 

При просмотре ролика на экране возникала поразительная иллюзия, будто Джордан может просто взять и взлететь в воздух. Перед зрителем представал чудо-человек пришедший прямо из древнего мифа.  

На наших глазах миф становится новой реальностью от Nike – идея совершенного греко‑римского тела сливается с богоподобным сверхчеловеком и освещает своим неземным светом экипировку Nike.   

За Nike, идею "избранных" подхватили другие корпорации, в самые короткие сроки была создана "божественная элита" состоящая из ведущих спортсменов, голливудских суперзвезд, ограниченного числа топ моделей и ведущих 

рок‑поп-реп- звезд. Начиная с середины 80-х гонорары этих "небожителей" будоражат фантазию обывателей.  

Канал MTV созданный (по случаю) 1 августа 1981 года начал всеобщее информирование о том сколько, и с кем новые боги спят, что едят, какие брюлы носят, в каких замках они живут и т.д.   

Можно догадаться, что новая реальность потребовала от корпораций серьезных затрат и корпорации не скупятся, кому как не им знать, что деньги это иллюзия, а власть это реальность. Платить иллюзией за власть – это хороший бизнес.

Для примера General Motors тратит на рекламу около 1,5 млрд. долларов в год, а  Procter&Gambl и Philip Morris и того больше (2 млрд. долларов). 

Новые боги в отличие от старых ежедневно приходят в каждый дом, они сексуально улыбаясь, смотрят со страниц глянцевых журналов и рекламных щитов. В отличие от прежних изможденных бородатых старичков и мадонн с ввалившимися глазами, новые идолы молоды, длинноноги, круглопопы и буквально пропитаны эротизмом. 

Прекрасные идеальные лица, упругие сильные тела, уверенные, призывающие взгляды – КУПИ ПРОКЛАДКУ И ТЫ С НАМИ.

Помните в древней Греции у каждого ручья имелось свое небольшое божество, так и теперь свои небольшие божества есть у зубных щеток, и крема для обуви, и рулончика туалетной бумаги. 

В отличие от старых, новые боги никогда Вас не пугают, они даже ничего от Вас не требуют, просто они, эти супер – сверх – божественные субстанции пользуются этими пастами, тампонами, едят эти чипсы, и т.д.
Кстати у Вас всегда есть выбор, можно выбрать себе любимого бога, или богиню, можно даже несколько. Кроме того если не желаете пить Pepsi, пейте Coca‑Cola ни какого принуждения, только вера. 

Божественная визуализация создает новую веру – веру за виртуальной оболочкой которой стоят миллиарды транснациональный корпораций. Основной закон нового, информационного мира такой: 

ЧЕМ ВЫШЕ ВЕРА, ТЕМ БОЛЬШЕ ПРИБЫЛИ, ЧЕМ БОЛЬШЕ ПРИБЫЛИ ТЕМ СИЛЬНЕЕ ВЛАСТЬ. Прибыль и власть вместе еще больше укрепляют веру. 

Новую религию освещает сияние брендов идущее с вершины мира и озаряет виртуальный образ идеального, МНОГОЛИКОГО БОГА. Люди смотрят с нижних уровней пирамиды вверх и видят ЭТОТ поразительный свет. Это излучение, которое вселяет ВЕРУ, этот свет проникает в душу каждого. Все вместе слушают божественный зов – не надо думать и размышлять, все просто и понятно – не нудно принимать сложных решений, нужно делать так, как ОНИ, просто повторяем за богоподобными … ведь небожители тоже были обычными людьми… 

Кстати они ими по прежнему остаются и поэтому многие не в состоянии вынести "свою" божественную оболочку. Всеобщее поклонение и обожание направленное на оболочку вызывает серьезный внутренний конфликт. Такой человек в отличие от любого другого сталкивается с пониманием, что "мечта" достигнута, а за ней НИЧЕГО. Если раньше он думал – вот он путь к счастью и свободе, то придя к "вершине" его миф разрушился – для всех сказка остается сказкой, но новый богоподобный теперь знает, что к чему.  

Относительно свежий пример подросший тинейджер Бритни Спирс – любимица миллионов столкнулась с простой проблемой, что ее лично никто любить не хочет – в результате клиника по лечению алкоголизма. Бритни на собственном опыте столкнулась с тем, что ее божественная оболочка любима, но не более того. Молодой девушке купающейся в лучах славы крайне тяжело пережить возникающий в таком случае конфликт между ее собственной ВЕРОЙ и внезапно обрушившейся на нее "новой" РЕАЛЬНОСТЬЮ. 

Уровень эмоционального конфликта показывает силу ВНУШЕНИЯ – даже испытав на себе иллюзорность происходящего, человек отказывается (не может) избавиться от навязанной ему программы. 

Абсолютно любая даже небольшая ВЕРА снижает порог критичности, что неминуемо приводит соответствующему трансу и автоматическому поведению.

Чем больше вера, тем сильнее транс – тем глубже человек погружается в измененное состояние глобального сознания. Он беспрекословно верит "гипнотизеру" – он видит мир через призму внушения. Учитывая, то, что внушение многократно, ежедневно повторяется и не только средствами массовой информации, но и Вашими собственными контактерами – избавиться от него нет ни каких шансов. Это уже не просто внушение это всеобщее информационное поле в котором существуют все борги (без исключения).   

Спросим себя, чего нам не видно, что скрывается там за божественным сиянием, что же находится за золотым туманом богоподобного "благостного" образа??? 

Ответ мы уже давали – весь процесс затеян ради одного – ради неограниченной ничем и никем ВЛАСТИ, подобной той которую получает гипнотизер над гипнотиком. Но это не все, за дымовой завесой виртуальных образов, несущих новую веру мы обнаружим реальные корни этой власти – источник энергии питающий новую систему. 

Перед нами возникнет совсем другую реальность – реальность искривленного пространства, представляющая собой огромную пожирающую воронку, некий мировой пылесос, который засасывает и поглощает мировые ресурсы, превращая энергию в новый мировой порядок. 

Теория глобального отсасывания.    

Для понимания того как действует "гравитационная" воронка, которая подобно гигантскому, всемирному водовороту засасывает в себя энергетические ресурсы нашего мира нужно рассмотреть самый нижний уровень глобальной системы.  

Ключ к постиндустриальному устройству мира находится здесь на нижнем уровне пирамиды управления – в отрезанном от современного развитого мира глобального гетто. Каждое событие произошедшее в системе имеет свою противоположность – и если на одном полюсе видно только золотой дым массовой галлюцинации, то на другом полюсе мы найдем картину мира, реализм которой превосходит все наши ожидания. 

Заглянув в любую из стран третьего мира мы обнаружим людей живущих в жалких лачугах, поголовную нищету, нехватку продовольствия, голод, отсутствие работы … и т.д. 

Ситуация сложившаяся в этих странах означает только одно – мы нашли идеальное место для устройства ЗЭП (зоны экспортного производства). Помимо того, что местные будут работать почти задарма, здесь еще и прекрасный, теплый курортный климат, т.е. ставь легкие, дешевые конструкции ангарного типа и цеха готовы.  

Я уже говорил об условиях работы в ЗЭП, ориентируясь на эту информацию можно говорить об новом уровне современного РАБСТВА. При этом корпорации никого не заставляют – "боже упаси – рабы, угнетение и в мыслях не было, ОНИ САМИ…".

И действительно они сами – страны третьего мира буквально выстраиваются в очередь к хозяевам нового мира, они наперебой предлагают свои услуги, объясняют, что именно у них рабочая сила еще дешевле. Кажется еще немного и правительства, контролирующие новых рабов начнут приплачивать Nike, Reebok, Philips, Apple, IBM и прочим, что бы они остановили свой выбор именно на них. 

Согласитесь странная ситуация, возникает закономерный вопрос – им что не жалко свой собственный народ?

Наверно жалко? 

Например "свежеиспеченный" президент Индонезии Б. Хабиби в июле 1998г. призвал 200 миллионов своих сограждан попоститься два дня в неделю с рассвета до заката. И причина для такого призыва была – "простая" нехватка национальных запасов риса. Плюс девальвацией местной валюты на фоне безудержной инфляции.

Aзиатский финансовый кризис 1997-1998 годов. Хронология основных событий:

1997 год  

• 2 июля: после крупномасштабных валютных спекуляций национальная валюта Таиланда (бат) стала плавающей и упала на 20%. 

• 24 июля: резко упал курс индонезийской рупии, малайзийского ринггита, тайского бата и филиппинского песо. 

• 5 августа: МВФ и азиатские государства предоставили кредит в размере 17,2 млрд. долларов для спасения тайской экономики. 

• 14 августа: рупия резко пошла вниз после отмены государственного контроля. 

• 20 сентября: ринггит упал до самого низкого уровня за последние 26 лет. 

• 19-23 октября: индекс "Ханг Сенг" фондовой биржи Гонконга снизился почти на четверть, установив рекорд падения за все время своего существования. 

• 31 октября: МВФ объявил о предоставлении помощи Индонезии в размере 40 млрд. долларов. 

• 24 ноября: обанкротилась японская компания Yamaichi Securities Со. - первое банкротство крупного бизнеса в стране после 1945 года. 

• 3 декабря: МВФ согласовал условия выделения Южной Корее финансовой помощи в размере 57 млрд. долларов - самый крупный пакет за всю историю его существования. 

1998 год 

• 15 января: Индонезия приняла программу реформ, предложенную МВФ. 

• 14-15 мая: волна крупномасштабных беспорядков прокатилась по центру Джакарты, оставив после себя более 1000 убитых. 

• 21 мая: президент Индонезии Сухарто подал в отставку. 

• 12 июня: Япония объявила о первом за последние 23 года спаде в экономике. 

• 12 июля: премьер-министр Японии Рютаро Хашимото уходит в отставку; Малайзия объявила о спаде в экономике. 

• 1 сентября: премьер-министр Малайзии установил жесткий валютный контроль. 

• 24 сентября: индекс "Никкей" Токийской фондовой биржи достиг самого низкого за 12 лет значения. 

• 23 октября: японское правительство начало осуществлять 505-миллиардную программу спасения экономики и обанкротившихся банков. 

• 10 ноября: МВФ и Всемирный банк объявили, что опасность глобального финансового кризиса уменьшилась и появились признаки оздоровления в Таиланде и Южной Корее. Азиатские фондовые рынки начали проявлять признаки оживления.  

Источники: Washington Times, 22 December 1998; Agence France Presse, 28 June 1998:The Economist, 15 November 1997 and 7 March 1998.  

Если посмотреть на поведение национальной валюты Индонезии, то в указанный кризисный период она не просто дешевела – она летела вниз. Полет вниз для индонезий​ской рупии начался в июле 1997 г с 2430 за доллар, перешел планку в 4000 за доллар и в конечном итоге зашкалил (в краткосрочных сделках )16 000.  

Что это значит? Только то, что приезжая поваляться под пальмами Вы с приятным удивлением обнаруживаете, что за сто долларов здесь можно купить целую деревню. Все очень дешево. Вы конечно не станете задумываться из за чего так происходит, просто возьмете и попользуетесь – "пустячок, а приятно". 

Только это ни какой ни пустячок, это результат работы глобального мирового "пылесоса" в результате чего образуется гигантская пульсирующая воронка.

Представьте гигантского "водоворот", вместо воды сначала всасывающий капитал в финансовые рынки и институты в центре. А следующим этапом или с помощью кредитов, инвестици​онных портфелей, или через многонациональные ком​пании закачивающего капитал на перифе​рию.

Таким образом область давления избытка финансов в центре перемещается на территорию третьего мира (Индонезию, Таиланд, Индию, Филиппины и др.). 

Местные экономики некоторое время выдерживают этот прессинг, более того в начальной стадии даже испытывают значительное оживление, но в конечной стадии давление настолько возрастает, что расплющивает экономику как слон консервную банку. Следует неминуемый кризис, который оповещает мировое сообщество о возникновении нового транснационального РАБА. 

Вот что по этому поводу пишет в " Кризисе мирового капитализма " наш неофициальный эксперт господин Сорос: 

" Вплоть до кризиса в Таиланде в июле 1997 г. центр активно всасывал и перекачивал деньги, росли масштабы и значимость фи​нансовых рынков, а страны на периферии могли получать вполне достаточно капитала — для этого им надо было только открыть свои рынки. Наблюдался быстрый подъем деловой активности во всем мире, на его фоне особенно активно росли развивающиеся рынки. В 1994 г. был момент, когда более половины всех поступ​лений во взаимные фонды США направлялись в фонды развива​ющихся рынков.

Азиатский кризис изменил направление движения капитала. Ка​питал начал уходить с периферии. Сначала изменение направле​ния потока принесло выгоду финансовым рынкам в центре. Эконо​мика США была на грани перегрева, и Федеральная резервная си​стема рассматривала вопрос о повышении учетной ставки. Азиат​ский кризис сделал увеличение ставки весьма нежелательным, и снова фондовый рынок воспрянул". 

В результате действия глобального всасывания из страны "РАБА" высасываются все поступившие в нее капиталы, а вместо них остаются непомерно огромные долги. 

Схема работает следующим образом в страну заходят глобальные частные инвесторы (банки, корпорации), накачивают экономику деньгами, чем больше тем лучше.

Инвестор заходит под готовый мегапроект – предприятия электроэнергетики, порты, аэропорты, технопарки. Условием предоставления очередного займа является, то что работы по этим проектам будут выполнены заведомо оговоренными фирмами. Фактически большая часть средств даже не уходит за пределы США, более того деньги могут даже не покидать пределов одного банка, просто переходят со счета на счет. 

Фактически получается, что деньги почти немедленно возвращаются назад к кредитору, при этом страна получившая заем обязана выплатить его назад с процентами. Трюк заключается в том, что бы сделать займы такого размера, что бы страна физически не могла рассчитаться. Количество заемных средств должно неукоснительно возрастать таким образом, что бы страна через несколько лет попала в ситуацию дефолта.

Когда груз долговых обязательств становиться непомерным "БУДУЩИЙ РАБ" (БР) обращается за помощью, (правильно) к хорошо нам знакомому,  МВФ. 

И МВФ помогает, он щедро выдает миллиардные кредиты, которыми страна БР частично расплачивается с кредиторами, а частично эти средства разворовываются правящей верхушкой. В результате такой "помощи" долги становятся еще больше, а кризис углубляется.

Повсеместные "неудачи" МВФ позволяют нам, предположить, что участие МВФ это часть общей глобальной схемы по созданию стран РАБОВ. И если наше предположение верно, то с этой точки зрения действия МВФ чрезвычайно удачны. 

Сорос свидетельствует: "При этом задают вопрос: какое дело МВФ до того, что режим кор​румпирован, а банки и промышленность наделали слишком много долгов? Важно лишь, чтобы страна могла выполнять свои обязательства. Задача МВФ — Единственный выход — превра​тить долг в капитал. Программы МВФ в Азии потерпели не​удачу, так как он не настаивал на схеме преобразования долга в капитал. Фонд не то чтобы слишком вмешивался — его вме​шательство было недостаточным". 

Еще бы не настаивал, Дж. Сорос объясняет по какой причине не настаивал : "МВФ контролируется странами в центре капиталистической системы, и если бы МВФ наказал кредиторов, это противоречило бы национальным интересам акционеров, владеющих контрольным пакетом акций".   

Таким образом заметьте всю красоту операции – деньги не покидая корпоративного банка, – раз, и фактически удваиваются. При этом Вы получаете исключительно послушного должника. Вы можете возразить, что у страны БР остались совершенно конкретные материальные ценности, которые корпорации ну ни как с собой не заберут.

Это да, НО есть и другие способы относительно безболезненного отъема – Вы забыли о кризисе в результате которого национальная валюта многократно потеряла в цене.

На последней стадии "добрые" инвесторы возвращаются и за три копейки скупают всю экономику, (включая обсуждаемые) объекты на корню.

ВСЕ, РАБ ГОТОВ. В своей собственной стране ничего своего, соответственно кроме национального долга. 

На этом месте хочется вернуться к риторическому вопросу – разве управляющим страной РАБОМ, не жалко свой народ? 

Как выясняется за предательство им щедро заплачено. Примеров того неисчислимое множество, что ни диктатор, то богатейший человек в мире… 

Приведу несколько цитат из Джеффри Робинсона ("Всемирная прачечная"):  

"По некоторым оценкам, до 80% займов, выданных коммерческим банкам правительством Латинской Америки в течении этих кризистных 1980-х годов, так и не достигли стран своего назначения, осев на счетах в западных банках. Считается, что две трети общего латиноамериканского долга было размещено в западных банках". 

"Диктаторы всего мира, от Жана-Беделя Бокассы, кровожадного императора Центральной Африканской Республики до первой семьи Румынии – Николаса и Елены Чаушеску, поспешили воспользоваться частными банковскими услугами.

 На Гаити два "доктора" Дювалье, "папа" и "бейби", заполучили гранты от МВФ в размере 16 и 22 млн. долларов. Большая часть денег была отмыта через Канаду и спрятана на частных банковских счетах на Нормандских островах. Еще 400 миллионов были размещены в оффшорных компаниях и частных швейцарских банках.

Однако Дювалье казались детьми по сравнению с правившими на Филиппинах Фердинандом и Имельдой Маркос. Жадность этой пары смущала даже швейцарцев. Когда в 1989 году Фердинанд умер в ссылке на Гавайях и Имельда отправила его тело на родину, швейцарские банкиры отказывались как-либо комментировать слухи о том, что в хранилищах частных банков находилось 15 млрд. долларов, принадлежавших этой семье. Говорили, что в цюрихском аэропорту "Клотен" Маркосы хранили 1241 тонну золота. Швейцарские чиновники обыскали зону аэропорта – или, по крайней мере, сказали, что сделали это, - и объявили, что ни какого золота не было. Оказалось однако, что золото стоимостью в 13,2 млрд. долларов находилось в сотне метров оттуда, в частном банковском хранилище UBS". 

" Можно вспомнить еще президента Индонезии Сухарто. Семья диктатора, находившегося у власти до 77лет, за 32 года его правления также вытянула из страны миллиарды долларов. Этому старику, его семье и друзьям удавалось присвоить примерно половину национального достояния Индонезии. Иностранцы, приглашавшиеся для добычи золота или строительства платных дорог, обязаны были брать местных партнеров. Компании принадлежавшие Сухарто и его друзьям, освобождались от оплаты своей доли в уставном капитале. Например старшая дочь  Сухарто строила электростанции и владела платными дорогами, его сыну Бамбангу принадлежал банк. Другой сын, Хутомо, известный как Томми, строил автомобили по полученной от правительства лицензии, освобождавшей его от уплаты налогов и сборов, что на 60% снижало его затраты по сравнению с конкурентами. Томми также контролировал сахарную, бумажную и мукомольную отрасли промышленности.

По оценкам Всемирного банка, по меньшей мере 30% средств, предоставленных Индонезии в виде займов, исчезли без следа, и большая часть их осела на частных банковских счетах Сухарто и их поспешников. Журнал Forbes оценил состояние семьи в 16 млрд. долларов. По оценкам ЦРУ, оно составляет 40 млрд. долларов.

Примерно та же история произошла с правителем Заира Мобуто Сесе Секо, одним из последних африканских диктаторов старой закваски. Он разорял страну в течении трех десятилетий и за это время накопил личное богатство в 5 млрд. долларов. Будучи единственным в мире лидером, оплачивающим, как говорили национальный долг страны из своего кармана, Мабуту относился к национальной казне как к собственному банковскому счету. Несмотря на собственное сказочное богатство и гигантские природные ресурсы Заира, его, похоже, никогда особенно не волновало, что его страна находится на пятом месте в Африке по уровню бедности. Как не трогало его и то, что каждый шестой ребенок в Заире умирает от недоедания, не достигнув пятилетнего возраста. Его деньги также исчезли в частных банках". 

Нигерия, страна обладающая богатейшими нефтяными запасами, по некоторым оценкам, начиная с 1960года управляющие ею политики выкачали из ее бюджета не менее 120 млрд. долларов. Например президент Ибрагим Бабанигида (1985 – 1993гг.) с командой сделал страну беднее на 20 млрд. долларов. При другом правителе – Шешу Шангари (80-е годы) страна оказалась на грани банкротства. Объем иностранного долга достиг 18 млрд. долларов, при этом правящая верхушка вывезла из страны 15 млрд. долларов.

В результате такой политики больше половины нигерийцев живут сегодня менее чем на один доллар в день. 

Не буду утомлять Вас перечнем банков, которые обслуживают подобную деятельность, процитирую Джеффри Робинсона: "К 1986 году 12 крупнейших банков мира захватили 40% рынка бегства капитала, 75% его контролировалось 50 крупнейшими банками".

Итак, схема "отсоса" работает при помощи продавшейся местной элиты, крупнейшие транснациональные банки обслуживают ее существование. Но что откачивает мировой насос, деньги то если и покидают свое уютное гнездышко где-нибудь в Швейцарии, то не надолго. Плюс это собственно говоря и не деньги в нашем понимании, это цифры на мониторах компьютера, реально ни какого движения нет – изменяется порядок цифр на счетах компаний и не более того.   

Получается, что описанный нами насос нечто виртуальное, почти незримое. Если подумать так оно и есть, только засасывает этот виртуальный насос вполне реальные ценности – цель – мировые ресурсы, энергоносители в том числе. 

Рассмотрим Эквадор, как типичный пример страны обращенной в новую РАБСКУЮ веру. Имея нефтяное море под долиной реки Амазонки, которое по мнению некоторых экспертов сопостовимо с нефтяными запасами на Ближнем Востоке, Эквадор буквально погряз в иностанных долгах. 

"Из каждой сотни долларов извлекаемых в виде нефти из ливневых лесов Эквадора, нефтяные компании забирают 75 долларов. Три четверти оставшихся 25 долларов идут на выплату внешнего долга. Из того, что осталось большая часть расходуется на армию и правительство. Здравоохранение, обучение и программы поддержки беднейшего населения получают лишь около двух с половиной долларов". – Джон Перкинс "Исповедь экономического убийцы". 

И Эквадор не исключение на 2004 год долг стран третьего мира составляет более двух с половиной триллионов долларов, а его обслуживание до трехсот семидесяти пяти миллиардов долларов в год. В результате такого положения дел почти половина населения мира живет менее чем на два доллара в день.   

Но это еще не все в нашей схеме не хватает одного звена – элиты нефтяного мира. 

Это тоже страны третьего мира, но находящиеся в несколько других условиях – в них на относительно небольшое количество населения приходятся значительные запасы углеводородородного сырья. Учитывая это соотношение, практически, невозможно такую страну высасывать по общепринятой схеме. По этой причине в светлых умах родилась не менее красивая комбинация.  

Формальным поводом для ее поиска стало нефтяное эмбарго (1973 – 1974 гг.), наложенное Саудовской Аравией и другими арабскими странами на поставки нефти в США. Поводом для таких действий послужило желание Никсона помочь (2,2млрд. долларов) Израилю, воюющему с Египтом и Сирией.

В результате эмбарго мировые цены на нефть подскочили с 1,39 доллара за баррель до 8, 32 доллара.

В 1974 году в Саудовской Аравии проживало меньше 9 мл. человек – страна "малявка", владеющая нефтяной дубиной – такого США вынести никак не могли. Поэтому Саудовскую Аравию нужно включить в общую схему на индивидуальных условиях. При этом обязательно должно сохраняться основное условие – доллары, которыми оплачены нефтяные сделки не должны покидать Америки, если точнее могут но очень ненадолго. 

Поскольку невозможно осуществить долговой захват, т.е. навесить столько долгов, что вернуть их будет попросту невозможно, нужно сделать так чтобы основная масса нефтедолларов вернулась в США. Поэтому Вашингтон предложил следующую схему:  

Саудовцы гарантируют бесперебойные поставки нефти, по приемлемым ценам, а США обеспечивает полную политическую и если нужно военную поддержку. Расчет при этом такой, если другие страны – Иран, Ирак, Индонезия или Венесуэла будут угрожать эмбарго, то Саудовская Аравия с ее огромными нефтяными запасами восполнит поставки.  

Основное условие заключалось в том, что Саудовская Аравия использует нефтедоллары на покупку ценных бумаг правительства США. А проценты полученные от миллиардов нефтедолларов будут использованы для превращения страны из средневековой в современную индустриальную державу.

Соответственно возводить план-мечту будут известные корпорации. 

То что королевский дом Сауда согласился на вышеуказанные условия хорошо укладывается в "Дилемму заключённого" из теории игр (подробно см.ниже). В двух словах, дилемма состоит в том, что из двух заключенных всегда выигрывает тот, кто предаст первый, но второй тогда значительно проигрывает. При этом если не предает никто, то оба выигрывают. Суть дилеммы – несмотря на общую явную выгоду участники выбирают предательство. 

Мотивация в таком случае проста и понятна – это хорошо знакомая нам программа страха, которая работает как упреждающая защита. Отказ от сделки для Саудовской Аравии означал бы только одно, то что подобное предложение последует другой стране. Результат тогда не сложно предположить достаточно взглянуть на то, как живут теперь другие страны арабского мира Иран, Ирак, Индонезия и пр.

Как можно заметить наличие нефтяных запасов это еще не повод для процветания, за исключением парочки предателей, основной арабский мир прозябает в нищете.
При этом схема работает как часы: ресурсы бесперебойно и задарма уходят в центр системы, а наличие, щедро подкупленных стран – ПРЕДАТЕЛЕЙ делает сопротивление (в виде общего отказа от поставок) БЕССМЫСЛЕННЫМ. 

Для завершения картины хочу сказать несколько слов о роли Советского Союза – на удивление во многих странах третьего мира "Империю зла" искренне любили. Для такого отношения есть серьезные причины, дело в том, что противопоставляя себя мировой империи капитала, СССР защищал третьи страны от действия "мирового пылесоса". Не смотря на то, что делал он это достаточно коряво, т.е. предлагая слабую альтернативу – стать очередной (тоже нищей) социалистической страной, тем не менее в глазах многих СССР был последней защитой. 

Помните Я просил обратить внимание на начало восьмидесятых уже прошлого века, и не спроста это тот исторический период, когда все условия "чудесным образом совпали". Все сложилось так удачненько, что система просто не могла получиться иной, чем та которая существует в нашей реальности.  

Посудите сами: деньги, виртуальная кровь системы, должны перемещаться свободно в любой ее конец. В противном случае совершенно не возможно будет создавать "критическую массу" необходимую для эффективного захвата стран рабов. 

Раз, и Рейган с Тэтчер (по свидетельству Сороса) снимают все ограничения на передвижение капиталов:  "В конце второй мировой войны международное движение капитала было ограничено, в соответствии с решениями, принятыми в Бреттон-Вудсе, были созданы международные инсти​туты с целью облегчения торговли в условиях отсутствия движения капитала. Ограничения были сняты постепенно, и только когда при​мерно в 1980 г. к власти пришли Маргарет Тэтчер и Рональд Рейган, рыночный фундаментализм стал господствующей идеологией. Именно рыночный фундаментализм предоставил финансовому ка​питалу управляющее и руководящее место в мировой экономике". 

Мешает СССР – в 1985году Горбачев начинает "перестройку", которая знаменует собой начало развала Союза – препятствие убрано. 

Внутри самой Америки новая глобальная религия набирает обороты: в 1981году создается канал MTV и усиливается влияние развлекательно-отвлекательного телевидения, а параллельно взлетают гонорары звезд.  

Одновременно со всеми этими процессами корпорации переживают "высокоэротическую" стадию последовательных слияний, которая приводит к созданию мега-мультинациональных монстров. Добро пожаловать в эру новых корпоративных динозавров.

Новая реальность такова, что несколько "корпозавров" дружно пожирают мировые ресурсы, в результате как любой живой организм – корпозавр растает еще больше, больше своих и так ужасающих размеров. Экономика процесса при этом приблизительно такова, что энергия электростанции используется для строительства новой электростанции и т.д. 

Глобальная роль человечества сводится к роли обслуживающего персонала, или микроклеток, трансплантированных в тело монстра. Если кому любопытно сколько ресурсов сожрали корпозавры, то есть цифра в долларах, ориентиром может служить национальный долг Америки – это более девяти триллионов долларов (кстати там есть и наш скромный взнос).  

В заключении хочется сказать спасибо тем людям, которые не дали (на вышеупомянутых условиях) вписать Россию в общую схему. При этом наш собственный стабилизационный фонд хранится именно в госбумагах США. Конечно Кудрин прав, наша экономика не в состоянии переварить такие деньги, но все же?  

Вместо вывода: 

Описывая систему, как глобальную картину новой реальности меньше всего Я хочу напугать Вас (если только совсем немного). Дело в том, что описанный мною мир для Вас вообще не существует. Нормальный борг, нормальным образом сталкивается лишь с малой частью общей системы. Поэтому Ваша реальность совсем другая. Какая она? Прошу помнить, что для Вас Вы и есть центр своего личного мира. Поэтому Ваш собственный мир такой, каким Вы его видите из своего собственного центра.  

Нашей задачей является рассмотрение причудливых форм, которые принимает энергия, носителями, которой являются борги. Каким образом новая реальность виртуального мира преобразует энергию реального?

В своем повествовании Я хочу донести одну простую мысль, что энергия = информации. Поэтому научившись управлять информацией, Вы обретаете возможность управлять энергией. 

Если Вы не до сих пор этого не делали, то значит информация управляла вами.  

ЧАСТЬ ВТОРАЯ – ПЕРЕМЕЩЕНИЕ ПО СИСТЕМЕ. 

Вступление: 

Во второй части книги мы изучим некоторые способы с помощью, которых можно наиболее эффективнее перемещаться по системе. Как мы говорили в первой части – систему мы будем рассматривать в виде сложного информационно энергетического тела. Система состоит из множества уровней и подуровней, каждый из которых обладает своими кодами доступа и контролирующими доступ боргами.  

Чтобы иметь возможность передвижения по системе боргу нужно иметь право на выход со своего уровня и доступ на нужный ему уровень. 

Для того, чтобы выбраться с нижнего уровня необходимо избавиться от "удерживающих" факторов, т.е. поменять информационную среду. Система устроена так, что каждый уровень имеет двойную защиту от проникновения.  

Суть этой защиты заключается в том, что Ваш подуровень прочно будет удерживать Вас, а подуровень над Вами не будет Вас пускать дальше. Обычным образом борги вообще не выходят со своих уровней (за редким исключением). Согласитесь странной была бы ситуация, когда все начальники отделов стали директорами, или все бригадиры начальниками цехов… 

И тем более система не рассчитана на то, чтобы рабочий парень минуя карьерную лестницу превращался в директора завода. Тем не менее нечто подобное изредка случается. Именно о способах несанкционированного проникновения будет наш последующий рассказ. 

Сразу хочу достичь необходимого понимания – санкционированное карьерное передвижение осуществляется постепенно с одного подуровня на другой – такой способ является медленным, а значит не эффективным. Соответственно движение по системе по общим правилам нам не подходит. Исходя из этого мы не то что будем нарушать эти правила, скорее мы будем пользоваться своими более эффективными разработками.

А для того, что бы наши методы работали нам нужно знать, куда прикладывать усилие. Поскольку усилие одного человека по сравнению с возможностями сильно системы ограниченно, нам нужно знать "болевые точки" системы в которых эффект от нашего воздействия будет максимальный.

Для того чтобы знать эти точки мы конечно должны знать как работает весь огромный механизм. 

Кроме всего вышесказанного надо отдавать себе отчет, в том, что ни где в системе не сказано, что можно нарушать общие правила. Исходя из этого нам нужно понимать, что мы ни при каких условиях не будем открыто противодействовать сложившемуся порядку вещей. Для этого подойдет образ хамелеона – чтобы лучше всего освоить местную информацию надо перво-наперво слиться с ней. 

Три цитаты Сороса.  

Поскольку наше путешествие это, в том числе и поход за деньгами нам несомненно потребуется экспертное мнение. Поэтому для начала обратимся к Джорджу Соросу.  

"Я был чрезвычайно удачливым человеком, но настаивал на отрицании своего успеха. Я работал как лошадь. Я чувствовал, что, если я откажусь от своего чувства неуверенности, это поставит под угрозу мой успех. И каково было мое вознаграждение? Больше денег, больше ответственности, больше работы – и больше боли, поскольку я полагался на свою боль как на инструмент в принятии решений". – Дж. Сорос.  

Мы прочитали цитату, что нам сказал человек, который считается общепринятым знатоком в интересующей нас области? 

Эти несколько строк поведают нам структуру вокруг которой строится вся его жизнь. Кто испытывал боль, тот знает, что боль поглощает все внимание человека и чем сильнее боль тем, сильнее она контролирует того кто ее испытывает. При этом боль всегда идет рядом со страхом, ведь ожидание боли и есть страх. 

Если перевод с английского правильный и переводчик не сильно исказил смысловое содержание, то для Сороса больше денег, больше ответственности, больше работы это больше боли. Деньги, ответственность, работа все это вызывает боль (страх). Как мы знаем страх это защита – в данном случае от виртуальной опасности, поскольку реально жизни господина Сороса ничего не угрожает.  

Для человека естественно желать избавиться от боли (страха), но для Сороса боль = в первую очередь деньгам, во вторую ответственности, в третью работе. Он не может избавиться от денег, ответственности и работы поэтому его боль не только не проходит, она усиливается – "Когда я активно управлял фондом, я страдал от болей в спине. Начало острой боли было сигналом: что-то не так с моим портфелем вложений". 

Как видите он "страдал от болей в спине" и боли были острыми. Может показаться, что Сорос нашел способ управлять болью, поскольку ее обострение для него сигнал – что-то не так с портфелем вложений.  

На самом деле это не так, программа всю жизнь управляла им воздействуя на него с помощью боли (страха), заставляла отказываться видеть свой успех, вселяла чувство неуверенности и заставляла "работать как лошадь". 

Основное в программе действий этого человека, что казалось бы позитивный результат – больше денег только усиливал боль… В результате человек попадает в замкнутый круг, чем больше он получает тем меньше удовольствия от получаемого и тем больше работы. Как следствие деньги перестают на него работать, это он всю жизнь "как лошадь" пашет на деньги. 

При этом хочу заметить, что чувство неуверенности, о котором говорит Сорос это реакция на окружающую его среду. Неуверенность говорит о внутреннем противоречии, например о конфликте моральных принципов и практической целе​сообразности.  

"Корысть диктует такие мысли, высказывания и действия, которые являются практически целесообразными. Ведь на самом деле все боль​ше и больше людей отдают предпочтение практической целе​сообразности. Они могут продолжать заявлять во всеуслыша​ние о своей приверженности моральным принципам, но толь​ко потому, что это является практически целесообразным. Их позиция была в значительной степени упрощена господ​ствующим предвзятым мнением о признании своекорыстия в качестве морального принципа".– Дж. Сорос.

"…чувство морали — это приобретенное чув​ство. Оно прививается людям обществом — родителями, шко​лой, правовыми институтами, традициями, и оно необходимо для поддержания целостности общества. В кардинально меняю​щемся, переходном обществе первостепенным фактором стано​вятся личностные свойства. С точки зрения личности, для до​стижения успеха необходимо следовать морали; на практике это свойство может быть помехой. Чем больше люди в качестве кри​терия, по которому они судят о других людях, выбирают успех, тем меньше им надо следовать морали. Чтобы выполнять требо​вания морального кодекса, вы должны ставить общие интересы выше личных корыстных интересов. В обществе, где господству​ют стабильные отношения, это составляет гораздо меньшую про​блему, потому что достичь успеха сложно, если вы нарушаете основные социальные нормы. Но когда вы можете двигаться сво​бодно, социальные нормы становятся менее обязательными, а уж когда общественной нормой является практическая целесо​образность, общество становится нестабильным".– Дж. Сорос. 

"С точки зрения личности, для до​стижения успеха необходимо следовать морали" – Сорос (как бы) ошибается, это с точки зрения родителей, шко​лы, правовых институтов, традиций – необходимо следовать морали. И если такого следования не происходит, то возникает (осознанное, или неосознанное) ощущение вины (неуверенности). Наличие подобного рода ощущений не что иное, как страх, всеобщего порицания (осуждения). 

Рассуждения Сороса на тему корысти – морали не что иное, как попытка собственной реабилитации. 

Реабилитация ему необходима поскольку сам он прекрасно понимает, что идеи эффективного приумножения капитала не только противоречат нормам морали, но и используют мораль как прикрытие. 

Другими словами служат дымовой завесой для скрытия и/или искажения активно-агрессивной информации финансового управления. 

Из изложенного Я предлагаю сделать определенные выводы. 

Во – первых послушать (скрытый между строк совет) Сороса и оставить идеи морали для общения с женой, детьми и родителями.  В остальных случаях пусть Вашим мотивом станет исключительно целесообразность.  

Но, то что служит прикрытием для Сороса и "компании" может вполне прикрыть и Вас, поэтому смело прикрывайте свои реальные шаги. Научитесь пользоваться туманом "моральной" защиты. При этом рекомендуется помнить, что можно туманить боргов с нижних уровней, но туман почти не действует на тех кто пользуется им сам. 

Вывод два – поскольку мы затронули, как (яркий) пример управляющую программу господина Сороса, то есть смысл развить тему. 

Зная ядро программы, (например) руководителя фонда Вы сможете избежать многих неправильных трактовок ситуации. Это значит, что попадая в контакт с социальным телом носителя программы, Вы должны поступать только в соответствии с его программой. Чем больше ваши действия будут совпадать с ее запросом, тем лучше она на Вас будет реагировать. В случае с Соросом – программа оценит Вашу зашкаливающую ответственность и лошадиную работу. Ни в коем случае не за деньги (за боль), и никаких лишних трат, вкладывайте не в новый Мерседес, а в ценные бумаги… 

В противном случае Вы долго на этом месте не продержитесь, это не говоря о карьере.  

Эффект резонанса.   

Заключается в том, что (звуковая) волна возникшая в одной системе вызывает (звуковую) волну в системе с похожими параметрами.  

Например камертоны настроенные в унисон, расположенные в непосредственной близости друг от друга начнут так же звучать в унисон одному из них. Если прикрыть рукой камертон – начальный источник звука, то оставшиеся будут продолжать звучать. 

Ровно по такому же принципу стремиться действовать каждая программа, она стремиться растиражировать себя – распространиться как можно на большее пространство, поэтому объекты не звучащие в такт с ней, или должны зазвучать в ближайшее время, либо будут отторгнуты. 
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Помните рисунок где центральный борг окружен его контактерами, точно такая схема будет и в случае с конкретным руководителем. Директор – в центре и его контактеры вокруг, только вместо семьи его будут окружать контактеры второго уровня. 

Первые замы и пр.

У первых замов свой круг, свои замы – они для центральной фигуры будут вторым кругом окружения и т.д. 

Центральная программа резонируя будет распространять себя от круга к кругу. Соответственно к периферии волна ослабнет.  

Процесс этот вполне естественен – проходя через очередной круг резонаторов волна с одной стороны подпитывается собственной энергией резонаторов, с другой стороны новые круги резонаторов каждый раз несколько искажают информацию. Каждый новый круг вносит в нее некое свое "понимание", поэтому чем дальше от центра тем больше накапливается уровень искажения. В результате уровень исполнителей получает уже совсем не ту информацию, что была на выходе.

Дойдя до самых окраин информация отражается о границы коллективного объекта и обратным путем движется назад при этом претерпевая обратное искажение…  

Такое устройство системы позволяет всем уровням общаться на понятном языке и одновременно оберегает один уровень от проникновения другого.  

Нетрудно понять, что контактеры из первого, второго, третьего и даже четвертого кругов в порядке расширения все хуже просматриваются из центра. Тем не менее попав даже в плохую зону видимости борг, резонирующий (лучше других) в такт хозяину – автоматически привлечет его внимание.  

Как Вы понимаете задача именно такая, есть желание двигаться "вверх" – значит нужно занять место в первом круге, рядом с хозяином управляющей программы. 

Для выполнения этого задания необходимо выполнить два "небольших" условия – скопировать программу хозяина и сделать это заранее, второе – попасть в зону видимости программы хозяина. 

Третье условие будет основным – защититься от программы хозяина, т.е. научиться управлять ей таким способом, что бы она не завладела Вами. Если третье условие не будет выполнено, то Ваш поход можно считать провалом. Нашей целью не в коей мере не является подарить хозяину нового борга носителя. 

Поэтому мы будем использовать специальные техники транса, для имитации, изучения, копирования и управления программой хозяином. 

Первое, что нужно запомнить в этом ключе, это то что ни один борг не считает, что им управляет программа. Парадокс в том, что пока он этого не видит, он не видит тела программы, а значит не может на нее воздействовать. Раз так подключаясь к его программе можно оказывать на данного борга фиксированное воздействие. 

Фиксированное по той причине, что команды предусмотренные программой – хозяином будут проходить беспрепятственно, остальные будут блокироваться.  

Кодировать и перекодировать носителей программ мы учиться не будем. По крайней мере в данном формате. 

Вина Мидаса. 

Изложено по поэме Овидия "Метаморфозы" 

Однажды веселый бог Дионис с шумной толпой менад и сатиров бродил по лесистым скалам Тмола во Фригии. Но его учитель Силен отстал и, спотыкаясь на каждом шагу, сильно охмелевший, брел по фригийским полям. Местные крестьяне отвели его к царю Мидасу. 

Мидас узнал учителя Диониса, принял его с почетом и девять дней чествовал роскошными пирами. На десятый день Мидас сам отвел Силена к богу Дионису.  

Увидав Силена Дионис настолько обрадовался, что позволил Мидасу в награду выбрать себе любой дар. 

Тогда то Мидас и пожелал, он воскликнул: 

– О, великий бог Дионис, повели, чтобы все, к чему я

прикоснусь, превращалось в чистое, блестящее золото! 

Дионис исполнил желание Мидаса; но пожалел, что не избрал

себе Мидас лучшего дара. 

В ликовании, удалился Мидас. Радуется он полученному дару, срывает зеленую ветвь с дуба – в золотую превращается ветвь в его руках. Срывает он в поле колосья – золотыми становятся они, и золотые в них зерна. Срывает он яблоко – яблоко обращается в золотое, словно оно из сада Гесперид. Все, к чему ни прикасался Мидас, тотчас обращалось в золото. Когда он мыл руки, вода стекала с них золотыми каплями. Счастлив Мидас.  

Вот пришел он в свой дворец. Слуги приготовили ему богатый пир, и довольный Мидас возлег за стол. Тут-то он понял, какой ужасный дар выпросил он у Диониса. От одного прикосновения Мидаса все обращалось в золото. Золотыми становились у него во рту и хлеб, и все яства, и вино. Тогда-то понял Мидас, что придется ему погибнуть от голода.  

Простер он руки к небу и воскликнул:

– Смилуйся, смилуйся, о, Дионис! Прости! Я молю тебя о

милости! Возьми назад этот дар!

Явился Дионис и сказал Мидасу:

– Иди к истокам Пактола, там в его водах смой с тела этот

дар и свою вину. 

Отправился Мидас по велению Диониса к истокам Пактола и погрузился там в его чистые воды. Золотом заструились воды Пактола и смыли с тела Мидаса дар, полученный от Диониса. С тех пор златоносным стал Пактол. 

Прежде чем начать говорить о первых двух условиях поговорим о третьем условии – защититься от программы хозяина, т.е. научиться управлять ей таким способом, что бы она не завладела Вами. 

Как видите поэт Овидий, проживавший еще до нашей эры описал программу о которой мы говорим. О чем это нам говорит? 

Только о том, что перед нами серьезный "противник", тот который через века переживает своих носителей и теперь управляет новыми. По этой причине прошу отнестись к этой программе максимально серьезно. Она заслуживает такого отношения и по той причине, что является смертельно опасной, поэтому обращаться с нею нужно максимально осторожно. Представьте склянку с боевыми бактериями – незащищенному и не специалисту лучше не прикасаться. 

В чем основная опасность этой программы? Только в том, что она в обмен на золото и его эквиваленты стремиться забрать жизнь своего носителя. В крайнем случае убивает его – Мидас чуть не умер от голода. Есть другой вариант развития событий – он мог случайно дотронуться до себя самого и превратиться в золотой постамент. 

Царь Мидас не умер, у него была возможность оценить какой ужасный дар выпросил он у Диониса и всепонимающий бог "простил" его. При этом царь перед Дионисом ни чем не провинился, поэтому бог остался нейтральным: иди смой дар и свою вину.

Бог вина заранее знал, что именно просит у него Мидас, но при этом легко пошел ему на встречу, так же легко он избавил царя от желаемого. Избавление пришло сразу после того, как Мидас осознал что с ним происходит. Вторым шагом он "смыл" вину. 

Это хорошая подсказка для нас с Вами – в центре программы всегда лежит вина. При этом Овидий умалчивает в чем вина царя Мидаса и перед кем. Я тоже не буду говорить об этом – осознание этого момента для Вас будет показателем того, что Вы можете контролировать эту программу.  

Поэтому рекомендую несколько дней перед сном перечитывать эту историю и засыпать размышляя о ней. Просыпаясь не спешите вставать с постели, полежите минут пять с закрытыми глазами, подумайте – в чем провинился Мидас и перед кем, кто наказал царя и за что. Ответы придут сами. Это упражнение самый простой способ входа в состояние управляемого транса, впоследствии можете использовать его для получения ответов на самые разнообразные вопросы.  

Сейчас задумайтесь и скажите каким образом вышеописанная история господина Сороса попадает под действие программы царя Мидаса. Найдите общие ключевые точки. Определите каким способом программа Мидаса управляет жизнью Сороса. 

Запомните имя этой программы – МИДАСА.  Суть ее жизнь в обмен на золото.  

В дальнейшем будем так и будем ее называть, по имени царя – первоиспытателя.  

К сожалению современным носителям Мидасы осознание "зловещего дара" так просто как царю – первопроходцу не приходит. Обычно они точь-в-точь как Сорос, чувствуя страх за свою жизнь, защищаются понятным им способом – еще больше золота. И это несмотря на то, что лучше от такой меры не становиться. 

И ясно почему – Мидаса, нормальным образом, "выжигает" вокруг себя все живое. При этом даже касаться не надо – программа контролирует и зрение тоже. Все, что видит вокруг себя носитель Мидасы это только золото. 

Абсолютно на всем болтается золотой ярлычок от Мидасы. Мир такого борга это ничего не значащие оболочки, значение объектам придает только их стоимость. 

Настоящая трансцендентная идея заключается в денежном эквиваленте, который присваивается любому движению происходящему в этом мире. В реальности, которую формирует Мидаса красочное многообразие мира, превращается в стройную и понятную абстракцию рядов "зеленых" цифр. 

Например носитель Мидасы при взгляде на женщину увидит ее стоимость, т.е. сколько ему нужно потратить "зеленых человечков" что бы например получить ее в жены, или провести ночь. Таким образом образ абсолютно любой женщины сводится до образа денег, которые нужно заплатить. В голове такого борга возникает наипростейшее равенство: сексуальное возбуждение = деньгам уплаченным за женщину.  

Потом носители, зараженные Медасой жалуются, что женщины перестают их возбуждать…, неудивительно все возбуждение досталось "человечкам" с зеленых симпатичных печечек. Такой борг совершенно не понимает одного простого момента, что какая бы прекрасная девушка не встретилась на его пути, какими бы качествами она не обладала он сможет увидеть (УВЫ) перед собой только шлюху. В зависимости от "стоимости" дешевую, или дорогую. Не сомневайтесь женщина это не только чувствует, но и вернет ДОЛЖОК по полной… 

Поскольку у нее начинает работать ответная часть той же программы – если мужчина (носитель Мидасы) глядя на женщину без труда определяет ее стоимость, то женщина глядя на него подсчитывает – сколько она с него получит. У женщины в таком случае возникает другое уравнение: сексуальное возбуждение = деньгам полученным от мужчины.  

В результате действия программы сексуальное влечение и у одних и у других притупляется, что приводит одних к псевдо-импотенции, других к мнимой фригидности (читай NJ).  

Мужчины при этом начинают думать, что от них хотят только денег – на этом моменте круг замыкается – борг "наступает себе на хвост". Он искренне не понимает почему вокруг него все отношения сводятся только к деньгам. При всей своей логичности мышления он не видит одну простую истину – логично брать от человека, то что он может дать. Вы приходите в магазин делаете покупку продавец (совершенно естественно) ждет от Вас только денег, но ни как ни рассказа о ваших сложностями с партнерами по бизнесу…  

Вернемся к программе – Мидаса прикасаясь руками своего носителя к его друзьям, его жене и детям будет превращать все, что могло быть дать ему счастье, в холодные и увы не живые золотые изваяния. 

Трагедия носителей программы заключается в том, что они искренне недоумевают "почему к ним такое отношение" со стороны детей, жен, друзей, любовниц,... ведь они на них столько тратят.  

Дело в том, что ни один из вышеперечисленных персонажей не желает превращаться в объект с ценником вместо души. Поэтому они могут жестко отомстить тому, кто для них ТАК ПОСТАРАЛСЯ. 

Особенно трагически, когда не выдерживают дети и выбирают, как меру воздействия уход от жизни. Хорошо, если это имитация ухода, например в хип-хоп культуру.  В худшем варианте это срыв в наркоманию и как следствие горе родителя. 

Такой родитель не видит, что его собственный ребенок ценой своей жизни пытается вытащить других "наркоманов"… – своих отца и мать. Лечение в таком случае малоэффективно, почти бесполезно поскольку направленно не в ту сторону.   

Основная ловушка для носителя программы – чем больше "хозяин" тратит, тем больше ответная неприязнь (даже ненависть).  

Это потому, что настоящий хозяин это программа Мидаса, а ответная неприязнь это просто часть программы. Борг "зараженный" программой, просто безропотный ее носитель – ему программой положено возбуждать подобные чувства.  

Желаете искренности и понимания, "получите" – обратитесь к проститутке, она выдаст Вам и того и другого, согласно оплаченному времени, но заглянув к ней в душу обнаружите лишь боль и ненависть… 

Да богатство ослепляет и женщин тоже, тем не менее рекомендую хорошо задуматься каждому, кто решил купить любимую…  

Последствия в случае с царем Мидасом могли быть следующие: царь идет по дворцу, за ним остаются золотые следы, жена, дети, слуги, министры в панике разбегаются от него в разные стороны – прикосновение царя смертельно…  

Это, когда программа видима, а когда ее не видно, что тогда происходит? Да ничего такого, никто ни куда не разбегается, просто напросто программа захватывает все новых и новых носителей.   

Техника безопасности. 

Что же теперь отказаться от денег, уйти в монастырь, в отшельники, раздать богатство бедным, начать все сначала? – можете спросить Вы. Кроме монастыря, Вы вольны делать все, что Вам угодно, более того есть примеры и таких спонтанных решений – когда люди бросали все и круто меняли свою жизнь, и у них были на это серьезные причины.  

На своих консультациях Я не рекомендую делать резких разворотов. Прежде всего человек может прийти к осознанию того, что с ним происходит. Узнать как работает его вариант программы. Как только он научится видеть управляющее действие программы, он получает возможность осознанно воздействовать на нее, и только после этого можно принимать решения. В противном случае все его решения будут находиться под контролем управляющей программы.

Это отступление для тех, кто находится под активным действием программы Мидасы , кстати у этих людей обычно хорошо развито абстрактное мышление, поэтому они могут вычислить программу по косвенным признакам. 

Продолжим. 

В случае с царем Мидасом, в ужасе мечущимся по дворцу – для человека разумного, самое простое ходить за ним и собирать золотые отпечатки его бурной деятельности. Для этого в первую очередь необходимо быть в близости к 

царю – изначально.   

Второй момент – в целях "сохранения жизни", нужно держаться на комфортной дистанции. В идеале стать для царя невидимым. 

Третье – брать золото небольшими порциями, иначе есть шанс (не унести) настолько замедлиться, что попасть под мечущегося царя. 

В случае с программой – Мидасой все то же, но несколько сложнее. Близость к носителю Мидасы чревата не смертью от золотого касания, а заражением Мидасой. Это тоже своего рода смерть, но нескорая и более мучительная.  

Помните как легко Дионис – бог вина и кастратов, избавил Мидаса от своего "дара". 

Так же легко можно избавиться от действия Мидасы, если Вам это удастся можете смело чувствовать в себе силы древнего бога. Наш мир так устроен, что зачастую самые сложные вопросы находятся простые ответы, а то что кажется простым чрезвычайно сложно. 

Именно так обстоит дело с защитой от Мидасы – деньги не что, информация все – центральный постулат нейтрализующий ее действие. 

Вы меняете свой угол зрения таким образом, что начинаете видеть мир как множественное взаимодействие одной информации с другой. Деньги как средство владения и управления перестают для Вас существовать, они превращаются в энергетические потоки. Подобное видение мира даст Вам такой ясный взгляд, что ни одним ясновидящим "экстросексам" и не снилось. 

Когда придет осознание того, что миром управляют даже не деньги, и тем более не люди Вы сможете видеть реальных управляющих. До той поры пока они остаются не видимыми с ними – увы – ничего нельзя поделать, в том числе и защититься от управляющего воздействия. 

Подлинная мистика момента заключается в том, что программы управления это, то чего на самом деле нет, то чего никогда не существовало и то, что нельзя пощупать. Но они есть и они управляют боргами-носителями, т.е. нами – людьми.  

Борги для управляющих программ (типа Мидасы) это просто среда обитания, среда в которой они живут, питаются и размножаются. И пожалуй главное – среда, которую программа выстраивает под свои собственные нужды. При этом каждая программа-хозяин "считает", что она исключительно полезна для своего носителя. 

Именно она и защищает, и оберегает его, и экономит его энергию – благодаря ей он действует в автоматическом режиме (т.е. ни фига не соображая). Человечество так долго искало другую форму жизни, похоже нашло… 

В основе техники безопасности лежит одно простое условие – нужно видеть программу. 

Это значит, что при взгляде на человека Вы перестаете видеть его самого, Вы начинаете видеть набор соответствующих программ, которые им управляют.  

Увидеть свои управляющие программы – это второй шаг и он дается значительно сложнее. Основная сложность в том, что каждая управляющая программа старательно желает оставаться невидимой для носителя, поэтому будет защищаться. Эти защиты видны невооруженным глазом, но только не изнутри программы – сколько из ваших знакомых не замечали очевидных вещей происходивших с ними? Не удивляйтесь – Вы тоже не замечаете, когда это касается Вас. 

Как обнаружить в таком случае присутствие программы? Это сложно и просто одновременно – используйте своих перевернутых двойников (???). 

Кто такие двойники? И где их найти? 

Нет ничего проще – двойником становиться любой из Ваших контактеров на момент контакта с Вами. Вы можете смотреться в него как в зеркало, за той разницей, что в контактере Ваше "изображение" перевернуто (лево всегда напротив права). Точно также в контактере отражаются Ваши программы, т.е. наоборот.  
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См. 4. Трансматические удары.
Таким образом Вы в контактере можете увидеть действие собственной программы – если к примеру близкий Вам человек желает от Вас по большей части денег, то для него Вы являетесь источником дохода. Соответственно это действие описанной нами Мидасы. Если таких людей много, то Вам вполне подойдет образ царя "оставляющего" золотые следы.  

Наблюдая за двойником переверните информацию и увидите свою часть управляющей программы.  Как видно из рисунка – там где у Вас защита у 

П-двойника нападение и наоборот.  

Используйте шестнадцать управляющих пар:  

Сила – слабость;

Мягкий – жесткий;

Активный – пассивный;

Брать – отдавать;

Выигрывать – проигрывать;

Говорить – слушать;

Господин – раб;

Ведущий – ведомый;

Добро – зло;

Защита – обвинение;

Наступать – отступать;

Обретать – терять;

Покупать – продавать;

Увеличивать – уменьшать;

Хвалить – бранить;

Умный –глупый. 

Эти пары мы рассмотрим ниже, как и методики работы с П-двойниками, теперь вернемся с технике безопасности.

На мой взгляд сказано достаточно, что бы закончить с этим добавлю: "Пока Вы не научитесь видеть программу и управлять ей, запомните одно правило – никогда, ни при каких обстоятельствах ничего не делайте за деньги". 

Придумайте себе любые другие цели – представьте, что Вы работаете ради интереса, любопытства, игры … и т.д. Таким образом изначально Вы внесете сбой в управляющую программу.

Ничего личного – ЭТО ПРОСТО ИНФОРМАЦИЯ. Либо Вы научитесь управлять ей, либо она будет по прежнему управлять Вами.   

Перевернутые двойники – управление.  

Поскольку наша цель обеспечить себе комфортное передвижение по системе, то напомню – первый шаг это прыжок к ближайшей "верхушке" пирамиды. Ваша "контора", в которой Вы работаете, или собираетесь работать – то место на котором Вы будете учиться управлению иллюзией.  

Припоминая о эффекте резонанса, вспомним и первичные задачи – скопировать программу хозяина и сделать это заранее, второе – попасть в зону видимости программы хозяина. И конечно обеспечить себе защиту от программы хозяина. 

Чтобы выполнить задуманное в первую очередь потребуется необходимая информация, получить ее можно только у соответствующих контактеров. Соответственно чем ближе тот или иной контактер к носителю программы хозяина (НПХ), тем он ценнее будет для нас. 

Поэтому общая задача сводится к возможности эффективного выхода на нужных контактеров и скачивания с них нужной информации. 

Учитывая, то что каждый контактер в момент контакта превращается в перевернутого двойника, то изначально необходимо научиться управлять ими. 

Чем мы собственно говоря и займемся. 

Для начала нужно понять как работает эффект П-двойника. Дело в том, что информация идущая от Вас, еще до того как Ваш контактер на нее среагирует попадает для дешифровки в соответствующую зону его сознания.  

Поскольку наше Я-сознание имеет сильно ограниченный ресурс, то нормальный человек в один момент времени может думать только одну мысль. Соответственно сознанию контактера просто чтобы понять о чем Вы говорите нужно на какой-то момент резонировать в такт поступившей информации. Это первый шаг. 

Далее вступает в силу теория границ (см. NJ) – чтобы не сказал контактер его реакция будет означать, как он выделяет себя из общего информационного поля.  

Его согласие будет означать, что он резонирует в такт с Вами, а значит сливается в таком случае граница пропадает. Соответственно граница останется если произойдет мнимое слияние, т.е. на социальном уровне будет звучать согласие при внутреннем сопротивлении. 

У такого контактера разные оболочки резонируют в разные стороны – социальное тело в одну сторону, тело разума в противоположную – физическое тело (зажатое между ними) при этом испытывает двойную нагрузку и постепенно разрушается. Это наиболее часто встречающееся взаимодействие. По этому такое взаимодействие мы будем называть – взаимодействием первого типа. 

При полном слияние оба объекта (Вы и контактер) увеличиваете свою общую энергию. Получается, что волна идет как бы из одного центра – поэтому сила ее удваивается. 

Его несогласие будет означать, что он резонирует в противофазе к Вам, это значит, что он отзеркалил с противоположным значением Вашу информацию. Ваша акция вызвала его реакцию.  

Как можно догадаться противофаза уравновешивает источник резонанса и в результате общая энергия системы обнуляется. Т.е. такое состояние не энергетически не выгодно ни ему ни Вам – тем не менее это второй вариант по распространенности. По этому такое взаимодействие мы будем называть – взаимодействием второго типа.  

Перечислим возможные варианты взаимоотношений: 

Первый тип – социальное согласие, при внутренней противофазе. 

Второй тип – противофаза. 

Третий тип – социальная противофаза, при внутреннем согласии. 
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Четвертый тип – слияние, полное согласие. 

Пятый тип – псевдо-нейтральное взаимодействие. Объекты делают вид, что нейтральны друг к другу, на самом деле находятся в фазе ожидание одного из вышеуказанных взаимодействий. 

Первый тип – социальное согласие, при внутренней противофазе.
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Это вынужденное согласие, когда контактер №2 вынужден подчиняться контактеру №1 исходя из 

принятых социумом правил. На самом деле 

контактер №2 имитирует согласие на уровне

социального контура, на уровне контура разума

он демонстрирует противофазу. 

Несмотря на противофазу №2 послушно выполняет указания №1. При этом №2 активно 

теряет энергию. Из рисунка видно, как внутренний конфликт обнуляет энергию контактера №2.  

Первый тип взаимоотношений широко распространен везде, где подразумевается социальное подчинение. 

Второй тип – противофаза.
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Противофаза обычное контактирование для контактеров вне социального подчинения. Такой тип контакта говорит об условном равенстве позиций. Противофаза означает борьбу за власть в момент контакта.

Конфликт происходит на уровне социальных тел. Энергия общей системы в данном случае обнуляется в результате обоюдного противодействия.   

Третий тип – социальная противофаза, при внутреннем согласии.
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Относительно редкий тип взаимодействия, встречается у людей со специальной подготовкой. В основном распространен на верхних уровнях пирамиды власти. Заключается в том, что контактер №2 отлично понимает контактера №1. Более №2 того абсолютно согласен с ним, но учитывая социальные правила вынужден противостоять своему оппоненту. * Самым простым примером могут служить теледебаты политиков, которые имеют общий взгляд и спорят исключительно для Вас, тех кто на них смотрит. Для третьего типа соотношение расхода энергии зависит от силы колебаний эмоционального контура – например, что поставлено на карту (карьера, должность, власть, ничего).  
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Четвертый тип – слияние, полное согласие. 

Самое мощное из всех возможных состояний, когда общее согласие создает особое состояние сложения сил. При слиянии граница исчезает, сопротивление отсутствует – одна сила складывается с другой, создавая усиливающуюся пульсацию. Поскольку такая система не обнуляет свои силы, то контактер №1 получая слияние от №2 увеличивает не только свою энергию, но и энергию №2. Четвертый тип взаимодействия встречается крайне редко из-за своей неустойчивости. Дело в том, что №1 и №2 создают систему которая не уравновешивает себя изнутри, поэтому такой системе необходимо внешнее давление, то которое уравновесит возникшую силу. Как можно понять социуму такое положение вещей ни сколько не выгодно, поскольку сила в таком случае направлена на него. Исходя из этого социум всеми способами старается предотвратить саму возможность возникновения взаимодействий четвертого типа. Основной страх – это потеря индивидуальности.
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Пятый тип – псевдо-нейтральное взаимодействие. 

Якобы нейтральное взаимодействие – когда борги занимают некоторую неконфликтную позицию. Например просто болтают, или обмениваются рабочей информацией. Может показаться, что в системе ничего не происходит и она находится в состоянии относительного покоя. Это действительно так, но только отчасти. Дело в том, что эмоциональный контур всегда находится в движении и если ничего не происходит, то он издает малозаметные колебания любого из трех типов. От контактеров эти движения энергии прикрыты и сглаженными вязкими слоями множественных защит социального тела. Наиболее близким к пятому типу взаимодействий является первый тип.   

Прежде чем описать следующий тип взаимоотношений при контакте хочется предупредить Вас, что это единственный способ отношения, которым может пользоваться МАСТЕР ИЛЛЮЗИЙ.  

ИЛЛЮЗИЯ.

В основе этого способа контактирования лежит имитация, создание иллюзии реагирования. В контакте акция – реакция вместо "реакции" будет "имитация". Контакт в котором участвует мастер иллюзии будет выглядеть так акция – имитация.
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В центре взаимодействия лежит осознание того момента, что лично к Вам данный контакт никакого отношения не имеет (!!!), у Вашего оппонента (контактер №1) просто проигрывается та или иная программа. Ваша задача уметь включать и выключать их. Для того, чтобы уметь это делать надо обязательно участвовать в процессе. Чтобы самому не попасть по действие программы, надо научиться имитировать ее действие. В результате Вы останетесь осознанным до конца контакта, а Вашему контактеру вполне хватит полученной от Вас имитации, программа реагирует и на меньшее. 

Общие рекомендации. Прошу учесть, что рассматривая каждое из приведенных взаимоотношений Вам нужно обращать внимание на энергетику процесса, заполнение контура той или иной смысловой информацией абсолютно не важно. 

Другими словами важно не то, что Вам говорят, а как это говорят и главное зачем Вам это говорят. Попрошу запомнить З – А – Ч – Е – М.  

ПРЕДУПРЕЖДАЮ – как только Вы концентрируетесь (что нормальным образом делают все) на смысле сказанного, настоящий смысл полностью ускользает от Вас…

Кстати уже одного этого достаточно, чтобы реальность в которой Вы до сегодняшнего момента существовали приобрела совершенно новый характер.  

Как только Вы научитесь видеть энергетический контур, который скрывается за смысловым наполнением контакта, Вы начнете видеть и сами программы управления. 

УПРАВЛЯЯ ИЛЛЮЗИЕЙ.   

Для того чтобы освоить мастерство создания иллюзий в первую очередь необходимо отказаться от того, что нам мешает.  

Что же Вам мешает почувствовать себя другим человеком?

Что мешает стать другим? Что мешает становиться другим человеком каждый раз когда потребуется в размере нужной иллюзии? 

Только одно – информационная оболочка нашего Я-сознания – тот набор качеств и свойств характера, который отделяет наше Я от других точно таких же объектов. Программа, которая создает границы внутри, которых Я-сознание чувствует себя как индивидуальная единица – отличная от других единиц. Парадокс в том, что само слово е-д-и-н-и-ц-а содержит в своем корне единение, индивидуальность единого есть несомненная иллюзия.  

Поэтому борьба за свою индивидуальность есть бессмыслица на которую не стоит тратить энергию. Это так же, как индивидуальность капли воды появившейся из океана, состоящем из такой же воды.   

Страх потери индивидуальности ничто иное, как видоизмененный страх смерти. Боязнь бесследно раствориться, исчезнуть в безбрежном море информации. 

Но как известно в нашем мире энергия не исчезает, ее нельзя уничтожить, можно только придать ей другую форму. Человечество давно и много говорит о бессмертной душе, но никто ее не видел, многие искали, но до сего времени не нашли… – может это управляющие программы, которые используют людей как среду обитания и сами бессмертны, поскольку переходят от одного человека к другому.  

Итак,, если присмотреться, то наша индивидуальность это полная и абсолютная иллюзия (см. NJ), "сожалею", но придется от нее отказаться. В противном случае идея Я-сознания, закрытого в границах индивидуальности навсегда оставит Вас в роли "сантехника", или какой другой.  

Отказ от сужающих вашу сущность, границ позволит Вашему сознанию расширяться и сужаться по Вашему собственному усмотрению. Вы получите возможность примерять на себя информационные контуры других носителей.  

Информация которой обладает тот или иной нужный Вам контактер как рубашка, которую Вы сможете надеть в нужный Вам момент, а в следующий так же легко сбросить. 

Научившись работе с информационными контурами контактеров Вы сможете получать всю необходимую информацию о Вашем контактере почти мгновенно.

При этом важен уровень получаемой информации (!!!) – проникая внутрь его системы, Вы начинаете видеть мир его глазами и через призмы его "защит". 

Итак, нужно сделать один простой и одновременно мучительно сложный шаг – отказаться от своего Я. Простой – по той причине, что система уже давно это сделала – ваше Я существует внутри нее лишь для ее собственного удобства. 

Сложный – по той причине, что Я-идея это часть Вашей управляющей программы, а с ними всегда все очень непросто. Помните все эти искания йогов, медиумов, отшельников и прочих поклонников мистицизма – так вот это все вместе и порознь эти люди искали способы справиться со своими управляющими программами.

Возможно им было бы проще если бы они понимали, что делают – но увы они шли в "потемках", именно поэтому цель ускользала от большинства из них – они попросту ее не видели… 

Тем не менее сенсеи в своих поисках разработали для нас массу полезных техник по сужению и расширению сознания – некоторыми мы будем пользоваться. За той разницей, что мистика процесса полностью исключается и заменяется на работу с программой.   

Если Вы готовы идти дальше, то для "отказа" от своей индивидуальности нужно начать практиковать технику – КАПЛ.  

Капля – Океан. 

Капля, увеличенная до размера океана и есть океан; Океан уменьшенный до размеров одной капли и есть капля.  

Это техника всемирного слияния (контакт четвертого типа) – нужно достигнув состояния измененного сознания* ощутить себя мельчайшей частью безбрежного целого и самим безбрежным целым одновременно. Барьеры исчезают, границы становятся зыбки и растворяются – Вы сливаетесь с каждым человеком этого мира (в продвинутом варианте со всеми когда-то жившими), Вы ощущаете все человечество, как множественную копию себя… 

Вы нигде – Вы растворяетесь в этом океане эмоций и голосов И ВЫ ВЕЗДЕ, каждый голос мира это Ваш голос, каждый всплеск эмоций это Ваш всплеск – ЧЕЛОВЕЧЕСТВО ЭТО И ЕСТЬ ВЫ. 

Практикуя, постепенно Вы научитесь легко покидать свои границы и так же легко проникать в чужие…  

· Для входа в измененное сознание можете использовать любую, известную вам медитативную технику. В данном контексте, чтобы не перегружать текст, описывать техники не вижу смысла. Описание техник см. на сайте трансматики. Совет: Если вдруг техника не идет – параллельно с техникой используйте отказ от пищи (от двух дней), или прерывание сна. А техники входа в основе, которых расслабления тела используйте после физического напряжения.  

Освоив первую часть техники КАПЛ можно переходить ко второй части: 

Капля – зеркало.  

Весь мир отражается в зеркальной поверхности одной капли воды. В каждой капли отражается, только то, что находится рядом. Множество капель отражаются друг в друге. Сливаясь друг с другом капли образуют ручейки, ручейки стекаясь образуют речные потоки. Реки объединяясь складываются в моря и океаны. В зеркальной глади океана отражается солнце и небо – днем; ночью – звездное небо. Представьте зеркало самого мощного телескопа (диаметр 8,40 метра, вес 18 тонн), а теперь зеркальную гладь океана – зеркало в тысячи километров, зеркальные глаза планеты. 

Что видит океан в часы, когда мы безмятежно спим? 

Он видит другие галактики, звездные скопления, туманности – планета смотрит в космос и видит все что в нем происходит. Как в капле воды отражается окружающее ее пространство, так и наша планета отражает пространство, окружающее ее.

Земля отражает (видит) космос, а что видит (отражает) человечество? 

Цель первой части техники КАПЛ – осознание идеи слияния, и достижения чувствования себя и миллиардным целым и частью этого целого одновременно.

Вы не просто получаете новые знания, эти знания приходят к Вам естественным способом на уровне ощущений.  

Цель второй части – это ощущение множественности информационных реальностей, каждый человек при общем единении отражает свою часть окружающей его реальности. Все вместе люди создают общее информационное поле… 

В процессе практики КАПЛ Вы учитесь видеть реальность отраженную информационной оболочкой Вашего контактера, для Вас контактер становится зеркальной каплей. Вы видите зеркала оболочек и видите свое отражение в этих зеркалах. 

Каждое из зеркал имеет свои искажения, поэтому отраженная информация возвращается к Вам не только в перевернутом виде, но и с изрядной долей искривления.  

Искривление информации возникает из-за искривления информационной оболочки контактеров, причиной которого является действие той или иной управляющей программы. 

Чтобы понять, что к чему Вам нужно научиться проникать внутрь отражающего зеркала Вашего контактера. Чтобы научиться управлению зеркалом контактера одного понимания мало, надо научиться таким образом управлять своим собственным зеркалом, что бы оно излучало информацию нужную Вам.  

Отражаясь в зеркале Вашего контактера иллюзия, созданная Вами будет автоматически действовать на него, т.е. Вы легко сможете управлять им. 

При этом уровень управления будет таковым, что Ваш подопечный его ни за что не увидит, ему будет КАЗАТЬСЯ, что он выполняет свои собственные желания. 

На самом деле все, что он (она) будет делать – будет проекцией Вашего ложного объекта. Ваш зеркальный двойник будет повторять Ваши ложные движения в перевернутом виде. 

Итак, мы подошли к ключевому моменту всей техники – управлению собственным зеркалом.    

Попрошу максимально сконцентрироваться, ВНИМАНИЕ – ВЗРЫВ МОЗГА.   

"Я-ЗЕРКАЛО". 

Вы отражаетесь в Вашем контактере и видите в зеркале контактера своего перевернутого двойника. Это при том, что себя самого Вы без зеркала увидеть не можете. Это значит, что Вы делаете то, или иное движение ориентируясь на свое отражение. Вы "двинули рукой" и Ваш зеркальный двойник сделал точно такое движение рукой, только перевернутое. 

Нормальный человек нормальным образом поступает так – он видит как двигается его отражение и автоматически повторяет все его движения по ходу дела переворачивая их (почти как в зеркале). 

Для Вашего контактера зеркалом являетесь Вы, поэтому он в свою очередь ориентируется на поведение своего отражения в Вашей информационной оболочки.

Пассивная оболочка полностью контролируется управляющей программой поэтому отражение в Вашей и его оболочках ровно такое, какое предусмотрено трансовым автоматизмом управляющей программы. 

ОТРАЖАЯ – ИСКРИВЛЕНИЕ ПРОСТРАНСТВА. 

Теперь представьте следующую ситуацию: Вы стоите перед зеркалом и поднимаете руку, Ваше отражение при этом показывает Вам, что у него поднята нога – Вы в недоумении – Вы снова и снова подымаете руку, но в зеркале подымается нога…

Через некоторое время Вы думаете, что у Вас съехала крыша и пора к доброму, бледному доктору из психушки. 

Но есть и другой выход – отражение поднимает ногу и Вы в след за ним противоположную, отражение поднимает руку и Вы вслед за ним – скоро привыкните и можете считать себя полностью нормальным. 

Собственно говоря в этом и есть суть техники управления трансматиками. Вы берете под контроль свою отражающую оболочку, снимаете ее с автоматического режима и включаете режим осознанного управления. 

В режиме осознанного управления Вы учитесь искривлять свое отражающее зеркало таким образом, чтобы перевернутый двойник отраженный в нем двигался нужным Вам образом. Видя движения своего двойника (скорректированные Вами) контактер получает перегрев мозга, в результате он начинает повторять за своим отражением, т.е. двигаться именно тем способом, проекцию которого Вы заранее создали. 

При этом в паре АКЦИЯ – РЕАКЦИЯ, его акция для Вас не играет ни какой роли, вместо ожидаемой контактером РЕАКЦИИ, последует ОТАЦИЯ – информационная иллюзия созданная Вами с целью управления. 

Итак, пара нормального реагирования АКЦИЯ – РЕАКЦИЯ, в случае с ТРАНСХЕДЕРАМИ* превращается в управляющую пару АКЦИЯ – ОТАЦИЯ*. 

ОТАЦИЯ – не предусмотренная управляющей программой отраженная РЕАКЦИЯ,

это когда контактер думает, что перед ним отражающее зеркало, а на самом деле перед ним контролируемый вашим сознанием ГЕНЕРАТОР УПРАВЛЯЮЩИХ СИГНАЛОВ.  

ТРАНСХЕДЕР – мастер иллюзий, в которого превращается осознанный трансматик – человек с работающим ГЕНЕРАТОРОМ УПРАВЛЯЮЩИХ СИГНАЛОВ. 

Основная сложность по генерированию отации это освоить обратное мышление (через зеркало), т.е. если Вы желаете, что бы трансматик повернулся например налево Вы должны показать ему что его двойник поворачивается направо (в противоположную сторону). 

Как можно понять данную технику эффективнее всего применять для первых двух типов энергетических контуров (первый тип – социальное согласие, при внутренней противофазе; второй тип – противофаза).  

При этом первый контур срезанирует следующим образом – социальное тело повторит Ваше ложное движение, уровень разума отразит его в противофазе. 

Второй контур – все полностью повторит за вами, но наоборот (отзеркалит). 

Учитывая то, что когда дело касается власти и денег дружба или исчезает или принимает мнимую форму, Вам стоит приготовиться к существованию в среде неизбежного соперничества и вражды. А это как раз то, что нужно поскольку именно этими боргами легче всего управлять. 

Шестнадцать  управляющих пар:  

1. Сила – слабость;

2. Мягкий – жесткий;

3. Активный – пассивный;

4. Брать – отдавать;

5. Выигрывать – проигрывать;

6. Говорить – слушать;

7. Господин – раб;

8. Ведущий – ведомый;

9. Добро – зло;

10. Защита – обвинение;

11. Наступать – отступать;

12. Обретать – терять;

13. Покупать – продавать;

14. Увеличивать – уменьшать;

15. Хвалить – бранить;

16. Умный – глупый. 

Для начального ориентирования в перевернутом мышлении Вам помогут разобраться управляющие пары. Поясню их общее действие: управляющие пары это понятия, которые теряют смысл без своей противоположности. 

Пользоваться ими можно следующим образом (поясняю это самый простой начальный этап): 

Сила – слабость.

Проявляя силу Вы автоматически делаете контактера слабым, т.е. вызываете его сопротивление. Хотите вызвать сопротивление проявите силу. 

Обратное действие – покажите слабость и он АВТОМАТИЧЕСКИ станет сильнее, а значит расслабленнее.   

Мягкий – жесткий.

Жесткая позиция вынуждает контактеров становиться мягкими, в случае если Вы на одном уровне рядом с жестким может ужиться только мягкий. Два жестких вместе не смогут.

Проявляя мягкость Вы провоцируете контактера на жесткость. Жесткое легче ломается, мягкое никогда. 

Активный – пассивный. 

Станьте активным и окружающие поедут свесив ножки, зачем напрягаться если есть паровоз, который их тащит.

Проявляя пассивность Вы приглашаете контактера проявить себя.

Желаете, чтобы он раскрылся будьте пассивным (ничего не надо и ты угомонись). 

Брать – отдавать.

Совсем просто – если где-то убывает, то в другом месте прибавляется (вариант закона сохранения энергии). Если Вы что то берете (не обязательно деньги), то кто то это Вам отдает (заботу например).

Начните отдавать даром и создадите эгоиста.

И соответственно чем больше Вы возьмете, тем больше Вам отдадут, тем ценнее Вы будете выглядеть в глазах отдающего. 

Итак, парадокс – чем больше Вы даете тем менее ценны для Вашего контактера и чем больше Вы берете тем выше Ваша цена (это если отсутствует обмен).  

Кстати пресловутое – "чем больше женщине мы меньше; тем легче больше она нам" – основано именно на этом парадоксе.  

Выигрывать – проигрывать.

Тоже исключительно понятная пара – если играя вдвоем с напарником Вы выиграли, то он проиграл (касается и споров). Соответственно выигрывая Вы создаете проигравшего, считай врага – ведь он теперь мечтает отыграться. 

Проигрывая (сознательно) Вы дарите победу контактеру, с умным противником двойной проигрыш, поскольку такой противник понимает отношение проигравшего к выигравшему. Поэтому лучше всего с боргами с верхних уровней в такие ситуации вообще не вступать, кроме исключений.  

Исключением являются профессиональные игроки, те которые играют не ради процесса а ради результата. У таких профессионалов программа работает таким образом, что им важнее всего проигрывать – такой человек "Ваш" пока Вы у него выигрываете, как только он Вас обыграет он потеряет интерес к Вам. 

Говорить – слушать;

Понятно, что если говорят оба, то никто никого не слушает – физиологически невозможно говорить и слушать одновременно (кроме себя разумеется). Итак, говорящий слушает только самого себя, а слушающий в это время получает информацию о говорящем поэтому у слушающего позиция сильнее. 

Начните говорить и усилите позицию контактера. Слушайте и услышите, слушайте и пригласите говорить контактера.  

Господин – раб.

Господину, что бы быть таковым нужен раб. Рабу чтобы быть рабом нужен господин. Ни один не может существовать без другого. Создайте в себе господина из Вашего контактера выползет раб. 

Создайте ложный образ раба и можете превращать любого в господина. 

Чрезвычайно сильная пара – создает мощнейшую зависимость. Между участниками устанавливается прочный ментальный контакт в стиле садо-мазо, при этом задействуется и сексуальная энергия. Учитывая, что основная масса имеет скрытый энергетический каркас раба, но при этом практически все мнят себя господами – рабов явно не хватает. При таком раскладе ложный раб легко создает нужную зависимость и начинает управлять своим "господином". В результате все становиться на свои места господин превращается в раба, а раб в господина.  

Ведущий – ведомый.

Облегченный вариант на предыдущую тему. Ведущий не может существовать без ведомого, ведомый не существует без ведущего. Если программа борга нужного Вам для контакта содержит один из этих вариантов, нужно предложить ему ложную пару. После чего можно им управлять и он будет вести Вас именно в нужную Вам сторону. При этом Вы "свесив ножки" будете "послушно" идти за ним. Хорошо подходит образ проводника, который идет через джунгли впереди Вас и расчищает Вам дорогу, при этом пункт назначения на карте показали ему Вы. 

Добро – зло.

Показательная пара где одно идентифицируется только на фоне другого. Добро повсеместно трактуется как слабость, зло напротив воспринимается уважительно как сила (см. сила – слабость).

Злой – значит сильный. Добрый – значит слабый. Зачастую внутри доброго человека, за социальной оболочкой можно найти труса уходящего таким способом от конфликта.

Образ добряка это образ человека пытающегося таким способом откупиться от социума, он всеми силами показывает, что он не опасен, не конфликтен … поэтому его не следует трогать, или по крайней мере стоит оставить на последок, когда враги иссякнут. Быть добрым – исключительно слабая позиция, подходит только для создания дымовой завесы – типа – добро с ЗУБАМИ. 

Итак, проявляя доброту Вы говорите, что желаете избежать конфликта. Будучи злым внушаете страх и показываете, что для Вас стычка это образ жизни. 

Защита – обвинение. 

Высказанное (лучше эмоционально) обвинение заставит уйти Вашего контактера в защиту, скорее всего он обвинит Вас в ответ. Начните активно защищаться и Вас обвинят. Что бы Вас обвинили не нужно быть виноватым, нужно показать, что Вы защищаетесь. Парадокс само наличие защиты – подразумевает Вашу вину.  

Наступать – отступать.

Наступать вдвоем и одновременно нельзя, если силы равные, то они так и останутся на месте, уперевшись лбами. Наступление возможно при условии, что противник отступает. Нападите на него и драпайте сломя голову и он пойдет за Вами и попадет в заготовленную заранее ловушку (см. толчок в спину).

Другой вариант заставить его принять вашу точку зрения с помощью наступления. Например: 

Вам нужно убедить его, что ЭТО БЕЛОЕ. Тогда Вы в активной форме, с вызовом (усиленным обвинением) говорите, что он ничего не понимает в белом цвете и что это ни сколько НЕ БЕЛОЕ. Вы не только подставили под сомнение его компетентность, но и бросили ему открытый вызов поэтому он вынужден начать спорить с Вами и доказывать, что это как раз белое и, что Вы сами не компетентны. Через некоторое время Вы "сдаетесь" и нехотя признаете его правоту, всем видом показывая, что на самом деле Вы с ним не согласны. Теперь Вы не только сформировали нужную Вам позицию, но и закрепили нужное направление движения. 

Обретать – терять.

Вариация на тему "Брать – отдавать", подразумевающая что обретающий и теряющий не имеют контакта. Один инкогнито теряет, другой некоторое время спустя находит.

Мистическая пара – поскольку используется для инициации находок. Любая потеря трактуется, как освобождение от ненужного груза (балласта), таким образом создается база в общем информационном поле для заполнения потери более стоящей находкой. 

Например – если Ваш шеф потерял свою должность почему бы Вам ее не обрести. Можно грамотно отказаться от своей должности, предварительно распустив слух, что уходите к конкуренту на более высокую ставку.

Покупать – продавать.

Пара действие которой проявляется, только на уровне социального тела. Тело разума нельзя купить, но можно активировать управляющие социальные программы и заставить и ум и тело борга служить. В этом контексте заслуживает особого внимания программа жадности (см. червя). Чем выше Вы продвигаетесь, тем важнее маскировка – нужно обязательно резонировать в такт системе, поэтому Вы должны излучать информацию – ВСЕ ПОКУПАЕТСЯ И ПРОДАЕТСЯ.

Нужно будет создать ложный контур для которого деньги главная ценность, тогда система пропустит Вас наверх.  

Увеличивать – уменьшать.

Большое можно обнаружить только в сравнении с малым. Если кто то больше, сильнее, умнее и т.д., то узнать об этом можно только сравнивая с меньшим, слабым, глупым.  

Преувеличивая мелкое Вы делаете так, что можно рассмотреть детали, 

уменьшая громоздкое есть возможность увидеть объект целиком.  

Преувеличивая достоинства, или недостатки контактера Вы или "поглаживаете" его, либо провоцируете включить защиту. Уменьшая его оплошность или его победу Вы опять таки или помогаете ему защититься (т.е. не даете его защите активироваться полностью), либо вынуждаете победителя защищаться. 

Хвалить – бранить (ругать).

Похвалой может считаться любое позитивное высказывание в сторону человека, при этом совершенно не важно насколько сказанное Вами соответствует действительности. Приписывая контактеру те или иные позитивные качества и поступки Вы тем самым уменьшаете его сопротивление и вызываете автоматическое согласие с вами. В противном случае он должен возразить, что сказанное Вами неверно и он не так позитивен, а на это способны не многие.  

Почему?  

По той простой причине, что основная масса людей привыкла к негативной оценке, с детства их в большей мере ругали и очень редко хвалили…

Отсюда исключительная тактическая ценность похвалы – ребенок жаждет одобрения родителей и совершенно не важно по какому поводу.

Когда Вы пользуетесь этой техникой представьте, что тот на кого направлена похвала – симпатичный, смышленый ребенок, проникнитесь чувством к этому существу и вложите чувство (эм) в свои слова. Тогда в вашем голосе будет звучать искренность, а это важно. Без искренности похвала превращается в лесть, что тоже работает но не так эффективно. 

Ругань – создает ровно противоположное похвале ощущение, действует буквально на всех, мгновенно вызывает ответную реакцию, обычно тоже в виде ругани. Обозначает крайнюю неприязнь. Дети привыкли, что их по большей мере ругают поэтому борги обычно приписывают источнику ругательств право на власть. Ругань это способ открытого выражение крайней неприязни к контактеру, при правильном применении вызывает в контактере страх, желание быстрее покинуть данное место, не связываться.  

Хорошо действует на мелких чиновников, особенно на гаишников. Инспектора ГАИ привыкли, что начальство на них орет, а водители автомобилей заискиваются и слегка побаиваются. Поэтому внезапная атака на инспектора ГИБДД вызывает шок и зависание. В результате испуганный гаишник желает чтобы источник неизвестной угрозы быстрее покинул место происшествия. 

Поскольку данная техника вызывает стойкую неприязнь рекомендуется использовать ее или на заведомо слабом противнике (подчиненных например), либо при одноразовом контакте. Учитывая ее крайнюю неэффективность не рекомендуется использовать с контактерами, контакт с которыми периодически повторяется.

Прежде чем использовать данную технику необходимо отработать ее содержание, осуществить постановку дыхания и создание эффекта ментальной угрозы. Нестандартные обороты усилят воздействие (можно позаимствовать к примеру из словарного запаса зеков).   

Тем не менее рекомендую пользоваться только в плане тренировки, хороший способ научиться управлять иллюзией гнева. 

Умный – глупый.

Ум это самое опасное оружие, поскольку все остальное оружие создано именно им. Более того весь привычный для Вас мир, состоящий из урбанистических пейзажей техногенной цивилизации создан тоже им – глобальным разумом человечества. 

Именно ум может в один миг разрушить этот мир, полностью стерев его с лица земли – для этого достаточно надавить на пресловутую кнопку ядерного чемоданчика. Периодически ум "тренируется" в искусстве самоуничтожения – для этого он устраивает на окраинах цивилизации разной мощности локальные войны.

Надеюсь Я Вас убедил, а раз УМ так опасен, то совсем не удивительно почему умных не то что не любят, а так – опасаются. 

В противоположность умным глупость не то чтобы радует окружающих, она создает у них ощущение безопасности. С другой стороны им приятно чувствовать себя умнее глупого, т.е. они сами совсем не прочь обладать тем умом, который вселяет в них чувство неуверенности и отторжения, если присущ другим. 

Исходя из вышесказанного проявлением ума будет, отсутствие его проявления – научитесь ГЛУПИТЬ. Скройте свое оружие за маской глупости – создайте контур фальшивого дурака, предъявляйте его вместо себя и наслаждайтесь реакцией окружающих.  

Никогда не показывайте своих истинных способностей, не раскрывайте глубины вашей осведомленности. В вопросах специальности создайте образ исполнительного специалиста, который хорошо знает свое дело, но шеф гораздо умнее.

Смело можете приписывать свои успехи Вашему непосредственному начальству и Вас полюбят. "Главное не тот кто сделал эту работу – успех пришел исключительно благодаря уникальному способу руководства, благодаря знаниям и интуиции Вашего руководителя…" 

Запомните – Вы "великий магистр всех времен и народов" с этого момента Вы можете одним движением превратить любого дурака в умнейшего человека, наоборот несколько сложнее, но потренировавшись тоже можно.  

Учитывая то, что дураков и так предостаточно, то первая часть техники является более привлекательной.  

Кстати быть глупым совсем не просто и без соответствующей тренировки никак не обойтись, более того на начальном этапе исполнение техники вызывает чрезвычайное напряжение. Это не спроста – данная техника является частью техники по отказу от своего Я. 

Еще тяжелее глупцу прикинуться умным, впрочем в научном мире такое нередко встречается – многие борги с заблокированной соображалкой идут например по пути накопления энциклопедических знаний. Контакт с таким боргом создает впечатление необычной эрудированности, но что прячется за слоем мертвых знаний из энциклопедии (?), скорее всего слабость мышления, не способность к собственным умозаключениям. 

И самый простой способ сойти за умного – ПОМОЛЧАТЬ. 

Эти пары необходимо проработать с каждой позиции, нужно уметь быть и злым и добрым, и умным и глупым, ведущим и ведомым и т.д. Каждому человеку присущи эти ментально-эмовые состояния, но что-то получается лучше, что-то хуже, а что-то совсем плохо.

Сочетание того, что получается и того, что заблокировано и есть основные составляющие Вашей Я-оболочки. Напишите список управляющих пар, так как показано на рисунке – каждая пара будет представлять изображение шкалы настройки, кружком отметьте для себя свою настройку для каждой пары. Можете сильно не напрягаться, лучше всего ставить отметки произвольно, тогда результат будет точнее. 

Карта настроек полученная на рисунке даст Вам некоторое начальное представление о вашей Я-оболочки.  

Если например, Вы поставили настройку рядом с силой (как на рис.), то Вам чрезвычайно трудно быть слабым, но комфортно Вам будет с контактерами с противоположной настройкой, т.е. слабыми.

Если Вы склонны брать, то Вам нужен желающий отдать и т.д.  
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Не стоит придавать особого значения карте настроек, сама по себе она не много значит. Но работа с ней имеет грандиозное значение, такое, что в состоянии развернуть Вашу карму и изменить всю Вашу жизнь. 

Если Вы желаете стать на путь ТРАНСХЕДЕРА, то эта техника для Вас.   

Теперь поясню, как этим пользоваться. 

Распечатываете каждую пару на формате А4, таким образом, как показано на рис.1.
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Черный круг условной настройки должен быть таким, как круг получающийся если сомкнуть указательный и большой пальцы. 

Следующим шагом вешаете полученную картинку на стену в любом удобном и хорошо освещенном месте. Садитесь на комфортном расстоянии плюс, минус полтора, два метра (в зависимости от настроек Вашего зрения). 

В идеале старайтесь держать спину прямой, хотя это не обязательно, если получится сочетайте с удобной позой, если нет, то просто сядьте так, чтобы было удобно. Дышите глубоко, ровно и спокойно (это обязательно на входе в упражнение). На протяжении упражнения дыхание может меняться в связи с изменением эмоционального фона. Например на состоянии СЛАБОСТИ могут политься слезы и ровное дыхание станет прерывистым, соответствующим всхлипываниям. 

Итак,, Вы заняли удобное положение, дышите глубоко и спокойно, тело расслабленно, Вы смотрите не мигая на точку и вместе с точкой созерцаете состояние силы. Точка при этом может менять цвет, двоиться, троиться, мигать и все такое… 

Ваша задача осознать и прочувствовать Силу, пусть точка передвинется в крайнее положение соответствующее максимальной силе, пусть ваше тело отреагирует соответствующими импульсами в мышцах, если мышцы начнут спонтанно напрягаться, вплоть до спазмов, то техника выполняется вами правильно. При выполнении техники Вас могут посетить видения с полей сражений, побед в диких схватках, Вы можете почувствовать себя хищником наслаждающимся беспомощностью жертвы, Вы можете ярко ощутить как диких страх парализовал ее способность к движению и как горячая кровь хлещет на Вас с ее разорванной артерии… Некоторые в такие моменты выполнения техники издают звуки похожие на рев, или рычание. Если Вы чувствуете наслаждение состоянием крайней агрессии, то техника выполняется правильно. 

Практикуйте технику в течении недели, начните с двадцати минут и каждый день увеличивайте время на десять минут. Выполнение техники должно обязательно приносить удовольствие. После выполнения техники необходимо максимально расслабить мышцы тела – хорошо если Ваша подруга сделает Вам легкий расслабляющий массаж.

Внимание(!), если техника вдруг не идет, то вовремя ее выполнения принудительно напрягайте мышцы тела и как можете долго удерживайте напряжение.

ШАГ №2. 

Как только Вы изучили состояние силы, следующим шагом Вы приступаете к изучению его противоположности – состоянию СЛАБОСТИ.
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Передвигаете точку так, как показано на рис.2. и проделываете все те же шаги, как совершенно недавно делали с силой.  

Если Вы правильно выполняли технику силы, то Вам уже известно, что за максимальной силой скрывается максимальная слабость, которая наступает в мышцах сразу после фазы напряжения – предлагаю осмыслить этот процесс. Особое внимание хочу обратить на тот момент, что в обратную сторону эта закономерность не работает. 

Выполняйте шаг №2 неделю, рекомендуется записывать все изменения происходящие с Вами. Шаг №2 особенно важен тем, что Вы входите в состояние заблокированное для Вас вашей программой, т.е. Вы фактически снимаете ограничивающий  Ваши движения блок. 

Если техника идет плохо и слабость ощущается не явно, создайте во время выполнения техники резкое, спазматическое напряжение тела держите его на пике, дайте малую паузу и опять резко взвинтите статический пик нагрузки – и резко расслабьтесь, на фоне физической слабости почувствуйте общую эм слабость, слезливость, беспомощность, покорность и страх жертвы, покорность перед неизвестной силой, ощутите все способы с помощью которых слабость не только выживает рядом с силой, но и управляет ей… 

ШАГ № 3.

Поместите точку в центр равновесия (рис.3) там где сила и слабость действуют в равной степени, цель техники осознание идеи равенства сил и сравнение состояния равенства сил с состоянием отсутствия их .  

У практикующего должно возникнуть ощущение – ни силы, ни слабости. 

Таким образом ТРАНСХЕДЕР создает 

для себя активную, нейтральную позицию. Как только нейтральная позиция освоена, можно переносить тренинг с листа бумаги на реальные жизненные ситуации.

Продолжайте практику с точкой, при этом закрепляйте нейтральную позицию в нужной Вам реальности – неделю старайтесь реагировать на все что Вас окружает нейтрально, запрещается применять силу и запрещается применять слабость. Ваше состояние –это состояние – ВСЕ РОВНО, Вы подобны листку упавшему с дерева на водяную поверхность реки – куда течение, туда и Вы.  Если техника Вам удалась, то можете приступать к четвертой части. 

ШАГ№ 4. 

Четвертая часть заключается в том, что используя последнюю заготовку (рис.№3) при выполнении нейтральной техники Вы передвигаете точку по своему усмотрению из центра в силу, потом снова в центр, из центра в слабость и снова в центр. Вы учитесь по настоящему управлять тремя возможными состояниями силой, слабостью и нейтралкой.  В начальной стадии переход из состояния в состояние осуществляется обязательно через нейтрал, впоследствии по мере опыта можно из крайней силы прыгать в слабость и обратно. 

Чем ярче возникающие ощущения и чем короче промежуток между переключениями, тем лучше Вы овладели техникой. 

ШАГ №5. 

Как только все шаги вплоть до четвертого Вами освоены, пора приступить к практическим занятиям. Для практических занятий рекомендую использовать контактеров первого, второго уровней – тренируйтесь на близких и знакомых. Лучший эффект при этом от контактеров первого уровня, поскольку эти контакты наиболее эм* насыщенны. 

ЭМ – трансовая энергия эмоции.

Прошу учесть, что перейдя к пятому шагу Вы продолжаете выполнять четвертый шаг. На практическом занятии выполнение техники выглядит следующим образом: улавливая энергию Вашего контактера Вы отбросив содержание определяете ее энергетический контур – это проявление силы, или слабости. После того как Вы определили с каким уровнем воздействия Вы столкнулись, нужно определить энергию воздействия, для этого Вы мысленно представляете шкалу (сила – слабость) и передвигаете точку соответственно эму (трансовой энергии эмоции) контактера. 

Как только Вы определили что за воздействие оказано и его эм, Вы начинаете имитировать одну из трех позиций – силу, слабость, нейтрал. 

Состояние ОТАЦИИ дает Вам возможность наблюдать за ответной реакцией контактера. Ваша задача №1 научиться переключать его состояние на противоположное. Как только Вы ее освоите Вы сможете управлять его реакциями, как Вам заблагорассудится. 

Тщательно записывайте результаты практических занятий.

Если в самом начале у Вас могут возникать небольшие затруднения, то впоследствии техника будет идти легко и непринужденно. Тогда Вы по настоящему сможете оценить уникальные преимущества, которые Вы получили.  

ШАГ №6. 

ПРОДЕЛАТЬ ШАГИ ВПЛОТЬ ДО ПЯТОГО СО ВСЕМИ УПРАВЛЯЮЩИМИ ПАРАМИ. 

ШАГ №7. 

ПРОДЕЛАТЬ ШАГИ ВПЛОТЬ ДО ПЯТОГО С НОВЫМИ УПРАВЛЯЮЩИМИ ПАРАМИ, С ТЕМИ КОТОРЫЕ ВЫ ОПРЕДЕЛИТЕ САМОСТОЯТЕЛЬНО. 

Собственно говоря, уже на этом месте можно было бы и закончить, поскольку этой методики уже вполне достаточно, для того чтобы то что Я скажу дальше Вы могли увидеть сами без моей помощи… тем не менее Я продолжу. 

Завершительный этап техники. 

Нормальное фоновое состояние трансхедера после полного освоения техники ЭМОТАЦИИ, будет следующее.  

Как видно из рисунка все настройки  выставляются в центральную позицию – нейтрала. 

А уже из этой позиции  трансхедер сканирует своего контактера, повторяет и запоминает его настройки.

После чего начинает имитировать свои настройки таким образом, что трансматик попадает в состояние тотального контроля.  

Техника скачивания общей информации по всем настройкам сразу будет изложена ниже. 

Завершительный этап техники можно разделить на насколько ступеней. 

Первая ступень общая нейтральная позиция. 
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Вторая ступень сканирование трансматика.

Вы как один в один повторяете его настройки, но не демонстрируете их, Вы примеряете на себя его энергетический каркас. Голубым цветом показаны его настройки, которые Вы примеряете на себя.  
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На третьей ступени Вы создаете для трансматика зону комфорта предлагая ему взамен вашей реакции ее конструкцию – отацию. Для этого Вы выставляете настройки вашей отации противоположно его настройкам. Попрошу заметить чем больше Эм энергии Вы вложите в свою отацию тем сильнее будет его мгновенно возникшая зависимость.  

Например силе Вы предлагаете как отацию слабость, слабости силу и т.д. При этом Вы сами находитесь в двух состояниях – Ваше истинное состояние это нейтралка, прикрытая от контактера отацией. Если Вы начинаете чувствовать, что Эм энергия выходит из под контроля и начинает контролировать Вас, то необходимо тут же прервать исполнение техники.

При правильном исполнении техники Ваш контактер буквально поплывет, он начнет испытывать к Вам сильнейшую симпатию, Вы покажетесь ему самым понимающим его человеком которого он когда-либо встречал. 
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Ступень четыре – усиление и управление. Для того чтобы приступить к управлению трансматиком прежде необходимо усилить возникшую зависимость. Для этого Вы передвигаете настройки отации в положение близкие к крайним. Таким образом Вы заставляете его настройки двигаться вслед за вашими, т.е. устанавливаете контроль его настроек. Например его сила имеет уровень (2), тогда отацию слабости с зеркального (– 2) Вы увеличиваете до (– 4). В этот момент трансматик начинает чувствовать, что его сила начинает ни с того ни с сего увеличиваться с (2) до (4), т.е. в два раза. В этот момент и возникает зависимость от Вас сильнейшая симпатия превращается в поглощающее чувство больше всего похожее на бескорыстную ЛЮБОВЬ. 

Такая реакция возникает прежде всего из за того, что со всеми другими трансматиками наш трансматик находится в состоянии постоянного противодействия – силы сталкиваясь борются изматывая себя и обнуляя свою энергию. Вы же исполняя данную технику приводите его из состояния энергетического истощения в состояние Четвертого типа, состояние слияния, когда ни Вы, ни он не тратите энергию на ненужное противодействие, чем удваиваете ее. Таким образом при контакте с Вами трансматик чувствует небывалую энергетическую наполненность.   
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Попрошу учесть, что для создания плотной зависимости нужно определенное время от недели до года, но не больше. На протяжении этого времени Вы двигаете настройку туда – сюда но только в зоне одного полюса. При этом внимательно наблюдаете за контактером – его настройки должны двигаться вслед за Вашими. 

Как только настройки трансматика получили прочную привязку к Вашим отациям, можете приступать к следующей части тотальному контролю и расширенному управлению. 

Вы уже управляете им, теперь дело за малым осталось превратить его силу в его слабость. Поэтому постепенно, плавно начинаете превращать отацию слабости в отацию силы, процесс обязательно должен быть растянут во времени – хозяин не заметно для себя плавно и с комфортом превратится в верного раба – того которым он собственно говоря и является. Сила станет слабостью даже не заметив этого.  
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Все с этого момента можете рулить им как Вам заблагорассудится – этот трансматик Ваш. Как только Вы один раз проделаете эту технику полностью, каждый последующий раз будет удаваться все проще и проще, впоследствии Вам вообще не придется прилагать усилий программа научится брать под контроль ваших контактеров автоматически. 

Приведу один самый простой пример применения данной техники. 

Ко мне обратился за помощью человек с уровня Условных владельцев, его друг рассказал ему о трансматике и он захотел узнать как это работает. 

Проблема была в следующем – его отношения с женой зашли в такую стадию, что кроме склок и вечного недовольства ничего не приносили, само собой внешне все выглядело очень прилично. Соответственно задача стояла совершенно простая – сделать так чтобы при разводе наш подопечный вызывал общую симпатию, а супруга соответственно только негатив со стороны контактеров, но и глубокое ощущение своей собственной моральной неправоты.   

Я заявил, что это совсем просто и не раскрывая вышеуказанной техники посоветовал ему не обращая внимание на склоки и припадки супруги проявлять к ней крайнюю степень привязанности, демонстрировать на глазах общих контактеров как сильно он ее любит. Даже при отсутствии супруги, в исключительно мужском кругу, когда народ предлагал развлечься так сказать "по мужски" наш герой заявлял во всеуслышание, что любит только жену и занимается сексом только с ней. 

В результате такая позиция закрепила за ним славу патологически влюбленного мужчины, все женщины про себя думали "мне бы так" … и все такое. 

Как Вы думаете среагировала его супруга? Она поначалу обалдела, но через некоторое время стала терять последний интерес к "влюбленному" остолопу. Ее интрижки на стороне стали приобретать открытый характер. Муж при этом еще больше показывал свою привязанность. В результате чего ее окружающие стали считать ее за БЛЯДЬ, а наш герой заслужил всеобщую симпатию. А главное он смог увидеть, что чем позитивней он к ней относится, тем хуже она относится к нему.

Через некоторое время, муж как бы случайно узнал об измене, и о "чудо" эта женщина настолько уверовала в его привязанность, что сама предложила ему развестись (думала что он начнет ее удерживать). 

В результате под всеобщее так ей и надо они разошлись, муж "белый и пушистый" встречается с молодой и красивой девушкой, а сварливая жена тщетно пытается наладить свою личную жизнь, что после тридцати (как Вы понимаете) не так просто. 

Теперь представьте, что муж не выдержав прессинга истеричной супруги завел любовницу (что не редкость) – в этом случае моральный груз разрыва лег на него, вместе с осуждением контактеров, а осуждение забирает Вашу энергию (это нужно помнить). Так его супруга во всем не права и ничего никому (включая ее саму) доказывать не надо. 

Вам может показаться, что теперь зная схему вся история выглядит так, что "бедную женщину развели", конечно ей управляли и она отправилась именно в ту сторону, куда ее вели, НО отправилась САМА без какого либо принуждения. Это ее выбор, точнее выбор ее программы и нашего знания, что программа сработает именно так. Посудите сами она могла ответить на отацию любви, которую предложил ей муж своей любовью, тогда возможно они бы жили и сейчас. Дело в том что муж хотел убежать не от ее женской оболочки, а от постоянного изматывающего, истеричного давления ее управляющей программы… 

* На мой взгляд в ситуации затяжного семейного конфликта, на почве противостояния (второй тип взаимоотношений – противофаза) трансматикам лучше всего пройти обоюдное декодирование, т.е. получить власть над управляющей программой и воздействовать на настройки так, чтобы взаимоотношения перешли в четвертый тип – слияние.

Я специально привел пример из семейной практики, по той причине, что управляющее воздействие Эмов при такого рода контактах наиболее выражено. Происходит подобное по той причине, что Ваше социальное тело и социальное тело Вашего контактера гасят энергию Эмов. 

В случае с супружеской парой социальные тела не только сливаются, но и образуют общую оболочку, внутри которой существует пара. Таким образом пара имеет более-менее общее социальное тело, внутри которого трансматики оказываются прижатыми друг к другу таким образом, что защиты социальной оболочки в момент обоюдного контакта не действуют.   

Таким образом трансхедеру нужно помнить, что для эффективного управления трансматиком нужно уметь проходить сквозь его социальное тело. 

Думаю есть смысл остановиться на этом моменте и рассмотреть его подробнее.  

СОЦИАЛЬНОЕ ТЕЛО – ИСКАЖАЮЩИЙ ФИЛЬТР. 

Социальное тело боргов это не просто стандартный набор защит и защиток, это многослойная капустообразная, зачастую достаточно вязкая масса, за которой не видно управляющей программы трансматика (прежде всего ему самому). 

Как понятно из названия "социальное тело" это информационное поле созданное исключительно социумом, основная его функция это защита управляющей программы. Поэтому оно не сколько защищает трансматика, сколько скрывает то, что он находится под управлением.

Социальное тело действует как искажающее, рассеивающий фильтр, который гасит как внешнюю, так и внутреннюю энергию Эм воздействия. 

За той разницей, что внутреннее Эм воздействие выступив как управляющий акт не в состоянии пройти через рассеивающий фильтр, поэтому на социальном уровне практически не видно механизма управления.  

Внешнее Эм воздействие проходит социальное тело трансматика, только в том случае если управляющая команда санкционирована социумом. Если санкция есть, то команда проникает беспрепятственно и запускает соответствующую управляющую программу. Если санкции социума нет, то внешняя команда приказ (блокируется) рассеивается и/или искажается социальным телом, т.е. трансматик или не понимает ее, или понимает таким образом, как считает нужным понимать социум.

Это значит, что в этом случае Вы можете говорить все, что угодно, но трансматик при этом услышит только то, что позволяет ему слышать его управляющая программа, прикрытая искажающей защитой. 

Это на самом деле абсолютно любой человек понимает только то чему его предварительно научили. Если стадии предварительного обучения нет, или она другая, то по эффекту детей маугли получаются борги, которые могут понимать только волков и никогда людей (см. Next Joystick). 

Двойной социальный фильтр с его и Вашей стороны превращает сказанное в Эм ненасыщенные помои – например два коллеги по работе тихо ненавидящие друг друга говоря слова приветствия, создают совместную иллюзию спокойного сотрудничества. Возможно им не так никогда и не удастся узнать, что на самом деле смазалось за дежурным "здрасьте". 

Для того, чтобы несанкционированная социумом команда прошла Вам необходимо или оказаться внутри социального поля нужного Вам трансматика, или "вырубить", проткнуть социальное тело с помощью техники перегрева мозга. 

Технику перегрева мы будем рассматривать ниже, сейчас Я расскажу Вам как оказаться внутри социального поля трансматика. 

Для этого необходимо использовать четвертое состояние энергетического каркаса – СЛИЯНИЕ.

Как только Вы научитесь сливаться с Вашим объектом, так сразу сможете автоматически оказываться внутри его социального кокона. 

Прежде чем приступать к управлению объектом необходимо освоить слияние.  

Слияние.

В этой техники есть два основных аспекта – сбор информации об объекте и адаптация этой информации внутри Вашего управляющего контура. 

Первым шагом определите конечный контакт, который Вы желаете получить – в дальнейшем будем называть его VIP.  

VIPом может быть Ваш генеральный или один из его замов, это царь Мидас "золотые" следы деятельности которого Вы собираетесь использовать для своих собственных нужд. Как можно догадаться Ваш непосредственный шеф на эту роль не подходит (если конечно он не генеральный…). 

Вторым шагом вешаете его (желательно неформальное) фото у себя дома на видном месте, там где Вы тренировались с настройками. 

Начинаете технику слияния с того, что вглядываетесь в фото VIPа, так же как Вы это делали с точкой. Цель проникнуть внутрь его управляющей программы, дайте команду мимическим мышцам – старайтесь отобразить его лицо. Прежде чем ваше лицо начнет копировать его выражение, необходимо два, три раза с силой напрячь и расслабить лицевые мышцы. Таким образом Вы расслабляете собственную маску и подготавливаетесь к принятию маски VIPа.    

Как только маска VIPа начинает проявляться на Вашем лице, сконцентрируйте свое внимание на микро импульсах идущих от маски VIPа и усильте их. Вместе с напряжением тех или иных зон лица Вы получите информацию об Эм карте VIPа. 

Маска VIPа считается освоенной тогда, когда Вы в состоянии свободно снимать и одевать ее.

Как только Вы освоите маску VIPа, приступите к освоению ее зеркального варианта (именно так VIP видит себя в зеркале), т.е. там где лево – право, и наоборот. Впоследствии именно перевернутую маску Вы предъявите VIPу при непосредственном контакте. 

Следующим шагом найдите любую видеозапись с VIPом в главной роли и научитесь имитировать его парапространственное транслирование*. 

Парапространственное транслирование – физиология поведения телесной конструкции, включает: особенности мышечного каркаса, осанку, манеру движения, жесты, походку. Особенности мышечного каркаса – определение зон напряжения, перенапряжения и ослабленных, обессиленных зон. 

Исполнение техники выглядит следующим образом – Вы как чулок надеваете парапространственный каркас VIPа, на свой собственный и сливаете свой каркас с его. Что бы техника шла лучше также как и с маской проделываете сброс – два, три раза резко напрягаете и расслабляете все мышцы тела. 

Как только Вы освоили  парапространственный каркас VIPа, т.е. можете надевать и снимать его по своему усмотрению приступайте к третьей части – голосовому копированию. 

Думаю понятно, что для этой практики нужна хорошего качества запись речи VIPа, в идеале не чтение по бумажке на собрании акционеров, а образец более менее обыденной речи. Если таковой на начальной стадии не имеется, то подойдет и с собрания, только не по бумаге, а произвольная. Например, если фигура публичная, то можно использовать фрагмент телевизионного интервью. 

Голосовое копирование на мой взгляд одна из самых сложных частей техники слияния, впрочем для людей с хорошим музыкальным слухом это может быть и не так.  

Изучение и копирование паралингвистического и лингвистического информационного каркаса. 

Паралингвистический каркас – представляет звуковую манеру речи, включает в себя мелодику речи (тон и тембр голоса) и манеру говорить (расстановка пауз и ударений в речи)

Лингвистический каркас – это слова и синтаксис. 

Хочу заметить, что смысловое значение сказанного не имеет никакой роли и должно при исполнении техники опускаться. 

Рекомендация – основное это любимые слова и расстановка пауз и ударений.

Имитируя речевой каркас VIPа проверяйте себя – записывайте имитацию на диктофон и сравнивайте с оригиналом. 

Применяйте концентрацию – входите в измененное состояние сознания и рассматривайте речевой каркас VIPа с разных точек зрения. 

Как только Вы освоите имитацию речевого каркаса можете переходить к заключительной части техники слияния – сведите три части исполнения техники вместе. 

Итак, поздравляю Вас, Вы впервые для себя создали куклу – ментального двойника нужного Вам контактера. Таким образом Вы вступили в клуб трансхедеров. Обычно первая кукла не так совершенна как каждая последующая поэтому она требует некоторой небольшой доработки.

Вам нужно заполнить ее ментальное пространство смысловой информацией присущей VIPу.

Для этого такую информацию необходимо получить. 

Для получения нужной информации, можно использовать различные источники: прессу, Интернет, контактеров первого и второго круга.

Из источников массовой информации отслеживайте публикации о VIPе и особенно его собственные (если такие есть) публикации и всякого рода интервью.

Информацию о VIPе искаженную искривляющей линзой восприятия того или иного журналиста тщательно пропускайте через энергетический каркас ментальной куклы VIPа – если кукла работает правильно, то искажения будут выправляться автоматически, а чужеродная информация будет вообще отторгаться. 

Обязательно нужно чтобы трансматик излагающий свое мнение о VIPе имел непосредственный контакт с ним, а не писал с чужих слов. В противном случае информация считается мертвой (протухшей) и не представляет интереса.  

При работе с массовой информацией обязательно нужно понимать, что абсолютно все массовое информирование работает не на информирование, а на управление поэтому уровень такой информации чрезвычайно низок. Поэтому пользоваться ей можно только в крайнем случае, когда выход на контактеров VIPа представляется затрудненным (и проще выйти на самого VIPа). 

Контактеры VIPа, как носители нужной нам информации представляют особый интерес, именно они уже имеют в своих автоматический настройках готового Призрака* нужного нам трансматика. 

Призрак – информационный каркас содержащий ментальные настройки соответствующие сущности того или иного борга, мгновенно возникающий при первом контакте и впоследствии практически не меняющийся. У каждого борга на каждого из его контактеров существует соответствующий призрак. Это сложный код очень похожий на созданную нами куклу, т.е. этот код представляет некую матрицу, которая содержит ментальную копию контактера. 

Наша непосредственная задача осуществить тонкую подстройку куклы в резонанс с матрицей призрака. Для этого нужно установить возобновляемый контакт с трансматиком из окружения VIPа и аккуратно предъявляя ему куклу подстроить ее. Как Вы понимаете при появлении куклы VIPа разум Вашего контакта автоматически будет загружать нужный Вам призрак, в этот момент Ваш разум автоматически будет скачивать его. Поскольку Вы осознаете содержание процесса, то информация о призраке сама собой пойдет на настройку куклы. 

Для контакта следует выбирать любых трансматиков вступающих в контакт с VIPом – это могут быть как коллеги по работе, так и его знакомые, друзья, родственники. При выборе контактера нужно учитывать, что призрак родственников является самым качественным и наиболее полным. 

Особенно интересны и наименее энергозатратны контакты с секретаршей, шофером, домашней обслугой, тренером, подросшими детьми, родителями. 

Объект номер один это секретарша – нормальным образом это довольно фотогеничная особа женского пола, переходного возраста, не замужем и поэтому в поиске, возможно имеющая сексуальный контакт с VIPом. Для девушек рекомендуется заполучить ее в подруги, что не сложно. 

Молодым людям можно совместить приятное с полезным и приударить за ней, в случае если она поддерживает сексуальный контакт с VIPом от секса следует воздержаться. При получении информации особое внимание следует уделить идеям VIPа, как он мыслит развитие конторы, политической ситуации, и т.д.

Впоследствии Вы их предъявите как свои (с легкой корректировкой конечно, Ваш вариант должен быть созвучен, но не так "блестящ" как у VIPа).

Пригласите контакт в кино, ресторан, кафе; обычно расспрашивать не стоит, достаточно спросить о работе и скорее всего на Вас польется поток излияний, который можно направлять корректирующими вопросами (обычно люди охотно говорят о своей работе, женщины особенно). 

Шофера и всякого рода садовники и гувернантки являются представителями самого нижнего слоя пирамиды и для контакта не представляют никакой сложности (в крайнем случае можете заплатить), проще всего представиться внештатником газеты "Пупок" и под видом интервью получить всю необходимую Вам информацию – куда ездит, когда, с кем встречается, во сколько ложится, во сколько встает, как отношения с детьми, женой, что любит есть, много, мало, в чем обычно ходит по дому, как отдыхает, любит, читает, смотрит телевизор, занимается спортом, как относится к персоналу, что может сказать о характере и т.д. 

К тренеру можно (тряхнув сумой) походить пару месяцев позаниматься, как информатор этот контакт менее интересен, но более интересен как возможность прямого выхода на VIPа. 

Если Вы достаточно молоды, то подросшие дети VIPа это Ваш вариант. Как их найти? Если они в стране, то запаситесь терпением и понаблюдайте за местом жительства VIPа, рано или поздно Вы увидите его с детьми, а потом и детей без него. Аккуратно выясните, где учатся отпрыски, где тусуются и вперед.

Зачастую родители VIPов проживают на своих старых местах жительства, определить такое место жительство не сложно, достаточно купить базу паленую базу по прописке и посмотреть где Ваш шеф проживал ранее, до того как стал VIPом. С родителями рекомендуется беседовать также под видом журналиста – скажу сразу родители, особенно отец это ключ к интересующему Вас призраку. Узнайте каким был VIP в детстве, школе, посмотрите старые фото, узнайте в какой школе учился (скорее всего в ближайшей), запишите фамилии учителей, друзей. Скорее всего кто то из школьных приятелей еще живет поблизости – навестите их, зайдите в школу поговорите с учителями. 

Пользуйтесь диктофоном, тщательно записывайте все, что узнали, анализируйте информацию – создайте досье на VIPа записывайте туда все, начиная с даты рождения, роста и веса, заканчивая цветом рубашки, которую он сейчас носит. 

Впоследствии (по мере тренировки) вместо досье достаточно будет карточки с основными параметрами объекта, но для первого раза необходимо проделать все самым тщательным образом. 

ГЕНЕРАТОР УПРАВЛЯЮЩИХ СИГНАЛОВ. 

Продолжение техники КАПЛ. 

Основой генератора УС является отражающая поверхность Вашего сознания, которая у обычного трансматика отражает видимую часть, окружающего его пространства.

Трансхедер в отличие от трансматика превращает отражающую поверхность сознания в транслирующую. Это значит, что он способен "отражать", то "отражение", которого на самом деле еще нет. Это как Вы подходите к зеркалу, а в нем отражается Брюс Виллис, или виды соседней галактики. 

Создавая ментальных кукол Вы делаете первый шаг, Вы включаете генератор УС. Из капли отражающей мизерную часть мира Вы превращаетесь в каплю транслирующую. Информационное поле окружающее Вас более не видит в Вас свое изображение, что происходит тогда? 

Информационные поля состоят из миллиардов отражающих капель, которые отражаются друг в друге. Получается так, что генератор УС искривляет окружающее его пространство – информационное поле вынужденно отражать все что теперь транслирует генератор – реальность вокруг генератора вынужденно меняется поскольку отражает созданную им картинку. 

Создавая ментальную куклу, Вы создаете энергетического двойника интересующего Вас объекта. Таким образом пользуясь этим двойником, Вы не только устанавливаете энергетический контакт (контроль) с объектом, более того находясь внутри куклы Вы начинаете отражать окружающий мир ровно таким способом, как прототип куклы.

Таким образом вокруг Вас возникнет аномалия, которую общая информационная система постарается выправить. Каким образом она это сделает? 

Конечно если источник аномалии обладает достаточным количеством энергии, то он в состоянии изменить окружающее его информационное поле и сделать его гармоничным с трансляцией. 

Но информационные поля взаимосвязаны и меняются не сразу, а постепенно, при этом возникает определенное сопротивление системы. Гораздо проще справиться с аномалией это перенести ее источник в то место где реальность соответствует трансляции. В таком случае аномалия исчезнет сама собой поскольку отражение будет соответствовать тому, что есть вокруг. 

Таким образом само создание ментальной куклы вынуждает систему перенести Вас в среду обитания этой куклы. Все Вы готовы к переходу на другой уровень. Осталось сделать последний шаг – пора выходить на контакт с VIPом.  

Контакт.  

Помните, что система уже готова к переносу и если все выполнено правильно, то закономерные случайности* будут складываться сами собой в Вашу пользу.

Закономерные случайности – никаких случайностей в информационном пространстве нет и быть не может, за случайность принято считать то, что наше Я-сознание (в силу ограниченного ресурса) просчитать не может. Поэтому примем за аксиому, что причинно-следственная связь существует всегда.

Простой пример: Один из моих контактеров (за ужином) попросил продемонстрировать на своей подруге, как это работает. Его знакомая рассказала, что хочет устроиться бухгалтером, но без связей работу найти в Москве чрезвычайно сложно. Что она ищет уже второй месяц, но ее ни где не берут, а деньги заканчиваются и наверно придется ехать домой.

Тут же на месте Я продемонстрировал одну из техник по адаптации пространства, заняло это приблизительно пятнадцать минут. Через неделю контакт поведал мне, что его знакомая работает по специальности – случилось почти "чудо", девушка в многомиллионном городе встретила земляка (бывшего одноклассника), который уехал в Москву несколько раньше и имеет кое какой бизнес, и ему как раз нужен бухгалтер... Думаю не надо объяснять, что бухгалтер лицо особое и брать его с "улицы" совсем не удобно, поэтому земляк обрадовался, что на этой должности будет человек, которого он знает со школы.

Итак, явная случайность, но какая – часто Вы в Москве встречаете одноклассников? Конечно если они не из соседнего дома. А теперь представьте, что одноклассник из Тюмени. Шанс встретиться не на тусовке, а на улицах города равен бесконечно малому проценту, стремящемуся к нулю… – такая встреча лучший пример закономерной случайности. Тщательно отслеживайте такие явления, на первом этапе их наличие покажет, что Вы делаете все правильно и система гармонирует с Вами, если закономерных случайностей не происходит, то нужно искать блок. Причем блок не внешний, а внутренний… 

Итак,, идеальный контакт это реализация закономерной случайности, которая возникает благодаря ментальной связи установившейся между Вами в следствии создания двойника объекта.

Тем не менее не рекомендуется ждать, когда ментальный контакт естественным образом перерастет в реальный. Нужно помнить, что система некоторое время может рассеивать сигнал, поскольку попытается ликвидировать аномалию. 

Рекомендуется принудительно создать ситуацию КАТАЛИЗА* для реализации контакта. Для этого лучше всего использовать некоторые нестандартные подходы. Учитывая ранее проделанные шаги финальный аккорд не должен вызвать никаких затруднений. КАТАЛИЗ – это когда химическая реакция вследствие присутствия катализатора протекает значительно быстрее.  

Пример катализа №1(Дядя):  

Молодой специалист (далее трансхедер) пройдя период адаптации создал ментальную куклу руководителя крупного регионального филиала, одной серьезной компании, руководство которой размещается в Москве. Параллельно начал работу над куклой одного из московских руководителей. Закономерная случайность – выбор на московский объект выпал по той причине, что они земляки, т.е. родились в одном городе. 

Схема катализа контакта с прототипом №1 (местным VIPом) сложилась сама собой – после месяца, другого работы трансхедера на новом месте начались звонки от "ДЯДИ", звонки проходили через общий коммутатор и соответственно через секретаря, несколько раз по "ошибке" звонок шел через приемную нужного нам прототипа. Согласитесь энергозатраты для организации нескольких звонков не идут не в какое сравнение с тем сколько времени и сил люди тратят на то, что бы продвинуться по карьерной лестнице.

На самом деле судьбу Вашего выдвижения легко решает всего один звонок с уровня повыше, один VIP повыше, набирает тому, что пониже и вопрос решен. Но что делать если за Вас позвонить некому? 

За нашего героя никто не просил, тем не менее эффект был сильнее, чем от просьбы – приказа. Он не только в ближайшее время вышел на контакт с нужным VIPом, но уровень контакта был таковым, что VIP сам стал искать с ним некого подобия дружбы. 

Возникает вопрос – каким образом трансхедер в столь короткий срок и так эффективно "взломал" систему? Ответ прост, он только кажется сложным, когда трансматик не владеет вопросом.

Редкие, но продуманные звонки нашему спецу шли из "московского офиса компании", девушка "секретарь" московского VIPа, не стесняясь требовала позвать нашего героя к телефону, сообщая, что говорить с ним будет московский VIP. Надо сказать, что звонки были действительно из Москвы, звонила подружка трансхедера со своей работы.

Реакция трансхедера на звонок была, следующей, он понижал голос до (достаточно громкого шепота, чтобы те кто слушает услышали) и просил Свету, чтобы дядя на работу больше не звонил и что говорить он не может и что сам ему перезвонит.

Как Вы понимаете слухи поползли мгновенно, учитывая, что пару раз засвеченный бумажник наполненный долларами из детской игры монополия (это то при скромной зарплате) и подъезды на работу ("когда никто не видит") на такси – слухи не только ползли, но и росли.

Кроме того, трансхедер аккуратно и корректно интересовался работой не только своего, но и прочих отделов (наводил справки). Как можно догадаться скоро о МЧ знал практически весь немалый коллектив филиала, а начальство среднего звена стало при случае здороваться. При этом образ скромного, даже экономного и предельно вежливого МЧ работал на усиление. Особенно усиливало эффект и то, что при расспросах наш спец все отрицал, да что Вы никого не знаю и т.д. 

В итоге сложилось мнение, что он находится здесь чуть ли не с инспекцией, а если нет то непонятно для чего, что скорее всего он родственник одного из московских и т.д. Когда слухи дошли до местного VIPа, непосредственный начальник уже "в полный рост" прислушивался к мнению трансхедера и отрекомендовал его VIPу в лучших тонах. После непосредственного контакта VIP нашел МЧ не только приятным в общении, но и разбирающимся в тонкостях бизнеса (это понятно, трансхедер озвучил ему его собственные идеи), а в скором времени чудесным образом освободилось место в первом круге, куда и назначили трансхедера.

Впоследствии уже в Москве, и уже московскому VIPу трансхедер рассказывал эту историю, как парадоксальный анекдот, умалчивая при этом о подготовленных звонках из Москвы – история преподносилась как чистая случайность и необычайное везение (когда из Москвы запросили способного управленца, кого думаете им порекомендовали?). 

Пример катализа №2 (Стрелковый клуб): 

Трансхедер выяснил, что его VIP большой любитель стрельбы по тарелочкам и член соответствующего клуба. Три месяца "разорительного" членства сжирали почти всю зарплату, но вложения оправдались – во первых трансхедер научился довольно прилично стрелять и даже занял какое-то место на соревнованиях, во вторых вышел на нужный контакт. Соответственно со всеми вытекающими… общие интересы и все прочее, потом выяснилось, что юное дарование еще и работает в той же конторе. Особенно тронула VIPа позиция нового знакомого – не хочу зависеть от отца, хочу добиться всего сам. Поскольку простому клерку такой клуб явно не по карману, то VIP сам по себе решил, что родители скорее всего из его круга. Учитывая "ни какие" отношения с собственным сыном (ярким представителем золотой молодежи) VIP получил возможность подсказывать МЧ поначалу нюансы стрелковой науки, а впоследствии и по бизнесу. Поскольку свой отпрыск отца ни в какую не слушал, а необходимость в передаче опыта присутствует, то VIP нашел почти сына (тем более, что советы на самом деле были дельные). В результате между этими людьми установилась стабильная взаимная привязанность – и соответствующее естественное продвижение в карьере.   

Пример катализа №3 (Чудесный талисман): 

Будущий трансхедер проходил у меня курс "молодого специалиста", после успешного выполнения подготовительной части курса, кукла VIPа сама подсказала следующий вариант контакта – назовем его так – "Кто на нас с шефом".
Ключом, открывающим верхний уровень данной управляющей пирамиды оказался обычный с виду предмет, который легко умещается на ладони.

Средства вложенные в его приобретение не превышали нескольких рублей. По энергозатратам этот случай даже ниже, чем первая история с телефонными звонками из Москвы. 

Тем не менее данный предмет обладал чудовищной энергией и удивительной магической силой. Эта сила помогла переместиться начинающему трансхедеру, в самый центр его компании, при этом минуя высасывающую силы карьерную лестницу. Магическая сила талисмана произвела искривление пространства и сжатие времени – то, чего другие достигают за годы службы, было осуществлено всего за год.

При этом у нас на руках было небольшое отягощение в виде непосредственного начальства. Которого по естественным причинам раздражала молодость и инициативная подвижность не кого-то конкретно, а так вообще. Учитывая предпенсионный, переходный возраст это понятно. 

Когда один переходный возраст сталкивается с другим это всегда сложно, а на фоне подчиненности особенно. Поэтому молодой специалист часто попадал под "раздачу", включая непосредственную ругань. Начальник вообще любил прикрикнуть на подчиненных.

Но… чудесный талисман поменял ситуацию в корне.  Присутствие талисмана почти сразу сделало голос из крикливо указующего исключительно доброжелательным и местами вкрадчивым. При этом начальник  сам удивлялся этой перемене, но поделать ничего не мог. 

При этом заметьте, трансхедер не приложил почти никаких усилий, все дело в таинственном предмете…

В результате действия которого возникли мощные восходящие потоки, пользуясь которыми трансхедер без явных усилий переместился на нужный ему уровень. 

Все дело в том, что таланту нужны поклонники, даже если таланта нет. Нет таланта – нет поклонников. Есть талант – есть поклонники.  

Что делать если вместо поклонников только подчиненные, ближние из которых больше всего радуются нет не Вашей победе и удаче, а Вашей ошибке. А хочется не этого, хочется простого человеческого признания… 

Все началось утром обычного рабочего дня – начинающий трансхедер последовал совету куклы VIPа, он передвинул настройку пары "талант – поклонник" в крайнюю позицию "безудержного обожания". Предметом обожания и преклонения стал его VIP. Но что нам толку от молчаливого, тайного почитания.

Надо сделать так, чтобы многосотенный коллектив предприятия знал об этом, тогда и VIP узнает.

Для этой цели мы воспользовались магическим предметом – на черном лацкане (для контраста) пиджака трансхедера появился значок размером с ладонь, на котором красовалось фото VIPа и надпись "учиться у профессионалов". 

Надо понимать тоску и унынию царящую в коридорах контор использующих умственный труд людей отсиживающих пятую точку – чаек и кофе плюс неспешный обмен новостями (которых особо нет) самое любимое, после перекура занятие. 

Сплетня о том, что появился псих, который носит на груди портрет генерального мгновенно облетела всю контору. При этом кочуя из отдела в отдел сплетня обрастала разными "новыми" подробностями в зависимости от фантазии распространителя. 

В этот день к трансхедеру пришла слава, он не только стал узнаваем, на него стали специально ходить смотреть – любопытство одна из лучших черт человечества. Его непосредственный начальник разговаривая с ним, смотрел все больше на строгое лицо VIPа, глядевшее немигающим взглядом с лацкана пиджака и интонации в голосе сами собой менялись – не зависимо от желания в голосе начинали звучать подобострастные нотки. Эта тенденция значительно усиливалась, когда трансхедер ненароком предъявлял для обкатки куклу VIPа… 

Когда МЧ просили объяснить по какой причине он надел такой значок (знак отличия), он с удовольствием объяснял, что преклоняется перед гениальностью этого человека и что VIP это единственный профессионал во всей конторе.

При этом он (не моргнув глазом) приписывал VIPу любые конторские достижения. Поражения при этом объяснялись явной бездарностью находящихся рядом некомпетентных подчиненных VIPа.

Некоторые коллеги видя явное несоответствие такой максималистической позиции пытались переубедить молодого человека. Видя только то, что им показывают они приписывали его "ошибочное" мышление его молодости… 

Соответственно все это докладывалось VIPу, который начал интересоваться юным дарованием. Хочется сказать, что VIP дураком не был и не мог не понимать, что, что-то здесь не так, но подобное отношение завораживало. Тем не менее провести предварительную беседу он поручил своему заму. 

Зам сразу понял что к чему и дал молодому специалисту прекрасную характеристику. В чем VIP убедился уже при личной встрече с трансхедером. Через некоторое время у трансхедера появился собственный кабинет и должность дававшая возможность ежедневно контактировать с VIPом. Значок после убедительных просьб VIPа трансхедер снял, но почти сразу заменил его на огромный портрет VIPа, который заказал у модного художника… 

Прошло время и незаметно для себя VIP делая тот или иной шаг мысленно каждый раз "оглядывался" на то, что по этому поводу подумает его любимый заместитель (наш МЧ) – достаточно ли это будет гениально… и все такое.

Таким образом из управляющего VIP плавно перешел в управляемые, при этом он попал под контроль особого рода, когда ему приходится отгадывать реакцию нового хозяина – понравится ли ему, то что VIP собирается сделать. Если нет стимуляции в виде проявления восторга, то значит не понравилось и так больше делать не надо. Когда прямые высказывания отсутствуют – зависимый человек начинает ориентироваться на малейшие изменения в интонации голоса… 

В завершении хочу сказать, что VIPом управлял не трансхедер, им управляла соответствующая программа. Трансхедер с помощью ментальной куклы вошел в контакт с управляющей программой и подключился к ней, в следствии чего получил доступ к управлению носителем. 

Основная рекомендация – катализ контакта удается проще если предварительно осуществить ментальный запрос на контакт. Его нужно отправить прототипу через его куклу. Таким образом управляющая программа прототипа, не вмешивая его осознанное Я, сама подскажет, где, как и каким образом должен произойти контакт. 

Ментальные куклы – утилизация. 

После того, как Вы освоите технику работы с управляющими парами и создадите свою первую ментальную куклу в дальнейшем все пойдет гораздо проще – в идеале кукла будет возникать почти автоматически при первом вашем желании. 

Нормальным образом у Вас должно иметься несколько рабочих кукол на основных ваших контактеров. Прошу учесть, что наличие куклы говорит о том, что Вы ни сколько научились управлять прототипом, сколько научились управлять своим собственным призраком.

Хочу акцентировать Ваше внимание на этом моменте – управление прототипом всегда вторично (это следствие), управление собственным призраком первично. 

Рабочая кукла это всегда постоянно открытый информационный канал между Вами и прототипом куклы. Наличие такого канала подразумевает помимо обоюдной зависимости еще более плотное, чем у обычных контактеров закрепление в теле социума. Поэтому как только кукла отработает положенный ей срок рекомендуется закрыть канал, а куклу утилизировать. Поскольку ментальная информация уничтожается крайне редко и энергозатратно, то можно говорить о ее неуничтожаемости. Исходя из этого отработанная кукла утилизируется путем возврата прототипу – для этого необходимо визуализировать канал связи между вами, активировать его, прогнав пробную информацию; затем увидеть на одном конце куклу, на другом прототип; вернуть куклу прототипу, отделить ее от зоны влияния собственного призрака и постепенно сворачивая канал, переслать куклу прототипу. 

Данная техника часто дает спонтанный эффект – "Прозрения", получая своего ментального двойника прототип получает "свалившеюся на него с неба" возможность управлять своим призраком…

У трансматика в такой момент может возникнуть спонтанное просветление и он может увидеть свои управляющие программы. Если он ухватится и начнет развивать "упавший с неба" ДАР, то у него есть возможность круто изменить свою жизнь. Если нет, то двойник постепенно "рассосется", т.е. назад сольется с призраком и все встанет на свои места. 

 Когда трансхедер становится VIPом, или VIP – трансхедером.  

Судьба каждого трансхедера это в молодые годы примерить VIP оболочку, а это значит столкнуться лицом к лицу с программой управления – МИДАСОЙ.

Как защититься от ее действия мы уже обсуждали, поэтому говорить об этом больше не будем. Можно добавить одно – трансхединг это хорошая (если не единственная) возможность для действующих VIPов выйти из под управления Мидасой. 

VIP оболочка.

Трансхедер четко осознает, что оказавшись на роли VIPа, он оказался внутри социальной оболочки, соответствующей данной энергетической позиции. Системе все равно как он оказался на этом уровне, но раз он уже там, то изволь принять нужную форму. Поэтому трансхедер прячет свою истинную сущность за соответствующим социальным телом. При этом игра продолжается – на новом уровне появляется новый доступ к новым информационным каналам и можно сыграть с системой на новых условиях. 

Социальное тело обычного трансматика выбранного системой на должность VIPа начинает резонировать в такт VIP оболочке, которая как бы накладывается сверху. Наблюдая за новоиспеченным VIPом можно заметить невооруженным взглядом как социальное тело трансматика преображается в VIPа.

Через некоторое время оболочки сливаются и социальное тело полностью настраивается на новую волну. Заметьте не преображается, а перестраивается – это значит, что некоторые настройки просто меняют свое положение. 

Трансхедер в роли VIPа как ни в чем не бывало контролирует свои настройки и позволяет им находиться в том или ином удобном для него положении. При этом от других трансматиков трансхедер прикрывается  VIP оболочкой, как большой искажающей линзой за которой не видно истинных настроек.

Таким образом призрак трансхедера оказывается под надежной защитой и контактеры, а значит и система не могут на него воздействовать. 

Нужно всегда учитывать, что абсолютно любой VIP находится под постоянным внешним давлением, которое время от времени из состояния ментальных атак превращается в атаки реальные. Реальные атаки это позитивное явление, главное в них то, что они проявлены в видимой реальности. А раз так, то с ними можно работать – защищаться разными способами, нападать самому.

Хуже всего ментальные атаки – в видимой реальности они проявлены в виде еле уловимых намерений, тем не менее Ваш призрак, не зависимо от реакции Вашего Я-сознания из чувствует и достаточно болезненно реагирует на них.  

Уход от ментальной атаки? 

Это скрытая за социальным телом контактера угроза (ненависть) направленная в сторону VIPа. Линза социального тела искажает и рассеивает подобное намерение, но призрак реагирует на него, его реакция в свою очередь большей частью отражается от собственного социального тела и частично возвращается вовнутрь, т.е. воздействует на собственное физическое тело. 

Такое воздействие имеет тенденцию накапливаться в результате физическое тело не выдерживает и начинает реализовывать накопленное напряжение – подобная реализация проявляется в виде тех или иных заболеваний.

При этом объект начинает испытывать ощущение хронической усталости, упадка сил, нехватки энергии, возникают периоды деловой апатии, желание сменить поле деятельности и т.д. (см. Next Joystick)

Трансхедер в этом случае имеет перед обычным трансматиком значительное преимущество, он подставляет под ментальный удар только тонкую VIP оболочку, которая практически не связанна с социальным телом, а только прикрывает его. 

Поскольку тесной связи нет, то враждебные вибрации почти не чувствуются, они рассеиваются на уровне фальшивой оболочки. Весь фокус в том, что Я-сознание трансхедера видит каждую ментальную атаку, но поскольку для ее реализации предоставлено ложное тело, которое не является частью энергетики трансхедера, а создано принудительно, то трансхедер видит происходящее из третьей позиции (со стороны). Он видит как на ложное тело, которое контактеры ошибочно принимают за истинное обрушиваются ментальные удары, и легко отводит их от своего призрака. 

Таким образом трансхедер сохраняет свою жизненную энергию, здоровье, молодость, силу. 

В отличие от трансхедеров нормальным VIPам не позавидуешь. Достаточно посмотреть на лица и тела бывалых VIPов и сразу станет понятно, что за жизнь они ведут и как внутреннее напряжение отразилось на внешней оболочке. 

Надеюсь в будущем настанет время, когда управлением будут заниматься исключительно здоровые, жизнерадостные люди и пожалуй главное, они будут по настоящему счастливы.  

У человека есть две половины мозга – одна умеет только злиться и бояться, другая только радоваться. Радуется та которая умеет говорить, та которая злиться и боится говорить не умеет и слов не понимает. Нормальным образом ведущей считается половина радости, раз так, то состояние счастья должно является для человека более естественным чем страх и злость. 

Поэтому есть смысл задуматься если Вы испытываете любые угнетенно – агрессивные состояния, значит Вас ведет совсем другая половина мозга, но это совсем не значит, что Вы не можете переключиться.

Кроме всего прочего состояние радости является прямым ключом к абстрактному мышлению, поскольку именно радостная половина мозга способна познавать мир с помощью его осмысления. То что мы считаем умом настроено на изначально волну счастья.

Наступила пора вернуться к истокам и трансхединг это первый шаг к возвращению естественного порядка вещей. 

Некоторые способы управления. ТРАНССОЦИАЛ. 

Несмотря на фон легкого счастья, которое нормальным образом испытывает любой трансхедер, внешняя среда представляет агрессивное пространство. Состояние выхода из общего ментально-агрессивного пространства помогает эффективно управлять им. 

Если трансхедер принял решение на время задержаться у управления доставшейся ему пирамидой, то для поднятия эффективности можно использовать ниже следующие приемы.  

Как мы только что размышляли из двух половин нашего мозга говорящая половина, она же радостная, она же создающая абстракции, она же создавшая окружающий нас мир.

Создание абстракции это умение отбросить "второстепенные" детали и выделить главное. Все мышление человека не что иное как создание абстракций – речь это абстракция, автомобиль – абстракция, стул, стол, математика, экономика, политика, живопись, и т.д. – всё это абстракции.

Если система хочет развиваться в том же направлении (а она явно хочет) системе выгодно максимально активировать возможности абстрактного мозга. 

Но повсеместно мы замечаем, что управление осуществляется через псевдо-страх (см. Next Joystick), т.е. через противоположную половину мозга. 

Такое управление вне всяких сомнений подавляет деятельность абстрактного полушария, а значит снижает эффективность.

Встает вопрос – по какой причине система жертвует эффективностью, а значит делает то, что для нее не свойственно? 

Ответ только один, никакой потери эффективности нет, на данном этапе управление через П-страх и есть самый удачный вариант управления – это надо понимать любому начинающему управленцу.  

Ко мне часто обращаются с жалобами, что на определенный момент денежная стимуляция в виде всевозможных бонусов (премий, процентов с продаж и пр.) перестает действовать, исполнитель доходит до стадии насыщения и включает энергосберегающий режим. Выглядит это к примеру так – менеджер по продажам благополучно пользуется созданной им базой покупателей и уже не старается найти новых, хотя мог бы получать больше денег. 

Выход из такой ситуации достаточно прост – если пряник не работает, берем кнут – раз в полгода (год) нужно демонстративно увольнять худшего. Что бы всколыхнуть болото официально объявляется о новой стратегии, чтобы создать ажиотаж ежемесячно коллективу показывается тройка худших и тройка лучших.

Лучшие премируются, худшие штрафуются и предъявляются, как кандидаты на вылет. Для усиления эффекта неожиданно можно не дожидаясь срока уволить всех трех (двух).

Еще больше можно взбодрить коллектив если внести элемент рулеточного хаоса, объявить, что есть некоторые известные только руководству мотивы по которым может вылететь и не самый плохой работник, после чего выгнать кого-то наугад. 

Этими простыми и незатратными методами можно создать необходимое коллективу напряжение – уровень П-страха возрастет и борги начнут работать старательнее. 

Итак,, получается, что кнут сильнее? 

Вне всякого сомнения все, что касается выполнения монотонных цикличных операций, начиная с укладки асфальта и заканчивая отделом продаж в какой-нибудь крупной корпорации, требует воздействия П-страха. 

Более того человек свободный от такого воздействия в принципе не управляем, поскольку делает то, что ему самому хочется. Хочет работает, хочет не работает – для системы наличие не управляемого элемента не приемлемо, поэтому она будет стремиться к установлению прежнего контроля. Самое простое это воздействовать П-страхом, или страхом. 

Тем не менее в постиндустриальной цивилизации нарастает тенденция перехода на новый уровень управления. Везде где нужно создавать новые уровни абстрагирования управление через П-страх не эффективно, оно не просто снижает эффект, но и за частую обнуляет его. Поэтому разумно осуществлять управление непосредственно через абстрактный мозг, при этом эффект будет больше если максимально снизить уровень П-страха. 

Именно поэтому ведущих ученых свои правительства стараются снабдить всем необходимым для поддержания высокого уровня социального комфорта. Таких людей оберегают от всевозможных бытовых волнений, любые проблемы решаются почти мгновенно… и т.д. 

Самое привлекательное в НОВОМ управлении это, то, что абстрактный мозг наивысшее удовольствие получает от самого процесса абстрагирования, на самом деле это то, что радует его больше всего на свете…

Получается, что в принципе создайте возможность абстрактному мозгу заниматься его любимым делом – абстрагированием и он "подсядет" на это занятие как настоящий наркоман. 

Т.е. на самом деле такой трансматик имея "кусок хлеба" и что одеть может сутками не выходить из лаборатории, или не вставать из-за компьютера. Всем нам хорошо знаком образ программиста в рваных и давно не менянных носках…, питающегося бутербродами, кофе и сигаретами. 

Новое управление можно назвать транссоциальным, или ТРАНССОЦИАЛОМ.  

Суть транссоциальнго управления в том, чтобы уметь управлять силами слияния и отталкивания, уметь видеть и использовать внешнюю силу и ее отсутствие.   

Например нужно уметь усиливать тенденции слияния в теле пирамиды и минимизировать силы противодействия, переключив многочисленные внутренние противоречия на несколько глобальных внешних. 

Нужно всегда помнить, что системе для сохранения устойчивости необходимо соблюдать равенство сил, а для создания движения (или его иллюзии) необходимо чтобы одна из сил превосходила другую. Это значит, что отсутствие внешнего противодействия неизбежно усилит внутренние тенденции противостояния. И если внешняя опора в виде противника не будет найдена внутренние силы разделят единое пространство системы на две или более частей.

На понимании этой простой закономерности строится принятие таких законов, как закон запрещающий монополии. Раз возникнув монополист или найдет противодействие внутри себя самого, либо его энергия начнет сама по себе  

угасать. Отсутствие противодействующей силы, совпавшее с отсутствием внутреннего противодействия приведет к тому что движение в системе будет затухать пока полностью не остановится. 

Итак, если сила слияния полностью подавляют силы внутренних противодействий, то возникший при этом транс повышает уровень к принятия однотипных решений, лежащих в русле общей программы действия. 

Такая система хорошо управляема, но каждый управляющий уровень максимально точно стремиться отразить поступившую команду. В результате погрешность дающая возможность ошибок стремительно убывает, параллельно нарастает монотонность и однотипность. Отсутствие ошибки* блокирует какую либо маломальскую новизну – система замирает и перестает развиваться. 

* Под ошибкой подразумевается создание отклонения в процессе копирования – любая новизна с точки зрения точности копирования – ошибочна (см. Генератор ошибок в "Next Joystick"). 

Хороший пример такого развития в сторону "болота" это ушедший в прошлое Союз Советских Социалистических Республик. Его рождение началось с уничтожения каких либо внутренних противоречий, а наличие внешнего давления позволило сделать резкий скачек на начальном этапе развития. Яркая победа во второй мировой войне явилась точкой максимума – после этого противодействие перешло в блокаду – внешний мир решил не связываться.

В результате возникло два мира один капиталистический другой социалистический. Они отгородились друг от друга берлинской стеной и стали существовать параллельно для вида попугивая друг друга ядерными "дубинами". 

В результате отсутствия внутреннего противодействия в СССР развивались только те отрасли которые обслуживали внешнее противостояние, вся остальная страна остановилась в своем развитии и практически никуда не ушла от точки максимума. Все технологии (кроме военных) так и стались на уровне 45 – 50 годов.

К чести западных стратегов – те кому положено отлично понимают как работает система и поэтому запад не только предвидел такой результат, но и умело подталкивал события в нужном направлении (нефтяная "игла" и все прочее). 

Хочу заметить что капиталистический лагерь не менее интересен поскольку умело управляется и с силами внутренних противоречий и с силой внешнего давления. 

При этом западные стратеги научились контролировать и одну силу и другую. Чего только стоит активный поиск нового "врага" – на эту роль испробовали почти всех, но дураков не нашлось поэтому пришлось прибегнуть к мировому терроризму…

Эта мера поработает некоторое время, но заверяю Вас не долго и если настоящий противовес не будет найден система или вынуждена будет обратиться к внутренней энергии (усиливая внутреннее противоречие) либо начнет терять энергию и останавливаться. 

Как один из возможных выходов видится программа глобализации – по этой программе спасительное противостояние будет происходить не на уровне государств и политических систем, а на уровне монстроподобных транснациональных корпоративных объединений. В любом случае капитализм как система исчерпал себя и то, что мы наблюдаем это начало его агонии. В ближайшее время нас ждет рождение новой системы – скорее всего это будет некий гибрид, который будет обладать чертами и коммунизма и капитализма, но не тем ни другим являться не будет. 

Вернемся к идее слияния и внутренним и внешним противоречиям. Надеюсь небольшое отступление несколько прояснило тему. 

Подведем резюме.  

Итак, как управлять этими силами: 

1. При наличии серьезного внешнего давления рекомендуется усилить слияние, т.е. пропорционально уменьшить силу внутренних противоречий.

2. При отсутствии внешнего давления, нужно или найти себе "врага", либо взять под контроль внутренние противоречия (при необходимости создать их искуственно). 

Например нынешнее правительство России  совместно с заинтересованными силами активно использует силу слияния, это говорит только о том, что энергетика окружающего страну пространства оказывает такое воздействие, которое позволяет на него опереться. При этом значительный плюс нынешней политики в том, что опираясь на силу внешнего противодействия Россия не становиться на путь вражды – что очень даже устраивает запад. 

Транссоциальное слияние. 

Учитывая, что внешнее давление на уровне взаимодействия управляющих пирамид достаточно высоко Я предлагаю для ознакомления только одну управляющую схему. Это конечно совсем не значит, что других не существует напротив их может быть великое множество, просто для того, чтобы не загромождать пространство предлагаю рассмотреть наиболее на мой взгляд актуальную. 

Раз речь зашла о хорошем уровне внешней силы, то речь пойдет об усилении сил слияния. Параллельно с нарастанием слияния мы будем снижать уровень П-страха (чего не делалось при социализме) и главное подбирать трансматиков, которые могут повышать энергоотдачу в таких условиях. 

Итак,, Вам досталась стандартная управляющая пирамида (допустим) средних размеров и Вы решили не перемещаться по системе дальше, а заняться непосредственно ее реконструкцией. Если Вы не решаетесь на реконструкцию, то это повод задуматься – возможно программа золотого царя уже контролирует Вас. 

Подумайте Вы шли сюда совсем не за тем, чтобы предоставить тело своего борга "золотому монстру".  

Переход к транссоциальному управлению следует начать с создания аналитического отдела, который будет не только находиться непосредственно в вашем подчинении, но и даже доступ для ваших ближайших подчиненных туда будет закрыт. 

При этом сотрудники отдела будут иметь доступ к совершенно любой информации на любом уровне. Думаю не нужно говорить, что кадры для отдела Вы должны отбирать сами. В идеале вообще такое подразделение не афишировать. 

По всему предприятию необходимо установить камеры наблюдения, особенно на ключевых местах – кабинеты замов, начальников отделов, места сборов сотрудников.

На местах сбора (курилках и пр.) легче всего узнать всевозможные сплетни и слухи, что иногда важнее чем прямая информация. Например Вы сможете из первых рук узнать отклик о том как идут реформы. 

Наблюдая за кабинетом ключевых фигур Вы кратчайшее время сможете понять ценность того либо иного персонажа (включая его уровень лояльности). 

Держите информаторов на каждом уровне (в каждом отделе) – получайте информацию от них лично и сравнивайте ее с информацией от Ваших замов и аналитического отдела. Постепенно система наладится и информация начнет совпадать. 

Особое внимание следует уделить четкости передачи управляющих команд с верхнего уровня по нижним, нужно помнить, что исполнители в первую очередь предназначены не для самодеятельности, а для передачи управляющих сигналов.

Если при передаче уровень искажения достаточно высок, то исполнителя следует заменить на другого. 

При этом ни в коем случае не следует налаживать систему так, что исполнители без указания сверху не могут сделать ни шагу – высокий уровень исполнителя характеризуется именно тем, что он в состоянии принимать самостоятельные решения, которые находятся в резонансе с управляющими командами.   

Для наладки системы необходимо сделать вид, что Вы позволяете исполнителю самому управлять своим отделом, при этом не давая ему четких указаний, достаточно ограничатся намеком. Хороший исполнитель и так поймет "генеральную линию партии", посредственный начнет или топтаться на месте, либо лепить ошибки (если коэффициент ошибки достаточно высок, нужна замена).

Основная проблема исполнителей с творческим потенциалом, это то что они не видят целого, но при этом лучше, чем кто либо видят свой сектор – поэтому большинство инноваций не учитывают работы системы в целом. Иногда исполнителям кажется, что некоторые управляющие команды лишены смысла – это только проблема информированности. 

Тем не менее творческий потенциал сотрудников следует поощрять, за той поправкой, что самодеятельность не приемлема и любая идея должна быть оформлена как предложение и отправлена в аналитический отдел. Если идея стоящая то ее внедрение происходит приказом сверху, а разработчик денежно поощряется. Для затравки можно устраивать конкурсы на решение той, или иной проблемы с определенным призовым фондом. 

Думаю не надо пояснять, что подобные разработки это задача аналитического отдела, где помимо аналитиков должен быть специалист по пиару и пропаганде. Поскольку польза от свежего технического решения это не только экономия или прибыль это в первую очередь пропаганда духа компании. 

Есть множество других эффективных способов создания корпоративной идеи, основной из них это то, что такая идея должна обязательно быть. 

И главной ее составляющей является гордость за то, что каждый человек работающий здесь является частью одной большой мощной силы. Что один в этом мире человек слаб и незащищен, но когда его энергия сливается с энергией сотен или тысяч таких как он создается небывалая сила. Когда Вам удастся дать каждому из членов Вашей команды (пусть даже уборщице) почувствовать в себе эту общую силу, то значит идея слияния проникла в общий пульс компании. 

Каждый из Вас должен понимать, что объединение работает не на увеличение цифры доходов, а на создание силы, которая работает на каждого. Пусть юристы компании защищают Ваших подчиненных. Запомните чем мельче проблема, которую решает компания и чем менее значим сотрудник для которого это делается – тем сильнее будет общественный резонанс.

Для того, что бы люди знали, что делать в кризисной ситуации заведите круглосуточную горячую линию куда может позвонить каждый Ваш сотрудник и озвучить свою просьбу. Кому то не меняют неисправный пылесос, засудите магазин, у кого-то проблема с соседом пьяницей – переселите или соседа, или сотрудника… – вобщем проявляйте заботу о людях – пусть они чувствуют защиту Большого Брата. 

Откройте для сотрудников свои магазин где продукты дешевле, заведите пару автомобилей, которыми в порядке очереди бесплатно раз в месяц (два месяца) может воспользоваться каждый. 

Позволяют объемы, откройте свой детский сад, спорт зал, школу. Оплачивайте поездки лучшего отдела в дом отдыха. Контролируйте жизнь ваших сотрудников на работе и формируйте ее вне работы.  

Спецы аналитического отдела со временем должны иметь подробные досье абсолютно на всех работников. Сотрудники должны в обязательном порядке проходить психологическое тестирование и в случае необходимости получать соответствующую помощь.

Запомните главный П-страх, который должен остаться у трансматиков составляющих Вашу пирамиду, это лишиться защиты и поддержки Вашей компании. Прошу учесть, что чем сильнее Вы сможете контролировать жизнь вне стен компании, тем сильнее будет уровень транса, а значит и Ваше влияние. 

Поэтому – организация досуга Ваших подчиненный, решение их мелких бытовых проблем, защита от внешнего агрессивного мира, вовремя оказанная психологическая помощь – все это позволит создать сильнейшую зависимость ваших сотрудников от компании.

Каждый должен чувствовать заботу "Большого Брата" и тогда Вы постепенно выведите людей из зоны зависимости от зарплаты, в зону зависимости от идеи. Покидая компанию работник будет чувствовать, что лишился, нет, не денег, а гораздо большего (того что в деньгах не измеришь) – почти отцовской заботы.   

Кстати для Вас вышеприведенный комплекс будет иметь конкретную денежную стоимость, кстати мизерную по сравнению с эффектом, который получится в результате.  

Кнут.  

Как ни грустно, но идея применения кнута витает рядом с идеей слияния. Если при применении техники усиления внутренних противоречий кнут не так нужен, то слияние без него (пока) обойтись не может.  

Поэтому необходим четкий контроль за происходящим и понимание каждого, что такой контроль есть и что наказание в виде увольнения не заставит себя ждать. Никаких угроз и предупреждений – неэффективное звено необходимо убрать. Делать это надо обязательно так, чтобы все видели и знали для подобного и другого информирования хорошо иметь внутреннее телевидение. В утренних новостях вашей компании с ростом показателей и поздравлением работников с днями рождения, так же показывается тот кого увольняют и за что его увольняют. 

Конкуренты.  

Мы уже говорили выше, что любая сила для своего развития требует присутствие подобной силы направленной в сторону противодействия, поэтому конкуренты это важнейшая часть развития вашей конторы.   

Что нужно помнить? То, что если игроков на рынке достаточно много, то рано или поздно их останется (плюс, минус) два. Поэтому Вам нужно стать одним из двух, или раствориться при очередном, слиянии, или поглощении. 

Если конкурентов нет, то их нужно или найти, или создать. 

Мы для рассмотрения возьмем простой случай, это когда конкуренты еще есть и их можно особо не жалеть.

Я не хочу особо останавливаться на этой сугубо технической теме, тем не менее хочу остановиться на некоторых обязательных моментах. 

Начну с главного – если Вы не имеете информации о том, что, как и когда затеял Ваш противник, то Вы слепы. А разве слепой может выиграть битву (их вообще в армию не берут)? И глухих тоже не берут…

Шаг первый обретите зрение и слух – завербуйте информаторов из противодействующей организации, кто-то расскажет информацию по болтливости, кому-то можно и заплатить. Например зная, что менеджеры конкурентов работают за небольшой бонус, трансхедер перехватил контракт просто заплатив менеджеру конкурента немного больше его "родной" фирмы. 

Другой случай когда информатор сливает информацию (за 100$) по коммерческому предложению и Вы ставите цену несколько ниже. Третий пример это когда, топ менеджер готовя глобальное слияние проводит сделку таким образом, что фирма валится на грань банкротства, а "виновник торжества" уходит к конкуренту и удваивает оклад.

Вобщем примеров много – рекомендация одна – вербуйте людей конкурента. 

С помощью информаторов необходимо знать точки внутренних противоречий и фигуры противостояния. В каждой структуре есть внутренний конфликт, Ваша задача его обнаружить и если надо обострить. Например выяснить кто из замов метит на место шефа и поддержать его. Такой человек может стать Вашим верным помощником, поскольку в этом времени и месте его интересы явно расходятся с интересами его конторы.

Совместно Вы можете разработать несколько провальных операций, цель смена руководства конкурента и укрепление своих собственных позиций.

Также рекомендуется просто и незатейливо перекупить ведущих специалистов конкурента, особенно с его сильных позиций. Если это направление у Вас слабо развито, то позвольте данному специалисту организовать процесс. При этом приставьте к нему толкового зама, который в нужный момент (когда все отлажено) сможет заменить его. Впоследствии предателя следует выгнать, найдя для этого формальный повод.  

Нужно не просто понимать и помнить, то что вступая в формальное противодействие с конкурентом, Вы сталкиваетесь с объединенной ментальной силой – с его внешней границей, где его сила действует на своем максимуме – это нужно осознанно чувствовать. Для этого соответствующие аналитики должны создать наиболее точное отражение структуры конкурента (в электронном формате).

Собственно говоря нужна общая, большая ментальная кукла Вашего конкурента – от нее Вы будете получать недостающую информацию, с помощью неё будете помогать конкурирующей структуре ошибаться. 

Я не буду описывать как ее создавать (это совсем другой уровень трансхединга), замечу только, что основные правила точно такие, как и при построении обычной ментальной куклы трансматика. Нюанс заключается в том, что для крупного образования необходимо использовать несколько подготовленных человек – например по количеству отделов… 

Тем не менее и без ментальной куклы понятно, что если на границе контакта сил напряжение достигает максимума, то за ее пределами оно ослабевает, поэтому если желаете минимализировать свои усилия, то научитесь действовать внутри нужной территории. 

Это совсем не сложно, обычно подобные структуры почти не заботятся о своих сотрудниках, т.е. совершенно не защищают их, поэтому нет ничего проще, чем заполучить незащищенный объект с основным стимулом в виде получения денег.

И наверное самый простой способ – устроить на любую доступно-вокантную должность своего специалиста, который попав в структуру конкурирующей организации, изнутри подробно ее изучит.  

Только когда Вы обрели слух, зрение и определенный контроль за действиями противодействующей Вам организации, тогда Вы получаете контроль за общей энергией пространства. 

Но что делать, если на вышеуказанный комплекс мер просто нет времени и нужно действовать быстро, но "вслепую".  

В такой ситуации нужно помочь противнику сделать его ошибки. Посудите сами зачем Вам ждать когда Ваш противник ошибется, ожидание это так не надежно – помогите ему, или еще лучше сделайте за него его проколы. 

Суть техники создания прокола это доведение до третьей стороны, благосклонность которой является предметом борьбы, негативной информации, которая будто бы озвучена конкурирующей конторой и очерняет эту самую третью сторону. 

Соответственно информация всплывает якобы случайно от посторонних, незаинтересованных носителей. 

Третьей стороной может быть и организация в лице ее представителей, и конкретный человек (например крупный чиновник), так и массовый потребитель.

Хочу заметить, что в двух первых случаях техника малозатратна и эффективна, в третьем случае (с массовым потребителем) применение данной техники неэффективно, затратно, а зачастую просто невозможно. 

Пример проведения техники: 

Первым делом формируется негативный материал – суть которого в том, что директор третьей стороны, мягко выражаясь – дурак. При подготовке материала в зависимости от ситуации можно использовать примеры реальных промахов руководства данной конторы. Или наоборот писать яркую, гротескную явно преувеличенную ложь.

Вторым шагом выбирается носитель для вышеуказанного материала – это может быть местная малотиражная газета, где за двести баксов опубликуют разную белиберду, или некий сайт в Интернете. Это может быть Ваш знакомый столичный журналист, из известного издания, который за скромное вознаграждение возьмет интервью у интересующего Вас объекта не забыв спросить, как объект относится к тому, что претендент на заключение контракта (партнерство и т.д.) не лестно о нем отзывался (по случаю и газетку можно подсунуть, и распечатку с сайта показать). 

99,99% что после такой "примочки" интересующий нас VIP сформирует четкое негативное отношение к конкуренту и соответственно на контрасте благосклонное к Вам. Для того, чтобы эффект не смазывался и не ослаблялся под воздействием временного фактора необходимо "примочку" проводить накануне решающего выбора, тогда у VIPа не будет времени, чтобы разобраться и остыть. 

Один из трансхедеров исполнил примочку в следующем варианте:

Вместе с конкурентом, имея почти равное ценовое предложение (наша цена была несколько выше) они вышли на руководителя крупного регионального объединения – речь шла о переоснащении одного из цехов. За скромную сумму в местной газете был напечатан материал о переоснащении градообразующего предприятия, на первой полосе красовалось фото директора завода, а в тексте как бы невзначай упоминалось, что директор компании N (конкурент) уже объявил завод своим стратегическим партнером и заявил, что контракт у него в кармане.

Трансхедеру было заведомо известно, что директор просматривает местную прессу и фото директора напечатали для того, чтобы статья была прочитана…

Как и следовало ожидать хвастовство конкурента было вознаграждено по заслугам – контракт получил тот, кто поумнее… 

Как видите руководство конкурента ошибки вроде не делало, более того они так и не поняли по какой причине были приняты столь холодно и уехали не с чем. На самом деле их основная ошибка использование стандартных подходов и общая пассивная позиция. 

Чтение мыслей на переговорах. 

Если получилось так, что у Вас мало предварительной информации, а переговоры проводить нужно (впрочем даже если у Вас и предостаточно информации) Я рекомендую следующую технику. 

Особенностью абсолютно любых переговоров, любого класса является умалчивание, недоговаривание и прямое искажение информации. Грубо говоря переговорщики врут друг другу с целью выторговать для себя наилучшие условия.

Истинное положение вещей при этом является сердцевиной взаимодействия, которую каждая сторона прикрывает броней из умелой полуправды или прямой лжи. Это такая своеобразная игра, кто первый вычислил условного противника, тот и выиграл.

На заре пост перестроечного бизнеса у меня была такая история:  

Отправившись на переговоры суть которых была реструктуризация долга (мы найдя формальную причину) просили (ставили перед фактом) противоположную сторону сократить нашу задолженность на 50%(!), противоположная сторона (немецкое СП) соответственно требовала 100% оплаты. Помимо генерального, которого Я консультировал с нами был переводчик, но Я дал ему указание не подавать виду, а только внимательно слушать и делать вид, что он принимает участие в беседе, соответственно мы заранее попросили о переводе, а своего переводчика представили как менеджера. Справедливости ради скажу, что мы готовы были заплатить всю сумму цифра 50% возникла буквально из воздуха. Наша позиция была исключительно простая – стоять на своем и делать вид, намекать, что и 50% то в данной ситуации много. Наша уверенная позиция привела к тому, что русские и немецкие сотрудники несколько запаниковали и стали прямо здесь на немецком обсуждать цифры на которые нужно соглашаться, иначе можно и пятидесяти не получить. Пока они увлеченно спорили наш переводчик тихонечко переводил нам на ушко…

Мы решили не дожидаться чем кончится спор, а решили поддержать одну из сторон и на немецком озвучили цифру 60% – наши "партнеры" в этот момент наверно почувствовали себя парнокопытными из зоопарка и после соответствующей моменту паузы и нелепого вопроса – "Вы, что понимаете по немецки" – согласились.  

Я рассказал этот случай не для того, чтобы озвучить грубую оплошность по недооценки противника, а для того, чтобы показать насколько приятно знать то, что Ваш противник считает хорошо скрытым и защищенным – истинное положение вещей. Это как выйти на бой с закованным в тяжелый доспех рыцарем имея в руках современный пистолет (типа Гюрзы), пуля легко прошивает броню, поэтому рыцарь превращается в человека привязавшим для защиты тазик для стирки – нелепо, неэффективно и ходить тяжело. 

В нынешнем виртуально-игровом пространстве схваток на мечах не происходят, иногда правда стреляют, но все больше в "горячих" точках…

Поэтому нам проще – все защиты виртуальные и нападение тоже – все происходит "не по правде" – НА СЛОВАХ. 

А слова как известно передают всего 15% информации, которую нам сообщает контактер. Поэтому Я не устаю повторять – важно не то что Вам говорят, а КАК говорят и ДЛЯ ЧЕГО говорят. Ответьте для себя на простой вопрос: 85% информации, Вы знаете это о чем? 

Даже если Вы знаете, как считывать и слышать эти 85% информации, то без "переводчика" обойтись сложно. Мы так устроены, что можем в один момент времени концентрироваться на одном направлении мышления, поэтому если мы говорим, то находимся в зоне действия 15% и остальное от нашего Я-сознания ускользает. Происходит это и потому, что 85% процентов информации 

Я-сознанию не предназначены, эта информация попадает совсем в другую часть разума (А-зону см. Next Joystick).

Для того чтобы организовать чтение мыслей за столом переговоров Вам нужно взаимодействие, в идеале, трех специалистов. Один тщательно фиксирует (записывает дословно) ключевые моменты выражающие согласие или не согласие и параллельно ведет хронометраж длины пауз. Второй фиксирует ключевые моменты, но наблюдает за глазодвигательными рефлексами и пространственном положением тела (включая непроизвольные жесты). Третий должен обладать идеальным слухом и наблюдать за тем как меняется интонация голоса – лучше если это будет женщина имеющая музыкальное образование (у женщин лучше развита соответствующая половина мозга, а у женщин с музыкальным слухом особенно). Думаю не надо говорить, что делать это надо как можно не заметнее, поэтому спецы время от времени могут задавать наводящие или маскирующие вопросы. 

Структура переговорного процесса обязательно должна быть таковой, чтобы включать многочисленные перерывы (перекуры, чае-кофепития, прием алкоголя и т.д.). Перерывы Вам нужны для сведения и анализа информации. 

Хочу заметить, что этот способ позволяет определить истинные намерения говорящего гораздо лучше, чем любой детектор лжи. 

Если переговорный процесс идет на вашей территории, то лучше всего иметь специально оборудованное для этих целей помещение. В этом случае все происходящее записывается на видео и транслируется в аппаратную где вышеуказанные специалисты производят необходимый анализ и передают его результаты или на экран ноутбука (развернутого к переговорщику), либо на замаскированный наушник. 

И в первом и во втором случае после проведения переговоров следует обязательный разбор слабых и сильных моментов. Таким образом группа приобретает необходимый опыт и со временем начинает буквально читать мысли. Если подобную группу подготовить используя техники трансхединга, то силы слияния объединяют ее в единое энергетическое пространство с поразительными и уникальными свойствами, которые не снились ни одному экстрасенсу.  

Прежде чем перейти к следующей большой теме общая рекомендация для всех, не зависимо от отношения к трансхедингу: если Вы не уверенны в полноте собственной информированности, то лучше всего, не ждать атаки, а напасть первым; пока противник будет реагировать Вы спокойно подготовите следующий удар – это в том случае если одного будет мало. 

P.S. В заключение хочу заметить, что способы взаимодействия с третьей стороной мало чем отличаются от приведенных выше. Достаточно поменять вектор. Я целенаправленно даже не буду касаться способов манипуляций, когда третьей стороной выступает массовый потребитель. Для этого есть принципиальные причины – у меня нет ни какого желания способствовать стимулированию спроса, как раз напротив Я за то, чтобы потребление находилось в рамках необходимой нормы.  

ЧАСТЬ ТРЕТЬЯ – ПРИКЛАДНАЯ ТРАНСМАТИКА. 

Как только Вы научитесь двигать настройки собственных управляющих пар, и как только у Вас появится опыт создания ментальных кукол, то значит Вы готовы перейти к следующему шагу. Этот этап заключается в том, что используя свой трансментальный опыт Вы начинаете пользоваться всего одной ментальной куклой (болванкой, или заготовкой). В зависимости от того кто находится перед вами Вы выставляете настройки куклы, таким способом почти мгновенно превращая болванку в нужное Вам отражение.

Прошу заметить, что прочитанное ниже не в коей мере не заменит Вам предварительной практики о которой Я говорю, но в значительной мере облегчит проведение техники отладки ментальной заготовки. 

Впрочем и не подготовленный человек может пользоваться приемами прикладной трансматики – при этом он тоже получит достаточно весомый результат. 

Вместо победы игра.

Хочу сказать, что в рамках трансхединга мы не рассматриваем пару: 

ПОБЕДА ––– ПОРАЖЕНИЕ. Как не сложно заметить в ПО–БЕДЕ скрывается БЕДА, в ПО–РАЖЕНИИ скрыто СРАЖЕНИЕ (в смысле что кого-то сразили, закололи в результате стычки). Поскольку в новой реальности беда, как таковая отсутствует и уж тем более никто никого не закалывает, то эта управляющая пара деструктор нам не подходит. В трансхединге для своей мотивации мы будем пользоваться другой похожей, но принципиально отличной парой:

ВЫИГРЫШ –––– ПРОИГРЫШ. Не трудно заметить, что речь идет об игре, при этом результат игры уходит на второй план, результат приобретает очертания условности, при любом его значении нам сообщается что участник процесса играл. 

Данная семантическая конструкция подчеркивает первичную важность игры и явную несущественность результата. 

Исходя из этого трансхедер всегда ориентируется на протекание процесса, результат при этом носит второстепенный показатель, а именно точки перехода на следующий информационный уровень.  

По – беда и по – (с)ражение даже если и меняются местами, то в любом случае не меняют свой деструктивный заряд.  В отличии от них проигрыш всегда содержит в себе выигрыш, порой достаточно бывает поменять угол зрения и одно легко превращается в другое. Верно и обратное – выигрыш мгновенно может обернуться проигрышем…

Подобная ситуация говорит нам о том, что перед нами пара перевертыш, что лишний раз подтверждает малозначность результата. Игра – только это важно, – осуществляя подмену результата система дает возможность играющим и дальше продолжать игру.

Значительное место в технике трансхединга принадлежит идее проигрыша, плюсы выигрыша видны всем и каждому, но перевернутый проигрыш это секрет эффективного управления реальностью. 

Трансхедер в отличие от обычных трансматиков никогда не проигрывает, поскольку проигрывая он выигрывает еще больше. 

Законы СИЛЫ.  

Управляющая пара "сила – слабость", это пара с помощью которой можно определить степень воздействия в любой из управляющих пар.  Это так же пара перевертыш, где одно легко превращается в другое. Для подобного превращения достаточно знать особенности присущие силе и слабости. Особенно необходимо учитывать тот простой момент, что слабость является результатом действия силы и ни в коем случае не противостоит ей. 

Противостоять силе может только другая точно такая же сила. Поэтому энергетическая природа любых двух противостоящих сил всегда идентична. 

При этом сила легко превращается в слабость столкнувшись с более мощной силой. Слабость так же легко становиться силой, встретив силу, которая слабее слабости. 

В виртуальной реальности в которой мы существуем, там где реальные контакты сведены к минимуму и большей мере заменены взаимным обменом информирующими сигналами слабость еще проще становиться силой и используя особенности новой среды легко побеждает, то что когда-то (сто – двести,… лет назад) считалось силой. 

Простым примером могу служить отношения двух супругов, повсеместным результатом таких отношений становится "истеричное" первенство, которое получает женская (слабая) сторона. Если пару, тройку веков назад "жена" и "рабыня" были двумя схожими понятиями и мужчина мог легко проявить свою силу и власть, то теперь все координально поменялось. Законы социума таковы, что мужчина не может проявлять свою силу, женщина может сколь угодно проявлять свою слабость. 

Подобная ситуация напоминает поединок боксера с ивовой лозой (веткой, прутом). Боксеру запрещено снимать перчатки и ломать, гнущуюся и упругую лозу, поэтому какие бы мощные хуки и апперкоты не обрушивал боксер на лозу все приходится в воздух – лоза только пружинит и больно хлещет его по щекам…   

В результате вконец измотанный боксер с иссеченными щеками сдается, а лозе при этом хоть бы хны…, она даже не устала. 

Прежде чем озвучить законы по которым существует сила хочу рассказать историю о самурайском мече КАТАНА.

При этом я надеюсь несколько развлечь Вас и параллельно предоставить образ, который может стать хорошей метафорой и ключом для входа в изменение сознания.

Дело в том, что катана (или yсигана) имел такие характеристики, что классный меч разрубал винтовку блокирующую удар, причем вместе с бойцом, решившим защититься таким способом. Во время второй мировой транслировался пропагандистский фильм, где мастер отрубает мечом дуло пулемета. Замечу, что хороший меч в умелых руках действительно такое может.  

Дело в том, что лезвие такого меча представляет сталь, которая подобна алмазу – твердостью около 70HRC. Чтобы понять что это значит сообщаю, что при 64HRC на оконном стекле остаются царапины, а при 66HRC и более стекло режется с характерным хрустом, преходящим в свист. Существует придание: кузнец Мypимаса воткнул свой меч в дно ручья и, наплывающие на лезвие, упавшие с дерева листья, рассекались надвое.

Самураи считали меч хорошим, если он перерубал в поясе двух связанных спина к спине пленных, или соответствующую связку бамбука. 

Несмотря на алмазную твердость меч не только не ломался, а более того обладал прекрасными эластическими качествами и служил множеству поколений переходя от отца к сыну. Все дело в том, что японским кузнецам удалось найти идеальное соотношение между силой и слабостью, твердостью и мягкостью, жесткостью и вязкостью. 

Хороший меч могут делать пятнадцать мастеров в течении полугода. Рождение катаны начинается с того, что особо чистый от примесей железистый песчаник в плавильной печи (татара) в течении нескольких дней превращают в специальную сталь – тамахагани. Стоимость которой в пятьдесят раз превышает стоимость обычной стали.  

Следующим этапом спекшийся слиток тамахагани разбивается и лучшие куски отправляются на ковку.

Кусок сырцовой стали с высоким средним содержанием углерода расковывается в пластину, которую закаливают и раскалывают на куски. Эти куски сортируются по виду излома и укладывались на заранее откованную из железа лопатку с длинной ручкой. Полученный таким образом исходный пакет обмазывается глиной для фиксации осколков и проковывается при сварочной температуре.

Для получения стойкого лезвия нужно удалить из сырцовой стали излишний углерод. Достигалось это выжиганием углерода непосредственно из заготовки клинка при неоднократных сварках и проковках. Полученный брикет надрубали поперек и складывали вдвое, затем проваривали в монолит, опять надрубали – теперь уже вдоль – и снова складывали вдвое. Операция могла повторяться до пятнадцати раз в зависимости от ощущений мастера. 

В результате нагретые до 1300 градусов слои твердейшей стали и мягкого железа многократно перемешивались создавая неповторимый рисунок – до 5000 слоев на кв.см. поверхности. 

Следующим этапом рождения меча является создание его конструкции – "рубашка" из многослойной, высокопрочной стали обертывалась вокруг вязкой и менее твердой железной сердцевины (метод провинции Бидзен). 

Таким образом рождается уникальное сочетание свойств – клинок имеет выносливую, пластичную основу и крепчайшее лезвие подобно алмазу. Стальная наружная оболочка катаны состоит из перлита и феррита, а лезвие в процессе закалки превращается в вещество с игольчатой микроструктурой и особой прочностью – мартенсит. 

На готовом мече по волнистой линии хамон можно увидеть где мартенсит соприкасается с перлитом.

Линия хамон появлялась после закалки меча, суть закалки – перераспределение углерода по краям, с целью окончательно сформировать острие меча. Для закалки и выделения линии хамон на меч наносился специальный секретный состав из глины и порошкового угля, при этом лезвие оставалось открытым. Клинок раскалялся до ровного алого цвета, такого как закатное солнце и охлаждался в воде поточной "февральской" температуры, т. е. в ледяной. 

Теплопроводность глины невысокая, поэтому закрытые части клинка охлаждались медленно с образованием мягких закалочных структур, а открытое лезвие закаливалось, как говориться – на полную.   

Заключительный этап это шлифовка и полировка меча, японцы считают, что во время полировки проявляется душа меча.  

При этом для каждого меча нужны отдельные полировочные флюсы, стоимость которых может быть несколько тысяч долларов, а количество 12 – 15. Как можно понять отделка, цена которой тысячи долларов, производится только для по-настоящему ценных мечей. В результате полировки строение клинка раскрывается таким образом, что возникает особый эффект полупрозрачности металла. 

Десятки тысяч слоев, обогащенных цементитом образуют матовую поверхность, которая при традиционной полировке действует подобно дифракционной решетки – солнечный свет разлагается на все цвета радуги – это очень красиво… 

Таким образом несколько веков духовной дисциплины и несравненного мастерства привели к тому, что полоска стали засветилась всеми цветами радуги и превратилась из оружия в сильнейший духовный символ. Попрошу заметить, что оружие предназначенное для убийства в нашей реальности меньше всего отождествляется с самим убийством. А в большей мере с позитивными качествами присущими самураям. Наша цивилизация и без меча знает тысячи способов которыми можно лишить человека жизни…  

Суть метафоры: катана – сочетание слабости и силы, мягкости и алмазной твердости – гениальное творение мастера. Весь многовековой опыт и философия, которые переходили из поколения в поколение сконцентрировались в человеке, который стал мастером и который отразил все, что знал в лучшем своем мече. Это уже не просто меч – это душа мастера. Все что мастер знал и чему много, много лет учился, все что он смог познать, все перешло в сияющее лезвие меча и навеки запечатлелось в нем.

Используя эту метафору Вы познаете тайну сочетания силы таящую в своей сердцевине слабость и к Вам прикоснется душа мастера…  

Первый закон силы:

Ты становишься тем, чему противодействуешь. Чем дольше противодействие и чем выше мощность противостоящей тебе силы, тем более ее качества переходят к тебе.

При противодействии твоя сила увеличивается, общая сила уменьшается. 

Второй закон силы: 

Ты становишься частью того с чем соглашаешься (действуешь заодно). При этом Ваша общая сила увеличивается, твоя нет. Твоя сила остается прежней она не изменяется, не уменьшается и не возрастает, но ты можешь использовать в своих интересах общую силу сложения.  

Третий закон силы:

Сила превращается в слабость противодействуя более мощной силой. 

Четвертый закон силы:

Слабость становиться силой, противодействуя силе, которая слабее слабости. 

Пятый закон силы:

Слабость сливаясь с силой многократно высокой мощности бесследно растворяется в ней. 

Шестой закон силы:

 Слабость противостоящая силе многократно высокой мощности уничтожается этой силой (причем без какого либо заметного усилия). 

Следствие из первого закона силы:

Противодействуя слабости сила приобретает ее качества, т.е. слабеет. 

Первый закон силы: 

Ты становишься тем, чему противодействуешь. Чем дольше противодействие и чем выше мощность противостоящей тебе силы, тем более ее качества переходят к тебе.

При противодействии твоя сила увеличивается, общая сила уменьшается. 

Пояснение. 

Для противодействия изначально подбираются силы схожие между собой: борец борется с борцом, а не с хоккеистом, математик спорит с математиком, а не с дизайнером, крыло птицы противодействует воздуху и т.д. 

Представьте волейболиста решившего принять участие в шахматном турнире.

Ничего конечно не получится, но если он упорно будет играть и примет участие в ста турнирах, то к сотому разу он сыграет вполне прилично. А если его партнеры будут не начинающие игроки, а чемпионы, то он будет играть не просто прилично, а отменно.

Такой эффект получается только из-за того, что нормальное противостояние удается только тогда когда друг другу противостоят абсолютно одинаковые силы. Поэтому учитывая возможности трансматиков к автоматической настройке, трансматик настраивается на объект противостояния. Например, при игре на бильярде, если слабый игрок будет играть с сильным противником, то через некоторое время он перенимает его манеру игры.  

Как Вы понимаете для максимальной перенастройки системе нужно время, чем больше времени проходит тем больше сходства.

Отсюда берутся народные мудрости типа: "скажи мне кто твой друг и я скажу кто ты"; или "муж и жена – одна сатана". 

Рекомендации трансхедерам – хотите разблокировать в себе то или иное качество – отзеркальте его у соответствующего носителя вступив в противодействие по линии этого качества. Вы в кратчайший срок желаете разбираться в экономике – вступайте в споры с экономистами; аргументы услышанные от одного используйте против другого…

Это как тренировка мышц – поднимая штангу Вы вступаете в противодействие с ней и Ваши мышцы приобретают грубую силу подъемного крана и его же медлительность, отрабатывая удары противодействуя резиновой ленте мышцы копируют сжатие резины, но наоборот, т.е. удар становиться быстрым и резким.  

Противодействуя дуракам Вы приобретаете медлительность мышления, выбирая "противника" умнее себя – копируете его ум.

Второй закон силы:  

Ты становишься частью того с чем соглашаешься (действуешь заодно). При этом Ваша общая сила увеличивается, твоя нет. Твоя сила остается прежней она не изменяется, не уменьшается и не возрастает, но ты можешь использовать в своих интересах общую силу сложения.  

Пояснение.

Всадник может противопоставить себя лошади – ничего хорошего из этого не получится; гораздо лучше вскочить в седло и проскакать галопом. Сила всадника при этом экономится, но тем не менее он перемещается в пространстве гораздо быстрее если бы шел пешком.

Если в случае с всадником и конем общая сила не увеличивается, а даже несколько убывает, то при слиянии например с трудовым коллективом работник складывает свою силу с более мощной силой.

Если рассматривать точечное, одномоментное контактирование двух трансматиков, то второй закон позволяет с помощью слияния присвоить себе точку зрения противника. Это почти как с конем – вскочить в седло и проскакать галопом…  

Как пользоваться этой техникой мы рассмотрим далее. 

Третий закон силы: 

Сила превращается в слабость, противодействуя более мощной силе.

То, что при одном взаимодействии является силой натыкаясь на более мощного противника становится слабостью. Хорошим примером такого превращения служат всевозможные промежуточные начальники – грозные тираны со своими подчиненными и жалко-угодливо-заискивающие со своим собственным начальством.

При одномоментном контакте силы распределяются относительно автоматически, в зависимости от социальных оболочек участников. Поэтому еще даже не вступив в контакт более слабый знает свою позицию, как и более сильный. Научившись сразу занимать сильную позицию Вы оставляете оппоненту безвыходный слабый номер. 

Четвертый закон силы: 

Слабость становиться силой, противодействуя силе, которая слабее слабости.

То что при одном взаимодействии является слабостью при другом проявляет себя как сила. Например промежуточные начальники, но в другую сторону – слабые с дирекцией, они сильны с рядовыми сотрудниками. Слабая по отношению к мужу жена, сильна в отношении малолетнего ребенка. 

Закон имеет хорошую практическую сторону применения: полковник в Москве (где полковников пруд пруди) это рядовой клерк, полковник в регионах это командир полка (царь и бог); тоже самое с карьерным ростом – московский специалист это всего один из многих, тот же вариант на периферии – даст возможность занять кресло регионального руководителя.

Применяя слабую силу в местах где действие других сил ослаблено – Вы получаете эффект увеличения силы. И напротив стараясь изо всех сил там где вакантных мест нет, Вы получите результат близкий к нулевому.   

Пятый закон силы (растворение): 

Слабость сливаясь с силой многократно высокой мощности бесследно растворяется в ней.

Кристалл соли брошенный в бассейн с водой бесследно раствориться в ней исчезнув сам и не придав каких либо новых качеств воде. Так рядовой трансматик растворяется в теле управляющей пирамиды – она полностью влияет на него, он на нее нет. Пирамида в свою очередь может раствориться в теле страны – все зависит от ее размера.

Пятый закон это из серии того, что капля всегда растворится и в стакане и в реке…  

Шестой закон силы:

Слабость противостоящая силе многократно высокой мощности уничтожается этой силой (причем без какого либо заметного усилия). 

Думаю здесь все предельно понятно – муравей раздавленный вашей ногой не является для Вас преградой, точно также государственная махина способна раздавить любого, кто вздумает противостоять ей. 

При этом для объектов своего размера муравей – это реальная сила.

Таким образом Ваша сила будет таковой пока объект противостояния плюс минус сравним с вами по силе.  

Следствие из первого закона силы: 

Противодействуя слабости сила приобретает ее качества, т.е. слабеет. 

Пояснение. 

Сильный противник выигрывает у слабого не прикладывая никаких значительных усилий, если же он решит вступить с ним в противостояние, то будет вынужден понизить свой энергетический уровень до уровня противника, т.е. уменьшить силу воздействия…

Например мужчина вступающий в состояние "скандал" с женщиной, всегда проигрывает это противостояние, поскольку сразу попадает на чуждую ему территорию – он вынужден вести себя как женщина. Выигрыш женщины наступает с самого первого момента превращения, выяснения отношений еще толком не начались, а мужчина уже проиграл. Проигрыш наступает ровно в тот момент, когда женщина превратила его в свое подобие, мало того, что она лишила его мужественности, она одномоментно произвела пресловутую фрейдовскую кастрацию… 

Знаете кто выигрывает такие противостояния и в результате имеет совершенно потрясающую (гипнотическую) власть над женщинами? 

Я испытал крайнюю степень удивления, когда узнал ответ на этот вопрос. Еще в ранней молодости Я начал изучать систему и всевозможные аспекты кодирования и управления. Тогда я еще не понимал структуры ее устройства, но множество вопросов, которые у меня возникали требовали ответов и Я честно таковые искал. 

Ответ приоткрывающий тайну взаимоотношения полов нашелся на побережье одного из курортов Италии. Я приехал туда с целью познакомиться и получить представления о деятельности и манере поведения так называемых Жигало. 

Одна моя знакомая из Италии (прекрасно знающая русский) обещала помочь мне и сказала, что помощь не составит никакого труда.

Я представлял, что молодые мужчины зарабатывающие таким образом имеют как минимум ярко выраженные мужские качества – что-то рекламообразное…

Оказалось, что образы прокаченных подмышек из рекламы мужских дезодорантов привлекают исключительно тех, для кого их показывают, а женщины готовы выбрать несколько другой тип.

Это мужчины, но с ярко выраженным не мужским поведением – нечто гротескно капризное (пятнышко на одежде вызывает бурную эм реакцию), несколько истеричное, готовое в течении часа выяснять кто красивее он, или вон тот официант… При этом самая традиционная сексуальная ориентация. Конечно есть и более мужской тип, но они зарабатывают как проститутки по четкому тарифу. Искусство моих новых знакомых заключалось в том, что жертва влюбляется и в результате исполняет малейшие прихоти капризного существа (подробно см. в "SREDI КУКОЛ").

Аналитический ум понял – чтобы управлять женщиной нужно просто усилить в трансматике мужского пола женско-детские качества и передал управление трансматиком другой половине мозга. Начальное удивление вызвало и то, что такая ситуация нравилась подавляющему большинству женщин. Мужчина обладающей еще большей "слабостью", чем женщина становился более привлекательным чем носитель нормы.  

В довершение хочу сказать, что все варианты когда руководителям дают советы, рекомендующие разговаривать с подчиненными на одном языке и на их уровне являются ни чем иным, как эффективным способом лишить VIPа власти.

Ни какая дружба VIPа с кем то из подчиненных не возможна без параллельной потери власти. При этом характерно то, что "спускаясь" за дружбой к одному VIP становится на уровень и со всеми остальными.

Именно по этому действует классическое правило – "хочешь сохранить друга не стоит брать его на работу в виде подчиненного". 

В прикладной трансматики используя комбинацию первого и второго законов Вы можете по своему усмотрения направлять движения любого трансматика в нужную Вам сторону. Конечно при условии, что между Вами имеется достаточно высокий эм контакт. 

ТОЛЧЕК В СПИНУ, ИЛИ ТЕХНИКА ПРИВЕДЕНИЯ. 

Говоря о "приведении" мы сталкиваемся с двойной смысловой нагрузкой этого слова – один смысл говорит нам о том, что кого-то куда-то приводят; другой смысл сообщает нам, что перед нами, то чего в реальном мире не существует вообще некий невидимый, бестелесный дух – "привидение". Обе трактовки подходят для нас как нельзя лучше – с помощью невидимого для трансматика воздействия мы будем приводить его куда нам нужно, он при этом не будет понимать, что с ним происходит – неведомая сила будет толкать его в нужную сторону. 

Техника приведения является техникой создания разной глубины одномоментных трансов и служит для обретения быстрого контроля над управляющей программой контактирующего с Вами трансматика. Одновременно это универсальная техника защиты от трансматических ударов. 

Исполнение техники: 

1.) Определите направление в котором Вы желаете, чтобы трансматик двигался. Установите необходимый эм контакт. 

2.) Усильте эм контакт, создайте провокацию для вынужденного трансматического удара, пусть трансматик проявит против Вас силу.

3.) Усильте его трансматическое воздействие на Вас, для этого проявите встречную силу – дайте ему возможность опереться. 

4.) Выполните отвлекающий маневр и "окажитесь за его спиной", оказавшись без опоры и потеряв Вас из виду Ваш контактер начнет "проваливаться".

5.) Усильте его движение (проваливание) толкните его в сторону провала и он окончательно потеряв равновесие полетит кубарем.

6.) В случае необходимости направьте его движение – поставьте установку – в последний момент подхватите его и опустите на нужное Вам место.  

Расшифровка исполнения техники: 

Первое и самое основное, что Вы должны запомнить раз и навсегда СМЫСЛ не имеет никакого значения, манипулируя смысловым содержанием Вы осуществляете контроль за процессом. Поэтому первое чему Вас следует научиться это жонглировать смыслами, как это делали мастера софистики. Поупражняйтесь в искусстве подменять одно значение другим, плавно меняя смысловое содержание своей речи, или напротив резко переворачивайте "черное" меняя его на "белое". Смысл ничто – энергия все. Ваша основная задача узнать как одна противоположность легко превращается в другую и соответственно научиться управлять этими процессами. Таким образом Вы в буквальном смысле выходите за понятия добра и зла, Вы становитесь над ними, т.е. вне добра и вне зла… 

1.) Определите направление в котором Вы желаете, чтобы трансматик двигался. Установите необходимый эм контакт. 

Выполняя первый пункт Вы заранее готовите управляющую фразу, ту которую Вы используете как установку в п.6. Например: "(по)слушай меня" (А-сознание читает "слушай", как "слушайся"; при нормальной ситуации подобная команда всегда блокируется и встречает сопротивление, вспомните как Вы не "слушались" маму).

"Слушай меня" – это подхват, маскировка и мягкое приземление в п.6. будет шагом в сторону – "что будем делать дальше, может пообедаем?...".

Как только Вы заготовили ориентировочное содержание п.6 преступаете к эм контакту.

Дело в том, что транс всегда создается с помощью ЭМА, закономерность такова, что чем сильнее деструктивный ЭМ (имеющий в основе злость, или страх) тем выше транс и тем больше отключается аналитический центр. Поэтому нейтральный контакт в виде ничего не значащего соприкосновения социальных тел на тему "погоды", не подходит.

Поэтому нужно аккуратно создать вопрос, который подобно уколу тонкой иглой пройдя через условности социального тела достигнет эм зоны. 

Например в безобидную социальную конструкцию – "как супруга?", в случае если она не работает, а с ребенком няня, переводим в эм воздействие – "не боишься одну оставлять?". Внимательно наблюдая за глазами и руками Вы узнаете насколько не боится…

Другой более прозаичный пример и более применимый к производственной тематике – с эмоциональным нажимом высказываете любую точку зрения, при этом проявляя легкие признаки нападения. Таким образом Вы оставляете контактеру место только для противоположной позиции. 

2.)Усильте эм контакт, создайте провокацию для вынужденного трансматического удара, пусть трансматик проявит против Вас силу. 

Как только противоположная позиция контактера эм проявлена – процесс пошел, начинайте усиливать его ЭМ. Для этого достаточно усилить свое собственное воздействие, т.е. поставить его позицию под сомнение. Для усиления подойдут такие семантические ключи: ты ошибаешься, ничего не понимаешь, это совсем не так, в других вопросах ты конечно понимаешь, но ни в этом… и т.д. 

 3.)Усильте его трансматическое воздействие на Вас, для этого проявите встречную силу – дайте ему возможность опереться.  

Когда Вы увидите, что его давление на Вас достаточно возросло, добавьте в свою аргументацию резкие интонации. Пользуйтесь первым законом силы. Его сила при этом будет противостоять Вашей и общий заряд взаимодействия будет стремиться к нулю поскольку силы будут уравновешивать друг друга. Техника выполняется правильно, если Вы ощутите давление на себя. 

4.) Выполните отвлекающий маневр и "окажитесь за его спиной", оказавшись без опоры и потеряв Вас из виду Ваш контактер начнет "проваливаться".

Отвлекающим маневром будет движение, которое вызовет первую фазу зависания – это резкое переключение на любую, немеющую к разговору тему. 

Это может быть любой вопрос в сторону, или не с того не с сего Вы выдаете размышление на тему как не повезло Вашему товарищу с его женой. Ваша задача такова, чтобы зависший контактер на автомате подхватил новый сюжет, или в (зависимости от ситуации) просто отвлекся. Когда он отвлекается его разум начинает искать готовую конструкцию для Вашего поведения.

В этот момент Вы делаете еще более нестандартный шаг, Вы самым "беспардонным" образом присваиваете его точку зрения – используя второй закон силы Вы сливаетесь с противником – Вы эмоционально озвучиваете в слегка скорректированном виде то, что несколько секунд назад высказал Вам Ваш контактер.

Все Вы у него за спиной – поскольку готовой матрица реагирования отсутствует – сознание Вашего подопечного на некоторый момент зависает… контактер лишается опоры и начинает "проваливаться".

5.)Усильте его движение (проваливание) толкните его в сторону провала и он окончательно потеряв равновесие полетит кубарем. 

Следующим шагом усиливаем или его движение толкая его вперед, либо переходим к п.6.

В случае с усилением движения – толчком будет усиление той аргументации, которую Вы только что присвоили, в обвинительной форме наезда Вы, возвращаете контактеру его собственные слова и мысли…

Если он хорошо разогнался то ведущий Эм заставит его поменять точку зрения и он начнет спорить с собственными изречениями. При этом часть его сознания будет метаться понимая, что что-то не так. 

6.) В случае необходимости направьте его движение – поставьте установку – в последний момент подхватите его и опустите на нужное Вам место.   

Если Ваша цель поставить установку не затягивайте (можно пропустить) пятый шаг, а пользуясь зависанием четко, но достаточно быстро проговорите установку и прикройте ее отвлекающе-переключающей фразой. 

Напоминаю, что на протяжении использовании техники трансхедер использует свою ОТАЦИЮ, которая формирует АКЦИЮ контактера.  

"Хороший политик". 

Начало: Обмен нейтральными фразами.  

Трансхедер: – Как дела;

Трансматик: – Нормально; 

(Обмен нейтральными фразами.)  

Трансхедер: – Нет, наш премьер хороший политик; 

Трансматик: – (реагируя на отрицание) С чего ты взял?; 

Трансхедер: – (усиливая отрицание) Ты, что не понимаешь, он старается… (на этом месте стоит грубая, намеренная глупость )… всем нам скоро повысят зарплату (понятное дело, что не повысят плюс какое отношение зарплата имеет к деятельности премьер-министра).  

Трансматик: – (обижается) Сам, ты ничего не понимаешь, поставили очередного идиота (это конечно направленно трансхедеру и это уже атака) … ничего он не сделает.  

Трансхедер: – (с целью усилить силу давления, высказывается с ЭМ нажимом) Вот увидишь сделает и тогда ты будешь как всегда не прав; 

Трансматик: – (повышая тон) Это когда я был не прав?; 

Трансхедер: – (выполняет заход за спину) Сейчас не прав, что споришь со мной и доказываешь мне, что поставили очередного идиота, который ничего не сделает;
Трансматик: – …(зависает, нужно дать ему паузу для зависания и продолжить).  

В этот момент стройная, привычная конструкция полностью нарушена, противоположные сигналы начинают поступать в одно место и мозг не знает как реагировать – возникает одномоментный транс – Вам надо выручить его и вывести в привычную для него зону мышления, при этом он с удовольствием пойдет за вами. При этом, первое Ваше высказывание попадет прямо в управляющую зону и впоследствии сработает как команда, второе высказывание (или его часть) получит осознанную реакцию.  

Трансхедер: – (1)Ты любишь, чтобы тобой управляли? Тебе будет приятно выполнять мои приказы? (2) Согласись, такое правительство как у нас не должно командовать людьми…  

(1) – это нужная установка, у трансматика складывается впечатление, что во время контакта Вы обсуждали министра, на самом деле весь разговор был затеян вами ради этой фразы… она произносится быстро, но четко, вопрос звучащий в ней дополнительно маскирует ее. Когда ставиться установка тон несколько понижается. (2) – фраза маскировки, говориться более громко и медленно, на слове "согласись" можете взять его за руку, чуть выше локтя и слегка еле заметно сжать…   

Трансматик: – …(то что ответит Вам трансматик на фразу маскировки не имеет никакого значения…).  

Сразу не прерывайте разговор продолжайте говорить дальше, используйте отвлеченные темы, увидите трансматика от "опасного" места, только после этого можете прервать контакт. 

Некоторые рекомендации. 

Тренируйтесь при каждом возможном случае. Начальную тренировку лучше всего проводить на нейтральных объектах. Прежде чем выполнять технику приведения в полном объеме следует научиться выполнять плавный перевод, без установки команды.  

Плавный перевод осуществляется так – нужно незаметно для трансматика поменять "свою позицию", на "его позицию". Сделать это нужно таким образом, чтобы он в свою очередь оказался на "вашей позиции", т.е. его мнение должно поменяться на диаметрально противоположное.

Наше мышление устроено таким образом, что помимо того, что трансматик никогда не имеет четкого плана контакта (кр. соответственно подготовленных специалистов), он не может удерживать в мозгу больше одной мысли. Память его помнит не более трех шагов назад поэтому переключая темы, Вы прерываете логическую цепочку, а значит стираете соответствующие куски из оперативной памяти контактера. Таким образом Вы выполнив несколько отвлекающих шагов легко можете вернуть его на старую тему, но с противоположной позиции предварительно присвоив себе его позицию. 

Буквально два слова (для трансхедеров первого уровня) как работает механизм действия установки.   

Трансматик не только не имеет плана контакта, но и не в состоянии обдумать собственные мысли…(!)

Что это значит (?) – спросите Вы. 

Это значит только одно, что трансматик действует в момент контакта как полный автомат – он попросту высказывает готовые мысле-формы, которые подготавливает А-сознание (см. Next Joystick) и в готовом виде посылает в Я-зону.

В нашем Я мысли вспыхивают как бы сами по себе, а Я попросту их озвучивает. 

Попробуйте обдумывать, то что Вы обычно болтаете и Вы почувствуете, что Вам совсем не хочется этого делать. Сопротивление, которое Вы испытаете расскажет Вам о том, что оперативная зона сознания совсем не предназначена для генерирования начальной стадии мыслительного процесса. 

Но так вышло, что то, что мы понимаем, как свое Я мы ассоциируем именно с этой зоной. Поэтому в трансхединге на более высоких ступенях мы будем практиковать техники слияния двух зон в одно большое сознание.  

Итак, мысль появляется в зоне нашего Я-сознания уже в готовом виде, Я-сознание не предназначено для ее "обдумывания" и более того испытывает Эм сопротивление при попытках такого рода. Но если Вы все таки проанализируете собственные жизненные мысле-позиции, то при достаточно высоком уровне абстракции Вы поймете, что собственных разработок, там ровно 0 – НОЛЬ. Все Ваши Я –мысли есть не что иное, как ВТОРЯК, т.е. это то, что Вы где-то, когда-то перекопировали – из этих кусков Вы пытаетесь выстроить собственный мыслительный процесс. То как Вы это делаете, это тоже УВЫ не Ваша разработка, Вас этому долго и нудно учили – родители, учителя и т.д. 

УСТАНОВКА – это когда Вы заведомо зная какую реакцию Вам хочется получить от трансматика, выстраиваете контакт с ним таким образом, что нужная Вам мысль "сама" рождается в его А-сознании. Далее когда нужный сигнал попадает в Я-зону Я трансматика принимает его за собственную мысль и собственное желание…

Помните пример со сварливой женой – муж хотел развестись с ней, но если бы он высказал свое желание напрямую, то столкнулся бы с ее сопротивлением – истериками и т.д. Поступив в духе трансхединга он сформировал у жены желание, которое она восприняла, как собственное – поэтому задуманный развод прошел как по маслу… т.е. по ее собственной инициативе.   

Путь дурака (ГЛ). 

Тренировочная техника по расширению сознания. Для умного человека нет ничего хуже, чем столкнуться с явной глупостью, умных людей глупость раздражает, утомляет, сбивает с толку и т.д. 

Если Вы смогли дочитать книгу до этого места, то с аналитическим умом у Вас все в порядке, а это значит, что для Вас "мучительно" сложно играть роль дурака.

Тем не менее трансхедер это человек с расширенными возможностями, поэтому используя только одну часть управляющей пары умный –––– глупый, Вы ограничиваете себя.

Исполнение техники заключается в том, что Вы находите нужного "дурака" и учитесь имитировать его поведение в контакте с другими трансматиками. Как только первое сопротивление пройдет и Вы почувствуете надлежащий кураж, начинайте применять технику "по делу".

Например ничто так не подстегивает специалиста в той, или иной области, как заведомо глупое замечание, касающееся сути его профессии да еще высказанное безапелляционным тоном. 

Техника считается выполненной правильно если в обмен на "глупость" Вы получите "тонны" полезной информации.

Вообще старайтесь пользоваться ГЛ как прикрытием – например, расспрашивайте с самым наивным видом о том, что и так Вам прекрасно известно…

Усложненный вариант техники – смещение. 

Следуя по пути "дурака" и получая взамен от контактера действительную информацию, трансхедер выполняя смещение во времени возвращает эту информацию слегка видоизменив ее. "Смещение" это путь дурака, который умнеет буквально на глазах – техника не только действенная, но и достаточно забавная – через некоторое время складывается полное ощущение, что настоящий дурак это Ваш подопечный… 

Искусство выполнение техники заключается в том, что бы поменять дурака и умника местами, при этом подопечный не должен понять в чем дело. При неправильном исполнении техники у контактера может возникнуть ощущение, что над ним издеваются.

Это ошибка, в таком случае нужно выполнить отвлекающий маневр и прекратить исполнение техники.  

В результате выполнения техники Вы подсовываете контактеру вместо себя соответствующего дурака, на время настроив свою социальную оболочку на нужный резонанс. Специалист вынужден разъяснять дураку прописные истины. После того как первые истины разъяснены, можно выполнить "смещение". Суть его заключается в том, что Вы берете фразу высказанную несколькими ходами ранее и возвращаете ее, как свою собственную мысль. Дождавшись реакции, берете и возвращаете следующую и т.д. – в результате контактер имеет возможность пообщаться сам с собою, но через Вашего "дурака". 

Третья часть. 

Гомеоморфизм. 

Гомео – от греч. homoios – подобный одинаковый; и морфизм – от греч. morphe – вид, форма.  

Одно из основных понятий топологии. Две фигуры (точнее, два топологических пространства) называются гомеоморфными, если существует взаимно однозначное непрерывное отображение любой из них на другую, для которого обратное отображение тоже непрерывно; при этом само отображение называется гомеоморфизмом. Например, любой круг гомеоморфен любому квадрату, любые два отрезка гомеоморфны, но отрезок не гомеоморфен ни окружности, ни прямой. Прямая гомеоморфна любому интервалу (то есть отрезку с удалёнными концами). На основе понятия Г. определяется важнейшее понятие топологического свойства как такого, которое, будучи присуще какой-либо фигуре, присуще и любой фигуре, ей гомеоморфной. 

А. В. Архангельский. 

Гомеоморфное мышление. 

Мышление человека это совокупность сложных процессов, в результате протекания которых создается отражение внешней реальности (ВР).  

1.) Учитывая то, что теряя способность мыслить человек одновременно с этим теряет возможность воспринимать внешнюю реальность, можно утверждать что для самого человека ВР ровняется созданному отражению ВР. 

2.) Нужно учесть и то, что сознание с помощью Генератора ошибок отражает ВР в искаженном виде, а некоторые ее части вообще не попадают в поле зрения – поэтому можно говорить о способности мыслить, как о способности создавать искаженное отражение некой части ВР. 

3.) Человек получает представление о ВР только исходя из знаний о ее отраженной части. 

Другими словами внешняя реальность может быть какой угодно, но для человека она только такая какой ее отражает его мышление. С этой точки зрения можно говорить о том, что мышление создает свой вариант реальности. 

Соответственно отличность одного мышления от другого создает и отличие в реальностях.

Схожесть двух способов мыслить создает похожие реальности. 

Реальности художника, математика, спортсмена, сантехника и брокера частично между собой совпадают, а частично различаются. 

При этом главное совпадение заключается в том, что ни один из них не может проникнуть в реальность другого – для каждого трансматика существует только его реальность в центре которой он находится. Другими словами для художника существует только его мир, для математика только его и т.д. 

Каждый знает только свою реальность и глядя на нее, по аналогии строит свои представления о реальностях, в которых существуют другие трансматики.   

Т.е. для того чтобы просто понимать другого трансматика, человек вынужден создать отражение его реальности. Загвоздка в том, что эта реальность для сознания, которое находится в центре мира и ничего кроме себя не знает – НЕВЕДОМА.

Поэтому сознание вынужденно делать копию само с себя и вносить в нее некоторые погрешности предполагая, что таким образом создаст отражение, нужное для осознания другого сознания…

Отсюда напрашивается парадоксальный вывод: поскольку Я и Вы и кто либо другой на этой планете не может находиться в двух трансматиках одновременно (другими словами – внутри двух сознаний…), то сознание существует только в одном варианте – том, внутри которого Вы сейчас находитесь… 

ЧИСЛО СВОБОДЫ. 

Н.А. Берштейн пишет: "Современная техника создала машины огромной сложности, способные совершенно самостоятельно, без участия человека, выполнять самые разнообразные и не простые работы. Большая газетопечатная типографская машина изготавливает 50000—100000 экземпляров газеты в час, печатая сразу с обеих сторон листа, в две краски, складывая оттиски и, если надо, сшивая их в тетрадки. Такая машина имеет размеры двухэтажного дома и содержит в себе десятки валов и валиков и многие сотни рычажков и шестерен. Большой многоцилиндровый нефтедвигатель «дизель» — другой образец гигантской могучей машины с сотнями подвижных частей, стержней и зубчатых колес. Среди машин-автоматов есть агрегаты, самостоятельно проявляющие, высушивающие и печатающие только что заснятую кинопленку, изготавливающие бутылки, винты, папиросы, ткущие сложноузорные ковры и т. д.

И самое поразительное, что эти огромные автоматы при всей их сложности и изобилии подвижных частей все имеют по одной единственной степени свободы, т. е. обладают тем, что в технике называют вынужденным движением.  

Это значит, что каждая движущаяся точка в этих машинах, каждая деталь рычага, тяги или колеса движется все время по одному и тому же строго определенному пути. Форма этого пути может быть очень разнообразной: у одних точек (или деталей) круговой, у других прямолинейной, у третьих овальной и т. д., но с этого единственного пути движущаяся точка не сходит никогда. Таким образом, машины, неимоверно сложные по виду и устройству, в смысле своей подвижности принадлежат к числу самых простых систем, какие только могут существовать. Машины-автоматы, в которых подвижность какой-нибудь части исчислялась бы двумя степенями свободы, можно буквально сосчитать по пальцам (к таким машинам относятся, например, центробежные регуляторы у паровых двигателей). А дальше двух степеней свободы никогда еще не заходило ни одно искусственное устройство".  

Используя аналогию, как мыслительный прием – возьмем уже готовую разработку и осуществим на нее проекцию некоторого совершенно иного информационного поля. Наша задача оценить, что получится в результате. 

Вспомним для начала механику и что такое степень свободы и сколько их может быть, следующим шагом осуществим проекцию – т.е. определим (с помощью абстрагирования) сколько степеней свободы может иметь тот или иной мыслительный процесс. 

Числом степеней свободы механической системы называется число независимых координат, полностью определяющих положение системы в пространстве. 

Или другими словами можно сказать, что это число независимых возможных перемещений.

Например для определения положения точки в пространстве нужно три координаты, т. е. точка свободно движущаяся в трехмерном пространстве имеет три степени свободы поступательного движения. 

Например свободно летающая в воздухе снежинка – ограниченна именно тремя степенями свободы. 
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Если ограничить перемещение материальной точки (м.т.) одной плоскостью, или заданной поверхностью, то м.т. будет иметь две степени свободы. 
Это значит, что м.т. может свободно "разгуливать" по заданной поверхности, как например кончик ручки по поверхности бумаги. 

Соответственно материальная точка имеет одну степень свободы, если она может перемещаться только вдоль некоторой прямой или кривой. 

Две материальные точки, связанные между собой невесомым жестким стержнем, имеют пять степеней свободы, т.к. кроме трех степеней свободы поступательного движения имеет две степени свободы вращательного движения.  

Абсолютно твердое тело имеет шесть степеней свободы: три – поступательного и три – вращательного движения. 

В случае N материальных точек, на координаты которых наложено r уравнений связи, число степеней свободы K вычисляется так: К = 3N – r.

 
При бесконечном множестве материальных точек, связанных бесконечным множеством уравнений связи, подсчет числа степеней свободы невыполним. 

Вспомнив механику, теперь поговорим о человеке и его теле. Выясним чем же занят аппарат управления человеком пока мы предаемся размышлениям.

Заглянув в анатомический атлас Вы сможете обнаружить, что в основе нашего тела находится чрезвычайно развитый скелет, который состоит более чем из двухсот костей. 

Наличие одно и двухстепенных суставов позволяет скелету реализовывать несколько сотен степеней свободы. Отсюда трудность – необходимость распределения контроля между сотнями видов подвижности и обязательного согласования их между собой. Я не буду вдаваться в описание всех точек контроля управления человеческим телом, добавлю, что помимо контроля за чрезвычайно подвижной конструкцией  аппарат управления, занят еще и перемещением этой конструкции в пространстве. 

Когда в дело вмешивается сила тяготения, то сия подвижная конструкция в каждый момент времени пытается завалиться в ту либо иную сторону. Представьте реализация, каждого маломальского движения нарушает равновесие и центр управления должен вносить коррекцию, т.е. перераспределять множественное напряжение всех мышечных групп во всем теле.   

Необходимость постоянно отслеживать гравитационное воздействие приводит к следующему:  

Человек живет в трехмерном мире в котором постоянно действует сила направленная сверху вниз, сила которая стремится прижать его к нижней плоскости (см.рис.). Соответственно такая ситуация приводит к тому, что решение двигательных задач происходит при контроле только двух измерений пространства. 

Если же возникает необходимость одновременного контроля всех трех измерений, то управляющая система не справляется и следует ее перегрузка и зависание. 

Например три легких воздействия направленные по трем плоскостям и в быстром темпе (или одновременно) следующих друг за другом приводят к потере равновесия и опрокидыванию человека навзничь.  
То, что человек падает говорит о том что центр управления полностью перегружен и завис настолько, что уже не может контролировать воздействие гравитации. Получается это только из-за того, что он пытается контролировать другие силы. 

Это важный момент поскольку раскрывает нам слабое место управляющего центра – там где человек падает при физическом воздействии, точно там же он впадает в мгновенный транс при виртуально речевом воздействии. 

Хочу заметить, что подобное воздействие координально отличается от хорошо известного гипнотического транса возникающего на переходе от бодрствования ко сну. Все известные виды гипноза построены на использовании той особенности человека, что переходное состояние отключает и сознание и защиты, которые являются его естественной частью. Замечу, что все техники гипноза, для управления сознанием, малоэффективны и легко блокируются. 

Технику которую мы будем разбирать заблокировать вообще невозможно(!)…

Прежде чем перейти к дальнейшему изложению хочу пояснить для чего Я выдаю как пользоваться этим оружием. При этом несомненно то, что пользоваться им можно в разных целях и кодировать людей на разные поступки как позитивные, так и негативные.

Дочитав данную главу до конца Вы окончательно поймете насколько незащищенным является каждый перед системой и насколько велика зона всеобщего транса в которой мы существуем. Используя методы воздействия о которых Я говорю, Вы сможете оказывать действие не которое система в любом случае отреагирует, а это будет означать выход на следующий виток развития. 

Пример перехода:   

Рассмотрим переход от физического воздействия к направленному речевому. 

Таким примером будет простая детская игра, в которую Вы наверняка играли в детстве, суть ее заключается в том, что в круг ставится несколько стульев (на один меньше чем количество игроков), игроки бегают под убыстряющуюся музыку по кругу, в момент когда музыка резко замолкает необходимо сесть на стул, кто не успел выбывает, после один стул убирается и т.д. пока не останется один – выигравший.

 Я наблюдал как в такую игру играют взрослые люди и заметил одну особенность, постепенно вместе с нарастанием темпа музыки внимание играющих заостряется и они начинают реагировать на другие команды – резкие хлопки, выкрики (садись). 

О чем это говорит, только о том, что управляющий центр не справляется и начинает путаться и готов выполнить задание и при другой звуковой команде.  

Разберемся, что происходит в игре "стулья".  На играющих по прежнему действует сила тяжести, т.е. управляющая система контролирует действие гравитации, плюс ей приходится осуществлять контроль сложного двигательного перемещения – все, больше ресурса у системы нет, при нехватке времени система начинает ставить знак равенства между громким хлопком, командой "лежать" и концом музыки…

Это говорит о том, что люди самозабвенно бегающие вокруг стульчиков перестали соображать и на любой звуковой сигнал готовы выполнять заведомо оговоренную команду. Скажу Вам более они выполнили бы и другую команду –просто ее нет… 

Вывод: В данном примере звуковое воздействие заменяет физическое воздействие по одной из осей.  

Это важный вывод, который показывает нам, что реальное "опрокидывающее" воздействие можно с не меньшим успехом заменить на виртуальное. 

Для того, что бы понять как это делать вернемся к пониманию степеней свободы. Но прежде Я попрошу ответить на вопрос: может Вы знаете людей которые всю свою жизнь бегают вокруг "стульев под музыку". 

С тех пор как человечество вышло из леса прошло несколько тысяч лет, тем не менее за такой небольшой срок среда обитания нашего вида полностью преобразилась. В новой реальности физические данные перестали играть свою прежнюю роль и отошли на второй план. Мозг человека желает получать еще больше энергии поэтому он всеми силами старается обездвижить тело. Он не желает больше носиться по джунглям за куском мяса, поэтому он создает новую реальность где кусок мяса сам приходит к нему… 

В этой реальности мозг хочет заниматься только одним – расти еще, он и дальше будет воздействовать на порядок вещей в том же духе. 

В новом мире все люди от президентов до сантехников по большей мере выполняют только одну роль – они разговаривают, все остальное ушло на второй план. Теперь самая важная функция это способность к передачи информации.  

Кроме того, что новый человек общается с компьютером и себе подобными, что он еще делает? Количество рабочих постоянно сокращается, люди постепенно заменяются машинами. Правы были создатели киношной "матрицы" – только история которую они рассказали это отнюдь не будущее это наступающее настоящее. 

Посудите сами центральная идея фильма – это энергия людей, питающая машины и машины создающие для людей абсолютно безопасный и максимально комфортный мир. 

Разве в нашей реальности дело обстоит иначе? Разве энергия людей не питает машины? Разве машины смогут работать без энергии человека?

И разве машины уже сейчас не ограничили подвижность каждого из нас? Конечно до ванны с физ-раствором еще далеко, но уже сейчас "Большой брат" выдает нам обработанную машинами еду… 

Если построить график на котором отметить кривую понижения двигательной активности человечества и повышение информационно – коммутативной, то можно получить ориентировочное время, когда физическая активность прекратиться вовсе, или достигнет своих минимальных значений. Мы делали такие расчеты, кстати – это время совсем не за горами. 

Ни какой войны между "злобной электроникой" и человекообразными обитателями матрицы не предвидится, поскольку никакого конфликта не было и нет. Просто управляющая система хочет получать как можно больше энергии, соответственно она делает все возможное, что бы выполнить задуманное.    

Надеюсь, Я несколько развлек Вас этим рассуждением и заодно показал насколько существующая реальность виртуальна. Теперь Вы можете представить, что именно сейчас когда Вы читаете эти строки ваше тело почти полностью обездвижено, но Ваш мозг исключительно занят…

Фактически Вы просто неподвижно сидите, но в виртуальном смысле Вы продвигаетесь по устройству системы.

Тоже самое (только на большем автомате) происходит когда Вы вступаете в виртуально-речевой контакт – фактически Вы стоите, или сидите – но виртуально процесс идет. Если Вы вздумаете одновременно с разговором бегать под музыку вокруг стула, то что-то одно у Вас наверняка не получится. 

Раз в этой реальности речь так важна, то есть смысл научиться управлять ей. Для того чтобы научиться не только направлять речевые потоки, но и управлять мыслительным процессом, который за ними стоит, необходимо разобрать как это работает.

Поскольку это первая ступень трансхединга, то Я дам только основную информацию, но поверьте и ее будет вполне достаточно, чтобы (при желании) Ваша способность мыслить раскрылась с новой точки зрения. 

Одна степень свободы? 

Для того чтобы понимать, что представляет мыслительный процесс на уровне Я-сознания, зададимся вопросом: сколько степеней свободы имеет то, или иное наше высказывание, или мысль, которая стоит за ним? 

Казалось бы область мышления это зона свободная от каких либо ограничений, что хочешь, то себе и выдумывай – раз и на луне, раз и созвездии Кассиопея, раз и …

Ничего подобного здесь действуют точно такие же законы, как и снаружи. Я уже говорил, что именно мозг человека видит внешний мир именно таким, каким он его может видеть. Более того совершенно невозможно доказать, что мозг сам не создает внешний мир. Обратное доказывается быстрее. Нас обычно сбивает с толку то, что один человек не создает видимых внешних изменений, кроме того мы видим, что люди смертны. Если абстрагироваться и от того и от другого и увидеть социум, как коллективный разум человечества то можно увидеть еще кое что. Например все фантазии девятнадцатого века смоделированные Жюль Верном за следующие сто с небольшим лет воплощены в реальности. При этом в таком варианте, что автору и не снилось. Ничего другого придумано не было, а то что придумано – все ныне существует. Мозг при этом работает над другими разработками. При этом заметьте, время между фантазией и реализацией стремительно убывает…

То, что в девятнадцатом веке фантазия человечества не могла придумать ничего кроме Наутилуса и полета на луну, говорит о том, что в зоне чистого разума существуют свои ограничения. Каковы же они?   

Если мы будем находиться в поле смыслового содержания речи, то сможем обнаружить всевозможные открытые и закрытые фигуры, целые куски, площади и объемы. Тем не менее мы можем заметить, что в смысловом поле чистый разум следуя по пути абстракции постоянно стремится ограничить количество степеней свободы. Поэтому смысловые объемы приобретают границы и превращаются в замкнутые фигуры, фигуры теряют объем обретая проекцию на плоскости, проекция отражаясь на оси координат превращается в отрезок… 

Когда мысль обретает форму речевой конструкции, то мы имеем дело с фиксированным информированием имеющим определенную траекторию и направление, т.е. одну степень свободы. Это означает, что движение происходит по одному строго определенному пути. Точно так как, и в казалось сложных на первый взгляд, машинах. Не зря машины имеют только одну степень свободы – просто мышление человека копирует само себя – поэтому все, что оно создает имеет одну степень свободы.   

Мы все привыкли, что мышление это в первую очередь смысловой процесс. Теперь попробуем абстрагироваться и отделить смысл от общей структуры мышления. 

Тогда явственно проступает простой каркас мыслительного процесса – структура речи лишенная информирующей составляющей представляется как бесконтактный однонаправленный процесс АКЦИЯ ––> РЕАКЦИЯ. 

При этом мыслительная зона одного Я-пространства моделирует только акцию, другого только реакцию. Опять только одна степень свободы. 

При этом выводя смысл за пределы структуры, мы начинаем хорошо видеть управляющую составную коммутативного процесса, а именно АКЦИЯ управляет РЕАКЦИЕЙ.

Итак,, следует запомнить, что если трансматик находится в речевом контакте с вами, то значит у него заняты две (из возможных трех) степени свободы. Во-первых, он не зависимо ни от чего контролирует гравитационную составляющую, во-вторых, у него занят информационный канал. Это значит, что если параллельно загрузить третью свободу, то он зависнет, т.е. окажется в зоне транса. 

Как это сделать?

Помните (?) три быстрых движения по трем возможным направлениям, следующих поочередно лишают трансматика контроля ориентации в пространстве и приводят к опрокидыванию тела.

Когда две степени свободы уже заняты достаточно произвести одно, два воздействия, чтобы "опрокинуть" сознание. Какое это может быть воздействие? Любой резкий звук, резкая вспышка света, резкий толчок, или даже резкий перевод темы, или нестандартное поведение мастера акций идущее вразрез со смысловым содержанием приведет к нужной реакции.  

Как Вы понимаете под требуемой реакцией Я понимаю соответствующей глубины провал в зону транса. Глубина транса контролируется количеством и силой воздействий.   

Глубина состояния может выглядеть как небольшой умственный провал и как почти коматозное зависание.

Кстати тем, кто боится "злобных" гипнотизеров в обычной жизни, тем следует обратить особое внимание, например, на музыкальные группы, которые загружают звуковой канал односложными установками. Или на говорящие головы, которые с телеэкрана формируют стандартно "общепитовские", интеллектуально оптимальные позиции. 

Настоящий гипноз незаметен и заключается в информационных полуфабрикатах, скармливая смыслы которых социум формирует послушную трансматическую массу. 

Я целенаправленно не буду давать детальное описание исполнения этой техники, а ограничу сказанное изложением принципа. 

Объясню почему. Моей целью не является научить трансматиков пользоваться теми, или иными техниками, цель совершенно иная. Согласившись напечатать закрытую информацию, Я преследую только одну цель – показать существование альтернативных путей и принципиально другого мышления. Вышеуказанная техника достаточно легка в исполнении и достаточно механически разучить ее для того, чтобы воздействовать на контактеров. В таком случае трансматик будет решать свои точечные задачи, но не более того. Я же предлагаю изменить сам подход к способности мыслить, расширить ее – это книга не об управлении, а о расширении сознания…

Я не случайно поставил описание быстрого введения в транс в конец книги, это не то с чего надо начинать, это то что изучается в последнюю очередь на первой ступени трансхединга. И если читатель самостоятельно сможет проделать упражнения по расширению сознания, которые мною описаны, то значит он поймет как выполнять и эту технику. 

Некоторые рекомендации по ведению контакта. 

Всегда имейте план контакта, отчетливо представляйте куда Вы желаете привести контактера. Всегда – это значит – никаких контактов проходящих на автомате. ВСЕ контакты в обязательном порядке проходят под контролем 

Я-сознания, в первое время Вы будете чувствовать "зуд" и неудобство, которые обусловлены "не желанием" А-сознания делиться с Вами своим ресурсом. Постепенно это пройдет и Вы привыкните. Как только это произойдет Вы приобретете ЯСНОВИДИНИЕ, Вы будете буквально чувствовать, что в тот или иной момент скажет Ваш контактер, Вы будете видеть структуру его речи. Вся его многоступенчатая мотивация предстанет перед Вами. 

Проводя контакт нужно помнить, что Я-сознание в состоянии отслеживать максимум три мысле-шага назад и один, два вперед. Нужно помнить, что никто не в состоянии думать две мысли сразу – можно быстро переключаться с одной на другую. 

Поэтому Вам нужны паузы – дайте ему говорить – пока он это делает отслеживайте его мотивы, наблюдайте за словами – ключами и одновременно планируйте структуру контакта.

Нужно научиться все это делать во время речевой "паузы" контактера, но не в коем случае не задерживать диалог (если только это не происходит специально).  

Проводя контакт нужно научиться четко определять его структуру: для этого Вы маркируете каждый шаг из пары АКЦИЯ –– РЕАКЦИЯ. Пользуясь не сложной маркировкой Вам легче будет увидеть управляющее воздействие которое для виду прикрыто смыслом. Используйте следующую маркировку – АТАКА, ЗАЩИТА, ОТВЛЕЧЕНИЕ.

Начнем с отвлечения – все, что не атака и не защита является отвлекающим маневром перед тем или другим. Любая, казалось нейтральная информация это только прикрытие последующей манипуляции. Даже если за нейтральной информацией не последует активного действия это значит, что оно задумано, но на время отложено. Трансматики просто не могут по другому, они так запрограммированы. 

Все что имеет направление и требует вашей реакции (согласия, несогласия) есть АТАКА, Ваша реакция на атаку и есть ее ЦЕЛЬ. Другими словами Ваша ЗАЩИТА, какой бы логической она Вам не казалась и есть цель атаки. Как только Вы проявили реакцию – Вами сманипулировали.  Единственной настоящей "защитой" будет не реагировать, а продвинутой "защитой" – подсунуть контактеру псевдореакцию. Нужно всегда помнить, что никакой реальной атаки нет, поэтому Вам не надо защищаться – Вы в игре, как только Вы видите элемент управления направленный в Вашу сторону переворачивайте его и воздействуйте на контактера.

Защита – это и есть требуемая РЕАКЦИЯ, заранее продумайте какую защиту Вы желаете вызвать у контактера и тщательно запоминайте, на какие атаки какими защитами он отвечает. Как только Вы изучите его реакции Вы легко сможете управлять ими. 

В довершении хочу сказать, что в речи помимо интонаций необходимо обращать внимание на паузы и микрозависания. Отслеживая ситуации, в которых возникли микрозависания, Вы впоследствии применяя технику усиления сможете вызвать зависание более тяжелого характера.

Контроль позы, жестикуляции, особенно положения ног и движение головы и глаз – производить обязательно.  

ЗАКЛЮЧЕНИЕ. 

"Заключение" это и форма ограничения пространства, когда за нарушение законов социума трансматики содержатся под стражей. Это и вывод из сказанного и ключ к обретению свободы. Кто смог прочесть эту книгу пусть сам решает, что важнее свобода или привычка. Говорят для профессиональных зеков нет ничего более страшного, чем покидать привычный мир ЗОНЫ. 

В "Золотом дожде" Я дал набросок системы в таком виде, в каком Я сам ее вижу. Кроме этого Я описал некоторые способы выхода из транса и другие способы, с помощью которых можно усилить транс. 

Почему усилить? Если Вы внимательно читали и блок не сработал, то Вы могли понять, что трансматики постоянно находятся в ТРАНСЕ, только они этого не замечают – так собственно говоря и должно быть, иначе какой это будет транс если человек о нем знает…

Суть транса как раз в этом и заключается, что у ведомого создается иллюзия самостоятельного принятия управляющих решений, если он поймет что им управляют, то транскодирующее воздействие тут же развалится.  

Дополнительно хочу сообщить Вам, что задумывая название книги Я меньше всего думал о писающих друг на друга переросших мальчиков, "золотой дождь" это и не деньги, это то что Я увидел когда первый раз пробовал медитировать. Тогда я толком даже не понимал, что Я делаю и для чего, медитация для меня имела полный мистики смысл. Поэтому Я тщательно искал нужный мне путь. 

"Золотой дождь" это светящиеся золотые шары которые падали на меня со всех сторон в новом понимании действительности, которое Я ощутил в новой реальности измененного сознания… 

Но это совсем не тот образ, которым следует привлекать массовое внимание, поэтому на обложке книги красуются костюмы, исполненные в виде людей. Учитывая массовую фрейдистскую анально-генитальную фрустрацию – композиция выстроена, как писающая пирамида, а вступление начинается со слов "жизнь говно".  

Если трансхединг заинтересовал Вас, то рекомендую прочитать "Next Joystick", поскольку первая ступень трансхединга будет неполной без этой информации. 

Меня часто спрашивают сколько всего существует трансхедеров, которые прошли первую ступень подготовки (?), Я затрудняюсь точно ответить на этот вопрос, где-то около тысячи…

Теперь когда некоторые приемы и ключи опубликованы конечно больше. 

Некоторые люди панически боятся, что ими начнут управлять и манипулировать – нет ничего забавнее этого страха, как можно бояться того, что уже и так случилось. За всю обозримую историю человечества не было такого, чтобы люди были свободны от посторонних установок, установка это суть любой обучающей программы. И если трансматику посчастливится встретить на пути трансхедера, который захочет с ним контактировать, то следует только порадоваться… 

Еще вопрос, а что произойдет если трансхедер начнет взаимодействовать с трансхедером? Тогда социальное взаимодействие теряет смысл, нет смысла использовать защиты, которые не действуют и каждый из них об этом знает – поэтому эти люди выходят на новый, вполне естественный уровень искренности…

Тот уровень когда люди могут взаимодействовать между собой вне зоны 

П-страха, не нападая и не защищаясь. 

Такой способ общения экономит массу энергии – поскольку не переворачивает и не урезает смыслы, и не искривляет их. Более того сознание таких людей может объединяться (при определенной тренировке) в одно общее целое.

В этом случае третий человек попавший в зону объединенного транслятора вообще не в состоянии сопротивляться такому мощному управляющему воздействию.

Группа трансхедеров действующая по объединенному принципу в состоянии решать управляющие задачи гораздо более сложных уровней, например оказывать управляющее воздействие на расстоянии и без непосредственного контакта с объектом. Или моделировать реальность таким способом каким группа считает необходимым.

Кстати такая группа легко справляется с заболеваниями считающимися хроническими и неизлечимыми… 

Приложение: 

В приложении Я хочу дать ключи к двум управляющим программам, которые сотрудничают с программой царя Мидаса и наиболее часто встречаются у менеджеров верхнего звена. 

СИМПТОМ ПРОСТАТИТА, УРОЛОГИ ТОЖЕ БОЛЕЮТ ЭТИМ… 

Простатит – воспаление предстательной железы, "заболевание", которое поражает одну из важнейших зон организма мужчины. Простатит дает о себе знать через боль в промежности, тазе и гениталиях, в развитии вызывает различную степень сексуальной дисфункции.

Нормальным образом молодые люди простатитом не "болеют", это проблема сопровождает мужчину достигшего среднего возраста (старше 20 лет ). При этом процент здоровых мужчин крайне низок, тенденция такова, что чем больше срок жизни тем выше "заболеваемость". По разным данным от 30 до 85% мужчин больны простатитом. 

В научной литературе простатит часто называется не иначе чем "горе уролога". Для этого есть весомая причина – дело в том, что простатит пытаются лечить уже как 150 лет, при этом он практически как не лечился, так и не лечится. Раз возникнув он со временем переходит в хроническую форму.   

Лечение простатита представляет собой серьезную задачу для современной медицины. Успехи есть – устранение симптомов и стойкая продолжительная ремиссия теперь это реальность. При этом врачи уверяют, что продолжительность периода ремиссии зависит только от самого пациента. 

Другими словами медицина не умеет лечить простатит, а умеет "сбивать" его симптомы. То есть если больной сам неким чудесным способом не выздоровеет, то шансы излечиться равны нулю.  

На самом деле все не так плохо и врачи правы в одном – все действительно зависит от пациента… 

Скажу более – эта проблема, которая вообще к медицине не имеет ни какого отношения, поскольку для ее решения медицина не нужна, более того любое лечение только усугубляет положение. 

Почему так происходит? Потому что сознание носителя медицинских знаний сужено той информацией, которой он владеет – в результате простые по своей сути вещи ускользают от понимания. С другой стороны именно понимание простых истин зачастую оказывается самым сложным – это как раз та ситуация, когда за деревьями не видно леса. 

Парадокс заключается в том, что не надо обладать обширными медицинскими знаниями, что бы не только разобраться в этой проблеме, но и научиться с успехом решать ее. Заверяю Вас – узнав концепцию, Вы узнаете путь к выздоравливанию, из хронически больного человека Вы сможете стать хронически здоровым. 

Начнем с главного: неудачи медиков в борьбе с симптомами простатита объясняются простым непониманием природы этого "заболевания".   

Внимание – суть в том, что простатит это не заболевание, а набор симптомов. 

Простатит это и есть симптом, это собственно говоря "внешний" признак по которому можно определить, что в организме на самом деле не в порядке. Не удивительно, что борясь с симптомом медицина не в состоянии устранить его – поскольку причины при этом остаются в тени. 

Прежде чем приступить к детальному рассмотрению проблемы запомним: простатит это сигнал, такой же как мигание аварийной лампочки, по нему человек может определить наличие проблемы, можно вывернуть сигнальную лампу, тогда как мы узнаем о возможной аварии.   

Получаем парадокс: простатит – позитивное явление? Получается, что это неприятный, болезненный сигнал, но о чем? 

Рассмотрим то что нам известно о простатите.  

СИМПТОМ простатита почти самое частое явление, которое диагностируется в урологической практике. Реальные показатели еще шире регистрируемых, объясняется это возможностью протекания "заболевания" в скрытом виде и тем фактором, что мужчины зачастую не желают обращаться к врачу.  

Мужчина узнает о наличие симптома простатита следующим образом: 

По болевым ощущениям в области промежности, надлобковой кости, яичках, пояснице. У более половины больных болезненное мочеиспускание – частые позывы на мочеиспускание, боль в конце мочеиспускания, тонкая и вялая струя мочи. Возможно нарушение сексуальной функции – ослабление эрекции, ее неполнота и кратковременность, "стертый" оргазм, раннее семяизвержение либо его задержка, болезненность при семяизвержении. 

У мужчин моложе 35 лет синдром встречается чаще в виде острого бактериального простатита. В старшем возрасте чаще его хроническая форма.  

При остром простатите или рецидиве хронического возможны: общее недомогание, озноб, лихорадка, болезненность суставов, мышц.  

Хронический бактериальный простатит это "тревожная лампочка", которая мигает постоянно, "мигание" может затихать и усиливаться, в случае обострения сигнал начинает "гореть" постоянно. Хроническая стадия почти всегда отмечена вовлечением в воспалительный процесс других органов мочеполовой системы – уретры, шейки мочевого пузыря, семенных пузырьков, семявыносящих проток, придатка яичка.   

У каждого третьего мужчины с симптомом простатита, обнаруживают хламидии, гарднереллы, гонококки или трихомониаз.  

Основной мужской страх при любом урогенитальном недомогании это боязнь снижения потенции. Симптом простатита не является исключением – большинство мужчин думают, что простатит вызывает импотенцию.  

Такое характерно для запущенной формы простатита, тогда общее угнетение половой функции, завершается импотенцией.

В начальной стадии (и то не всегда) развивается диспотенция – качественное нарушение потенции. 

Особенно следует отметить боли во время оргазма и при семяизвержении, в результате которых больной начинает уклоняться от половой жизни. 

Медицина пытается найти связь между простатитом и бесплодием, но прямой зависимости выявить не удалось (и для этого есть причины). Не смотря на то, что 5-12% пациентов, с проблемой бесплодия имеют в истории болезни воспалительные урогенитальные заболевания, бесплодие не вызывается простатитом.

Попытки установить несуществующую связь, еще раз, говорят о полном непонимании "механики" протекающих процессов.  

Все вышеперечисленные факторы моделируют угнетенный психоэмоциональный статус. Тревога и страх сопровождают общее болезненное состояние, они в свою очередь вызывают чувство собственной неполноценности, подавленности и (или) злости. Со временем характер человека неузнаваемо меняется – разве может быть милым, добрым и понимающим человек с прогрессирующей зубной болью? 

Получается следующее – возникает стремление избавиться то угнетенного состояния, отсюда желание "сбить" симптом и таким способом избавиться от мучительного страха. Поскольку (как мы уже говорили) борясь с симптомом не возможно эффективно влиять на причины, то простатит принимает хроническую (тлеющую) форму, а депрессия "замаскированный", "стертый" характер. 

Итак,, мы подошли к разгадке механизмов процесса – смею утверждать, что депрессивное состояние возникает задолго до того, как симптом простатита тревожно "замигает" красным цветом аварии. 

МЕХАНИКА процесса.  

Как известно, предстательная железа орган до которого можно дотянуться пальцем проникнув в прямую кишку прямо через анальное отверстие.  

Кстати, это единственный орган, массаж которого помогает избавиться от острого воспаления. Массаж любой другой ткани или органа человеческого организма может привести лишь к распространению воспаления и прогрессированию заболевания.  

Объяснение этого эффекта может быть следующим:  

Процесс начинается с воспаления выводных протоков долек, с их стенок слущивается эпителий и накапливается в канальчиках вместе со слизью; кроме этого, образуются крошечные камешки (микролиты), которые смешиваются со слизью и слущиваюшимся эпителием в итоге формируются пробки, закупоривающие выводные протоки. Постепенно пробки превращаются в нагноения (микроабсцессы), дренаж долек прекращается, со временем они перестают работать одна за другой.

Массаж предстательной железы на время облегчает ситуацию, поскольку во время надавливания некоторые протоки частично очищаются и гной выходит. 

Лечением такую процедуру можно назвать с большой натяжкой, ровно с такой как например выдавливание прыщиков… Тем не менее процедура приносит улучшение (чаще всего1-2 недели), к сожалению не кардинальное.   

Запомним: "грязь" забивает каналы, образуется пробка, застой и гниение.  

Конечно, воспаление ни с того ни с сего ни в одной ткани не возникнет. Как известно, его вызывают болезнетворные микробы. Гниение – гной образуется в результате жизнедеятельности болезнетворной микрофлоры. То есть в простате образуются закрытые полости, наполненные гноем и расплодившимися микроорганизмами. 

При этом специфических возбудителей, у этой "болезни" нет. Это значит, что все бактерии, вирусы и даже грибки обитающие неподалеку (например среди отходов в прямой кишке) попадая вместе с кровотоком в простату образуют там свои колонии ничуть не мешая друг другу.  

Поскольку речь идет о полимикробных ассоциациях, отсюда и сложности с медикаментозным лечением.

Получается, что дело не в микробах, а в условиях – сталкиваясь с капиллярным застоем в простате любой микроб "рад там осесть и обжиться".

Учитывая "благоприятное" расположение предстательной железы в микробах недостатка не наблюдается – инфекция может попасть из мочеиспускательного канала, мочевого пузыря, прямой кишки, по кровеносным и лимфатическим сосудам малого таза. 

Даже возбудители гнойных очагов в других органах, например при ангине, гриппе, пневмонии, фурункулах и карбункулах кожи могут внести свою лепту в "общее дело".

Запомним: капиллярный застой, превращает предстательную железу в "болото", а полимикробные ассоциации – в "гниющее болото". 

Капиллярный застой, застой крови в предстательной железе говорит о недостаточном давлении в этой области кровоснабжения. Кровь не движется, или движется вяло, в результате кровь обновляется медленно и лейкоциты не справляются со своей защитной функцией.  

РАЗБЕРЕМСЯ. 

Чрезвычайно развитая сеть капилляров оплетает предстательные железки в виде корзиночек. 
Многочисленные вены, сопровождая артерии и соединяясь между собой, образуют простатическое венозное сплетение, расположенное между истинной и ложной капсулой предстательной железы, которое фактически является нижним отделом большого полового венозного сплетения.

Простатическое венозное сплетение соединяется с глубокой дорзальной веной полового члена, задними мошоночными венами, а также с геморроидальным и мочепузырным сплетениями и с венозным сплетением Санторини.  

Общее кровоснабжение предстательной железы осуществляется за счет ветвей нижних пузырных артерий, средней прямокишечной артерии, а также за счет верхних и средних прямокишечных артерий, ветвей внутренней половой (срамной) и запирательной артерий 

Простатическое венозное сплетение непосредственно зависит от единой мочеполовой венозной сети, с которой создает общую емкость позволяющую накапливать значительные объемы венозной крови. Соответственно застой наблюдающийся в любом из органов малого таза, будет оказывать влияние на всю венозную систему 

Запомним: падение давления в артериях замедляет кровоток, замедление артериального кровотока вызывает еще большее замедление кровотока в менее крупных сосудах, и как следствие застой на капиллярном уровне.  

Итак, более менее понятно, что застой крови дает возможность микроорганизмам комфортно жить и размножаться, теперь рассмотрим подробнее каким образом патогенные микробы попадают в мочеполовую область. 

Для этого обратим внимание на то место в нашем организме где наблюдается максимальная концентрация различных микроорганизмов – на желудочно-кишечный тракт. 

Именно здесь находится обиталище несметных количеств (более 500 видов) микробов, бактерий, дрожжей и пр..  По некоторым научным данным только в грамме испражнений находится до 30-40 млрд. микробов. Именно в кишечнике человека в результате неправильного питания могут развиваться процессы брожения и гниения, что идеально подходит для развития  полимикробных колоний. 

При этом кишечник регулярно "общается", через ротовую полость, с внешним миром, т.е. микроорганизмы имеют постоянную возможность для проникновения вместе с пищей внутрь человека.

Нетрудно посчитать, что если в грамме фекалий находятся миллиарды микробов, то в килограммах триллионы. Возникает вопрос – каким образом организм справляется с этой немыслимой "армией" и удерживает ее от "вторжения", которого она так жаждет. 

Для этого существует иммунная система, а в частности лейкоциты, или белые кровяные тельца, именно они защищают организм от патогенных микробов, грибков и бактерий.

При нормальном питании каловые массы не задерживаются и кишечник регулярно очищается, при неправильном возникает (пищевой лейкоцитоз) ситуация, когда количество лейкоцитов в области кишечника значительно возрастает. 

Такая ситуация похожа на военные действия на границе государства, когда для защиты своих границ государство снимает войска с других участков (ослабляя их) и вынуждено проводить дополнительный набор в армию. 

Когда кишечник забит каловыми массами, а процесс поступления пищи при этом продолжается лейкоциты начинают не справляться. Если учесть, что длина кишечника человека несколько метров, то можно представить общий фронт борьбы. При этом нужно учитывать, что это ежедневное противостояние при котором у ваших верных "солдат" нет не единого шанца для передышки… 

Запомним: лейкоциты защищают границы кишечника от проникновения в организм патогенных микроорганизмов. 

Соответственно можно понять, что чем активнее кровоток в этой зоне в момент переваривания пищи, тем лучше защита организма. 

Теперь рассмотрим что происходит с пищеварением у среднестатистического мужчины, ведущего нормальный – малоподвижный образ жизни: 

" … взрослый, сидящий на инсулиновой диете ест ради еды. Он не успевает тратить энергию которую получает в виде пищи. Его организм похож на склад для сахара – он везде, сахар перерабатывается в свою пригодную для хранения форму – жиры и запасается, запасается.

Сначала заполняются брюшные мешки, потом организм начинает делать запасы в любых "пригодных" для этого местах, любая неровность кожи превращается в мешок для жира, даже сердечная мышца со временем начинает обрастать им…

Помимо жировых запасов есть еще другой запас…., пища попадая в кишечник не спешит перевариваться. Подумайте сами в организме и так навалом "топлива" к чему торопиться и извлекать новое, поэтому частично переваренная пища в виде дерьма не спешит покидать кишечник (вдруг завтра понадобиться).

При этом желудок уже пуст и сигналит – пора поесть – это значит скоро в кишечник попадет новая порция…  

Когда кишечник наконец заполнится полностью очередная порция пищи Вытолкнет, уже физически не помещающееся, дерьмо наружу. Вес дерьма, которое приходится таскать сорокалетнему человеку может достигать от двух до двенадцати килограммов". См. "Next Joystick".
Запомним: у "нормального" взрослого мужчины кишечник обычно переполнен разлагающимися каловыми массами.  

Осталось учесть последнее звено в цепи наших рассуждений, а именно стресс.  

При любом возбуждении (страх, агрессия, сексуальное возбуждение) в кровь поступает адреналин, который готовит организм к резкому скачку активности. Как я неоднократно говорил – у современного человека вся активность проявляется на словах, т.е. с точки зрения организма не проявляется вообще. Просто происходит то, что стимуляция сердца, легких, печени адреналином происходит зазря (См. "Next Joystick".). 

Для нашей схемы в этом реагировании есть один важный, более того ключевой момент, он заключается в следующем:

" В обычном состоянии 25 % крови проходит через мышцы, 25 % – через почки, 15% через область кишечника, 10% через печень, 8% через мозг, 4% через сосуды питающие сердце, 13% через легкие и остальные органы тела;

в моменты сигнала к активности (СВ, агрессия, страх, П–агрессия, П–страх) важно, чтобы сердце, легкие и мышцы лучше снабжались кровью, пищеварительная система при этом может временно "потерпеть"; поэтому в момент возбуждения и последующей реализации кровь "отливает" от системы пищеварения;

соответственно после пережитой активной нагрузки и последующего кормления все происходит ровно до наоборот – кровь приливает к органам пищеварения, при этом несколько оттекая от легких и мышц"(См.NJ.). 

Отсюда можем сделать вывод – во время любого волнения кровь отливает от стенок кишечника, не зависимо от того насколько этот кишечник забит фекалиями. А он обычно как раз и забит. 

Получается, что армия частично покидает поле боя и "враг" начинает прорываться… Как Вы понимаете, чем сильнее стрессовое воздействие, тем больше "солдат" перемещаются и тем больше оголяется граница, соответственно тем мощнее прорыв.

Конечно следующим шагом (когда стресс пройдет, или утихнет) иммунная система постарается ликвидировать очаги прорыва. Но с каждым разом делать это все тяжелее и тяжелее… 

Особенно когда кровоток замедляется активным сидением на жопе, т.е. застой в крови в области таза стимулируется отсутствием подвижности… 

Теперь можете представить как ускоряется кровоток при беге например, как сердце увеличивает давление в системе, как кровь начинает бежать быстрее доставляя питание и кислород в мышцы ног и таза. В результате вся система и область предстательной железы в том числе, промывается напором свежей крови. 

Как видите физиологически механизм возникновения синдрома простатита не так сложен, но у этого механизма есть еще одна сторона – трансматическая. 

Трансматика процесса. 

Предстательная железа не только выделяет секрет входящий в состав спермы, но и гормон поддерживающий спермогенез. Так же она является органом-мишенью для тестостерона и содержит фермент 5-аредуктазу благодаря которому тестостерон трансформируется в дегидротестостерон, проявляющий большую андрогенную активность. Степень развития и секреторная активность предстательной железы зависит от уровня мужских половых гормонов. 

Не зря урологи утверждают, что возможной причиной простатита может быть отсутствие регулярной половой жизни – вобщем это правильно, но не совсем. 

Как это понимать? – спросите Вы.

Понимать это стоит следующим образом – само по себе воздержание не может вызывать симптом простатита. В жизни любого мужчины есть периоды длительных воздержаний не заканчивающихся ни чем подобным – служба в армии например. А дети и юноши вообще живут без сексуальных контактов, хотя созревание наступает лет в 12-14 и ни чего. 

Все дело в том, что в результате симптома простатита начинает прогрессировать процесс гниения, в результате которого мужская сексуальная функция частично блокируется.  

Помните: развивается диспотенция – ослабление эрекции, ее неполнота и кратковременность, "стертый" оргазм, раннее семяизвержение либо его задержка, болезненность при семяизвержении. Боли во время оргазма и при семяизвержении заставляют больного начинает уклоняться от половой жизни.

Образно можно сказать, что гниет не предстательная железа, а мужской половой орган. Нам известно, что рыба нормальным образом гниет с головы… 

В случае с симптомом простатита мы видим, что симптом ограничивает половую жизнь мужчины, приводя к импотенции в конечной стадии своего развития. 

Давайте теперь предположим, что рыба действительно гниет с головы, т.е. предположим, что изначально мужчина хотел ограничить свою половую функцию, но не осознавал своего желания.

Такое неосознанное поведение встречается сплошь и рядом – ревнивые мужчины подвергают себя именно такому стрессовому воздействию (см. ревность, измена). 

Ревнуя он пытается ограничить сексуальную активность партнерши, но поскольку напрямую он воздействовать на нее не может, он в результате сильнейшего стресса (особенно в случае измены) ограничивает свою собственную активность.  

При этом парадокс ситуации заключается в том, что снижая свою половую активность он получает оправдание для измен своей партнерши с одной стороны, и проблему которая отвлекает его внимание… с другой стороны.   

Подтверждает правильность этой схемы и тот факт, что симптом простатита возникает не только у тех кто снизил свою половую активность, но и у тех мужчин, кто ведет беспорядочную половую жизнь.

Дело в том, что обилие половых партнеров не что иное как защитная реакция. Подобное поведение говорит о том, что человек боится серьезных отношений, т.е. защищает себя от возможной боли измены. Такие люди склонны изменять первыми…

Поскольку такое поведение имеет под собою ту же мотивацию - "страх ревнивца", то и механизм неосознанного ограничения ровно такой – понижение собственной половой функции (см. NJ, п-кастрация).  

Собственно говоря вышеуказанный механизм является частным случаем общей трансматической программы "псевдокастрации" (п-кастрация), о ней можете узнать прочитав мою книгу. 

Хочется задать вопрос – Почему до сих пор вышеуказанные закономерности не выявлены и не сведены в единую систему? На этот вопрос есть несколько ответов, один из них заключается в том, что действие программы, вызывающее симптом простатита, значительно растянуто во времени. 

Начинается ее действие в молодости, когда ни каких причин для волнения нет: первые измены, первые сильные эмоции, любовь, ревность, скандалы, стресс, потом женитьба, потом стрессы среднего возраста, параллельно понижение двигательной активности, затухание сексуальной жизни, неправильное питание, сидячая работа, обрастание жиром…, и т.д. 

В результате симптом простатита. 

Итак, механизм появления симптома простатита полностью выглядит так:   

Изначально мозг дает неосознанную команду на ограничение сексуальной активности. Неосознанную это значит, что сам человек на сознательном уровне не может определить, что с ним происходит – просто его сексуальная активность снижается и он начинает находить для этого свои объяснения, которые обычно не имеют с реальными причинами ничего общего. Среди реальных причин могут быть например измены жены о которых он осознанно не знает, но попадая в состояние транса отчетливо понимает что к чему. Среди причин могут быть его собственные, тщательно скрываемые похождения и чувство вины связанное с ними… – вобщем в каждом случае надо разбираться индивидуально. Одно верно каждый из тех у кого такой симптом присутствует пережил серьезный стресс связанный с травмой на сексуальной почве и у каждого присутствует явная или хорошо скрытая депрессия. 

Стресс связанный с сексуальным переживанием трактуется организмом как сигнал опасности, секс при этом причисляется к источнику опасности, поэтому программа пытается оградить своего носителя от травмирующего воздействия и используя уже подготовленную почву ограничивает его сексуальную активность. Это значит только одно – ПРОСТАТИТ ПРОГРАММА ЗАЩИТЫ. 

Как можно понять капиллярный застой в предстательной железе это и есть подготовленная почва. Имея дело с симптомом простатита мужчина сталкивается с рядом факторов каждый из которых усиливает другие – переедание перегружает систему пищеварения, сидячий образ жизни усиливает застой вызванный перееданием, понижение сексуальной активности усиливает застой, стресс вызывает отток крови и переедание и т.д. в результате иммунная система не выдерживает и как результат воспалительный процесс – "лампочка мигает". 

О чем она мигает? Только о том, что организм не справляется с таким образом жизни – и начинает в буквальном смысле загнивать. 

Кстати совет урологов заниматься больше сексом только усилит симптом, подумайте сами – организм принимает меры для ограничения сексуальной активности и тут человек начинает с новой силой эту активность проявлять, соответственно организм отреагирует… и усилит воздействие. 

Поэтому сексуальная активность до приведения всей системы в норму должна быть максимально ограничена.    

Что же делать??? 

Первостепенно пройти трансдекодирование, т.е. снять команду на ограничение сексуальной активности и минимально снизить уровень стресса. 

Привести организм в норму: сжечь жировые отложения, перейти к нормальному питанию (не более 400-500г. пищи в день), ликвидировать застойные явления в области таза. Вычистить кишечник и перейти к раздельному питанию. 

Устраивать голодные дни (до трех, пяти дней). Нужно понимать, что когда кишечник пуст и пища в него не поступает Ваша "армия" (лейкоциты) отдыхает, т.е. имеет возможность перестать охранять границы кишечника, а заняться другими делами, например воспалительными процессами в простате. 

Как только Вы начнете ежедневно разгонять "болото" с помощью аэробных упражнений (самое простое – бег), перестанете перегружать организм пищей и фекалиями. Когда Вы научитесь контролировать уровень стресса и Ваша сексуальная жизнь войдет в норму. Поверьте Вы забудете о симптоме простатита, как о не очень хорошем сне. 

Желаю удачи. Пусть Ваша воля поможет Вам выполнить эти простые рекомендации.   

СОЦИАЛЬНЫЙ АЛКОГОЛИЗМ. 

"…во вторник он позвонил пьяный, попросил к нему приехать: типа, пропал, помогииии! приезжаю, и выясняется, что у него такие запои случаются раз в полгода-год, пьет до потери пульса, чуть не до белой горячки, делается агрессивным, но раньше где-то через 4 дня пьянки приезжал врач, ставил капельницу, выводил из запоя и все опять нормально. Но этот запой длится уже неделю, врача не хочет, кричит, застрелю, все осложняется тем, что он профессиональный водитель, возит серьезного шефа. Если вызвать санитаров и силой вывести из запоя, то его поставят на учет и лишат прав. При чем, первый раз сталкиваюсь с алкоголиками, но ясно поняла, что это действительно болезнь, а что делать не представляю (даже приблизительно), пыталась уговаривать, вечером не выпуcкала из дома, утром отпаивала бульончиками, потом уходила на работу, а он напивался опять, хоть и было с утра все в порядке, в пятницу удержать вечером уже не получилось, в воскресенье послала его и уехала домой... но не могу так бросить все на полпути, да просто жалко его, отравится нафиг, или белку поймает...
Как заставить его выйти из запоя??? люди, помогите!!!" 

"Заставить" по-хорошему больного алкоголизмом выйти из запоя попросту не возможно, это то же самое, что уговорить больные почки, или печень стать здоровыми…

Конечно нужно обращаться к специалистам, в вышеуказанном случае в психиатрическую лечебницу. Врачи помогут, проведут курс лечения, но чуда скорее всего не произойдет (процент завязавших крайне мал), даже когда болезнь отступает, то длиться это не долго – обычно алкоголик снова начинает пить. 

Закономерный вопрос: почему современная наука не в состоянии справиться с этим заболеванием? ЭТО, что СПИД?  

Может для нашей страны эта проблема является второстепенной, т.е. не главной? 

Посмотрим статистику, по официальным данным в разные годы количество больных алкоголизмом составляет два – два четыреста миллиона человек (прибл. 1,6% населения), что внушительно, но не критично для страны со 142 млн. населением.  

НО есть совсем другая статистика – по данным ВОЗ (всемирной организации здравоохранения) в нашей стране злоупотребляют алкоголем 70% мужчин и 47% женщин. Потребление чистого спирта на душу населения (т.е. на каждого из 142 млн. человек, вкл. стариков и младенцев) составляет 13,5 литров в год. 

Что значит "злоупотребляют" и 13,5 литров в год это много или мало?  

13,5 литров спирта это, если грубо – 27 литров водки, если в пол-литровых бутылках, то 54 бутылки водки в год на каждого. 

Теперь вычтем младенцев и прочих иждивенцев (их 400 на тысячу), получим 600 человек на каждую тысячу, которые "физически" способны принимать алкоголь. Тогда на каждого придется уже не 54 бутылки, а 90 бутылок водки в год.  

Это значит, что каждый трудоспособный среднестатистический человек нашей страны выпивает (не зависимо от пола) раз в четыре дня полулитровую бутылку водки. Как можно догадаться именно при таких условиях развивается алкоголизм.

Итак, мы ответили на вопрос, что значит - 13,5 литров в год это много или мало.

Теперь совсем легко будет сказать про тех 70% мужчин и 47% женщин – злоупотребляют это значит, что они выпивают больше, чем бутылку водки в четыре дня.

30% мужчин и 53% женщин не злоупотребляют, т.е. среднестатистически пьют меньше чем  бутылку водки в четыре дня. Возможно среди них есть небольшой процент совсем "не пьющих", какой это процент неизвестно, тем не менее можете прикинуть сами – посчитайте сколько из ваших знакомых вообще не принимает алкоголь… 

"Не принимает"- так обычно говорят о лекарствах, Я целенаправленно не хочу писать – "пьют", по той простой причине, что пьют воду, а алкоголь это ЯД. Это значит, что при концентрации этанола в крови более 5 – 6,0 г/л наступает смерть. 

1.Рассмотрим, что происходит с человеком в тех случаях, когда концентрация этанола в крови меньше, чем 5 – 6,0 г/л. 

Этанол получается путем сбраживания глюкозы, находящейся в водном растворе: 

С6Н12О6 –> 2С2Н5ОН + 2СО2   

Как можно заметить одно от другого отстоит не так далеко, но по воздействию на организм между этанолом и глюкозой есть большая разница. 

В организме этанол подвергается окислению, процесс протекает преимущественно в печени (до 80%), примерно 10% его метаболизируется в других тканях и примерно 10% выделяется с мочой и легкими.  

Нормой для организма будет попадание внутрь алкоголя слабой концентрации и в небольших дозах (не более 20г за сутки), тогда этанол распадается до воды и углекислого газа, что абсолютно безвредно.  

Когда норма превышена, то в организме накапливается избыток этанола и продуктов его распада (прежде всего ацетальдегида). Что, независимо от индивидуальной переносимости этилового спирта, при повышении концентрации этанола в крови до 3,0 г/л вызывает острое отравление. 

Ацетальдегид СН3СНО – уксусный альдегид, в 30 раз токсичнее этанола (его минимальная смертельная доза в 30 раз ниже таковой для этилового спирта). Собственно говоря возникновение психической зависимости от алкоголя на первой стадии алкоголизма, напрямую связанно с избыточной концентрацией этого вещества.

Впрочем при приеме даже очень высоких доз этанола, концентрация ацетальдегида в крови возрастает незначительно поскольку он активно окисляется до уксусной кислоты. А она в свою очередь распадается до конечных продуктов воды и углекислого газа. 

Помимо сказанного, ацетальдегид способствует образованию активных морфиноподобных соединений, эти вещества воздействуют на опиатные рецепторы "центра удовольствия" мозга и вызывают эйфорию при приеме алкоголя. 

По мере того, как растут дозы и частота приема ЯДА, то и удовольствие от алкоголя постепенно уходит на второй план, а ведущим фактором становится физическая зависимость от этанола (2-я и 3-и стадии). 

Можно наблюдать следующее развитие процесса: начальное удовольствие стимулирует новые приемы этанола, организм снова и снова адаптирует себя к новым условиям (т.е. обнуляет эффект от приема), тем самым вынуждая повышать дозу. 

На определенном этапе процесса аварийные меры которые позволили организму приспособиться к периодическому повышению уровня этанола становятся для организма отрицательными, поскольку они становятся причиной развития абстинентного (похмельного) синдрома. 

Больной на этой стадии заболевания начинает принимать А (алкоголь) для того, чтобы испытать удовольствие, но не может остановиться поскольку организм с помощью болевого воздействия заставляет его продолжать прием А.  

В противном случае происходит резкое нарушение работы вегетативной нервной системы. Выражается – в развитии тахикардии, гипертензии, ангиоспазмов (вызывающих сильнейшие головные боли, боли в сердце), резком возбуждении. 

Резкое повышение артериального давления может осложняться развитием геморрагических инсультов, спазмами сосудов головного мозга (ишемическими инсультами), спазмами сосудов сердца (инфарктами).

Похмельный синдром выражается психическими нарушениями: тревожность, пугливость, отрывочные расстройства восприятия, болезненные идеи виновности, кошмарные сновидения. 

НО обычно начинается все с утренней головной боли и совета похмелиться. Не только головная боль, но и все эти явления исчезают, или смягчаются после приёма хотя бы небольших доз алкоголя 

Собственно говоря Ваша первая головная боль "наутро после" это показатель того, что Вы больны и Вам нужно прямо сей час прекратить употребление этанола внутрь даже в небольших количествах (здоровый человек вообще не нуждается в приеме А).  

Если употребление этанола не прекращается, то дозы алкоголя, способные снять явления абстиненции, будут в ходе болезни постепенно нарастать. Повторное потребление алкоголя не только снимет болезненные явления (похмелье), но и снова рождает неконтролируемое стремление к алкоголю. 

В результате утреннее похмеление приводит к новому потреблению А, так что к вечеру, больной вновь приходит в состояние глубокого опьянения. 

Такой порядок становится сначала обычным для выходных дней (так называемое пьянство выходного дня), а в последующем распространяется на остальные дни. 

Тенденция такова, что по мере развития болезни потребление алкоголя растет, достигая в развернутых стадиях болезни 1,5-2 литров водки в день, затем падает, и в поздних стадиях болезни больные могут пьянеть от 25-100 граммов водки.

В конечных стадиях болезни, состояние абстиненции возникает от все меньших доз алкоголя (независимо от количества принятого алкоголя) и через все более короткое время, появляются тяжелые и длительные запои.  

Если в начальной стадии заболевания физиологическая потребность в А возникает спустя 8-12 часов после выраженного опьянения, то в поздних стадиях явления абстиненции могут наступать через 1-3 часа после прерывания запоя.

Поскольку А теперь является частью жизнедеятельности организма, то болезненное воздействие похмельного синдрома не затухает (как раньше), а продолжает нарастать и может держаться в развернутых стадиях болезни от 7до10 дней.  

Физиологические изменения при длительном приеме алкоголя. 

Как Вы помните нашей задачей является разобраться почему алкоголизм является практически неизлечимым заболеванием. Если на одну чашу весов "положить" последствия алкоголизма, а на другую жизнь человека, по какой такой причине чаша с последствиями перетягивает? 

Наиболее часто у больных алкоголизмом наблюдается поражение желудочно-кишечного тракта, печени и поджелудочной железы. Развиваются гастриты, воспаление слизистой пищевода, тонкой кишки. 

В печени вначале отмечаются обратимые изменения (жировая дистрофия, алкогольный гепатит), но в дальнейшем развивается необратимый цирроз печени. Из-за поражения почек развивается острая почечная недостаточности. 

Заболевания органов дыхания у алкоголиков наблюдаются в 3- 4 раза чаще по сравнению с непьющими. В результате повторных бронхитов и пневмоний развиваются хронические воспалительные заболевания легких. 

Токсическое действие этанола на сердце приводит к возникновению аритмии и застойной сердечной недостаточности, в связи с которой может наступить внезапная смерть.  

В результате алкоголизма нарушается усвоение витаминов, отчего преждевременно появляются морщины, ломаются ногти, выпадают зубы, волосы; кожа утрачивает свою эластичность и приобретает землистую окраску.
При прогрессировании алкоголизма аппетит постепенно снижается и развивается так называемая алкогольная анорексия, которая является показательной причиной нарушения питания больного алкоголизмом. 

Развивается мышечная слабость, начиная с дистальных групп мышц на ногах. В связи с этим, а также из-за нарушения глубокой чувствительности затрудняется походка, появляется ощущение "ватности ног".  

Поражение мышц при алкоголизме определяется как алкогольная дистрофия. Она имеет острую и хроническую формы. Острая алкогольная миопатия развивается на фоне тяжелого запоя и проявляется остро возникающей слабостью в мышцах конечностей, сопровождающейся болезненностью, тоническими спазмами и отеками ног. 

У больных, страдающих алкоголизмом 2-3 стадий, развиваются алкогольные психозы, они могут иметь острое, хроническое течение. 

Как видите алкоголизм ослабляет все системы организма, при этом основными причинами смерти среди активно употребляющих алкоголь, будут инсульты и инфаркты. Впрочем от них умирают не только алкоголики, просто алкоголики умирают от них гораздо чаще.  

Есть еще один не маловажный момент – действие алкоголя снижает мужскую потенцию и притупляет сексуальное влечение. Последствия таковы, что у 80% регулярно принимающих А постепенно развивается импотенция и бесплодие.

Процесс входит в активную фазу после 30 лет.

Алкоголь непосредственно воздействует на мужские половые железы, клетки которых постепенно разрушаются, в результате чего яички атрофируются (сморщиваются).  

Мужские половые железы вырабатывают мужской гормон – тестостерон. 

Помимо того, что алкоголь тормозит производство тестостерона, он способствует более быстрому распаду уже имеющегося и ускоряет процесс связывания тестостерона белками крови, уменьшая тем самым время его существования в активной свободной форме.

Таким образом, алкоголь не только снижает производство тестостерона, но и затрудняет использование того, что имеется в наличии. 

Итак, у принимающих алкоголь мужчин уровень мужских половых гормонов понижается, в то время как содержание в их организме женских половых гормонов растет. Нарушение гормонального баланса происходит еще и из-за того, что помимо яичек алкоголь активно разрушает клетки печени. 

Про мужчин пока все, теперь о женщинах.  

Если говорить о тестостероне, то при приеме алкоголя, его уровень у женщин возрастает. Что возможно способствует более быстрому привыканию женщин к алкоголю.

Кроме этого у женщин значительно чаще, чем у мужчин, развиваются соматические осложнения (гепатиты, циррозы печени, невриты, амблиопии (ослабление зрения в связи с поражением мозга ) и др.). 


У пьющих женщин снижается способность к деторождению, в два раза чаще наблюдаются мертворождаемость, недоношенность, а также рождение детей с физическими дефектами.


Итак,, помимо всего прочего алкоголь со временем превращает мужчину в импотента, а женщину лишает радости материнства. 

Тем не менее люди продолжают принимать ЯД, может состояние эйфории настолько велико, что перевешивает все негативные последствия? 

Понять это тоже в наших силах.  

При рассмотрении психофизиологического эффекта действия алкоголя на организм традиционно принято выделять две фазы, алкогольного опьянения: первая – это подъем, возбуждение; вторая – торможение, расслабление и угнетение. 

На начальной стадии человек испытывает радостное возбуждение, его тянет говорить, он удивительно раскован, он становится беззаботнее, беспечнее, более развязанным – стеснительные смелеют, жадные проявляют чудеса щедрости, трусливые обретают смелость…

В таком состоянии люди поют, танцуют, веселятся. 

На второй стадии (при дальнейшем развитии опьянения) благодушие, повышенное самочувствие, безмятежное, весёлое, радужное настроение сменяются раздражительностью, бестактностью, распущенностью, грубостью, или взрывами гнева, сопровождающегося иногда прямой агрессией.

Затем язык начинает "заплетаться", речь становится невнятной, появляются нарушения координации, шаткость в походке и двоение в глазах. При тяжёлом опьянении очень скоро наступает апатия, сонливость с последующей утратой воспоминания происшедшего (амнезия).  

Все эти "удивительные" изменения в поведении принимающие А приписывают к его свойствам. Собственно так и есть, за той небольшой разницей, что ЯД всегда остается ядом. 

Как он действует? Алкоголь угнетает (отравляет) сначала правое полушарие мозга, то которое отвечает за настоящее время, которое не умеет говорить*, но отлично разбирает интонации и умеет испытывать только два эмоциональных состояния страх и агрессию.  

Происходит следующее известно, что оба полушария обладая разными функциями оказывают друг на друга затормаживающее действие. По мере того, как алкоголь частично "выключает", правое полушарие функции левого начинают проявляться ярче. 

Поскольку левое* полушарие является говорящим, то отсюда повышенная болтливость на начальной стадии опьянения, из эмоций левое умеет испытывать только радость (эйфорию) – поэтому на первой стадии пьяный чувствует приятное возбуждение. На этой стадии у пьяных голос становиться глуше, менее мелодичным – это потому, что полушарие слышащее мельчайшие интонации отравлено алкоголем. 

*Имеются в виду люди с ведущей правой рукой. 

Как можно понять пьяная смелость берется тоже отсюда – страх вместе с правым полушарием блокируется действием алкоголя.

Итак, мы видим, что на фазе возбуждения при наступлении алкогольного опьянения происходит избирательное действие алкоголя на правое полушарие. В результате торможения правого высвобождается активность левого полушария – развитием состояний расторможенности и эйфории, повышенного речевого и эмоционального возбуждения, ускорения динамики психических процессов. 

На второй фазе, ровно по принципу "маятника", возбуждение сменяется стадией торможения – это значит, что функция левого полушария снижается на столько, что правое (уже отравленное) начинает доминировать. А раз так, то отсюда затруднения с речевой функцией, не понимание того что говорят и приступы агрессивного поведения – как мы помним левое полушарие отвечает за агрессию и не умеет говорить.  

Собственно говоря это вся тайна алкогольного отравления – ЯД по очереди отравляет полушария мозга – а человеку кажется, что с ним происходит нечто приятное.  

Насколько это ощущений соответствует действительности? По какой такой причине в нашей (общемировой) культуре принято принимать специфическое отравление мозга за приятное явление. 

При всей своей простоте ответ на этот вопрос таковым не является. Я не буду подводить Вас к нему, отвечу сразу, а уже потом прокомментирую. 

Ответ: это абсолютно точно ВНУШЕННАЯ РЕАКЦИЯ, наше позитивное восприятие алкогольного отравления – это результат социального кодирования.  

Это как команда гипнотизера, которую гипнотик хочет он того, или нет вынужден выполнять и главное, что о существовании этой команды он даже не догадывается, ему кажется, что это его собственное желание.  

Вы скажете, что физиологически алкоголь воздействует на эйфорические участки мозга, да это так, но это воздействие настолько незначительное, что ни одно животное по доброй воле не станет пить алкогольный напиток. Запах алкоголя будет действовать на него пугающе. Более того, не надо далеко ходить – дети не воспринимают, ни вкус, ни запах алкоголя. Т.е дети и животные понимают, что это ЯД, а взрослые люди нет? 

Как ни грустно дело обстоит именно так – можете вспомнить, как Ваш собственный организм отторгал первую дозу – нормальное дело – рвотный рефлекс, он есть у каждого, но если поднапрячься то проходит. 

СОЦИАЛЬНОЕ КОДИРОВАНИЕ. 

1. Причины, по которым социум кодирует своих носителей.

2. Способы социального кодирования.  

Основной причиной кодирования служит идея эффективного управления.  

Что бы человек был хорошо управляем необходимо выполнить несколько условий: обеспечить хорошую внушаемость (он должен верить вождю, вождям); снизить уровень критичности (подавить, отключить волю) и создать зависимость (от власти). 

Совершенно не случайно есть прямая зависимость между напряженной ситуацией в стране и уровнем алкализации (чем беднее страна тем выше уровень пьянства). Каждая из развитых стран прошла через такие периоды, а некоторые даже пытались бороться. Надо понимать – социум заинтересован в том что бы граждане, как можно дольше оставались на второй (самой продолжительной) стадии алкализации. При нормальном стечении обстоятельств вторую стадию можно растянуть на весь активный период жизни человека.  

Когда активные носители социума в массовом порядке в зрелые годы переходят к третьей стадии алкоголизма, социум вынужден применять запретительные меры. Это конечно в том случае, если не "запланировано" сокращение населения. 

История использования алкоголя человечеством уходит в века, но история его массового потребления начинается с 19 века, а именно с изобретением водки (виски). Простота производства, дешевизна и возможность длительного применения делают этот напиток уникальным массовым наркотиком. 

Удобно, когда население за выполненную работу получает минимальную оплату, при этом основную часть этой оплаты тратит на алкоголь. Например в советское время при средней зарплате в 180 руб. пол-литра водки стоили 5руб 30 коп, а литр спирта из которого эту водку делали 10 коп, соответственно можете посчитать "навар".

Фактически получается, что за свой труд люди получают "копеечный" наркотик, только не напрямую, а как бы добровольно покупая его в магазине.

Главная прелесть, помимо того, что они работают даром, наркотик отвлекает их от самой идеи как следует подумать над своим положением. Наркотик может стать "хорошей" заменой всего, чего не достает людям.  

Формула проста "выдать" работнику необходимый минимум еды, одежды, обеспечить какое либо место для семейного проживания (в противном случае перестанут воспроизводиться) и главное снабдить дешевым наркотиком. 

При этом есть еще один не маловажный момент больной алкоголизмом в зависимости от стадии умирает на 15-20 лет раньше, это значит, что сокращается та часть жизни в которой социуму придется тратить на него ресурсы. При этом соблюдены все "формальности" – он же сам выбрал, его насильно ни кто не заставлял…, ни какой тирании.  

Это такая новая форма рабства, при котором рабы испытывают иллюзию того, что они сами делают выбор…

Как можно догадаться при таком раскладе в планы социума совсем не входит, что бы "рабы" начинали умирать раньше того времени, когда их трудовой ресурс не будет выработан. 

Поэтому запрещение на производство и продажу спиртных напитков (сухой закон), как попытку ограничить катастрофическое пьянство среди населения вводили -Исландия (1912 г.), Финляндия (1919г.), США (1920 г.).

В Бельгии, Франции, Норвегии в разное время вводились запретительные законы на напитки определённой крепости. В Швеции в 1865 была применена Готенбургская система, в 1919 вместо нее была введена карточная система Братта, ограничивавшая потребление семьей спиртных напитков четырьмя литрами в месяц. 

Отдельно о России:    

18 июля 1914 г., в связи с начавшейся войной, царское правительство России ввело запрет на продажу алкоголя на время мобилизации, который был продлён до окончания войны. 

 Если до введения "сухого закона" душевое потребление алкоголя составляло 4,7 литра (1913г), то в 1915г сократилось до 0,2 литра на душу населения. 

Несмотря на большое количество призванных в армию производительность, труда повысилась на 9-13 %, на 27-30 % снизились прогулы, сократился производственный травматизм. 

Число арестованных в пьяном виде в Петербурге во втором полугодии 1914 г. сократилось на 70 %. Число самоубийств на почве алкоголизма в Петрограде упало на 50%. Подобные же результаты были получены ещё по 9 губерниям России. 

Прошу сравнить цифры среднестатистического уровня отравления алкоголем 13,5 литров на душу населения в современной России и 4,7 литра в России 1913года. При этом прошу учесть, что цифра более 8 литров приравнивается ВОЗ к национальной катастрофе. 

И что? Да ничего, потребление алкоголя с каждым годом возрастает, при этом население России убывает со скоростью 700 тысяч человек в год.  

За последние 15 мин, которые Вы провели читая этот текст население России сократилось на 22 человека (88 чел/час).

Сейчас (2007-02-22) население России составляет 142 095 тыс. человек, на 1 января 1998г было 147 105 тыс. человек. За последние девять лет нас на 

пять миллионов человек стало меньше. 

Делайте выводы. 

При всей моей аргументации алкогольная тематика, как направленное воздействие социума не просматривается столь ярко. Для наглядного примера рассмотрим "эксперименты" социума с более тяжелыми наркотиками. 

В 1898г в той же лаборатории в Леверкузене в Германии, где был получен аспирин Bayer Chemical Company создала героин (C21H23O5N). Сам рецепт был составлен несколько ранее в 1874г английским химиком С. Райтом.

С тех пор рецепт, состоящий из шести последовательных шагов ни сколько не изменился: 

1. Смешайте в контейнере 10 кг чистой морфийной основы с 10 кг уксусного ангидрида и в течении 6 часов кипятите смесь при температуре 185 градусов по Фаренгейту. 

2. Обработайте эту смесь, - которая представляет собой неочищенный диацетилморфин, - водой и хлороформом, чтобы частично удалить примеси. 

3.Перелейте состав во второй контейнер и добавляйте соду до тех пор, пока в этой вязкой жидкости не образуются и не выпадут на дно твердые частички. 

4. Очистите твердые частицы, поместив их в спирт и добавив в него активированный уголь, затем выпарите спирт. 

5. В результате Вы получите гранулы, которые надо растворить в спирте, после чего полученный раствор смешивается с растворителем или соляной кислотой и гранулы превращаются в мелкие белые хлопья. 

6. Теперь отфильтруйте мелкие белые хлопья – их должно быть примерно 10 кг – и высушите. В результате у Вас получится белый порошок.  

Героин в десять раз сильнее морфия и не смотря на то, что компания Bayer наладила массовый выпуск "обезболивающего" порошка, свою печальную популярность массового наркотика героин приобрел только в 20-м веке. Сексуальная революция 60-х пропагандируя легкие наркотики, в результате положила начало для всемирного эксперимента с тяжелыми наркотиками. 

И если до 60-х годов нашего века наркотики не были значительно распространены на Западе и их нелегально употребляли лишь малочисленные социальные группы населения, то в настоящее время наркомания приобрела характер массового явления. Более того в массовом молодежном сознании наркотики носят имидж средства «расширения сознания» и воспринимаются как «орудие революции». 

Для чего социуму потребовалось новое наркотическое вещество? Неужели мало алкоголя?

Ответ может лежать в отдаленном историческом прошлом: 
Правда состоит в том, что Британия обладала монополией на поставки опиума в Китай. Начиная с XVIII века вся опийная торговля монополизируется в руках Ост-Индской компании. Она же владела обширными опиумными плантациями в Бенгалии в Индии. Англичане могли регулировать поступление наркотика на рынок. Сначала много и дешево, потом еще больше, но уже дороже. Классическая схема "посадки на иглу", но в размерах целой китайской цивилизации. 

Начиная с 1830 года, всего за семь лет английский экспорт опиума в Китай возрос с 120 тонн почти до 2 500 тонн. Подобные масштабы не снились ни одному из современных наркокартелей.

Торговля другими товарами почти замерла, утечка серебра из страны дезорганизовала финансы. Миллионы китайцев, от простых кули до принцев, стали жертвами пагубного пристрастия. Правительство с ужасом обнаружило, что среди служащих Уголовной и Налоговой палат больше половины – наркоманы. Государственные институты и даже императорская гвардия разваливались на глазах. 

В 1839 году в Кантоне началась повальная конфискация опиума, суда с зельем топили в море. В ответ Великобритания выступила "в защиту священных принципов торговли" и начала войну. Китай не выдержал экономического и военного давления и пошел на уступки. 

По Нанкинскому договору 1842 года англичанам были открыты пять крупнейших китайских портов, да еще в придачу они получили остров Сянган, на котором выросла их колония Гонконг. 

Победители обещали прекратить торговлю отравой. Но это обещание так и осталось на бумаге. Торговля продолжала набирать обороты, и в 1856 году это привело ко второй войне. Эта вторая опиумная война закончилась в 1858, и по условиям Тиенсинского договора Китай официально был вынужден согласиться импортировать опиум, но мог при этом мог устанавливать большие таможенные пошлины. 

Торговля опиумом стала приносить большие доходы казне, поэтому Китайские власти на некоторое время смирились с тяжким пороком, процветавшим по всей стране. Для бедного люда были устроены всюду специальные курильни, называемые англичанами опиумными лавочками. Вскоре по английскому образцу с Китаем подписали свои кабальные договоры Франция и США. Страну просто завалили наркотиками.

Схема о которой мы говорили ранее работает и в этом случае: копеечный наркотик (опиум) меняется на национальное богатство (в данном случае драг.металл).  

Как видите и китайские наркоманы и нынешние не появляются сами собой из воздуха и тех и других целенаправленно создают. В Китае рынок опиума был сначала создан, а потом заполнен опиумом из Бенгалии. 

Справедливо будет сказать, что при "желании" государство вполне в состоянии справиться как и с алкоголизацией, так и с любой другой наркоманией. 

Например в том же Китае 1950 году коммунистическими властями был принят жесткий антиопиумный закон. Только по сильно заниженным официальным данным, 80 000 человек было арестовано, многие из них расстреляны. В настоящее время антинаркотическое законодательство КНР является одним из самых суровых в мире. До сих пор в Китае производят показательные казни торговцев наркотиками – пусть жестко, но государство контролирует ситуацию. 

По другому обстоят дела в Индии (штаты Бомбей и Мандрас), в Объединённых Арабских Эмиратах, в Иране и Египте. В этих странах существует запрет не только на наркотики, но и на употребление спиртных изделий.

Тем не менее "Эксперименты", которые проводит социум с наркотиками продолжаются – помимо уже ставших традиционными разрабатываются новые виды – это поколение психотропных веществ типа Prozac и Zoloft, это новые официальные наркотики. "Прелесть" в том, что как и алкоголь распространяются они официально, более того прописываются врачами, а еще их можно давать детям. Новое поколение наркотиков несомненно приносит прибыль, но в развитом мире уже нет необходимости, чтобы население существовало впроголодь поэтому главная задача, это обеспечение хорошей внушаемости,  снижение уровня критичности и создание зависимости. 

Способы социального кодирования.  

Для того чтобы понять как действует механизм кодирования вспомним, то что алкоголь это ЯД, а значит наш организм реагирует на него как на ЯД. И то что люди находят в принятии А приятные моменты является основным внушенным элементом.  

Другими словами – принятие этанола (С2Н5ОН) не входит в число естественных жизненных потребностей человека, эффекты от его принятия являются симптомами отравления – результатом взаимодействия организма с поступившим ядом; трактовка симптомов отравления как позитивного явления закреплено в сознании трансматика насильственно* методом социального кодирования. 
Насильственно* это значит, что его самого ни кто не спрашивает, более того он об этом даже не догадывается. 

Что значит – человек закодирован на определенное поведение? 

Только то, что при воздействии определенных внешних сигналов он начинает действовать в автоматическом режиме, при этом он считает, что это его собственный, осознанный выбор. 

Дело в том, что автоматический режим лежащий в рефлекторном принципе нервной деятельности в значительной мере облегчает нам жизнь… 

Представьте, если бы мы сознательно управляли своими мышцами например, во время стояния, чтобы не упасть – в этом случае нам пришлось контролировать работу множества мышц туловища и ног, поскольку тело постоянно стремиться упасть в ту или иную сторону, то мышцам приходится постоянно корректировать свое напряжение – контроль за этими процессами занял бы все наше внимание и мы попросту не смогли заниматься ничем более.  

К счастью и этот и многие другие процессы, контролируется рефлекторно (автоматически) и не требует нашего участия. Примером рефлекторной реакции может служить, такое сложно организованное действие, как управление автомобилем, которое при определенном навыке приобретает вполне автоматический характер.  

Рефлексы определяют любое сложное поведение организма, в их состав входят компоненты, охватывающие по существу деятельность всех органов, они контролируют ориентацию в пространстве, пищевую и оборонительные функции, половое влечение.

Сеченов И.М. в труде «Рефлексы головного мозга» (1863) писал, что «все акты сознательной и бессознательной жизни по способу происхождения суть рефлексы». 

Как известно рефлексы бывают безусловными и условными.
Безусловные рефлексы это врожденные управленческие функции, которые передаются наследственно и являются генетически закрепленным опытом предшествующих поколений. На основе безусловных рефлексов вырабатываются более сложные условные рефлексы. При этом различия между безусловными и условными рефлексами носят относительный характер. Согласно Павлову, безусловные рефлексы возникают как условные, а впоследствии (при сохранении одних и тех же условий жизни в ряде поколений) в процессе эволюции закрепляются и переходят во врождённые.

Например когда собака реагирует слюноотделением на вид пищи – это безусловный рефлекс. Когда собака реагирует слюноотделением на звонок, или световой сигнал, который ранее подавался в момент подачи пищи – это условный рефлекс.

В данном примере звонок или свет лампочки вызывает слюноотделение, при этом никакой пищи животному не предлагается – в этом и заключается момент кодирование, в результате которого обеспечивается необходимая реакция на внешний сигнал, якобы имеющий отношение к пище.  

Если повторять эту процедуру в течении нескольких поколений, то реакция закрепится генетически… 

Заметьте, что ни звонок ни свет лампочки не являются "вкусными", или "питательными" тем не менее эти сигналы вызывают у животного желание поесть…  

Нечто подобное происходит и с кодированием на прием этанола (С2Н5ОН), присутствует и "звонок" и "лампочка" в результате воздействия, которых трансматик начинает испытывать желание принять С2Н5ОН.
При этом сила желания такова, что даже защитный рвотный рефлекс не в состоянии остановить начало процесса.
При этом, смею утверждать, что кодирование происходит задолго до того, как человек первый раз примет ту, или иную смесь содержащую этанол. 

Существование грудного ребенка подчиняется управляющей силе инстинктов, его мир сужен, а зависимость его жизни от матери максимальна. Он инстинктивно отличает свою мать (и никогда не ошибается), а впоследствии отца – ведущую роль в этом процессе играют звук (тембр голоса) и запах. Но как только настают праздники к запаху матери (отца) примешивается "запах праздника" – запах С2Н5ОН, как можно понять интонации голоса тоже меняются.  

При этом я опускаю те случаи, когда мать пробует шампанское, пиво, или… во время беременности, кормления – тогда, как говориться знакомство происходит вместе с молоком матери. 

Для младенца это значит, что самые важные для него люди, в особые периоды, имеют химическую метку С2Н5ОН. Как можно догадаться все, что связанно с важными людьми – важно.  

Это тот момент нашей истории, когда этанол получает первую позитивную оценку, заметьте неосознанную – кодирование началось первое рефлекторное закрепление произошло.  

Дальше события будут развиваться по нарастающей – как только ребенок обретает сознание, он начинает понимать, что авторитетные для него люди (папа, мама, взрослые), пьют какой-то напиток, который ему пить нельзя. При этом напиток пьют по праздникам, то есть в самых торжественных случаях (дни рождения, Новый год, и т.д.) – этанол получает второе позитивное закрепление. 

Прошу обратить внимание прием этанола закрепляется за праздничными (важными) событиями, этот процесс протекает на протяжении всего раннего детства. Именно в этот период дети так хотят быть похожими на своих родителей…  

Именно в этот период мальчишка доказывает друзьям, что его отец самый сильный, а девочка что ее мама самая красивая.  

Считается, что 95% взрослых людей являются имитаторами, это значит что в своем выборе они ориентируются на действия себе-подобных. В отличии от взрослых 100% детей являются имитаторами и детская имитация носит рефлекторный характер – подражая родителям ребенок учится. Таким образом он перенимает основные жизненные навыки как умение двигаться (ходить), разговаривать в этом процессе он копирует родителя. Не будет рядом родителя ребенок скопирует волка, как в случаях с детьми маугли (см. NJ) – тогда этот ребенок ни когда уже не сможет научиться говорить, но будет уметь выть.

Вывод такой, что родитель передает ребенку гораздо больше информации чем осознает, если ребенок может скопировать волка, то информация передается помимо речевых коммуникаций. 

Что происходит когда ребенок "сканирует" схему поведения ПРАЗДНИК? Он замечает, что за определенное время перед наступлением этого события значимые люди начинают проявлять признаки возбуждения, которое проявляется в ритуале подготовки: готовится еда, которая в обычные дни отсутствует, одевается специальная одежда (взрослые наряжаются и наряжают детей), приглашаются гости, … вспомните как ребенком Вы считали дни до Нового года.

Когда подготовительный этап закончен наступает разрядка, приезжают гости, дарятся подарки, все веселятся и пьют "запрещенный напиток", при этом не сложно заметить, что напиток не вкусный – морщатся. 

Что значит веселятся? – поведение значимых людей меняется, они становятся разговорчивее (болтливее), охотно общаются, смеются, жестикулируют,… при этом от них противно пахнет, их пошатывает и вообще они становятся странными.  

При обычной еде такого не происходит, значит "запрещенный напиток" автоматически попадает в центр программы "ПРАЗДНИК", не будет "запрещенного напитка" не будет праздника (лампочка начала мигать).  

Известно, что помимо слюноотделения, существуют и другие нормальные реакции на еду, и одна из них — это благодушное настроение. Следовательно, возникающее во время еды приятное чувство можно связать с чем? Ребенок присутствуя за столом только ест, но при этом видит как остальные принимают этанол и у него неосознанно совмещается принятие "запрещенного напитка" и приятное ощущение от еды (лампочка мигает, звонок звенит).  

Дети обычно любят праздники и не любят пьяных – ребенок чувствует то, что не понимает взрослый – пьяное веселье это результат отравления "запрещенным напитком" и к настоящему веселью оно имеет отдаленное отношение.

Разница в отношении происходит из за того, что ребенок находится в процессе кодирования, т.е. может видеть события в их реальном свете, впоследствии когда он "научится", т.е. сам займет место своего родителя, он автоматически будет имитировать, то чему учится сейчас. 

Что дальше? Дальше происходит трансформация и ребенок превращается в юношу или девушку, проходя при этом период полового созревания. В природе это период расставания, когда выросшие детеныши покидают свою мать. Поэтому это период максимального отталкивания – "ребенку" важно доказать свою самостоятельность, то что он уже взрослый. 

В этот период молодые люди начинают по другому воспринимать своих родителей – это по прежнему "значимые люди" но теперь они свергнуты с пьедестала они уже не боги, все что они предлагают воспринимается с противоположным знаком. Что ж процесс вполне естественный и понятный.  

Родители в свою очередь неосознанно создают почву для конфликта - старательно пытаются демонстрировать свою власть, чем усиливают тенденции отталкивания.

А в это время Ваши выросшие дети делают "первые" самостоятельные шаги и увы они не ставят Вас в известность. Это пора "бунта", т.е. нарушения запретов, когда табу перестают иметь свою силу. Когда нарушение табу становится своеобразным обрядом инициации и пропуском во ВЗРОСЛУЮ (свободную) жизнь.   

В подростковом возрасте у людей обостряется ощущение своей индивидуальности. Подросток перестает играть роль ребенка, контролируемого взрослыми, то что раньше воспринималось как защита, теперь воспринимается им как ограничение его свободы. А согласно теории психологического реактивного сопротивления, мы реагируем на ограничение свободы усилением желания иметь ее в полном объеме.  

Мы все начинаем желать именно того, что запрещено, и, следовательно, предполагать, что оно является более стоящим. У подростка подобное желание по мимо всего стимулируется гормональным всплеском соответствующим данному периоду жизни. В результате "нарушаются" два основных запрета (табу): подросток впервые вступает в сексуальные отношения и впервые пробует "запрещенный напиток" зачастую эти два события совмещаются.  

Подросток (юноша, девушка) мгновенно замечает, что если необходимо познакомиться с девушкой (юношей), или вступить в интимные отношения, то принятие этанола сильно облегчает эту задачу. 

Дело в том, что табу действует изнутри тоже это блокирующая программа, сопротивление которой вынужден преодолевать подросток. Отравление мозга этанолом нарушает работу системы, попросту частично выводит (вырубает) все программы из строя – выглядит это так, что запреты теряют часть своей активности – это расценивается подростком как ощущение внутренней свободы… 

Именно эта особенность алкоголя делает сексуальные отношения простыми и доступными при этом легко сводит их до единичных контактов (лампочка мигает). 

Смею заверить Вас, что такие "преимущества" легко перевесят не только какие либо доводы, но и рвотный рефлекс с помощью которого организм пытается сопротивляться яду. Провокация заключается в том, что защитная реакция организма совпадает с родительским "запретом" поэтому преодоление защиты приравнивается к преодолению запрета. 

Главный парадокс ситуации заключается в том, что родитель своим запретом создает ситуацию инициирующую прием этанола – это раз. И два это то, что "бунт" подростка направлен на отрицание родительских ценностей на самом деле подросток начинает повторять путь родителя. И те, и другие находятся во власти иллюзии конфликта. В реальности их действия удивительным образом согласованы.   

Как Вы понимаете (?) кодирование закончилось теперь за "миганием лампочки" и "звонком" будет возникать неосознанное желание. А спустя примерно 5—7 лет после начала систематического потребления зависимость даст себя знать уже физически.
 Несмотря на то, что кодирование закончилось социум постоянно осуществляет контроль за установленной программой. Выглядит это так, что "среда обитания" приспосабливает под себя обитающую в ней особь. Начиная со студенческой компании непьющий человек будет выглядеть неким отщепенцем. 

Психологи знают, что подавляющее большинство человек определяют критичность своего поведения по реакции других людей – чем большее число людей одобряет то, или иное поведение, тем более верным будет является то или иное поведение. По той же причине нам нравятся люди похожие на нас, а значит понятные нам, и следовательно безопасные для нас. Мы более склонны следовать примеру похожего на нас человека, чем непохожего.

Так же верно и обратное нас настораживают люди отличные от нас, они ведут по другому, чем мы, а значит они менее понятны для нас, менее предсказуемы – а значит могут быть опасны… 

Исходя из вышесказанного мы "снисходительно" относимся к пьющим (перебрал – так с кем не бывает…) и настороженно к непьющим (не наш человек, может болеет ит.д.). 

Попадая в ситуацию "ПРАЗДНИК" мы склонны поступать как все, т.е. "пить в меру".  
При этом многие люди, периодически употребляющие алкоголь, склонны считать, что они независимы от него. Это не так, даже если не учитывать, что зависимость от этанола формируется задолго до начала его приема, то любое "добровольное" принятие яда является искажением программы выживания. Повторные приемы (не зависимо от частоты) говорят о наличие зависимости. Если у Вас есть пример то Вы легко согласитесь, что жизнь человека не принимающего этанол и принимающего сильно разнятся. Поэтому первый этап зависимости выражается в способе отмечать праздники, дни рождения, расслабляться, справляться с трудностями, корпоративными традициями и т.д.

На этом этапе легче всего отказаться от приема этанола, но транскодирующее воздействие социума таково, что отказ от приема этанола можно прировнять к любому другому радикальному изменению жизни. Скажите у Вас есть кто то из знакомых, который в состоянии кардинально изменить свою жизнь (обычно редко кому это дано)?

Постепенно первый период проходит, а вместе с ним заканчиваются молодые годы и наступает средний возраст. Все то, что раньше ярко горело теперь тускнеет, идеи мужского братства сменяются коньюктурой, легкие любовные отношения – семейными проблемами, а ощущение свободы и беззаботности грузом обязанностей. Для этого жизненного периода характерно обострение порой не разрешимых внутренних конфликтов, что усиливает психологическую нагрузку и инициирует тяжелые стрессовые состояния. 

На этом этапе то действие этанола, которое в юношеские годы отравляя мозг "сбивало" программу сексуального запрета, теперь на время "сбивает" комплекс противодействующих друг другу программ обеспечивающих ситуацию СТРЕСС. Яд поступая в мозг искажает его работу, при этом трансматику кажется, что на время он стал свободным – от проблем, стресса, внутренней боли – ему хотелось "забыться" и он забылся.

Таким образом человек пытается уйти (получить передышку) от насущных проблем груз которых становится все сильнее. 

Как мы знаем подобный уход является иллюзорным и кратковременная "передышка" оборачивается усилением стресса, поскольку на этой стадии уровень физической зависимости уже настолько высок, что последствия приема алкоголя еще более усиливают стресс (см. в т.ч. адреналино –инсулиновые качели).   

Хочу заметить, что на данном этапе трансматик уже превратился в подобие своего родителя у него уже есть свои дети, которым он в свою очередь передает "свой" опыт. 

Именно на данном этапе алкоголизм все больше начинает проявляться как болезнь, при этом тяжесть заболевания будет прямо пропорциональна не желанию жить. Желание уйти от тяжестей жизни (из жизни) сопровождается тяжелым чувством ВИНА, т.е. вины не случайно эти слова созвучны – после употребления вина наступает похмелье, а вместе с ним обостряется чувство вины.

Если заглянуть за тонкую оболочку сознания (на этой стадии транс достигается совсем легко) мы увидим как один страх накладывается на другой и вызывает внутреннюю боль, которую трансматик пытается изо всех сил заблокировать на сознательном уровне. Поскольку он не санкционировал эти ощущения он не в состоянии понять их природу, а значит он не может справиться с ними – в результате все его действия носят усугубляющий характер и полностью укладываются в рамки управляющей программы. 

На этом Я хочу закончить описание социального кодирования. Для информации:   

в отечественной медицине обычно используется классификация алкоголизма, предложенная А.А. Портновым и И.Н. Пятницкой, в которой выделено три стадии заболевания, последовательно сменяющих одна другую.

I стадия (начальная, или неврастеническая.). Для данной стадии характерны: психическая зависимость от алкоголя, снижение контроля, над количеством выпитых спиртных напитков, утрата рвотного рефлекса при интоксикации этанолом, начинающееся нарастание толерантности к алкоголю. Не отмечается признаков деградации личности.

II стадия (средняя, или наркоманическая). Для данной стадии характерны: физическая зависимость от алкоголя, проявляющаяся наличием абстинентного синдрома, изменение картины опьянения с наличном парциальных, а затем тотальных токсических амнезий, максимальная толерантность к алкоголю. Отчетливо выражены изменения личности и имеются соматические заболевания, вызванные злоупотреблением алкоголя. Часто наблюдаются травмы в состоянии опьянения. Нарастают отрицательные последствия алкоголизма: снижение профессионального уровня, разводы, пребывание в вытрезвителе, правонарушения. Начиная со второй стадии могут наблюдаться алкогольные психозы.

III стадия (исходная, или энцефалопатическая). Для данной стадии характерны: снижение толерантности к алкоголю, тотальные алкогольные амнезии, запойное пьянство. Алкогольная деградация личности достигает максимального развития с наличием интеллектуально-мнестического снижения. Наблюдаются тяжелые соматические и неврологические расстройства, вызванные злоупотреблением алкоголя. Больные теряют социальные связи и способность к профессиональной, а затем и вообще к трудовой деятельности. 

Какой выход?   

Как Вы понимаете бороться в кодирующим действием программы алкоголизации в одиночку почти не возможно, тем не менее это в первую очередь индивидуальная практика. Только Ваше волевое начало (воля - свобода) и Ваша осознанность сможет де кодировать программу. Ваше желание свободы должно набрать такую силу, чтобы стать сильнее кодирующего действия программы – для этого нужно сильно желать жить.

 Технически это выглядит так, что психологическая зависимость контролируется сознанием в том случае, когда программа перестает выполняться в автоматическом (кодирующем поведение) режиме. Для декодирования необходимо вывести "невидимую" для сознания часть программы на осознанный уровень, т.е. в состоянии не глубокого транса пройти заново все этапы кодирования.

После этого возможно осуществлять волевой контроль за происходящим, а в частности с помощью усилия воли преодолеть физическую зависимость. 

Для преодоления физической зависимости применяется специальная диета, и вспомогательный комплекс трансовых техник в сочетании со специфическими физическими нагрузками. Воля нужна для осознанного контроля за соблюдением программы.

Я показал Вам путь в ваших силах пройти по нему снова. 

P.S. Почему не стоит применять кодирование по методу Довженко? 

Если нет альтернативы, то любая техника подойдет.  

Мотивация "профессионального" алкоголика – уход от жизни. Кодирование по Довженко (и варианты) производится подтвержденным страхом смерти, фактически на желание уйти от жизни накладывают страх смерти. Получается, что физически человек принимать этанол не может, но психологически его страх (а именно он вызывает желание ухода) только усиливается.   
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